PERIODICO

RURALAGROZ2T

AGRICULTURA 1 GANADERIA | FORESTAL 1 AGRONEGOCIOS

ANO 05/ NUMERO 036 / MAYO 2021

GUADALAJARA, JALISCO / CIRCULACION IMPRESA Y DIGITAL

Consejo de Desarrollo Agropecuario impulsa agenda de
trabajo para conservar el liderazgo del campo jalisciense

VOCES DEL. PRODUCTOR

Aguacate en
El Arenal...
Huerta con sabor

INVERSIONES RURALES

El Salitre: mano
de obra femenina
en cultivos

OrPINION TECNICA

La inocuidad en la
produccion de
hortalizas bajo

Ovicam 2021

En Zapotlanejo,
exitosa la tercera
exposicion de ovinos

Pag. 7

CRIALTOS

El Suizo Americano,
gran desarrollo
genético para mayor

a paciencia de higo invernadero y caprinos volumenes de leche
Pag. 3 Pag. 4 Pag. 8 Pag. 12 Pag. 13
@ n M 1 EJEMPLAR S
GRATUITO
~ 2 goresie L e\ G [pMA
Aneberries o< APEAJAL ™= intagri  lemawos e Tap s i)




AGRO 21

———— PERIGDICO
AGEHCULTERA, | GASATHEA | FOGESTAL | MEBOHEGOOS
DIRECTORIO APEAJAL
Hugo Rangel Guzmén CRESIAP
Alejandro Valdez Pérez CRIALTOS
Jaime Cuevas Zepeda COFOCALEC
José Luis Bustamante DIMA
Alejandro Gonzalez G. INTAGRI
Ignacio Rivera Rodriguez La Tapatia 103.5 FM
COLABORADORES Eag@ QGRI?ZII c
Marina Alvarez Cisneros adio kumbo al L.ampo )
Rodolfo Lopez Ruiz DIRECCION Y OPERACION

Hugo Rangel Guzman
Guillermo Partida Aceves
Enrique Ochoa Rodriguez

Jorge Martinez Pérez
Juan J. Flores Garcia
Juan Carlos Romo Pefa

Eduardo Rodriguez Diaz Nadia Rangel Herndndez
Gustavo O’Hara Ruiz Miguel Yéanez Alvarado
Salvador Bazan Bazdn
ANEBERIRI\}%?TUCIONES Raymundo Gutiérrez
ANFACA Diego Romo Lao

PERIODICO RURAL AGRO21 es medio g)ara la divulgacién del conocimiento
y las noticias a través de comunicacién publica con el fin de difundir, promover
y vincular las actividades, los logros y avances en los campos del sector agricola,
ganadero, forestal, acuicola, agroalimentario y los agronegocios que se realizan,
asi como el fomento a la capacitacion y formacién de los profesionistas y pro-
ductores del campo. Las fuentes de informacion, estan basadas en su programa
radial sabatino AGRO21 Radio Agropecuaria mediante entrevistas y recopila-
cién de datos, asi como visitas de campo, notas, investigacién, reportajes, expo-
siciones y notas que se reciben de medios del que se citan la fuente yreconoce
el servicio. Periédico Rural AGRO21 considera sus fuentes como confiables.
La informacion y el contenido de los articulos firmados es responsabilidad de
los autores. AGRO21° es marca registrada. Periédico Rural AGRO21 es mar-
ca registrada. Los logotipos y anuncios de marcas comerciales aqui anunciadas
pertenecen a sus respectivos propietarios y tiene derechos reservados.

i .__. Zapopan, Jalisco n @]

3331991748

agro2linfo@gmail.com w
www.agro21l.net E

or la tradicién produc-

tiva, la vocacién de in-

numerables productores

agricolas y las buenas
condiciones climaticas que po-
see, Jalisco es el principal pro-
ductor de maiz de temporal en
México, con una superficie de
siembra promedio de 760 mil
hectéreas en los dltimos afos
por lo que se consolida como el
principal estado maicero del pais
a pesar de que 85 por ciento de
su superficie productiva es de
temporal.

Con el paso del tiempo se ha
elevado el rendimiento de este
grano, ya que hace algunos afos
se obtenian tres o cuatro tonela-
das por hectdrea, pero gracias a
que se han promovido y adop-
tado tecnologias, a que se ha
integrado el productor en agru-
paciones, se ha alcanzado buen
entendimiento con la industria
consumidora desde hace buen
namero de afios, se han logrado
buenos resultados llegando a ob-
tener promedios de 12 toneladas
por ha en varias regiones de Ja-
lisco.

Esto alienta desde luego a se-

ESPACIO EDITORIAL

Viene intensa actividad maicera para el
inminente ciclo primavera-verano

guir con la tarea productiva de
quienes estamos en esto, tanto
productores como industria para
atender el creciente consumo hu-
mano como pecuario y otras acti-
vidades de transformacion.

Vienen meses de intensa acti-
vidad para el inminente ciclo pri-
mavera-verano 2021, ya sea pre-
parando suelos, planeando y ha-
ciendo la adquisicion de semillas,
fertilizantes y la proxima siembra
ya muy cercana para comenzar.
Son alentadoras estas actividades
que crean esperanza para todo el
sector maicero.

Si bien Jalisco es por mucho li-
der en la produccion general del
grano, por ejemplo, en 2019, se
logré una produccion de 3 millo-
nes 750 mil toneladas, también es
conocido, la disminucion de las
hectdreas sembradas de maiz, asi
como la reduccién de los rendi-
mientos por ha, por varias razones
que han influido en la baja de la
produccion, ya que, por ejemplo,
el afio 2019 fue el altimo afo con
contratos registrados en ASERCA
con coberturas.

Como antecedente, en 2017 se
comercializaron 2,204,801 tonela-

das entre las contratadas y por la
libre; en 2018, 2,253,063 tons en-
tre las contratadas y por la libre.
En el 2019 se comercializaron
1,920,689 tons contratadas y co-
mercializacion en via por libre y
en 2020, 1,728,423 toneladas en-
tre las contratadas y por la libre.

Es de llamar la atencion la re-
ducciéon en la produccion del
maiz amarillo ya que se redujo
de 2017 al 2020 un 60%, consi-
derando nosotros la variedad (el
amarillo) que menos problemas
tiene al momento de la venta del
grano.

Ya estamos acostumbrados
a tener buenos y no tan buenos
resultados en los afos agricolas,
por razones involuntarias como
la situacion de buenas o regula-
res lluvias o sequias, pero se es-
pera que para el ciclo PV 2021 se
estabilice tanto la superficie sem-
brada, asi como los rendimientos
por hectarea, siempre y cuando
el temporal favorezca y los pre-
cios para los productores conti-
nuen altos y competitivos.

Jorge Martinez Pérez
Colaborador de Grupo AGRO21
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VOCES DEL PRODUCTOR

Aguacate en El Arenal...
huerta con sabor a paciencia

ustavo O’Hara es un ingeniero

agréonomo que inicié su pro-

yecto hace seis afios porque lo-

graron inculcarle la inquietud
de producir alimentos que ayuden en la
salud humana. Asi, una huerta de agua-
cate florece en el municipio de El Arenal,
gracias a la decision y paciencia que este
Inquieto agrénomo puso en un proyec-
to que tardo tiempo en madurarlo, esto
después de analizar otras alternativas
como el agave que es la actividad agrico-
la importante en la zona.

Gustavo, quien, en su trayectoria pro-
fesional estuvo involucrado en maqui-
naria agricola durante 25 afos, se fue
adentrando en el ambito de los cultivos
y tomando sugerencia de un lado, con-
sejos de otros y acciones propias, logré
conjuntar la inquietud de cultivar este
fruto-vegetal en su municipio.

Sus constantes visitas al estado de
Michoacan para efecto de vender sus
productos, le hicieron conocer a varios
agricultores en este ramo agricola y que
influyeron decididamente para moverle
la inquietud e interesarlo en el mismo.

De esta manera, poco a poco fue deci-
diendo utilizar un predio de aproxima-
damente diez hectdreas para iniciarse en
este cultivo. Para ello, primero se enfocd
en estudiar las caracteristicas del mismo
para luego adaptarlo al cultivo del agua-
cate.

Gustavo O’Hara Ruiz, productor de aguacate en El Arenal.

“Antes de decidirme, tomé las mues-
tras de suelo para ver qué tan viable era
el predio para este cultivo y al conocer
su situacion, apliqué lo correspondien-
te para tener un pH adecuado para el
aguacate. Finalmente me decidi y aqui
estoy’, menciona Gustavo, con gesto
optimista.
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Empezo previamente, con los analisis
correspondientes; estudié muy bien las
condiciones de la region, la altitud del
terreno, los climas que han prevalecido
alo largo de los afios, y vio que tenfa vo-
cacion.

Siempre considerd vital las condicio-
nes fisicas y tan fue asi, que a la parcelala
elevd en su pH de un 4.5 a 5.8 para hacer
mas viable el cultivo. “Una de las venta-
jas, es que también cuento con pozo de
agua en el predio, lo que lo motivéd mas a
explorar esta nueva linea de accion”.

en el afan de ofrecer un buen pro-
ducto y tener una ordenada huerta, sigue
los patrones culturales que marca la Aso-
ciacién de Aguacate de México APEAM
la Asociacion de Productores del Esta-
do de Jalisco APEAJAL, atendiendo los
minimos detalles en los protocolos de
la aplicacién de nutricion, fertilizacion
y demas insumos. Todo esto, “voy de la
mano con mi hijo Ivan, quien también
estudia para ingeniero agréonomo, el
apoyo de mi esposa Ester, ademas Me-
lissa y Gustavo Jr. y el acompafiamiento
del técnico Roberto Ponce que asesora a
mas de 15 huertas aguacateras por todo
el Estado”.

Su preparacion. Gustavo se vio en la
necesidad de aprender sobre el cultivo
del aguacate y para ello, ha asistido a los
diversos foros en el tema, siempre que

le es posible. Esto le ayudé a conseguir
contactos en varios rubros: productores,
expositores, comercializadores, provee-
dores, empacadores, y gue finalmente le
abrieron el panorama del aguacate para
luego dedicarse a la produccion de lleno.
En este mes de mavyo, inicia el corte de
la variedad Hass-Méndez y los empaca-
dores lo visitan previamente para cono-
cer el estado del fruto y luego tratar llegar
alos acuerdos para la comercializacion.

Mensaje. “Incursionar en este cultivo
no es solo entrar y hacerlo. Sugiero para
aquellos que estén pensando en hacer lo
mismo que yo, que lo que primero de-
ben saber, son los requerimientos de la
planta y las condiciones del suelo donde
giensan establecer su huerta. Recomien-

o hacer primero los analisis de suelo y
de agua y estar atentos al tipo de produc-
tos que se le apliquen”.

Y, sobre todo: “Mucha dedicacién, in-
dudablemente. Una dedicacién constan-
te. La gente piensa que es plantar y meter
nutricion, pero si no hay un seguimien-
to, pueden tener problemas de tipo eco-
némico porque el gasto se hace dia a dia,
todos los dias”.

Anade que, en El Arenal, municipio
muy cercano a Guadalajara, a esta fecha
existen alrededor de 100 hectareas de
aguacate, algunas en desarrollo y otras
en produccion y esto ha motivado que
los productores se estén organizando en
una asociacion para potenciar y orientar
en estas alternativas de inversion, por-
que la zona ha sido tradicionalmente de
cultivo de agave, asi como maiz y algo de
ganaderia.

Miguel Yaiiez y Hugo Rangel.
AGRO21 Comunicacion Rural

Lo que inicié con una inquietud, ahora en
una huerta de 10 hectdreas.
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INVERSIONES RURALES

En el Salitre, con mano de obra femenina, se desarrollan
cultivos con nueve mil plantas de higo por hectarea

na nueva opcion de inversion
estd resultando el cultivo del
higo, cuyo horizonte muestra un

aceptable desarrollo, tanto para
huertas como en demanda de su fruto. Sin
embargo, si debe tenerse atencion especial,
pues como cualquier cultivo: si se cuida, es
rentable. Ademas, no hay mucha superfi-
cie cultivada con esta fruta.

En esta edicion, AGRO21 recoge la opi-
nion de Luis Herndndez, administrador de
una huerta con alrededor de 23 mil plan-
tas en una superficie de 2.6 has, en la de-
legacion de «El Salitre», municipio de San

artin Hidalgo, Jalisco.

Estas son algunas reflexiones que hace
Luis para las y los lectores de AGRO21:
«Mi tuncién es coordinar el personal y
estar al pendiente de las necesidades de la
planta en la huerta. Observar las deficien-
cias que pueda presentar, asi como enfer-
medades o ataques de plagas para poder
reportarla al técnico y atacarla a tiempo y
adecuadamente», expresa Luis al ser entre-
vistado.

Uno de los momentos dificiles es el se-
leccionar el nimero de personas que de-
ban ir a trabajar, sobre todo en la cosecha
de la fruta, puesto que esto se da de acuer-
do al diagndstico ge cosecha, misma que
se obtiene de los recorridos que se dan
para observar el posible volumen de pro-
duccion.

Corte. Sefiala Luis que el proceso de
la cosecha inicia cuando la fruta esta de
acuerdo a las especificaciones que el clien-
te solicita, misma que se basa en el color y

grado de maduracion. La calidad del higo
esta clasificada en cuatro grados (del 1 al
4) y la fruta que sobrepasa estas etapas,
se considera como «sobremaduracion» y
aqui también se clasifica a aquellas piezas

ue traen algin dafio de origen, desde la
planta.

Hernandez sefala que al higo se le poda
en mayo y a principios de junio ya tiene
nuevos brotes. Luego llega la época de «di-
ferenciacién» que se caracteriza por el bro-
te de tres yemas en la planta: una es brote

vegetativo; otra es la hoja nueva y la otra
es, en si, el fruto. Este proceso se lleva al-
rededor de tres meses y es a partir de sep-
tiembre y hasta diciembre, cuando se da el
desarrollo de la fruta.

En la huerta en El Salitre, se tiene en cul-
tivo una superﬁcie de 2.6 hectareas, con
una poblacion de nueve mil 90 plantas por
ha. El total de las plantas es de 23 mil 634
mientras que el volumen de cosecha es, en
promedio, de 53.17 toneladas en el grueso
de la cosecha.

Amenazas. Como en todo cultivo, las
plagas y enfermedades son en las que
mas cuidado se debe tener y en el higo,
la «rogla» y la «cenicilla» son las enfer-
medades que mads afectan, como plagas,
mismas que se atienden con fungicidas,
sefiala Luis. De igual manera, los acaros,
arafiitas, escamas, son plagas que también
se presentan pero que se han combatido
con jabones potasicos, con buen resulta-
do. En cuanto a labores, las aplicaciones
de fertilizacion y las foliares son de las més
importantes, ademas del tutoreo, que evita
que se ladeen las plantas y se realiza con
bambt y rafia.

Protecciones. Luis sefiala que el cultivo
esta protegido con plasticos y mallas para
evitar en lo posible, estragos climatologi-
cos. Al finaliza la poda, se cubre con malla
antigranizo. Luego, en los meses de frio,
noviembre-diciembre, se protege, tam-
bién, con un plastico lo que genera una
especie de microclima que le beneficia a la
planta.

Personal. Luis Hernandez sefala que,
en cuanto a personal, son cuatro las que
estan desde eﬁ) inicio del ciclo: el adminis-
trador; encargado de riego y dos personas
en labores culturales. Luego, en las labores
de «pinchar» y tutoreo, se requieren otras
seis personas. Y en cuanto se diagnostica
la cosecha, se calcula el nimero de per-
sonas a utilizar. En un primer set (corte)
de la cosecha, se utilizan alrededor de 10
personas.

Visitas de campo: AGRO21 Comunicacion
Rural
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COMERCIALIZACION

«Hay canales comerciales... hay demanda
para el higo»: Omar Rosas

no de los frutos que se esta po-

sicionando en México, cada

vez con mas fuerza, es el higo,

cultivo que en México cuando
mucho, existen dos mil hectdreas culti-
vadas, de las que en Jalisco se cuentan
entre 180 y 200 hectareas.

Sin embargo, la comercializacion de
esta fruta tiene un muy buen horizonte
para la comercializacion ya que si hay
canales, si hay demanda tanto a nivel
nacional como internacional.

Esto opina el ingeniero Omar Rosas
Tapia, especialista en el cultivo de higo
y quien abunda que, como en toda ac-
tividad, algunos han triunfado y otros
fracasados.

«De hecho, en alguna de las semanas
que hemos estado comercializando esta
temporada, nos hemos quedado abajo
en el abasto. Nos han pedido volumenes
que no alcanzamos a cumplir porque no
hay.

En ciertas semanas, me toco buscar y
localizar fruta desde la zona Morelos,
zonas de Sinaloa y desde luego, aqui de
Jalisco, y practicamente no habia sufi-
ciente para abastecer. Es una situacion

Karina, joven mujer, trabajando en el cor-
te del higo.

En Meéxico, son dos mil hectareas las cultivadas con
este fruto, cuando mucho, seiala

Huerta en el Salitre, region Valles; Omar Rosas y Hugo Rangel AGRO21

que existe actualmente», argumenta Ro-
sas Tapia.

Abunda en que se penso que, con el
crecimiento del cultivo en el Occidente
del pais, se iba a presentar una sobre-
demanda y el precio tenderia a la baja,
pero esto no ha ocurrido; el volumen de
produccion se ha mantenido o incre-
mentado un poco a nivel global, pero en
cuanto a la demanda, ésta si ha aumen-
tado.

«Si es cierto lo que se comenta en este
entorno del higo, hay un déficit en los
volumenes para comercializar y muchos
de los mercados internacionales estan
consumiendo bien, desde Medio Orien-
te, Asia, Europa, Norteamérica... a to-
dos esos lugares, México esta enviando
fruta. Hay canales nacionales que ayu-
dan, también, a movilizar la fruta y son
canales y medios comerciales que pue-
den estar consumiendo fruta las 52 se-
manas del afio», insiste.

Asegura que esto representa una
oportunidad para la inversion, es una
alternativa de inversion rural, pero, sin
embargo, imperativo es que se debe ha-
cer el trabajo muy bien, acercarse con

las comercializadoras serias, estable-
cer convenios y, sobre todo, una buena
coordinacion para las épocas de cosecha
y los volumenes de produccion.

Omar Rosas menciona que el precio
retorno al productor, en términos ge-
nerales, oscila entre 55 y 65 pesos por
kilogramo, mientras que en el mercado
en general, el mismo es de entre 25 a 35
pesos.

También sefiala que el volumen de
desecho que se tiene, es entre el cinco y
siete por ciento. Lo que no se considera
vendible, es la fruta que presente pica-
duras de aves, restos de excremento, que
se caiga solo o el que esta muy deforme.

«El resto se puede comercializar, in-
cluso nosotros, como comercializadora
(Neoval Fruit), estamos con alianzas,
para hacer el proceso: poder recibirlo
y poder entregar a empresas procesa-
doras, que estan interesados en bases
para yogurt, o interesados en generar
este tipo de productos que usan en la
pasteleria (rellenos horneables), algu-
nas mermeladas y otros productos que
requieren negocios medianos, pero que
existen varios. Los tipos de pastelerias o

restaurantes gourmet, estan empezando
a demandar estos subproductos», expre-
sa.

Historia. Omar Rosas ha estado en
el cultivo y promocion del higo desde
el 2017 y mas fuerte a partir del 2018.
Como experiencia personal, ha estado
en varios eslabones de la cadena, des-
de lo que corresponde al productor,
asi como de asesor, promotor, y desde
el ano pasado, también de comerciali-
zador. «Siempre con la cachucha bien
puesta», dice.

Por ello, conoce de primera mano las
necesidades y retos que este fruto tiene
en cada uno de los eslabones y por ello
insiste en que el mismo presenta una
gran oportunidad.

«Creemos en el cultivo, tenemos evi-
dencia y en el tiempo que le vamos he-
mos estado mejorando desde la parte de
la productividad, la calidad, los proce-
sos fitosanitarios que hay que cumplir
con SENASICA, los procesos de expor-
tacion, los canales. Sin duda hay gran
oportunidad y la clave y los retos estan
principalmente en la logistica», finalizé.

Miguel Yaiiez. AGRO21 Comunicacion
Rural

«Acercarse con comercializadoras, esta-

blecer convenios y coordinacion para las

épocas de cosecha y los voliumenes de pro-
ducciony.
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SADER JALISCO

Son organismos benéficos, utiles para el control biologico de plagas agricolas

an en aumento las practicas

agricolas sustentables en el

campo jalisciense, lo que ade-

mas de incidir en el equilibrio
ambiental, trae consigo repercusiones
favorables en los ingresos del productor
al reducir costos.

Asi lo plantea el director de Fomen-
to Hortofruticola de la SADER Jalisco,
Néstor Olivares Mora, quien refirié
gue en varios productos de destacada

emanda en el mercado internacional
y doméstico se tienen avances impor-
tantes en el empleo de organismos be-
néficos para el combate y control de sus
plagas.

Puso como ejemplos los casos de los
cultivos de citricos, aguacate, agave, pi-
miento y varias frutas tropicales, donde
se registran importantes acciones de
uso de organismos benéficos, tanto para
combatir plagas, como para estimular su
ciclo de crecimiento en algunos casos.

En este contexto, el titular del CE-
SAVEJAL, David del Toro, refirié que la
superficie de cultivo de citricos ha sido
un espacio donde se registran avances
del uso de los organismos benéficos,
como ha sido el empleo de la avispa Ta-
marixia radiata contra el llamado dra-
gon amarillo de los citricos.

Detall6 que, durante 2020, se libera-
ron 92 mil individuos en los municipios
citricolas de Ameca, Atotonilco, Autlan,
Ayotlan, Cocula, El Grullo, El Limén,
Jamay, La Barca, San Martin Hidalgo,
Teocuitatlan, Tototlan y Zacoalco, entre
otros. Lo anterior ha sido acompanado
con la aplicacion de un hongo benéfico
(por ser depredador de plagas): Isaria
Javanica en mil 667 has del agro jalis-

ciense.

Del Toro agregé que este organis-
mo cuenta con un laboratorio en Ba-
hia de Banderas, bajo la operacion de
CESAVEJAL, en coordinacion con el
SENASICA donde se produce un im-
1Eortante organismo benéfico: Anagyrus

amaly, un insecto himendptero, de la
familia de las hormigas, que tiene una
gran relevancia en el combate de la pla-
ga dela cochinilla rosada, que tiene efec-
tos devastadores en varias frutas, como
mangos, limones, carambolos, papayas
y guanébanos, entre otras.

Informé que el afo pasado se produ-
jeron 34 millones de organismos para el
suministro de productores de 19 Esta-
dos del pais e incluso para agricultores
de Estados Unidos, lo que exhibe la cali-
dad técnica en la produccion del citado
insecto.

Resalté que la produccion de este or-
ganismo ha sido determinante, ya que
si no hay control de la cochinilla rosa-
da se cerraria el mercado internacional
para frutas, con el mango por delante,
un producto en el que México es un re-
ferente mundial por su volumen de ex-

portacion. Advirtio que es creciente la
exigencia de mercados, donde se tiene

ue recurrir a certificaciones que avalen
el uso del control bioldgico de plagas.

Para dar difusion al empleo del con-
trol biolégico de las plagas agricolas,
CESAVEJAL realiza foros técnicos e in-
formativos de forma gratuita a través de
la plataforma Google Meet.

También Autlan en la region Sierra de
Amula, dispone de un Centro privado
para la produccién y comercializacion
de organismos benéficos donde se pro-
ducen diferentes tipos de insectos dimi-
nutos, que tienen un apetito voraz que
se alimentan de las plagas, devorando
miles de insectos daninos como afidos,
moscas blancas, pulgones, cochinillas,
piojos y otras plagas comunes en las

PARA SABER

plantas.

El ingeniero Manuel Méndez, direc-
tor de este Centro, comenta del para-
sitoide benéfico tricogramma que llega
a controlar alrededor de 28 especies de
plagas agresivas a cultivos como maiz,
arroz, cana, algodon, hortalizas, betabel,
frutales, incluso forestales. “Los insectos
benéficos en algin momento de su vida
(inmaduros o adultos) se van a alimen-
tar de los insectos-plaga poder comple-
tar su desarrollo; por e%lo son considera-
dos como benéficos porque contribuyen
a mantener la poblacion de las plagas
como ejemplos: crisopa, mariquita, avis-
pa, la mantis, tricogramma, crisoperla.

Redaccion. - AGRO21 Comunicacion
Rural

das, la resurgencia de plagas secundarias, la resistencia a in-

E(:n el entorno actual agricola, la reduccion en el uso de pestici-

secticidas y la calidad en el medio ambiente, son algunas de
las razones que han favorecido el uso del control bioldgico y con esto
lleva al empleo y aplicacion de organismos benéficos.
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VETHER

EXTENSO SURTIDO EN MEDICAMENTO Y ALIMENTO PARA

PORCINOS
EQUINOS
OVINOS

CROQUETA
PARA PERRO Y GATO.

VENTA DE GRANO
PACAS DE ALFALFA
INSUMOS

Tel: 391 917 3568 / Cel: 33 35 03 08 73 / 33 26 57 34 68

® vether_atotonilco@hotmail.com

MAQUINARIA Y SILOS AGROINDUSTRIALES

Construccion, instalacion, montajes, reparacién, mantenimiento de silos,

MAQSIAGRO R:llEEER R F4: Tl 13 Te] fTvle] E1S

PRODUCTOS: 4

* Silos Carga a granel * Silos Granja * ﬁﬁ:esc}rins de Silos (sistemas de transporte y manipulacién de granos)
* Estructuras metalicas * Proyectos de Almacenaje “llave en mano" * Naves industriales y ganaderas.

A sus ordenes: MAQSIAGRO S.A

Calle 2 de abril # 7 = 4 Atotonilco, Jalisco

Teléfono 391 =917 17 04 / Ventas: 331 892 21 29
Email: maqgsiagro@gmail.com
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CDAAJ

Trabajo intenso

n coordinaciéon con el Con-
sejo de Desarrollo Agrope-
cuario y Agroindustrial de

Jalisco CDAAJ, productores
acuerdan impulsar una agenda co-
min para mantener al estado como
lider agroalimentario.

De gira por Jalisco, el presidente del
Consejo Nacional Agropecuario CNA,
Juan Cortina Gallardo, senalé que “tra-
bajar en coordinacién los gobiernos es-
tatal, federal y la iniciativa privada es lo
que se necesita para seguir creciendo, y
haciendo del sector agroalimentario un
sector ganador como lo ha sido en los
ultimos afos; tenemos muchos retos
pero también muchas dreas de oportu-
nidad y los productores de Jalisco han
demostrado que saben cémo hacer las
cosas bien y como trabajar en equipo”.

El presidente del Consejo de Desarro-
llo Agropecuario y Agroindustrial de
Jalisco, César Ivan Silva Hinojosa, en el
recorrido por algunos municipios del
Sur y Altos de Jalisco, acompanado de
prO(chtores rurales, enfatizd sobre el
trabajo de coordinacién y unidad que se
ha venido haciendo desde este Consejo
durante los ultimos meses, y resalté que
en conjunto los productores de Jalisco
han estructurado una agenda comun
gue se esta y estara impulsando en coor-

inacién con autoridades y el CNA.

Las lineas de trabajo que impulsa el
CDAA]J son:

*Disponibilidad y uso mas eficiente
del agua.

*Campanas fitosanitarias para el es-
tado; coordinacién entre la Agencia es-

para conservar el liderazgo del ¢

Consejo Nacional Agropecuario y Consejo Agropecuario de Jalisco CDAAJ, en gira por
la region sur del estado

tatal, ASICA, el Comité de Sanidad Ve-
getal y la iniciativa privada para mejor
eficiencia en resultados.

*Trabajo coordinado para recuperar
estatus sanitario del ganado en pie ante
Estados Unidos.

*Dar puntual seguimiento a la aper-

tura de mercados para el aguacate de
Jalisco.

*Impulsar la certificacién de las em-
presas en Responsabilidad Social y
Bienestar labora{

En la gira de trabajo, el encargado de
despacho de la SEDER Jalisco, Salvador

SoBRE EL CDAAJ
Es un organismo de representacion empresarial de Jalisco y asocia-
do al Consejo Nacional Agropecuario
Desde su fundacion en 2020 a la fecha ha reagrupado a mas de 55
empresas y organismos lideres en el sector
Ha abierto el dialogo directo entre productores de Jalisco, autorida-
des estatales y federales

ampo de Jalisco

Alvarez Garcia, y el director de Inteli-
gencia Comercial de la misma secreta-
ria, Carlos Salinas, también destacaron
el papel del sector como un pilar de la
economia del estado y se dijeron dis-
puestos a trabaf'ar de manera coordi-
nada para impulsar a un sector unido y
pujante.

Jalisco estado modelo en responsabi-
lidad social. - Por su parte Aldo Mares,
Vicepresidente de Bienestar Laboral del
CNA e inte%rante del CDAAJ, sefialo
que uno de los grandes retos para los
gue se prepara el sector sera el de certi-

carse en responsabilidad social, por lo
que se estara apostando para que Jalisco
sea el estado modelo en esta materia.

“Le estamos apostando muy fuerte a
que Jalisco sea el estado modelo en res-
ponsabilidad social, y que sus buenas
practicas puedan ser replicadas en los
demads estados; pronto estaremos pre-
sentando un plan muy aterrizado con
cuatro o cinco puntos medibles, porque
de verdad queremos hacer una diferen-
cia en los proximos dos afios en esta ma-
teria”.

Detall6 que “con el T-MEC y la refor-
ma laboral vienen cambios muy fuertes,
tendremos grandes retos en materia la-
boral y muy pronto presentaremos este
Plan Nacional por nuestros jornaleros
agricolas que sera muy amplio, pero se
resume en mejorar la calidad de vida de
todos los trabajadores agricolas, pues
solo asi lograremos el campo fuerte que
estamos buscando”.

Redaccion AGRO21 Comunicacion Rural

En cultivos agricolas, jardineria, plagas urbanas y farmacéutica veterinaria.

Productos para el sector agricola incluyendo semillas, fungicidas, herbicidas, fertilizantes, insecticidas, equipos de aspersion,

ASESORIA TECNICA ESPECIALIZADA
Y GRATUITA

productos bioldgicos, organicos vy nutricion vegelal.

Profesionales capacitados para comprender su necesidad
y proponerle las mejores recomendaciones.

HORARIOS: LUNES A VIERNES DE 9:00 A 7:00 PM Y SABADO DE 9:00 AM A 2:00 PM

Av. Lazaro Cardenas 2362 44900 Guadalajara, Jalisco

Tel, 33 3811-6191 y 800 368 2900

Calle Platano 1531 Col. Del Fresno 44900 Guadalajara, Jalisco.
Tel. 33 3B11-7075 y 800 433 2300

www.dasam.mx
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OprPINION TECNICA

La importancia de la inocuidad en la produccion de hortalizas bajo invernadero

Dr. Eduardo Rodriguez Diaz.
Consultor Técnico del CRESIAP

as inversiones econdmicas que
se realizan para la produccion
de hortalizas en sistemas prote-
gidos son muy elevadas, sobre
todo en las que se refieren a el estable-
cimiento de las condiciones que per-
miten obtener cosechas abundantes, de
calidad e inocuas; es decir, aquellas que
el ambiente natural no le puede dar:
Temperatura, humedad ambiental, ra-
diacién solar de calidad y sobre todo la
sanidad e inocuidad de las cosechas.

La produccion bajo invernaderos ga-
rantiza, de cierta forma, obtener cose-
cha de calidad fuera de temporada, es
decir, cuando en las siembras natura-
les a campo abierto no se pueden es-
tablecer esas condiciones por aspectos
climaticos (lluvias o heladas principal-
mente). Favoreciendo la comercializa-
cién de las hortalizas a mejor precio.

Los costos son elevados al cultivar en
un invernadero (ya sea en sistemas hi-
dropoénicos o en suelo) ya que requiere
una estructura hermética para el con-
trol del clima, sistema de fertirriego,
extractores de aire, quemadores de gas,
equipo de aplicaciéon de productos y
control de acceso a las instalaciones,
entre otros.

Lo anterior implica el garantizar que
las no plantas sean atacadas por plagas
y enfermedades, que de la noche a la
mafana acaban con los cultivos. Estas
plagas y enfermedades se desarrollan
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en el interior del invernadero porque
no se tienen todas las precauciones de
ingreso, limpieza y sanitizacion de las
herramientas, equipo y utensilios que
se utilizan para el manejo del cultivo.
Es decir, facilitamos que ingresen por
descuido o desconocimiento de su
control.

Las plagas mds comunes que atacan
los cultivos horticolas son mosca blan-
ca, pulgones, arafia roja, trips, entre
otras; ellas tienen aparato bucal chupa-
dor que con sus piquetes en las hojas
trasmiten virus principalmente.

En ocasiones el ingreso de estas pla-

gas a los invernaderos es por medio de
los utensilios, ropa, equipo no desin-
fectado o sencillamente por dejar las
puertas de ingreso abiertas.

Las enfermedades, tanto bacterianas
o de virus, son dificiles de eliminar.
Estas se introducen a los invernaderos
por medio del calzado, ropa, manos o
equipo para el manejo del cultivo.

En ocasiones se deben utilizar pro-
ductos quimicos para su control que
afectaran la inocuidad de los frutos
cosechados, ya que para el control de
ellas permanecen por mucho tiempo
en el interior de la planta, pudiendo

ser rechazados por las empresas que
comercializan o exportan los vegetales.

De ahi la importancia de utilizar pro-
ductos eficaces para la desinfeccion
y sanitizacion de todos aquellos ele-
mentos que ingresaran al invernadero:
tijeras de poda, equipo de aplicacion,
equipo de medicién quimica, recipien-
tes, herramienta, etc.

Las personas antes de ingresar debe-
ran lavarse y desinfectar sus manos, la
ropa debe ser limpia y no utilizarse de
un dia para otro la misma ropa si no ha
sido lavada. Debera existir una charca
sanitaria al ingreso de cada invernade-
ro con los productos sanitizantes ade-
cuados.

Las personas que fuman no deberan
ingresar a un invernadero si no han
sido lavadas las manos severamente, ya
que en muchas ocasiones los virus que
contiene el tabaco se depositan en los
dedos entre la grasa y la huella digital.

A saber, sobre este aspecto, el ciga-
rrillo antes de ser encendido es toca-
do con los dedos, de ahi se trasmite el
virus del tabaco a través del poro del
papel a las manos y se corre el riesgo
de infestar las plantas o herramientas
que se utilizan en el interior del inver-
nadero.

Tomar las precauciones necesarias
de limpieza y sanitizacién en la pro-
duccién bajo invernadero sera una ga-
rantia de obtencidn de cosechas abun-
dantes y de calidad.
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INTAGRI

Se llevo a cabo foro de maiz de alto rendimiento

Redaccion. AGRO21 Comunicacion Rural

ara satisfacer la creciente deman-

da de alimentos, es necesario ge-

nerar ideas }lf planes que permi-

tan mejorar la productividad del
campo agroalimentario.

Uno de los cultivos en el cual se basa
la alimentacion es el maiz, cultivo basi-
co para el consumo humano, animal e
industrial.

Programas de mejoramiento desa-
rrollaﬁos por instituciones publicas y
empresas privadas se han intensificado
para lograr producir mayor cantidad de
grano con menos recursos o en condi-
ciones adversas. Una forma de lograrlo
es a través de la difusion de lo que ocu-
rre en el mundo y la capacitacion.

La meta de los agricultores dedicados
a la producciéon de maiz es lograr altos
rendimientos. Mas toneladas por hecta-
rea, es su objetivo, reconociendo que di-
versos factores agronémicos pueden in-
fluenciar en el resultado, pero saben que
es conveniente capacitarse y conocer las
nuevas técnicas y modos de produccion.

Actualmente los rendimientos de
maiz en México son sumamente con-
trastantes, mientras pocos productores
estan logrando rendimientos “élites”,
la mayoria esta aun lejos de alcanzar el
potencial productivo del cultivo de maiz
en su region.

Por el%o y ante los escenarios que pre-
valecen en el medio rural, INTAGRI fiel
a su compromiso de capacitar a los agri-
cultores, llevo a cabo el pasado mes de
abril, el Foro INTAGRI sobre Produc-
cién de Maiz de Alto Rendimiento.

Durante la realizacién de este gran-
dioso encuentro efectuado de forma on-

line en el que participaron mas de 500
personas entre productores y asesores

de campo de diversas regiones de Méxi-
co y otros paises como Perti, Colombia,
Ecuador y Guatemala se mencionaron
temas muy interesantes como el Manejo
de maiz en zonas tropicales con suelos
4cidos, feromonas de confusion sexual
para el manejo agroecologico de gusano
cogollero, experiencias practicas de alto
rendimiento en el Bajio mexicano y en
la Ciénega, Michoacan, y elaboracién de
programas de fertirriego en maiz.

Entre las conferencias mds esperadas
se destaco la participacion del Produc-
tor David Hula quien ostenta el récord
mundial de alto rendimiento en maiz
con 38.67 toneladas por hectarea en Es-
tados Unidos, quien nos hablé de varios
ejes sobre los que basa su alto rendi-
miento, tales como la seleccion de semi-
lla, densidad de poblacién, la fertiliza-
cidn, inoculacion de la semilla, andlisis
foliar y suelo, practicas agrondmicas y
algunas recomendaciones para México.

/
KJALISCO

on el fin de incidir en la certidum-

bre de precios en el mercado del
maiz, la SADER Jalisco definird en
breve las reglas de operacion, de ma-
nera que los productores organizados
hagan contratos para asegurar buenas
cotizaciones del grano a través de las
coberturas para este ciclo 2021, segun
las ventajas que se 1presenten en el mer-
cado internacional.

N\

Fideicomiso del maiz definira reglas para coberturas

SADER informa que la intencion es es-
tablecer a la brevedad el mecanismo ne-
cesario para asegurar buenas cotizacio-
nes del maiz, a través de la operacion del
Fideicomiso para Coberturas de Precios
de Maiz de Jalisco FICOPREM.

Durante el ciclo primavera verano del
aflo pasado, ya se tuvo un ejercicio que
trajo ventajas en el precio del maiz a un
vofumen e 127 mil toneladas en favor

N

de productores de una docena de orga-
nizaciones, que realizaron operaciones
de agricultura por contrato con agru-
paciones de consumidores del cereal.
Actualmente los precios del merca-
do son altos, pero también el costo de
las primas (de las coberturas) es alto.
Entonces hay conocer cudl es la posibi-
lidad utilizar con la mejor eficiencia los
recursos del fideicomiso FICOPREM.
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MUJERES RURALES

Amparo Campos Cardenas

explora nuevos horizontes en la porcicultura

tierra del pitiado»... es Colotlan

la cuna de mujeres emprendedo-
ras que buscan cémo progresar ante las
oportunidades que se les presenta.

Este es el caso de Amparo Campos
Cérdenas, una ama de casa que hace
cuatro afos y mds, se dedicaba al hogar,
a la atencién por lapsos de tiempo de la
cooperativa escolar en la Escuela Normal
Experimental de ese municipio, pero que
cambid de ambiente y ahora se encuentra
en donde nunca lo imagino: en la activi-
dad porcicola.

En entrevista, menciona que ella ni si-
quiera soportaba el olor del cerdo, pero
que fue suhermano quien la invito a criar
cerdos y finalmente la decidié. Esto de-
rivado del mal manejo que veian en su
papa.

«Mira -me dijo mi hermano-, a lo me-
i’or algo les falta a los cerdos, por eso se

os pagan tan baratos. Entrale, yo te apo-
yo», refiere al recordar la invitacion que
su hermano le las primeras ocasiones.

Su papa y el hijo mas chico fueron los
ue em]iezaron a criar cerdos para ven-
er en el patio de su casa pero vefan que

les pagaban el cerdo entre 18 y 22 pesos
el kilo, de tal manera que casi no les que-
daba ganancia, dice.

Pero su hermano la convencié y ahora
tiene ya cuatro afos criandolos, aunque
se inclinan mas por la genética al procu-
rar vender solo pie de cria.

a capital regional de la Zona Nor-
te de Jalisco no es solamente «la

AMPARO Campos Cdrdenas... ama de casa, empresaria y ahora porcicultora.

Inicios. Luego de que su hermano
Marco Antonio logré convencerla, ini-
ciaron con cuatro cerdas y un semental
en la granja «La Arracada», ubicada en la
Ciénega de Los Alejo, distante 5.5 kild-
metros de la cabecera municipal.

Su hijo Juan Pablo la apoya y ahi mane-
jan los pies de cria mientras que los que
engordan los desarrollan en el patio de la
casa de don Jesus, su pap3, sefiala.

Luego de cuatro anos de esfuerzo, en-

tusiasmo, aprendizaje y mucho sacrificio,
la granja ya cuenta con 28 vientres y seis
sementales.

«Mi hermano quiere traer genética a
Colotlan, por eso sdlo vendemos pies de
cria. Nosotros inseminamos, recolecta-
mos del semental y atendemos los par-
tos», menciona Amparo.

Las ventas las hace a través de redes so-
ciales.

«Cuando los animalitos estdn en un
peso de entre 15 y 25 kilos, mi herma-

no los anuncia en redes sociales y asi es
como van saliendo», sefiala.

Para abastecer su mercado, aclara, deja
cuatro cerdas. Las camadas de ellas las
dedican al abasto y a la venta del lechon
para engorda. Ademas que ellos mismos
manejan sus remplazos.

Alimento. Para el alimento de los ani-
males en la granja, sefiala que ha probado
de varias marcas, pero la que mejor le ha
dado resultado, ha sido ALIPEC y lo apli-
can de la etapa uno a la tres. Sin embargo,
reconoce que en la etapa de «preinicio»,
el alimento lo compran en Guadalajara.

Sélo trabajan el alimento hasta el de-
sarrollo y en sus niumeros, han calculado
que un lechon le gasta un bulto de pastu-
ra en cada una de las etapas.

Ella aplica el «preinicio», «crecimiento»
y «desarrollo». A las hembras las matiene
en esta ultima etapa hasta que alcanzan el

eso idoneo para gestar, que se da entre
0s 100 y 120 kilos, segun su entender.

«Hay unos animales que desarrollan
mejor. Hay veces que no se ven gordos
pero estan en su peso ideal, y aparte, las
puercas las dejamos (l]ue les pasen tres
celos. Al tercer celos las inseminamos»,
sefiala.

Ya durante el proceso de preiiez, a las
hembras les aplican también el alimen-
to para gestacion y luego de la paricion,
aplican el de lactancia.

Consejo.- Las mujeres de repente pen-
samos que esos trabajos son para hom-
bres, porque si se necesita de esa fuerza,
comenta Amparo, pero también invita a
las mujeres a que se animen a invertir en
ese tipo de negocios.

Resalta que muchas personas han re-
sultado con enfermedades como depre-
siones y estrés como consecuencia del
1p;roblema de la pandemia, pero a ella se

a empleado tan a fondo que ni siquiera
la ha notado.

Redaccion: «<AGRO21»
Colotlan, Jal.
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MAGDALENA

Pasto para ganado Charolais, en tierras de mineria

a inquietud de hacer producir

tierras fangosas, con poco drena-

je, suelos arcillosos en el muni-

cipio de Magdalena, llevé a Juan
Manuel Robles a iniciarse en la ganade-
ria y ahora estd recibiendo las primeras
crias para tener un hato de alrededor de
30 cabezas de ganado.

Se inclin6 por la ganaderia luego de
recibir deficientes consejos sobre que
el terreno no era apto para el estableci-
miento de huertas de limén, cosa que
luego de hacer un andlisis de suelos, se
dio cuenta que si tenia la posibilidad
para ese proyecto.

Ya con el proyecto de ganaderia en
mente y por no dejar las cosas a me-
dias, luego de esos analisis de suelo, fue
como contact6 al ingeniero agrénomo y
especialista en pastos ganaderos, Sergio
Ceja, quien lo asesor6 y le auxilié para el
establecimiento de una parcela de pas-
to Marshall, como principal, que, com-
binado con pasto Macxi en prueba, le
ayuda a guardar condiciones adecuadas
para el pastoreo de ganado.

Juan Manuel, agroempresario en fru-
tas y hortalizas, y en su preocupacion
por informarse acerca de la ganaderia
y su manejo, tuvo la ocasion de asistir a
Colombia, donde se convencié mas que
su proyecto iba por buen camino.

“Ahi me di cuenta de que ellos tienen
una cultura un poco mas avanzada en lo
que son pastos tecnificados y pastos de
corte. Eso me llam¢ la atencion. Regreso
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y me empiezo a dar cuenta de que mas
que una necesidad, es como que para
que este negocio sea rentable, tenemos
que producir forraje a un costo no muy
elevado y en cantidad y calidad también,
que es muy importante para que los ani-
males se vean sanos y que se vea refleja-
do al final de cuentas en numeros, que es
lo que nos importa’, dice.

Decision. Con eso de los pastos, se tie-
ne una excelente alternativa porque pro-
porciona forraje de buena calidad. Para
el establecimiento de la pradera y bajo
el asesoramiento del agrénomo Sergio

JUAN Manuel y el Ing. Sergio Ceja; al fondo el reciente establecimiento del pasto.

Ceja Murillo, se eligi6 el pasto Marshall,
porque tiene alta resistencia a sequia y
encharcamiento y en el caso de los sue-
los en este rancho, al ser arcillosos, pue-
de agrietarse cuando les falta el agua y
romper las raices de las plantas. En este
caso, este pasto es resistente a esas con-
diciones, explica el ingeniero Ceja.

Para el establecimiento de una parce-
la, su duracién es de cuatro meses, pero
generalmente se puede utilizar a los 90
dias, aconseja.

Una de los atractivos de este pasto es
que llega a producir alrededor de 50 to-
neladas en su primer corte (ya en madu-

rez, alos cuatro meses) pero en el segun-
do corte puede duplicar su produccion.
Se puede, también, acortar el tiempo
para su utilizacién, como ya esta esta-
blecida la parcela, a los 60 dias se puede
volver a tener 50 toneladas y de esta ma-
nera, su produccion es mas rapida.

Segun explica Juan Manuel, el pasto
establecido proporciona alrededor de
un 12 por ciento de proteina, lo cual es
muy bueno y por ello, lo ve como una
excelente alternativa, al producir un fo-
rraje de buena calidad.

Planes. Por el momento, en su rancho
El Roble, a las afueras de Magdalena,
pastan alrededor de 30 cabezas de gana-
do Charolais, con dos afios de haber em-
pezado con ganado de registro. Luego
de ese tiempo, ya tienen dos cosechas:
la primera fueron tres animalitos y la se-
gunda cuatro.

Planea cultivar cuatro hectareas de
pasto para tener una rotacion adecuada
y llevar este proyecto como todo un ne-
gocio, pues de otra manera no se puede
hacer redituable.

Juan Manuel asegura que luego de
los andlisis de suelo que realizd, se dio
cuenta que el limén si prospera y por
ello, planean continuar con ese proyec-
to. Por lo pronto, tienen ya 500 arboles
listos para su plantacion y esperan en un
futuro préximo, duplicar esa cantidad
de arboles.

Redaccion. AGRO21 Comunicacion Rural
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Ovicam

Exitosa la tercera exposicion ovino-caprina en Zapotlanejo

el 15 al 18 de abril pasado, se

llevé a cabo la «Tercera Ex-

posicién Ovinocaprina Jalisco

2021», en el Domo Municipal
de Usos Multiples de Zapotlanejo y du-
rante la cual, se tuvo una muy buena
venta de ejemplares, tanto de ovinos
como caprinos.

Cabe resaltar que a este evento llega-
ron ovinos de todas las razas que se tie-
nen en México, ademads de la novedad
que represent6 el Rambouillet. En ca-
bras, llevaron ejemplares de Boer (pro-
ductor de carnej), Saanen, Alpina, Thou-
genborg, Nubias (productoras de leche).

Este evento naci6 de la inquietud de
cuatro productores que, a la vez, confor-
maron el comité organizador de OVI-
CAM (Ovinos y Caprinos de México)
y que a la fecha ha organizado, ya, el
tercer evento que, aunque es anual, se
orienta a ser un marco adicional para la
venta y canje de animales de estas espe-
cies, fuera de las expos ganaderas tradi-
cionalmente conocidas.

Quienes conforman el comité orga-
nizador, son: Antonio Garcia, de Villa
Corona, productor de caprinos; Sergio
Morales, de Zapotlanejo, productor de
ovinos; Gilberto Jiménez, de Arandas,
Eroductor de ovinos, y el Ing. Alfonso

squivias Gomez, de Tepatitlan, tam-
bién productor de ovinos.

Durante el evento, la entrada y el esta-
cionamiento fue gratuito para el publi-
co, mientras los compradores de semen-
tales y vientres recibieron un apoyo de
dos mil y mil pesos, respectivamente.

«Este ‘es un proyecto que nace de
cuatro productores de aqui mismo de

ORGANIZADORES y ejemplares que se tuvieron en la tercera exposicion Ovicam.

Jalisco, con la inquietud de desplazar
y mover los animales de registro que
producimos, con certificado, tanto ovi-
nos como caprinos», sefialé Alfonso Es-

uivias Gémez, también presidente de
fbleLOT.

«Es un evento hecho por productores,
porque todos los del comité, somos pro-
ductores, y para productores, que al fi-
nal de cuentas quienes nos compran son
productores, sin fines de lucro de nin-

una indole. El enfoque principal es que
%uera solamente del gremio ganadero.
Sin llegar a meternos en otros temas de
otras razas. Nos ha ido muy bien. Ben-
dito sea Dios.

“Este evento, es el que mds vende a

nivel nacional. Vendemos un promedio
de 240-250 ejemplares por evento. En
todo: ovinos y caprinos», menciond por

su Iparte Antonio Garcia, coordinador
de los caprinos en esta exposicion.

A la exposicion asistieron producto-
res, en cabras, de Colima, San Luis Poto-
si, Sinaloa, Nuevo Ledn; mientras que de
Jalisco estuvieron de los municipios de
Acatic, Autldn de la Grana, Tepatitlan y
Za otlanejo, entre otros.

n ovinos, asistieron productores de
Nuevo Ledn, San Luis Potosi, Michoa-
can, Aguascalientes, Nayarit y de Jalisco,
con una gran participacion de criadores
de ovinos Pelifolk.

Por su parte, Luis Eduardo Uribe, téc-
nico independiente y coordinador de
ovinos Pelifolk, en este evento, senald
3ue asistieron productores de este gana-

o de 17 municipios pero que, ademas,
se tuvieron ventas desde Estados Unidos
a través de las redes sociales.

De los ejemplares que se vendieron,
algunos tuvieron destinos a Guanajuato,
Mgichoacén, Colima, entre otros.

Miguel Yariez A.
AGRO21 Comunicacion Rural

IMPORTANCIA DE LOS OVINOS
La importancia del ovino radica desde su domesticacion que ha per-
mitido las creaciones de gran cantidad de explotaciones que se han

basado en los siguientes puntos:

1.- En la capacidad de adaptacion ante las constantes fisiologicas.

2.- Poca exigencia de nutrientes.

3.- Se ha acoplado muy bien a sistemas de alimentacion con diferen-
tes productos, por lo tanto, no requiere de mucho capital.
4.- Animales facil de manipular, muy sociables, por lo tanto, no repre-

senta un peligro para el hombre.
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Excelencia Pecuaria.
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AsociAcioN GANADERA LocaL EspeciALizapA DE CRIADORES DE GANADO DE REGISTRO DE Los ALTOS DE JALISCO

RazaSuizoEuropeo

RIALTOS asocia a productores de ganado de
registro de las razas Angus, Beefmaster, Bra-
hman, Brangus, Charolais, Hereford, Limou-
sine, Longhorn, Simmental y Suizo Europeo.

En esta edicion presentamos generalidades del
Suizo Europeo.

Un antecedente es que, dada la importancia de esta
raza, en 1967 se conformé la Asociaciéon Mexicana
de Criadores de Ganado Suizo de Registro que, entre
otras tareas, ha sido registrar ejemplares de las dos va-
riedades Suizo Europeo y Suizo Americano.

CRIALTOS, tiene en su seno a criadores de estas
magnificas razas con el fin de fortalecerlos y para fo-
mentar la ganaderia de la region.

Tiene antecedentes registrados que viene con infor-
macion que indica que alcanzé su madurez en el siglo
XIII en los valles de las montafas suizas y en el XIX
se establecieron registros de produccion sobre rendi-
miento en carne y leche.

Entre 1869 y 1880, desde Suiza se exportaron a Es-
tados Unidos 130 ejemplares, que sirvieron de base
para el desarrollo de la raza en su evolucidn hacia la
produccioén de leche y en lo que hoy se conoce como
Braunvieh, que en aleman significa vaca parda, orien-
tada a la produccion de carne, pero con buena habili-
dad materna.

Posteriormente se cre6 el ganado Suizo Americano,
la cual fue reconocida como raza pura lechera a fina-
les de ese siglo. El ganado Pardo Suizo Americano en
México, proviene del desarrollado por los norteameri-
canos y los canadienses.

La Pardo Suizo Americano es una raza con gran de-
sarrollo genético especializado en producir los mayo-
res volimenes de leche, caracterizada por sus so6lidos
totales y proteina como lo exige hoy el mercado.

Caracteristicas.- Mejores patas y pezufias.

Menor incidencia de trastornos metabolicos.

Excelentes para pastorear.

Viven y producen leche por mas tiempo.

Tienen ubres mas limpias y de mejor textura.

St i

-*-'.-l e ..‘.:. .,._..-.'l |: :_-P;F
M el TR 5% ot

Rancho Gena Agropecuaria suizo europeo.

Tienen un excelente temperamento.

Resisten temperaturas extremas.

Mayor produccién de proteina.

Gran facilidad de parto.

Mejor comportamiento re%roductivo

En México hay un visible hato Suizo asentado en el
tropico, en la region del Golfo y del Sureste, aunque se
le explota como ganado de doble g)ropc’)sito, sus rendi-
mientos, comparados con los rebafios de clima tem-
plado y criados intensivamente, son diferentes, pero el
potencial lechero estd ahi mismo.

Animales.- Son fuertes y de buen peso; las vacas

ueden pesar de 600 a 700 Kgs., y de 950 a 1,000 Kgs.,
os toros. En rendimiento lechero, la raza suiza es la
segunda del mundo. El promedio actual de la estirpe
americana es de 7,200 Kgs., ajustado a edad adulta con
4% de grasa. Estos promedios son los correspondien-
tes a USA. que es el mas alto del mundo para esta raza.

Adaptacion.- La complexion corporal musculosa, su
amplio rango de adaptacién a climas frios y calurosos
y su habilidad para producir leche y carne a partir de
pastos templados y tropicales, hacen del ganado Suizo
Europeo ideal para los sistemas de doble propdsito.

Por caracteristicas de produccién, reproducciéon y
gran rango de adaptabilidad, el suizo constituye un re-
curso genético de gran valor.

Rancho EI Barroso.
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OviNos PELIFOLK

En puerta... la cuarta

edicion de Expo Pelifolk

ara el préximo mes de mayo, el

Domo Municipal de Usos Mul-

tiples de Zapotlanejo se vestira

de gala, nuevamente, durante la
cuarta edicion de la Cuarta Muestra Na-
cional Pelifolk Zapotlanejo 2021.

Con este evento, el ovino Pelifolk se
muestra como una de las razas (atin sin
el reconocimiento oficial) de mayor ex-
pansion en México. El evento tendra ve-
rificativo del 28 al 30 de mayo préximo
y estard enmarcado con platicas y pista
de calificacion.

«Este evento ya es una tradicion, es la
cuarta edicion. Ahora si que es un even-
to que se realiza en casa, en donde estd
la cuna del Pelifolk. Se realiza afio con
afo y a él asisten los mejores ejemplares
de la raza, con la mejor calidad y me-
jor precio para los productores», sefiala
Giovani Dario Torres Nuiio, presidente
de la Asociacién Ganadera Local Espe-
cializada de Ovinos Pelifolk de Zapotla-
nejo, Jalisco.

Eventos. Sefnala Torres Nufio que el
dia la inauguracion, se tienen progra-
madas varias platicas de interés para
el ovinocultor, tanto para el que inicia
como para el que ya tiene tiempo en
la crianza de ovinos. Entre los temas,
menciona el de «<Manejo de ovinos para

rincipiantes», «Enfermedades como
a leptospira (problema que no es muy
reconocido pero que se tiene en puerta,
«y no lo sabemos»); «Importancia de

Se realizara del 28 al 30 de
mayo en el Domo de Usos Mul-
tiples de Zapotlanejo; habra
platicas y pista de calificacion

la implementacion de minerales en la
ovinocultura» (patrocinada por Trow
Nutrition). Estas dardn comienzo a las
11:00 de la manana.

Para el dia 29, se tendra la pista de
calificaciéon, con la presentacion de
alrededor de 170 ejemplares bajo la
auscultadora mirada del juez, vaVZ
Luis Eduardo Angulo, certificado por
la Unién Nacional de Ovinocultores
(UNO).

Ejemplares. Giovani Torres sefala

OVINO Pelifolk... una raza que no se ha
querido reconocer por las autoridades fe-
derales.
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que esperan reunir para exhibicion y
venta a alrededor de 250 ejemplares de
la mejor calidad Pelifolk y utilizar alre-
dedor de 100 corraletas para el efecto.

En el evento estaran presentes pro-
ductores de varios municipios de Jalis-
co, asi como de estados como Nayarit,
Zacatecas y Durango.

Los compradores recibiran un apoyo
de dos mil pesos para la compra de un
semental, asi como 500 pesos para la
compra de un vientre (hembra).

En México. Torres Nuio mencio-
na que el Pelifolk ha tenido una gran
adaptacién a las diversas condiciones
medio-ambientales de México. Por tal
razon, este tipo de borrego ya se encuen-
tra en estados como Chiapas, Durango,
Sonora, Sinaloa, Veracruz y Tabasco.

«En esta diversidad de climas, el Peli-
folk se ha sabido adaptar por lo que ha

GIOVANI D. Torres Nufio (banderin), presidente de los criadores de ovinos Pelifolk.

resultado muy atractivo para los ovino-
cultores de cualquier parte del pais», re-
itera Giovani.

Senala, ademas, que existe una muy
buena relacion con las autoridades, tan-
to estatal como federal, para impulsar el
registro oficial como raza de este borre-

o.
& «En cuestiones del registro, seguimos
trabajando con las autoridades del esta-
do y a nivel federal. Parece que hay muy
buena disponibilidad. Esperemos que
en un corto tiempo se llegue a dar ese
registro para reconocerlo oficialmente
como raza. La gente ya lo adopto en su
corral porque es un por sus caracteris-
ticas, grado de heredabilidad y su pro-
ductividad», finaliza el presidente de la
asociacion de esta raza de borregos.

Miguel Yaiiez A.
AGRO21 Comunicacion Rural
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Ceremonia de cambio de Mesa Directiva

on la presencia de autoridades y

directivos de organismos priva-

dos del sector agroalimentario,

se llevo a cabo el acto oficial de
manera presencial y virtual, en el que
Alejandro Valdés Pérez, asumio6 el cargo
como presidente de ANFACA.

Presentes estuvieron Salvador Alvarez
Garcia, encargado de Despacho de la
SADER Jalisco; Mauro Jiménez, Direc-
tor General de Enlace Institucional de
SADER; Juan Cortina Gallardo, presi-
dente del Consejo Nacional Agropecua-
rio CNA; César Ivan Silva Hinojosa, pre-
sidente del Consejo de Desarrollo Agro-
pecuario y Agroindustrial de Jalisco; asi
como Aldo Mares Benavides, Vicepresi-
dente de Bienestar Laboral del Consejo
Nacional Agropecuario.

En presencia de los nuevos miembros
de la Mesa Directiva, Lorena Delgado
Gonzélez, quien fuera presidente de
ANFACA por seis afos, hizo un breve
resumen de su trabajo en su mensaje de
actividades durante el acto en cuestion.

Durante el mismo, resalt6 las giras de
trabajo que se hicieron por México y el
extranjero; las actividades dentro del
pais y la situacién que se present6 al de-
clararse la pandemia en México, por lo
que se vieron en la necesidad de suspen-
der algunos eventos y las tradicionales
sesiones de trabajo de los jueves que aho-
ra tuvieron que hacerse de forma virtual.

Hizo referencia a los lazos comerciales
que se tendieron y reforzaron durante
su gestion con el Consejo de Granos, asi
como con el Consejo de la Soya, ambos
de Estados Unidos. De igual manera, la
participacion de ANFACA en las reu-
niones de trabajo relacionado al nuevo
Acuerdo de Libre Comercio entre Mé-
xico, Estados Unidos y Canada ahora
llamado T-MEC, en el sector pecuario,
entre otras innumerables actividades a
lo largo de sus seis afos de desempeiio al
frente de la Asociacion.

Trabajo. En su mensaje, el presidente
de ANFACA, Alejandro Valdés Pérez,
resaltd que la nueva Mesa Directiva in-
corpora un cambio generacional y que
representa gran compromiso para hacer
un trabajo con el cual se pueda dar sus-
tentabilidad y permanencia a la Institu-
cion gremial y lograr, con el tiempo, los
buenos resultados que se han ofrecido a
todos y cada uno de los socios.

Encabeza Mtro. Alejandro Valdés Pérez; entrega el car-
go la Lic. Lorena Delgado

MTRO. ALEJANDRO Valdés Pérez, pre-
sidente de ANFACA.

Refirié que el plan de trabajo que estan
poniendo en marcha, se basa en la crea-
cion de coordinaciones internas para
buscar un mejor servicio al socio. Una de
ella es la «Lista de Precios», que deriva-
do de la pandemia, se orient6 el trabajo
a hacerlo més estadistico para poderlo
ofrecer a los socios en una plataforma
mas analitica.

La Coordinacion de Eventos, es otro
de los rubros en los que se deben superar
grandes retos. Llevar el liderazgo de la
Coordinadora Nacional de Organismo
de la Industria de Alimentos Balancea-
dos para Animales CONAAL y de poder
continuar la Expo, que en este aio se
debi6 suspender, pero cambié muchas
cosas. Se tiene proyectado el CONAAL
para el 2022 a la espera de que se evolu-
cione favorablemente el tema de la pan-

LIC. LORENA Delgado, al entregar el car-
go de presidenta.

demia.

En la Coordinacion de Comunica-
cion de ANFACA, se mantiene una
muy buena relacion con CONAFAB vy
AMEPA, que son asociaciones ejemplo
con las que se debe ir bajo los mismos
ideales, pero con una comunicacién de
manera integral.

Valdés Pérez hizo mencidén, también,
a las Coordinaciones externa en donde
actualmente se concentran en cuatro
partes.

Coordinacion de Buenas Practicas
Comerciales, en donde el reto especifi-
co esta en la organizacion de la cadena
de valor, pues se tienen diferencias entre
productor, comercializador y fabricante
de alimento.

Coordinacion Pecuaria. “Es un tema

que preocupa porque se rumora de que
se van a abrir cupos de importacion; es
un tema medular con la Secretaria de
Economia, el Consejo Mexicano de la
Carne, la Union Nacional de Avicultores
y que se abre la posibilidad para lograr
un entendimiento pues si no se toma
una decision a conciencia, generaria
problemas que de alguna manera habria
que resolver”, argumenta Alejandro.

Coordinacion de Riesgos. En este
sentido, se ha venido trabajando para
desarrollar una cultura en todos y cada
uno de los socios, y en lo que correspon-
de a capacitacion de la administracion
de riesgos de materias primas.

Coordinacion de Capacitacion. Ac-
tualmente en esta se estan desarrollando
casos de negocios y que luego se transmi-
ten a los socios. Tanto la SADER como el
CNA tienen opciones de apoyar, ya que
también generaria un acercamiento mas
frecuente entre las partes.

SADER. Por su parte, Salvador Alva-
rez, encargado de despacho de SADER
Jalisco, reconoci6 el trabajo que ANFA-
CA realiza. Mencion6 que, desde el Go-
bierno se seguira trabajando para forta-
lecer las cadenas productivas con apoyos
directos para mejorar la infraestructura
y los bienes publicos, mejorar el acceso a
la informacién y la adopcién de nuevas
tecnologias.

«La perspectiva de Alejandro viene a
fortalecer y darle solidez a esta Asocia-
cién que se consolida como una de las
de mayor relevancia en un sector que
es motor de la economia de Jalisco y
del pais. Felicidades, Alejandro. Y qué
buen trabajo hiciste, Lorena, y a todos
los miembros de ANFACA, cuentan con
nosotros», dijo.

CNA. Asimismo, Juan Cortina Gallar-
do, presidente del CNA, felicité a Lorena
Delgado por su gran trabajo realizado
durante los seis afos que presidié AN-
FACA y reconoci6 la participaciéon de
la Institucion en la defensa del sector
agroalimentario en el proceso de la con-
formacion del nuevo Tratado Comercial
T-MEC.

Senal6 que el plan de trabajo presenta-
do por Alejandro Valdés Pérez, enfocado
en cuatro ejes, enfrentan la problematica
por lo que reiter6 el apoyo del CNA para
mantener el trabajo en equipo.

Tata, [E PROTESTA
CONSEIO DIRECTIVO

Salvador Alvarez, Javier Méndez, Lorena Delgado, Alejandro Valdez, Jorge Pérez, Abril
Sdnchez y Juan Cortina.

LIC. JUAN Cortina, presidente del CNA en su mensaje a los socios ANFACA.
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Alimentos Arandas:

Salud, Bienestar y Nutricion para tus Equinos

Respaldados por 50 afios de experiencia
y un amplio catdlogo de productos
probados por el Occidente, Noroeste,
Centro y Sur del pais, en Alimentos
Arandas buscamos brindar la nutricién
adecuada para cada una de las especies.

Sabemos que la dieta de un caballo se
ve reflejada en su salud, condicién y
rendimiento, por ello contamos con
toda una linea de alimento balanceado
para equinos, la cual esta disefiada con
el objetivo de cubrir las necesidades
nutricionales de los caballos en todas sus
etapas de crecimiento. A continuacion,
compartimos las especificaciones de
cada uno de los productos que forman
parte del portafolio que ofrecemos:

Rosinante Pel/Rol - Alimento balanceado
con mezcla de pellet y maiz rolado,
con 11% de proteina desarrollado para
caballos de recreacion (cabalgatas, fines
de semana). Se recomienda suministrar
de 1.5kg a 3kg por comida, sin embargo,
en momentos de esfuerzo fisico se deben
seguir las recomendaciones del veterinario.

Zaino Mantenimiento - Alimento con
13% de proteina, especial para caballos
de baja actividad fisica. Se recomienda
suministrar de 1.5 a 3 kg por comida en
caballos de 400 a 550 kg de peso vivo,
siguiendo las recomendaciones del
médico veterinario.

Potro Altefio - Especial para potros en
desarrollo. Se recomienda suministrar de
1.5kg a 3kg por comida.

Encuentra los productos de Alimentos
Arandas en nuestros puntos de venta o
comunicate al 800-377-5000 para recibir
mas informacion.

Pel/Rol Rosinante
(Pel/Rol)

Analisis Garantizado

Proteina | 11.0% min.
Grasas 2.0% min.
Fibra 11.0% max.
Humedad | 12.0% max.
Cenizas 10.0% max.
E.L.N. 52.0%

Zaino Mantenimiento

(Pellet)

Anadlisis Garantizado

Proteina | 13.0% min.
Grasas 1.5% min.
Fibra 20.0% méx.
Humedad | 12.0% max.
Cenizas 13.0% max.
E.L.N. 38.5%

Potro Alteio
(Grano Rolado)

Analisis Garantizado

Proteina | 16.0% min.
Grasas 1.5% min.
Fibra 15.0% max.
Humedad | 12.0% max.
Cenizas 11.0% max.
E.L.N. 46.5%
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ALIMENTO BALANCEADO PARA LAS
NECESIDADES DE TU GANADO
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AsociacioN NAacioNAL DE EXPORTADORES DE BERRIES
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Aneberries
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Lanueva cara del 11mo Congreso Internacional Aneberries:
Por un Sector Unido, Responsable y Saludable

os acercamos al final de una

temporada mads, una que inicié

en medio de la contingencia y

que termina con la pandemia
adn en curso, pero cerca de ver “su final”.
Sin embargo, nuestra industria no se de-
tiene y busca impulso atn en tiempos di-
ficiles.

Gracias a esta experiencia hemos cre-
cido como sector y gracias a nuestros
procedimientos de inocuidad nos ha re-
sultado sencillo adecuarnos a los nuevos
esquemas y lineamientos de produccién
requeridos.

La implementacion de nuevas tecnolo-
gias ha sido clave durante el dltimo afio
y es gracias a esta tendencia que nuestro
evento el 11° Congreso Internacional
Aneberries puede llegar hasta ti. Tras 11
aflos ininterrumpidos seguimos mante-
niéndonos como el principal evento espe-
cializado en berries de México.

Gracias a los protocolos de inocuidad la
produccidn de berries ya estaba preparada
para los nuevos lineamientos de salud.

Este afio podras ser parte del congreso
desde la comodidad de tu hogar, pues lle-
varemos a cabo un evento totalmente en
linea, sabemos que la contingencia lenta-
mente ve su fin y que poco a poco los even-
tos presenciales vuelven a tomar fuerza,
sin embargo, en Aneberries no bajamos
la guardia y queremos seguir cuidando de
to§os los miembros de la industria.

Este afio queremos ofrecerte un congre-
so como nunca antes lo has vivido y esta-
mos seguros que te llevaras una gran sor-
presa con esta nueva experiencia virtual.

Ya es tradicidn para nosotros contar con
la presencia de los mas importantes inves-
tigadores y académicos de la industria,
ademas de traerte las tltimas tendencias y
los temas mas relevantes acerca de todo el
proceso de produccion y comercializacion
de berries, ademéds del ya habitual enfoque
en la importancia de ser una industria sus-
tentable y responsable con nuestros traba-
jadores. Lo nuevo este afio es el enfoque
en una vida saludable, resaltando las cua-
lidades nutricionales de las berries, unién-
donos asi al festejo del “Afo Internacional
de las Frutas y Verduras” de la FAO.

.Qué encontraras en el programa de
este afio?

Temas en materia de fitosanidad como:
“Trips en berries y como manejarlos” por
el Dr. Santiago Vergara quien nos acom-
pafara desde la Universidad Auténoma
de Querétaro. Una nueva e interesan-
te tendencia: “Manejo de enfermedades
y plagas con luz UV-C.” impartido por
el investigador de USDA: Dr. Fumiomi
Takeda. Asi como grandes investigadores
y representantes de la industria en México
como lo son el Dr. Angel Rebollar Alviter
quien nos traera lo ultimo en “Avances
en identificacién y manejo de enfermeda-
des de raiz, corona y folfaje en fresa” y el

o
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Dr. Douglas Rodriguez con el tema “Uso
eficiente de plaguicidas (Biorracionales y
sintéticos)”.

En la parte de inocuidad y sustentabili-
dad contaremos con el Mtro. Marco Ville-

as de Global GAP con el tema: “Trazabi-
idad de los alimentos: Un reto importante
en la nueva era de una inocuidad alimen-
taria.” Por parte de la Universidad de Mi-
sisipi nos acompaiiara el Dr. Juan L. Silva
quien nos va a explicar “;Que podemos
aprender de peligros y brotes de contami-
nacidn asociados con berries?”.

Y sin duda alguna, el tema laboral viene
cobrando %ran importancia en todo el sec-
tor agricola y afortunadamente nuestros
cultivos cuentan con gran experiencia y
buenos antecedentes en este tema, y para
actualizar con las nuevas implementacio-
nes del T-MEC tendremos una intere-
sante mesa redonda “Derechos laborales
contenidos en el Capitulo 23 Laboral del
T-MEC, dirigido al sector agricola.” don-
de nos acompanardn el Lic. Aldo Mares,
VP de Bienestar Laboral en el Consejo Na-
cional Agropecuario, el Mtro. Emmanuel
Ibarra del despacho Ramos, Ripoll &
Schuster y la representante de la FAO en
México Lina Polh.

El auge que han tenido los blueberries
los ultimos afos lo hacen un cultivo de
gran importancia para la agricultura na-
cional y uno de los grandes temas en este
11° Congreso, temas como “Oportunida-
des actuales para la produccién de México
en paises compradores” a cargo del CEO
y fundador de Agronometrics Colin Fain

y “El Paf)el del Consejo Norteamericano
de los Blueberries, ;Qué es?, ;Qué hace?
;Como lo deberian de aprovechar los pro-
ductores de México?” a cargo de Kasey
Cronquist - Presidente del North Ame-
rican Blueberries Council (USHBC), son
fundamentales en materia de comercio y
nuevas oportunidades de negocio. Sin de-
jar de resaltar los esfuerzos realizados y la
gran victoria de la industria tras las Inves-
tigaciones: International Trade Comission
(ITC). Donde el Dr. Francisco de Rosen-
zweig del Despacho White&Case (USA)
nos aconseja “;Cémo debo Preparar a mi
empresa en el cumplimiento de Buenas
practicas agricolas y sociales? Y evitar
motivos para nuevas investigaciones.”

Ya entrados en temas comerciales, este
congreso es uno de los principales puntos
de reunién para los proveedores de insu-
mos y servicios del sector de las berries y
de la industria agricola en general, por lo
que durante el evento contaremos con la
presencia de grandes marcas y emprende-
dores, quienes nos mostraran lo ultimo en
tecnologias y en tendencias para la pro-
duccién de nuestras frutas de forma sus-
tentable y respetuosa del medio ambiente.
Sin duda una gran oferta de networking
al conjuntar a todos los actores de la in-
dustria, los espacios comerciales ya estan
abiertos, invitamos a tu marca a formar
parte de este evento.

Entonces, ;Qué hay de nuevo en el
congreso?

Para esta nueva edicion podras disfrutar
de un congreso totalmente digital e inte-

Lina Pholh - Representante de la FAO en

Meéxico / Mesa Redonda: “Derechos labo-

rales contenidos en el Capitulo 23 Laboral
del T-MEC, dirigido al sector agricola.”.

ractivo en toda la extensidn de la palabra.
Podras acceder a todas las conferencias
desde la comodidad de tu pantalla, con-
taremos con traduccion simultanea por lo

ue tu decides, puedes ver la conferencia
ge tu interés en su idioma original o ha-
blada totalmente en espaiiol, interactuar
con los expositores y tener una seccién
exclusiva de Q&A el mismo dia de su con-
ferencia.

También podras navegar nuestro centro
de convenciones digital y tener acceso a
todos los stands comerciales en sus res-
pectivos pabellones, jte interesa alguno
de sus productos o proyectos? ponte en
contacto directo con sus representantes
comerciales. i

Lobby Virtual. Conferencias/Area Co-
mercial/Networking.

Sala de Conferencias Virtual. Encuentra
las dltimas tendencias del sector.

Los principales proveedores de insu-
mos y servicios nos acompanan.

Ademas, contaremos con un area de ne-
tworking donde puedes registrarte y ser
parte de una red de interaccién donde en-
contrards a todos los asistentes que deseen
registrarse entre conferencistas, asociados
Aneberries, patrocinadores y congresistas
generales.

Acompafianos y sé parte de esta nueva
experiencia virtual.

Registrate ya: www.congresobe-
rries.com

,Buscas un espacio comercial?
Contactanos:

Tel: 3338133643

Whatsapp: 333200 6793

Mail: asistente@aneberries.mx
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REGIONES DE JALISCO

Las Tiendas que proveen al productor rural

. L

LA MAZORCA de Atotonilquillo. Abraham
Velazquez atiende en esta agencia de servicios
y asesoria para los agricultores; ubicada sobre la
Carretera Santa Rosa - La Barca # 86. El perso-
nal estd dedicado a resolver las necesidades de
clientes y de productores en una amplia zona
de la region. Venta y distribucién de semillas y
agroquimicos; cuentan con respaldo de marcas
reconocidas como Syngenta, Bayer y UPL; distri-
buidores exclusivos de semillas Asgrow.

Para beneplacito de los agricultores, otorgan
soporte técnico en campo, ofrecen planes de fi-
nanciamiento y apoyan en la comercializacién de
granos, Ademas de Atotonilquillo-Atequiza, visi-
ten las sucursales de Poncitlan, Ocotlan, La Bar-
ca, Atotonilco, La Concia, Brisefias y Tototlan.
La Mazoreca, 20 afios dedicados a la comercia-
lizacién de insumos agricolas para la siembra de
maiz, trigo, sorgo y hortalizas; nimero 376 737
1679. Siempre a sus 0rdenes. Aqui encontrara el
Periédico Rural AGRO21

LA CASA DEL GANADERO, importantes
tiendas de alimentos y materias para los ganade-
ros de la Ciénega de Chapala en las sucursales de
Ocotlan por la calle Oxnard # 1035 con teléfono
3929415363 yen la calle Agustin Yanez # 461 de
Jamay donde David Montes atiende a los innu-
merables clientes con horarios de lunes a viernes
y sdbados medio dia.

Acuda a la Casa del Ganadero y encontrara
todo para la nutricion animal y lo necesario para
caballos, vacas, borregos, cerdo, gallos, pollos,
gallinas, perros, ademas de medicamentos y ac-
cesorios para caballos. Blocks minerales, para
evitar retencion de placentaria, mejora proceso
digestivo y evita problemas clinicos que bajan la
produccion. Cajas de transporte y descanso para
gallos.

Los agricultores, ganaderos de Jamay y Ocotlan
escuchan todos los sabados el programa de radio
AGRO21 en la Tapatia 103.5 FM y leen el perio-
dico que aqui lo pueden encontrar.

EQUIPOS Y HERRAMIENTAS AGRiCO-
LAS HECTOR. Negocio con 29 afios en la
venta de equipos y refacciones para el eficiente
mantenimiento de tractores e implementos de
marcas, distinguiéndose por ofrecer la mejor
atencion y servicio de calidad para agricultores
y ganaderos. Distribuidor Swissmex. Servicios
de taller para reparar rastras, sembradoras, as-
persores, etc., laminado y pintura de tractores,
atendiendo a clientes de la region Ciénega, Sur,
Altos, Aguascalientes, Tepic, Guanajuato y de
Michoacan.

Aaron Alcaraz y su equipo de colaboradores los
atienden en este conocido negocio ubicado en la
carretera La Barca — Guadalajara, frente a Bar-
quenses hnos., con teléfonos 935 3994 y celular
393 100 1200. Horario de servicio comodo para
los clientes todos los dias. No se pierdan de pro-
mociones y descuentos. En Equipos Agricolas
Héctor de La Barca también encontrara el Pe-
riédico Rural AGRO21.

SUPERVET Sucursal Aeropuerto. Tienda
veterinaria donde encuentra todo lo nece-
sario para su ganado y mascotas. Visite la
tienda Supervet ubicada en la Av. de la So-
lidaridad Iberoamericana # 7098, Las Pinti-
tas, del Municipio del Salto.

Todos los dias los atiende Monserrat Se-
rrano de las 9 a las 6 de la tarde. Supervet,
con sucursales en diferentes lugares de Ja-
lisco, ofrece técnica animal veterinaria en
premezclas, preiniciadores y alimentos
completos para el ganado bovino de carne
y leche, cerdos, equinos, ovinos y caprinos,
ademas para peces. Gran atencion a los ga-
naderos. No olviden consultar promocio-
nes.

Visiten esta tienda muy cerca del Aero-
puerto con nimero telefonico 33 37355707.
Aqui esta disponible el Periédico Rural
AGRO2I para que pasen a este negocio.
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Hasta el 26 de junio 2021
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DIMA, A.C., agradece a todos los part1c1pant

iniciativa de DIMA AC. en

sinergia con CUSUR, Tecno-

légico de Ciudad Guzman,

Tecnoldégico Mario Molina
Campus Tamazula, UNIVER, FIRA,
Ayuntamiento de Zapotlan El Grande,
SADER Jalisco y SADER Federal, se
realizo la 14a. edicion de EXPO AGRI-
COLA JALISCO del 21 al 23 de abril de
2021.
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Agradecemos a todos los patrocina-
dores, expositores, proveedores y prin-
cipalmente a los empresarios, directi-
vos y expertos del sector agricola que
participaron en EXPO AGRICOLA JA-
LISCO, el evento mas importante del
occidente y entre los primeros a nivel
nacional.

En esta edicion se implementd un
protocolo Anticovid para tener un
evento seguro, en todas las actividades
del programa presencial que incluyd
exposicion comercial e institucional
con maquinaria, equipos, implemen-
tos, insumos, servicios e informacion
de valor, conferencias, visitas a campo,
demostraciones y encuentros empresa-
riales.

Entre las actividades destacadas se
realizd6 una inauguraciéon tipo mesa
redonda presidida por SADER Jalis-
co y una conferencia magistral por la

Secretaria de Innovacién Jalisco que
contextualizo el tema del evento: “IN-
NOVANDO EL CONOCIMIENTO
AGRICOLA”, propiciando la inte-
racciéon interinstitucional, asimismo
se tuvo la reunién del CDAAJ con la
presencia del sefior Juan Cortina, Pre-
sidente del Consejo Nacional Agrope-
cuario, el homenaje al Ing. Francisco
Javier Cardenas Vergara con la partici-
pacion de sus familiares y el mensaje
del Ing. Alberto Cardenas Jiménez ex
Secretario de Agricultura.

El programa virtual de EXPO AGRI-
COLA JALISCO se transmite aun del
25 de abril al 27 de mayo por Cable en
el canal de MIsurtv, Facebook Expo
Agricola Jalisco, Enlace Zapotlan y
Diario el Volcan.

La articulacién y trabajo como red de
innovacidn abierta entre Instituciones,
Asociados, Directivos y staff integrado

por casi 100 personas, dio por resulta-
do un evento util para el sector y con-
tribuy6 eficazmente a la reactivacion
economica y social de Jalisco.

Expo Agricola Jalisco evoluciona
y comparte el nuevo logo de EXPO
AGRICOLA JALISCO, que al igual
contara con nuevas actividades inno-
vadoras de su interés, jlos esperamos!

Mas informacién en www.expoagri-
cola.org Tel: 3414139309.
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DOMICILID

Ciudad Guzman, Jalisco, Calle Puertoc de Guaymas # 200

empaque, flate y

maaquila de aguacate.

Cuadrillas certificadas

Compra y venta, corte,

PRIMUS GFS, SENASICA Y \
VERIFICACION DE GLOBAL GAP. W e

Transportamos su fruta de huerta A
a empaque y a destino final.

Compra-venta de aguacate
por =l :
{‘;? |  para mercado nacional

CONTACTANOS

y exportacion.

") 341 133 0041 / 341 122 4957
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LINEA DE
ALIMENTO BALANCEADO

Para cubrir las necesidades
nutricionales de tus caballos
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