PERIODICO

RURALAGROZ2T

AGRICULTURA 1 GANADERIA | FORESTAL 1 AGRONEGOCIOS

ANO 05/ NUMERO 038 / JULIO 2021

Maiz

GUADALAJARA, JALISCO / CIRCULACION IMPRESA Y DIGITAL

Jalisco agropecuario va bien en el ano, aun
en incertidumbres economica y sanltarla

INFORMACION TECNICA ETtaras pEL. Bovino GANADERIA DE REGISTRO | AGROEMPRESARIOS
Multiples factores A resolver La Conversion | Se efectuo la liga | Los esfuerzosy
afectan su problemas alimenticia se de la Estrellas: sacrificios en la

cultivo: fitosanitarios mide en los ran- | Ganaderos para actividad

Blaz Rodriguez en el agave chos de ganado Ganaderos agropecuaria
Pag. 7 Pag. 8 Pag. 10 Pag. 14 Pag. 17
GIEMPLAR GRATUITO S
P F T
‘ B % T p .0 /ﬂ\ -
Aneberries ﬂfﬁﬁm &LRESIAP Intagri CRIALTOS La Tapati v 4

3 i s

ANFACH



AGRO 21

Pag. 2

PERIODICO

RURALAGROZ2]

EHCIUATLRA, | GABMADERA, | FORETTAL | AGBORECRIRTHS

DIRECCION Y OPERACION

Hugo Rangel Guzman
Guillermo Partida Aceves
Enrique Ochoa Rodriguez
Nadia Rangel Hernandez
Miguel Yaiiez Alvarado
Salvador Bazan Bazan
Raymundo Gutiérrez
Diego Romo Lao

PERIODICO RURAL AGRO21 es medio para la di-
vulgacion del conocimiento y las noticias a través de
comunicacion publica con el fin de difundir, promo-
ver y vincular las actividades, los logros y avances
en los campos del sector agricola, ganadero, forestal,
acuicola, agroalimentario y los agronegocios que
se realizan, asi como el fomento a la capacitacion
y formacion de los profesionistas y productores del
campo. Las fuentes de informacion, estan basadas en
su programa radial sabatino AGRO21 Radio Agro-
pecuaria mediante entrevistas y recopilacion de da-
tos, asi como visitas de campo, notas, investigacion,
reportajes, exposiciones y notas que se reciben de
medios del que se citan la fuente y reconoce el servi-
cio. Periédico Rural AGRO21 considera sus fuen-
tes como confiables. La informacion y el contenido
de los articulos firmados es responsabilidad de los
autores. AGRO2I® es marca registrada. Periddico
Rural AGRO21 es marca registrada. Los logotipos
y anuncios de marcas comerciales aqui anunciadas
pertenecen a sus respectivos propietarios y tiene de-
rechos reservados.

*" Zapopan, Jalisco
3331991748
agro2linfo@gmail.com
www.agro2l.net
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ESPACIO EDITORIAL

Va bien el ano agropecuario

1 pasado 7 de junio se celebro el Dia Mun-

dial de la Seguridad Alimentaria procla-

mado por la ONU e impulsado por la FAO

y la OMS. Esta iniciativa tiene por objeti-
vo concientizar sobre la seguridad alimentaria, re-
cibir una alimentacion mas segura, dar a conocer
la importancia de la inocuidad de los alimentos,
y vincular el esfuerzo que diariamente hacen los
agricultores y ganaderos para que el consumidor
reconozca su intervencion desde la granja o ran-
cho hasta el consumidor final.

La pandemia del Covidl9 presente hasta
estos dias, ha ayudado a mejorar la percepcion
de los consumidores sobre el sector alimentario.
Durante la crisis sanitaria se tensiond la demanda
de alimentos y, aun asi, se mantuvo un alto nivel
de aprovisionamiento y no hubo un incremento
resefiable de las alertas sobre seguridad alimentaria.
La pandemia sufrida, ha reforzado la percepcion
del consumidor sobre el funcionamiento de toda la
cadena agroalimentaria.

Cada vez mas vamos logrando niveles altos de
seguridad alimentaria, por lo que este concepto no
solo debe ir mas alla de ofrecer alimentos inocuos,
sino cubrir las necesidades de los consumidores
sobre abastecimiento, nutriciéon y conveniencia,

Aqui, la comunicacién es uno de los retos de
productores, agroempresas y asociaciones a la
hora de transmitir confianza a los ciudadanos ya
que estamos aprendiendo de la crisis sanitaria vy,

hoy, sabemos que no podemos tener una actitud
reactiva, sino que hay que ser mas proactivos en la
comunicacion.

La crisis del Covid, que atrap6 a agricultor(a)
es, ganaderos, pescadores, a este momento no han
cesado su notable actividad para poder ofrecer su
colaboracion y trabajo a la sociedad. Los trabajos
del campo nunca han parado, ni en las instituciones
tanto publicas como privadas.

Aun asi, va bien el 2021; se sigue trabajando
en el campo haciendo frente a situaciones de
climéticas, de incremento de precios en insumos,
materias primas que impactan en el precio final de
granos, alimentos balanceados, de carnes de res,
cerdo, etc.

Para todos ustedes, lectores de AGRO2I1,
seguimos con la comunicacion rural y en esta
edicion damos cuenta de temas del maiz, de
ganaderia de registro, de nutricion de bovinos
leche y equinos, ovinos, de berries, agave, de las
tiendas que proveen al agroproductor, opiniones
de conocedores del acontecer rural, las acciones
y el enorme quehacer de la gente del campo, del
sector agroalimentario y de las Instituciones.
En este mes, viene un evento internacional en
Guadalajara: el Congreso de berries.

Lic. Hugo Rangel Guzmadn
Directorio AGRO21
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EXPERTOS EN CRIANZA PORCICOLA Y AVICOLA.
Contamos con la experiencio y procesos para garantizar
una excelente calidad en nuestros productos.
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iPARA LOS GANADEROS, AGRICULTORES
Y COMERCIANTES QUE VISITAN
GUADALAJARA ESTAMOS A SUS ORDENES!

Hotel Ana Isabel

« Ubicado en una de las zonas con
mayor comercio de la ciudad.

« Econdémico, estacionamiento y
con los mejores servicios para usted.

HABITACION

Av. Javier Mina 164 Frente al Mercado Libertad ( 5an Juan de Dios)
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RURALACRO?

VYocEs DEL CAMPO

Agricultores comprometidos con esquemas productivos sustentables

a invitacion a cultivar frambuesa
en lugar de estar yendo y vinien-
do a Estados Unidos, que le hi-
cieran varios conocidos a Rober-
to Zaragoza, surtio efecto y ahora, desde
este afio, es un agricultor en Zapotitan.
Cultiva la variedad Adelita para comer-
cializarla con la empresa Gold Fruit.

“Mi compadre y un amigo que tienen
tiempo en esto, me decian: animate, mira,
aqui estd el norte, no lo vayas a buscar
alla... échale ganas; pero como en todo,
hay que juntar un capital porque para en-
trar en el negocio, se requiere de muchos
pesos”’

Este es el breve relato que hace Rober-
to, sobre la manera en que lo convencie-
ron. El es Contador Publico y trabajo va-
rios afos en la empresa de autotranspor-
tes TAP auditando las taquillas de varias
ciudades donde opera esta linea. El desti-
no lo llevo a probar suerte en California,
USA, donde encontré un trabajo como
montacaguista en campos agricolas y el
cual desempefi6 algunos afios. Ahi obser-
vé y aprendi6 de las labores cotidianas de
las berries.

Roberto Zaragoza, ahora tiene en pro-
duccién una superficie de una hectarea,
con opcion a crecerla media hectarea
mas, si las cosas le resultan favorable,
pues estd consciente que el negocio debe
crecer.

En ese terreno, establecié ocho mil 300
plantas, las cuales le fueron financiadas y
ademas realiz0 las inversiones necesarias
como el sistema de riego y la demas in-
fraestructura, asi como gastos administra-
tivos, previniendo correctamente los que
se requiere para la mano de obra, entre
otros conceptos. “Reconozco que debo
estar preparado con dinero para los de-
talles que poco a poco se van presentan-

ROBERTO Zaragoza, prueba nuevos horizontes en el cultivo de la frambuesa.

do”, dice Roberto.

“Que ya se dario un tubo alla... que se
rompio una manguera... que fallo una
valvula... que el viento rompio una cu-
bierta y doblo un arco... En fin, son los
detalles que no se contemplan en la in-
version inicial, pero que se debe estar
preparados para salir del paso”, ahade
al tiempo que menciona que la inversion
debe ser propia “porque al trabajar cre-
ditos, es trabajar y darle a ganar a otras
personas”.

Asesoria. Considera que para las per-
sonas que no conocen debidamente el

agronegocio, lo que se debe hacer, es bus-
car la asesoria adecuada.

En este caso, esta en convenio técnico
con la empresa AgriBerries, la cual le ha
proporcionado los ingenieros que lo estan
asesorando y llevando a buen término su
cultivo, del cual espera poder iniciar a fi-
nales de agosto su primera cosecha.

“Pienso que la asesoria técnica es lo

fRoberto, emprendedor rum?
en la region de Jocotepec, es
un nuevo caso de los jovenes
que incursionan en las activi-
dades de las berries. Gustoso
comparte su experiencia como
nuevo productor motivado por
lo que se vive en esta agricul-
tura fruticola. Ha encontrado
una oportunidad de desarro-
llarse como gente de campo y
para mejorar el medio econo-

mico de su familia. D

mejor, porque habra personas que tie-
nen muchisima experiencia, pero no es
lo mismo. Yo he visto plantaciones que
iniciaron casi el mismo mes que yo y la
planta tiene sus diferencias, estan bien,
pero yo me siento mt;y seguro con el in-
geniero que me da la asesoria y estoy
convencido que todo sale mejor, mas se-
guro”’, menciona.

Inversion. Para adentrarse en este cul-
tivo, Roberto invierte un milléon 250 mil
pesos. Y espera que la inversion se em-
piece a recuperar luego de la segunda co-
secha. Se dice preparado para que, de ir
bien ¢l asunto, incrementar la superficie
de cultivo porque es necesario reinvertir
la ganancia.

“Pues para los que inician, como yo, pues adelante. Luchen por sus

suenos y si pega, qué bueno, si no, despegado estaba. Si no arries-

gamos, no ganamos. Con todo: actitud y mente positivo. En lo que
deseen involucrarse, adelante”.
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Créditos Agricolas / Créditos Comerciales / Créditos de Servicios

16 ANOS DE EXPERIENCIA

En el apoyo de proyectos para negocios que
operan principalmente en medio rural.

Servicios financieros puntuales, financiamos a emprendedores
¥ pegquefas empresas del sector primario, industrial ¥ servicios.

Fondos financieros de:
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Zapopan.

San Martin Hidalgo.
Ahualulco de Mercado.
Tototlan.

Tepic.

Zacatecas,
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Distribucion y venta

de Fertilizantes
Ineluyendo los Solubles

“Amplia experiencia en el ramo.
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- Proporcionamos asesoria técnica.
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BERRIES

Fertilidad biologica del suelo

Ing. Griselda Torres
Especialista en Parasitologia Agricola y productora de
berries

ocas veces nos ponemos a pensar en si real-

mente el suelo que elegimos para producir es

el adecuado porque tiene buena salud; mas bien

nos enfocamos en ver qué nutrientes nos podria
aportar, pero cuantas veces vemos realmente qué cali-
dad bioldgica tiene.

A mi punto de vista, el suelo es el principal protago-
nista de una produccion exitosa, atin después de un buen
programa de nutricion.

Digo esto porque el suelo, ademas de aportar soporte
y nutrientes, contiene una gran cantidad de microorga-
nismos que conforman un sistema perfectamente balan-
ceado.

Podemos considerar estos microorganismos “buenos”
o “malos”, dependiendo del punto de vista agrondmico,
pero cada uno cumple con funciones especificas que
ayudan a que se mantenga un equilibrio. Este concepto
se le conoce como fertilidad biologica.

Desafortunadamente el uso irresponsable de fertilizan-
tes y el uso excesivo de agroquimicos, mediante guimi-
gacion ha provocado un desbalance en la microbiologia
de la mayoria de los suelos agricolas. Esto se refleja con
suelos compactados, producciones de bajo rendimiento,
mala calidad en las cosechas y aumento en las plagas y
enfermedades de cada ciclo productivo.

Un suelo puede tener buenas cualidades quimicas, es
decir, aporte considerable de nutrientes y relaciones en-
tre ellos adecuadas, pero esto no es garantia de que sea
una buena opcion, dado que existe la posibilidad de que
los nutrientes no estén disponibles para la absorcion, por
lo que en esos casos entran en accion hongos y bacterias
solubilizadoras que nos pueden ayudar con el proceso de
mineralizacion, fijacion o mediante generacion de exu-
dados que repelen plagas y enfermedades.

EL SUELQO, principal protagonista de una produccion exitosa.

Las plantas suelen expresar con signos y sintomas las
deficiencias o problemas fitosanitarios a través de las
hojas, tallos y frutos, pero también, y principalmente, se
expresan por la raiz, pocas veces realizamos monitoreo
de raiz.

En este organo podemos identificar exceso de sales,
infecciones por hongos, algas o bacterias como Phyto-
phthora, Fusarium, Pythium, Agrobacterium sp, etc.
Plagas tales como gallina ciega (Phyllophaga spp), Ne-
matodos, entre muchos otros.

Como parte del manejo integral de cualquier cultivo,
es importante incorporar organismos benéficos, materia

organica, dcidos humicos, acidos fulvicos, dcidos polo-
carboxilicos y disminuir el uso de quimicos de amplio
espectro en las “desinfecciones”.

Conforme las investigaciones avanzan, nos damos
cuenta de la importancia de la fertilidad bioldgica, por lo
que ya algunas empresas han desarrollado gran cantidad
de productos comerciales que aportan hongos como As-
pergillus, Paecillomyces, Penicillium y bacterias como
Bacillus, Pseudomonas, Streptomyces, Thiobacillus,
que se conocen como bacterias solubilizadoras de fos-
foro asi como algunas bacterias diazotroficas que tienen
la funcion de fijar nitrogeno y exudar metabolitos que
repelen plagas y enfermedades.

El suelo es un recurso no renovable. Cuidémoslo

Contacto de la especialista: 333 488 8487

POCAS veces realizamos monitoreo de raiz.
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Cuadrillas certificadas por PRIMUS GFS,
E'h. SENASICA Y VERIFICACION DE GLOBAL GAP.

P P Compra-venta de aguacate

Transportamos su fruta de huerta
a empaque y a destino final.
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infod@aariberries.mx
yerriesnal

¢Como invertir en berries
sin tener experiencia?

Servicios de: 31
Planeacion, implementacion
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Porque tu lo pediste... Vuelve la fiesta de las berries

racias a tu apoyo podemos vol-

ver y con mas fuerza. Este afio

de cambios ha marcado una

importante transicion para todo
y nuestro congreso no ha sido la excep-
cion convirtiéndose en una experiencia
hibrida para adaptarnos a todo publico y
poder llegar a todo el pais.

Lo que comenzd como una experien-
cia virtual ha vuelto a las salas de expo-
siciones presenciales gracias a tu apoyo
y en base a las necesidades del sector.

JEntonces cudl serd la diferencia?

En primer lugar, la experiencia sera en
dos dias: 29 y 30 de Julio, con dos dias
de conferencias y area comercial abierta
a todos los asistentes.

La sede sera la Expo Guadalajara
como cada aflo, podras asistir a la sala

de conferencias y ponerte al dia con los
temas mas importantes de la industria.
Encontraras el area comercial con los
principales proveedores de insumos y
servicios. Ademas de actividades de ne-
tworking como el coctel de bienvenida
donde interactuaras con los mayores
protagonistas del sector.

JINo te es posible viajar?

Aun puedes disfrutar de toda la expe-
riencia desde nuestra plataforma virtual,
donde podras asistir a todas las confe-
rencias de manera digital y en vivo. Asi
como el area comercial digital y el 4rea
de networking.

No hay pretextos... para no acompa-
flarnos, si tienes mas dudas sobre los be-
neficios que te ofrecemos visita nuestro

sitio web donde encontra-
ras toda la informacion,
programa, ponentes, asis-
tentes al area comercial y
registro.

Costos
Boleto Presencial:
Acceso General:
$4,500 mxn*
Descuento del 5% ingre-
sando el codigo BERRIE-
SEXPOO0S al registrarte.

Estudiantes:

$2,500 mxn

Incluye:
Kit de bienvenida.
Acceso a todas las confe-
rencias.
Accesos al area comercial.
Coctel de bienvenida, co-
mida jueves 29.

Boleto Virtual:
Acceso General:
$2,300 mxn*
Descuento del 5% in-
gresando el codigo BE-
RRIESOS al registrarte.

Estudiantes: $500 mxn
Incluye:

Acceso a todas las confe-
rencias en vivo por strea-
ming.

Accesos al area comercial
virtual.

Acceso al area de networ-
king digital.

Contactanos:
Tel: 3338133643
WhatsApp: 3313517892
Email:
estadisticas@aneberries.mx
Registrate:

www.congresoberries.mx
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L POSTADY
o Lilf RERRIE

e
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Oportunidades de networking con actividades como el coctel de bienvenida.

o
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Evento Presencial y Digital
L

29 y 30 de Julio 2021
Expo Guadalajara, Jal.

Conferencias i"

Area Comercial -dr

Hetworking -ﬂr
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LA OPINION

La asociatividad brinda certeza en los procesos
de produccion y comercializacion agropecuaria

Ing. Juan Fernandez del Valle
Especialista en Administracion de Riesgos y Agrope-
cuaria es Director de Ferva Consultores.

ucho he reflexionado y dicho sobre la
importancia de la toma de decisiones y
la responsabilidad que cada uno tiene al
realizarlas; sobre la necesidad de hacerlo
siempre de manera informada y con oportunidad.

A pesar de ello, observo la dificultad que atn se
tiene para tomar una decision fundamental que nos
lleve a encontrar mejores alternativas para la comer-
cializacion de nuestras cosechas. Observo como ha
costado trabajo hacernos a la idea de que ahora nos
toca a nosotros actuar y no podemos esperar a que el
gobierno nos diga, nos haga o nos dé.

No sirve de nada lamentarnos pues el tiempo, las
cosechas y el mercado no esperan; el camion de las
oportunidades pasa y se va y no siempre regresa.

El pasado, con sus modelos de apoyo a la comer-
cializacion, con sus esquemas de ordenamiento de
mercado, nos han dejado grandes ensefanzas, algu-

nas positivas u otras no tanto; pero a final de cuentas
ensefianzas que debemos aprovechar para enfrentar
los nuevos tiempos donde la nica certeza es que no
hay certeza.

Y si... podra parecer un simple juego de palabras,
pero créame no lo es. Es algo serio, muy serio.

Productores, consolidadores de la oferta (comercia-
lizadores, organizaciones) y consumidores requieren
certidumbre en sus procesos de produccion-comer-
cializacion; sin ella, sus negocios estan a la deriva,
principalmente de las fluctuaciones del mercado; vo-
latilidad que pueden poner en riesgo la rentabilidad
de su actividad.

Las condiciones actuales nos obligan a buscar nue-
vas formas de hacer las cosas. No se trata de inven-
tar el agua tibia o descubrir el hilo negro, se trata
de hacer las cosas de manera diferente para alcanzar
resultados diferentes.

Debemos empezar por redefinir la cadena de valor,
por evaluar claramente la aportacion de cada uno de
sus eslabones; debemos empezar por replantear la
oferta de valor de cada uno de los agentes de la cade-
na, por asegurarnos que, en realidad, cada parte del
proceso agrega valor.

Nos concentramos por muchos afios en compren-
der el uso de instrumentos financieros como las co-
berturas de precio, pero dejamos de lado el concep-
to de bases; nos concentramos por muchos afios en
consolidar la oferta para acceder a los instrumentos
de politica publica, pero dejamos de lado profundizar
en las relaciones y compromisos entre productores y
organizaciones.

Como lo sefialé en el escrito para AGRO21 de la
edicion de junio pasado, hoy es urgente profundizar
en ello y trabajar de manera conjunta en la construc-
cion de bases, tanto de referencia como particulares

de cada empresa, y en la formacion de modelos de
asociatividad que brinden esa certeza que tanto re-
quiere el mercado para comercializar con orden y a
precios justos, en términos de mercado, nuestras co-
sechas.

Es urgente hacerlo, pues el tiempo apremia. Las
labores de siembra avanzan en la region occidente
y bajio para este ciclo primavera - verano 2021 y, en
unos meses esperamos cosechar el fruto de nuestro
esfuerzo, pero... si, hay un pero... si no trabajamos
en conjunto, pudiéramos encontrar el rio revuelto
cuando las trilladores lleguen a nuestras parcelas v,
como bien sabemos, a “rio revuelto, ganancia de pes-
cadores”.

Nuevamente les invito a reflexionar juntos... El
“hubiera”, dice el dicho, “no existe” ... el “hubie-
ra” es como decir “me equivoqué”, cambiemos ese
“hubiera” por un “hice”, trabajemos por construir
los puentes y las herramientas que necesitamos ...
tomemos las riendas y asumamos nuestra respon-
sabilidad, es parte de nuestro desarrollo, de nuestro
crecimiento.

CASE N
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IMPLEMENTOS AGRICOLAS

ADITAMENTOS DE CONSTRUCCION

REFACCIONES ORIGINALES
SERVICIOS Y REPARACIONES
GPS Y RIEGO
SEMILLAS ¥ AGROQUIMICOS
PANELES SOLARES 2
FINANCIAMIENTOS
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ASOCIACION AGRICOLA

Multiples factores afectan el cultivo del maiz: Blaz Rodriguez

productor de maiz se ha visto

en la encrucijada de seguir o

no cultivando el grano ya que

existen motivos que los han

golpeado, algunos directamente mien-

tras que otros no tanto. Entre los que

les dejan mal sabor de boca son: cam-

bio climatico, falta de financiamiento,

incremento en los insumos y desplaza-

miento de superficies de cultivos, entre
otros mas.

«Lo que podria motivar la siembra del
maiz es que llueva como se debe y cuan-
do se necesita. Hay expertos meteorolo-
gos diciendo que puede haber falta de
agua en el mes de agosto y septiembre.
Esa es la expectativa», comenta Blaz
Rodriguez, presidente de la Asociacion
Agricola de Ixtlahuacan del Rio.

En esta asociacion se atienden a alre-
dedor de mil productores para insumos;
a alrededor de 400 les tramitan crédito y
600 son los que venden maiz a la asocia-
cion que tiene influencia en el corredor
Cuquio-Ixtlahuacan del Rio y tiene ya
una vida de 46 afios.

Situacion. Para Blaz Rodriguez, el
aumento del precio del fertilizante y la
semilla han sido factores decisivos para
que el productor se detenga a pensar en
el cultivo del maiz, puesto que el costo
de venta del grano no camina a la par del
de los insumos.

«Un tema que preocupa es que los fer-
tilizantes también se subieron bastante,
sobre todo los que mas utilizamos. El
DAP (fosfato diatomico) con formula
18.46-00 subio casi al doble. La urea,
va a valer casi once mil pesos, cuando
el afio pasado valia siete mil pesos la to-
nelada; el DAP, en el ciclo anterior cos-

Blaz Rodriguez, Asociacion Agricola de Ixt-
lahuacan del Rio.

taba menos de nueve mil pesos y ahora

se consigue en 14 mil por tonelada. Eso

es un fuerte golpe para el agricultory,

reitera.

Con referencia a la semilla del maiz,
comenta que el costo oscila entre los
tres mil 500 y los cuatro mil pesos por
bolsa (saco), con 60 mil semillas.

La erogacion del agricultor en semi-
lla depende de lo que siembre, pero en
promedio, se consideran de 80 a 90 mil
por hectarea, por lo que se utiliza entre
un saco y cuarto y un saco y medio para
este objetivo.

Por lo tanto, entre el costo de ferti-
lizantes, semillas, diesel han puesto a
considerar al agricultor la conveniencia
de continuar sembrando.

En la region en cuanto a rendimientos,
considera Blaz, el promedio es de siete

u ocho toneladas por hectarea, aunque
es muy dificil establecerlo.

«Hay productores que alcanzan hasta
las 18 tons por ha, pero también quie-
nes cosechan una o dos. Por lo general,
todos los afios andamos en alrededor de
las 8 toneladas por hectdareay, sefiala.

(Maiz amarillo? Para Blaz Rodri-
guez, con varios afios de experiencia en
esa asociacion, el cultivar maiz amarillo
en la region no ha sido posible porque
no ha habido los incentivos suficientes,
que convenzan al productor.

A pesar de que existe una gran deman-
da por este grano y que ha habido varios
intentos por tratar de sustituir al «blan-
cox» por el «amarillo», no se ha logrado.
Expresa que este es mas susceptible de
plagas y enfermedades, ademas de que
los precios que ofrecen por el mismo, no
son suficientemente convincentes para
virar hacia su cultivo.

«Al productor, aunque le ofrezcan
100 o 200 pesos de sobreprecio sobre el

EL CULTIVO de maiz amarillo no ha podido
desplazar al del blanco.

‘ El Dato )

La Asociacion Agricola de
Ixtlahuacan del Rio tiene 46
anos de haberse constituido
y es un referente a la hora
de la compra del maiz en la
_ zonaa los agricultores. P

maiz blanco, no le es interesante porque
de repente se le queda abajo, hasta una
o dos toneladas de diferencia. Al final
de cuentas, tienen mas utilidad con el
maiz blanco que con el amarilloy, con-
sidera Blaz.

Desplazado. Al cultivo de maiz le
esta afectando la introduccion de otros
cultivos de tal manera que le ha mer-
mado significativamente la superficie a
cultivar.

Explica que cultivos como el agave,
aguacate, berries y limon, que tienen
mejor valor y mas estabilidad en su ci-
clo, han hecho que muchos productores
volteen a ver es horizonte.

Tan so6lo de chia, expresa Rodriguez
que son alrededor de 500 hectareas las
que se cultivan en el corredor antes
mencionados, superficie que dejo de
cultivar el maiz.

«La gente, de repente ve que en el
maiz no hay mucho negocio, aun con
el alto precio que se esta cotizando vol-
tean a ver otros cultivosy, argumenta.

Redaccion Miguel Yaiiez A.
AGRO21 Comunicacion Rural
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INFORMACION TECNICA

Los retos del agave: resolver problemas fitosanitarios

Redaccion.- Equipo Editorial INTAGRI y
AGRO21

n los recorridos que el equipo de

AGRO21 realiza en campo, ha

venido recogiendo el interés de

productores de agave que soli-
citan se les ofrezca informacion que les
pueda resultar util para su plantacion. Es
por ello que INTAGRI, miembro del di-
rectorio de AGRO21 ofrece la siguiente
informacién relacionada a los problemas
sanitarios de este cultivo que cada dia
atrae a mas agricultores.

Los problemas fitosanitarios en el
agave pueden causar grandes pérdidas
econdmicas, sobre todo por la dificultad
para detectarlos en sus etapas iniciales y
solo hacerlo hasta el momento en el que
su dafio no puede remediarse. Es comun
confundir los sintomas de enfermedades
y los ataques por insectos, por ello es in-
dispensable conocer las caracteristicas fi-
sicas, habitos, métodos de diseminacion
y sintomas de dafios de cada plaga y en-
fermedad:

Picudo del agave. Es un coledptero
polifago, de la familia Curculionidae. Es
una de las principales plagas que atacan a
las plantas de la familia Agavaceae como
son: maguey, maguey azul o agave azul,
agave mezcalero, incluso al agave ameri-
cano que es utilizado como ornamental.

Caracteristicas. El insecto posee un
cuerpo de color negro y llega a medir 28
mm de largo. Tiene un pico largo y cur-
veado que usa para barrenar el agave o
maguey.

Darios. Los adultos se encuentran fre-
cuentemente en la base de las hojas, la
raiz principal y las pifias; principalmente
en aquellas que estan en proceso de des-

composicion. Aunque el insecto prefiere
plantas maduras, también se pueden en-
contrar en plantas jovenes.

Las hembras suelen ovipositar en la
parte cercana al dpice del cogollo y en las
pencas. Al emerger las larvas barrenan
hacia el interior de la pifia y contintian
hasta el tallo, dejando sus excrementos
en los tineles construidos. El dafio oca-
sionado en la pifia por las larvas la vuelve
inservible y causa su pudricion. Por otra
parte, las heridas y galerias formadas por
la alimentacion de las larvas dentro de la
pifia y pencas de agave sirven de entrada
para otros patdogenos como hongos y/o
bacterias causantes de enfermedades.

Gallina ciega. Una de las plagas de
mayor importancia en la agricultura debi-
do a que se alimenta de diversas especies
vegetales. Provoca grandes pérdidas cada
afio en maiz, papa, agave, café, trigo, to-
mate, algunas otras hortalizas, granos y
pastos.

Caracteristicas. Los adultos son esca-
rabajos de color café rojizo y son cono-
cidos como mayates de junio que suelen
ovopositar muy cerca de la zona radicu-
lar de las plantas. Las larvas son de color
blanco cremoso y cabeza de color café
rojiza, llegan a medir 5 a 7 cm de largo;
se alimentan de raices tiernas y materia
organica.

Daiios. Las larvas al alimentarse de las
raices causan dafios fisicos en el siste-
ma de raices, que se veran reflejados en
la parte area. Los principales sintomas
son: amarrillamiento y marchitez de las
pencas, acame o tristeza de la parte fo-
liar, poco crecimiento y desarrollo por la
baja absorcion de agua y nutrientes. La
deteccion de la plaga, en la mayoria de
los casos, se realiza cuando el dafio ya es

demasiado grave; ademas de que suele
confundirse con alguna deficiencia nutri-
cional.

Pudricién blanca del cogollo del aga-
ve. Es causada por la bacteria Pectobac-
terium carotovorum. Se ha observado
que esta bacteria tiene la habilidad de so-
brevivir y dispersarse en material vegetal
infectado, semillas, suelo, herramientas
de trabajo, agua e insectos; ademas de
su dispersion por medio del salpique de
agua de lluvia. Se ha asociado la presen-
clay diseminacion de la enfermedad a in-
sectos como el picudo del agave y mosca
de la fruta.

El avance de la enfermedad depende
del nivel de humedad que se acumula en
las hojas internas del cogollo, ya que el
agua ayuda a desplazar el nivel de oxige-
no y favorece el desarrollo de la bacteria.
La severidad se incrementa en los pre-

dios infestados de maleza debido a que
1 patdgeno puede sobrevivir en restos de
cultivos o malezas previamente infecta-

Daiios y sintomas. Los primeros sinto-
mas aparecen como lesiones necréticas
acuosas en las puntas de las pencas, en
la mayoria de los casos inicia en la espi-
na apical o en las espinas de las pencas
laterales. Posteriormente estas lesiones
avanzan hacia el cogollo, causando una
pudricion descendente de consistencia
blanda que llega hasta la pifia, provocan-
do la desintegracion del tejido y dejando-
la hueca, quedando Gnicamente las fibras,
lo cual provoca la muerte de la planta.

INTAGRI invita a participar en el curso
Manejo integrado de plagas y enfermeda-
des del agave, que se llevard acabo el 19
de agosto. En www.intagri.com disponible
el programa completo.
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LMRs de plagulcldas, detalles que hay que saber

Nota informativa del mes.
eguramente sabes que antes

de comercializar tu aguacate

necesita analisis; en ocasio-

nes sucede que éste apenas
cumplié con los LMRs (Limites
Maximos de Residuos) de plaguici-
das, pero, ;porque tanta insistencia
en ello? ;Qué pasa si no cumplo con
estos?

Los plaguicidas nos ayudan mucho
en la agricultura; la produccion agri-
cola de las tltimas décadas se debe
a los sistemas de produccion inten-
sivos que permiten mantener una
produccion constante y buen rendi-
miento en los cultivos. Sin embargo,
aunque los plaguicidas nos han ayu-
dado a asegurar suficiencia alimenta-
ria, por otra parte, su uso excesivo ha
llevado a la contaminacion del me-
dio ambiente, y dafio al ser humano.

Aunque estan dirigidos a combatir
problemas como; la maleza, insec-
tos daninos, hongos y bacterias, los
pesticidas quimicos que mas se usan
no son especificos, ademas de tener
efectos cronicos a largo plazo.

Cuando hablamos de especificidad
debemos pensar en coémo funcionan
este tipo de productos y que, como
seres bioldgicos, compartimos algu-
nos procesos en comun. Algunos de
los plaguicidas funcionan atacando
el sistema nervioso de la plaga por
lo que con la cantidad suficiente este
tipo de sustancias comienzan a afec-
tarnos a nosotros.

Los plaguicidas libres en el medio
ambiente encuentran la forma de lle-
gar hasta nuestra agua potable; que
desagradable saber que el delicioso
pescado frito que vas a comer podria
estar contaminado, ademas los poli-
nizadores tan necesarios para nues-
tros cultivos, estan siendo danados
por estas mismas moléculas que se
suponen protegen la produccion.

Por estas razones es que hay or-
ganismos reguladores que vigilan el
uso de estas sustancias; los LMR se
establecieron luego de afios de inves-
tigacion y pruebas para determinar
cudl es la cantidad méaxima aceptable
en los alimentos, esta cantidad que
ya has de conocer en los analisis que
haces es el maximo que puede haber
de una molécula en un kilogramo.

Los LMR siempre deben mante-
nerse lo mas bajos posibles, ya que
estos son los limites legales admi-
tidos en un producto, que tu fruta
cumpla con estas tolerancias habla
de la honestidad y compromiso con
la seguridad de los consumidores y
trabajadores.

JALISCO ha diseiiando el primer Sistema de Trazabilidad del Aguacate (Avosys), asegurando a
todos los consumidores el buen origen de la fruta.

Han habido casos de fraude ali-
mentario, que han resultado en si-
tuaciones catastroficas; en 2008 se
detectd que en China, algunas com-
panias y productores agregaban me-
lanina, un producto que se utiliza en
la produccién de resinas y pegamen-
tos, a la leche para simular que esta
al estar diluida cumplia con el con-
tenido de proteinas de acuerdo con
su normatividad, como resultado se
contabilizaron mas de 300 mil vic-
timas, incluyendo 54 mil bebés hos-
pitalizados. En este caso los produc-
tores de leche eligieron hacerse de la
vista gorda con la adulteracion, para
asegurarse que la leche pasaba los
requerimientos minimos, con el fin
de tener una mejor ganancia.

Al final del dia esto resulto en pér-
dida de la confianza del consumidor
en la industria, numerosas y costo-
sas inspecciones, producto retirado
del mercado, pérdida de numerosos
clientes nacionales e internaciona-
les, que preferian cerrar sus fabricas
a enfrentarse a cargar con la reputa-
cion de comprar leche contaminada;
finalmente numerosos paises impu-
sieron prohibiciones para la leche de
este pais.

Un caso similar en 2017, Alema-
nia y Paises Bajos detectaron huevo
contaminado con Fipronil, llevando
a la destruccion de gran parte de la
produccidn, asi como la exigencia de
una regulacion mas estricta, derivado
de este caso se realizaron investiga-
ciones en Europa, concluyendo que,
la mitad de los alimentos consumi-
dos en tienen trazas de plaguicidas.
Ya que este tipo de sustancias no tie-
nen color ni olor, el consumidor no
puede detectarlo, por lo que la tinica

forma de tener seguridad es la de la
rastreabilidad del producto desde el
campo hasta la mesa.

Este tipo de trazabilidad tan apre-
ciada por los consumidores, permite
conocer bien el origen de los pro-
ductos, ademés de que, en caso de
un incidente, es posible emitir rapi-
damente una alerta y aislar la conta-
minacion.

En este sentido, Jalisco se ha ade-
lantado, disefando el primer Siste-
ma de Trazabilidad del Aguacate
(Avosys), asegurando a todos los
consumidores el buen origen de la
fruta.

En cuanto al seguimiento de los
LMR el sistema Avosys cuenta con
apartados especiales tanto para pro-
ductores como empaques, que mues-
tran en un modelo tipo semaforo que
moléculas se encuentran sobre los
LMR, apoyando asi a la tarea del
productor.

Pues no solamente es el consumi-
dor quien esta en riesgo, los usuarios
de los plaguicidas son los que tienen
mayor riesgo de exposicion, segin
datos de la OMS, cerca de un millon
de personas se intoxican cada afio
con plaguicidas quimicos y 50% de
los fallecidos son trabajadores agri-
colas.

En las Antillas Francesas, las islas
de Guadalupe y Martinica dependen
fuertemente de su produccion de pla-
tanos, que exportan en su mayoria a
Francia, para proteger este cultivo,
por décadas se utiliz6 clordecona, un
plaguicida prohibido por la OMS en
1979, hasta que en 2010 numerosos
estudios empezaron a relacionar los
casos de cancer de prostata en hom-
bres de estas islas con el uso de pla-

guicidas, al revisar mas a fondo el
problema, se encontrdé que esta sus-
tancia era tan utilizada, que se podia
encontrar en los suelos, agua de la
costa y en el tejido de mas del 90%
de la poblacion de ambas islas. Tris-
temente las investigaciones, conclu-
yeron que a pesar de estar prohibido
se siguid usando hasta 1993, con el
argumento de que era una molécula
milagro y justificando su uso por los
aparentes beneficios econdmicos.

Hoy en dia el gobierno francés de-
bera compensar econdémicamente a
los habitantes de esta isla cuyas vi-
das se han visto impactadas por la
falta de regulacion y negligencia en
el uso de plaguicidas.

EL uso excesivo de plaguicidas no
ha llevado a una crisis ambiental que
pone en riesgo la produccion de ali-
mentos.

La FAO estima que el 80% de los
alimentos producidos vienen de los
mismos campos de cultivo, por lo
que estas sustancias se seguiran uti-
lizando, pero hay una luz al final del
tanel; limitar su uso y promover las
investigaciones en el desarrollo de
moléculas especificas ayudaran a
disminuir el nimero de victimas por
exposicion a los plaguicidas, otra
forma es proteger el suelo y el agua,
asegurandose asi que las plantas son
mas sanas, resistentes a plagas y en-
fermedades, disminuyendo el consu-
mo de estos productos, la adopcion
de practicas mas sostenibles, el uso
de bioplaguicidas son formas de
contribuir a la disminucion del uso
de los plaguicidas quimicos.

Ante la duda siempre es mejor ase-
sorarse de expertos, acercarse a los
organismos reguladores y asociacio-
nes de productores, que te pueden
ayudar a encontrar mejores practicas
para tu cultivo, que vayan mas alla de
recetar moléculas “milagro” y se en-
caminen a la mejora de la industria.

APEA JAL
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Esta a sus ordenes en:
Calle Félix Torres Milanés No.
239-A, C.P. 49000
Zapotlan El Grande
(Ciudad Guzman), Jalisco.
Teléfono: 341.410.6995
www.apeajal.mx
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ET1APAS DEL BovINO

La Conversion alimenticia se mide en los
ranchos de ganado de registro

1 alimento balanceado es clave

en el desarrollo de los animales

en cualquiera de las activida-

des pecuarias y, por lo tanto, es
la piedra angular en el desenvolvimien-
to de los ejemplares en cada una de sus
etapas.

En esta ocasion, la platica versa sobre
las necesidades nutrimentales del bovi-
no. Y aunque parezca que en un bece-
rro(a) recién nacido(a) la platica se debe
enfocar en é€l, lo cierto es que va ligada
a la condicion corporal que mantenga la
madre, ya que, en los primeros dos me-
ses, el nuevo miembro de la ganaderia
depende totalmente de la leche materna.

Al respecto, el médico veterinario
zootecnista Emanuel Aceves Navarro,
expresa su opinion, de acuerdo a su ex-
periencia, sobre el tema. Cabe sefialar
que ¢l es copropietario de una ganaderia
de la raza Angus y asesor de otros ran-
chos ganaderos de la region de Tepatit-
lan, en Jalisco.

La madre. En el tema de bovinos de
carne, el becerro(a) desde su nacimien-
to hasta los dos meses de edad, depende
totalmente de la madre (de la produc-
cion de leche), expresa el entrevistado.

Partiendo de ahi, la recomendacion es
que la vaca reciba una buena dieta, que
esté en pastoreo, que reciba una suple-
mentacion con buenos minerales. Si esta
en sequia, una buena suplementacion
proteica.

Sugiere que, para el caso de la lac-
tancia de la vaca, aplicar suplementos
proteicos con 30 o 40 por ciento de pro-
teina. En minerales, normalmente se su-
ministra un 10 o 12 por ciento de fosfo-
10... «para que se empiece a recuperar,
le ayude a la inmunidad y también a la
reproducciony.

El becerro. Cuando el animal alcanza
los dos meses de edad y hasta los seis
meses, en promedio, se inicia la suple-
mentacion con el «creep feeding» (ali-
mento por arrastre). Esto depende de la
actividad del criador al destete, pues al-
gunos criadores lo hacen mas temprano
que otros.

El «creep feeding» es un alimento con
alto contenido de proteina, aunque hay
rangos que van del 18 al 22 por ciento.

MVZ EMANUEL Aceves, asesor en ganado de carne.

«Normalmente se maneja en “pelet”
porque es un concentrado proteico,
donde reune todas las vitaminas, mi-
nerales, un poquito de secuestrantes de
micotoxina, e incluso, un aditivo anti-
diarréico para esa edad (por el tema de
las diarreas a esa edad, que son comu-
nes por coccidias)», sefiala.

En esta etapa, los becerros tienen una
ganancia diaria de peso que va de 900 a
mil gramos, esto en optimas condicio-
nes. Y consumiendo alimento, llegan a
ganar de un kilo y medio a dos kilogra-
mos de peso.

«Hay quien dice que la conversion de
alimento de “creep feeding” es casi de
uno a uno y, para mi, es una de las eta-
pas con mayor crecimiento del becerro
v es cuando hay que invertir mds, por-
que son kilos mds baratos, la conversion
alimenticia es mas baja y la ganancia
de peso del becerro es mucho mas altay,
expresa Emanuel.

Aceves Navarro sefala que la idea de
aplicar el «creep feeding» es para incen-
tivar al becerro a que consuma alimen-
to, que sea un tanto independiente para
cuando se destete, tenga un bajo nivel
de estrés para que siga desarrollando y
aumentando de peso... creciendo sano
y fuerte.

La absorcion de leche de la madre du-
rante la aplicacion del «creep feeding»
se mantiene, pero inician dos factores:
uno, los requerimientos del becerro au-

mentan conforme va creciendo; y dos, la
curva de lactacion de la vaca baja.

«Entonces, baja la produccion de le-
che y la demanda energética del bece-
rro aumenta, por lo tanto, ¢l depende
mas del consumo del alimento solido
que del lacteo. Es por eso que necesita
el cambio de dietay, sefiala.

Agrega que, con el cambio de dieta,
el peso metabolico aumenta (por el de-
sarrollo) y los requerimientos de mante-
nimiento aumentan también. Y pueden
darse conversiones que van de tres o
cuatro kilos de alimento por un kilo de
carne.

La fibra. La aplicacion de fibra de alta
calidad (como alfalfa y avena) es un
buen suplemento que ayuda a que se de-
sarrolle el rumen, pues cuando nace son
monogastricos (solo tiene desarrollado
el abomaso o el estomago verdadero)
y es a partir de los dos meses de edad
cuando empiezan a desarrollar el rumen.

«En este caso, cuando empieza a de-
sarrollar las papilas ruminales, empie-
za a crecer el rumen, el reticulo, el oma-
zo y es cuando se empieza a desarrollar
el rumiante que lleva dentroy, agrega.

Herramienta. La « “Conversion Ali-
menticia” es algo que se mide en los
ranchos de ganado de registro. Medir
la eficiencia en un lote de animales con
las mismas condiciones ambientales y
de alimentacion, es ahi cuando medi-
mos los pesos al destete y al afio; es ahi
donde el animal que convirtio mas kilos
en menos tiempo, es el mas eficiente. Y
es ahi donde encontramos esas diferen-
ciasy.

Alimentos. Aceves Navarro explica
que hay calidades entre todas las mar-
cas y esto contrasta con las necesidades
especificas de cada rancho por lo que
no se puede encontrar una marca de ali-
mentos que sea universal.

Y como en todos casos, «lo barato
sale caro» recomienda buscar «la cali-
dad que al rancho acomodey. Sugiere
probar, comprobar, medir y llevar regis-
tros de pérdidas o ganancias de peso.

«Es ahi donde se van a convencer (en
los numeros) y van a ver cudl marca de
alimento les resulto mejor. No necesa-
riamente el que es mejor para mi, lo es
para el vecino. Es necesario probar,

medir y comprobary, dice.
Miguel Yariez A.
AGRO21 Comunicacion Rural

HASTA los dos meses, el becerro depende totalmente de la leche de la vaca.
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AsociacioN GANADERA LocaL EspeciALizapA DE CRIADORES DE GANADO DE REGISTRO DE Los ALTOS DE JALISCO

L.as tareas

lejandro Gonzalez, presidente
de la Asociacion, en el trans-
curso de la reunion celebrada
en el rancho Angus La Loma
dijo que la situacion que derivo de la
pandemia provocada por el virus Co-
vid19 también alcanzé a perjudicar a los
criadores de ganado de registro ya que, al
evitar los eventos masivos, tuvieron que
suspenderse las ferias y exposiciones.

Este tipo de ganaderia esta englobado
en el sector primario y, por lo tanto, no
puede suspender su actividad, por lo que
el nacimiento de cria y manutencion de
los ejemplares es una actividad diaria,
aunque al no tener un marco de exhibi-
cioén y venta, se vieron en la necesidad de
buscar otros canales de venta (como las
redes sociales) para continuar trabajando.

«Aunque somos linea directa del
sector primario, (la pandemia) si nos
ha golpeado, pero no paramos porque
nuestra accion es diaria; no hemos
tenido exposiciones, no tenemos como
exhibir nuestros animales, o como
hacerlo llegar al cliente mas facil y
directo. La misma gente viene a ver
ranchos y se llevan, pero lo que son
ferias y exposiciones, nos servian para
exhibir y mostrar los avances genéticos
que tenemos, dia con dia. Y en eso si nos
hemos visto mermados».

Afade que los cierres de oficinas gu-
bernamentales que se originaron por esta
situacion de salud, dej6 con muy poca
forma para obtener documentos de movi-
lizacion del ganado y esto fue principal-
mente el problema, no la pandemia en si.

El método que adoptaron para paliar la
situacion, fue el de invitar a ganaderos a
visitar los ranchos, ademas de tomar mas
constancia en las redes sociales (Face-

actividades de CRIALTOS

Se llevo a cabo el penultimo miércoles de junio, la primera reu-
nion presencial postCovid, ademads de reiniciar las visitas a los
ranchos ganaderos de la Asociacion Ganadera Local Especiali-
zada de Criadores de Ganado de Registro de Los Altos de Jalisco

book, WhatsApp, entre otras).

«Las redes sociales nos ayudan mucho.
Hemos estado ensefiandonos y, también,
la gente ya busca ahi, ademds de medios
impresosy, menciona.

Otra situacion que a los criadores de
ganado de registro los ha golpeado, es la
prohibicion por parte de Estados Unidos
(restriccion de USDA) para llevar gana-
do de la zona norte de Jalisco, que es la
Unica exportadora en el estado.

Como consecuencia de ello, se redu-
jeron las ventas en dicha zona, pero el
efecto colateral fue el cierre de los esta-
dos fronterizos, a donde tampoco puede
ingresar ganado de Jalisco.

Alejandro Gonzdlez, presidente de CRIALTOS

«Lo que nos pego mas, fue la cuestion
de sanidad con SENASICA. No se ha
destrabado el asunto que tenemos con
la USDA (con AFIS), la zona A, y eso si
nos ha afectado porque en la Asociacion,
manddabamos ganado a todo el pais. Te-
nemos la calidad para mandar a todo el
pais y ahora, con el cierre de los estados
fromterizos, que son clientes para algu-
nas razas (tenemos 10 razas en la aso-
ciacion), habia razas que se iban para
alla. Esto nos esta limitando las ventas
en un 30 0 40 por cientoy.

Incluso, por las medidas tomadas por
parte de Estados Unidos, los criadores de
ganado de registro se ven impedidos de

poder asistir a ferias o exposiciones de
los estados fronterizos del pais, ademas
de Veracruz y la Peninsula de Yucatan.
Todo esto, a pesar que cuentan con el ti-
tulo de «Hato Libre Certificado».

Actividades. Con respecto a la activi-
dad de esta asociacion, lamentablemen-
te, el afio pasado, a partir de las medidas
que impuso el gobierno, tanto el federal
como el estatal, se limitaron, también, las
acciones.

«Hicimos un arnio de ejercicio, con
poco, porque las reuniones que hacemos
en los ranchos, estuvieron muy limita-
das, incluso por plataformas virtuales
como la conocida “zoom”. Nosotros si
viviamos de hacer subastas, de hacer
tianguis, de hacer ventas, de mover nues-
tros animalesy.

Sin embargo, se sigue trabajando en los
ranchos, en el desarrollo de la genética y
nadie ha bajado la guardia en estos as-
pectos. Aunque no se dieron reuniones
de trabajo como antes, cada uno en su ga-
naderia ha seguido con el mismo impetu.
“No habia forma de reunirnos tan facil-
mente, pero ya se ve la luz y por ello nos
estamos organizando para llevar a cabo
un evento que es la Subasta CRIALTOS
para mediados del proximo septiembre
en la que, ademads, se tendrd una pista
de calificaciony.

De la calificacién que se realizara, los
ejemplares que el juez coloque en los pri-
meros lugares (hembras y machos) esta-
ran como lotes en la subasta.

El proyecto es poner a “puja” y venta
33 lotes: 25 hembras, 3 de dosis de se-
men y los tres machos que resulten en los
primeros lugares de la calificacion, fina-
liza su mensaje a los asociados y lectores
de este medio que da a conocer las acti-
vidades de la importante organizacion de
ganaderos.
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AGL ETZATLAN

Construyen «La Subasta Ganaderay Nave de Usos
Multiples», para actividades ganaderas

os ganaderos de Etzatlan estan proximo a ser benefi-
ciados con una «La Subasta ganadera y Nave de Usos
Multiples», la cual ya se encuentra terminada en una
segunda etapa pero que continuaran obras hasta dejarlo
totalmente apto para los servicios que en €l se pretenden dar.

El mismo deriva de las gestiones que realizo el presidente de
la Asociacion Ganadera Local de Etzatlan, MVZ Isidro Lara Sie-
rra, quien estuvo al tanto de solicitar el apoyo correspondiente a
la Secretaria de Agricultura y Desarrollo Rural (Sader) del go-
bierno del estado y, a la vez, gestionar, también, apoyos al pre-
sidente municipal (Ing. Mario Camarena) y a la Uniéon Ganadera
Regional de Jalisco, quienes respondieron con sendos apoyos.

«Los proyectos apoyados por el gobierno del estado son al
50 por ciento, por lo que nos dimos a la tarea de conseguir el
restante 50 por ciento y lo logramos gracias a una cuota que se
solicito a los ganaderos (aprobada en asamblea) y a los apoyos
de la Union Ganadera y del H. Ayuntamientoy», comentd Lara
Sierra.

En el desarrollo de esta nave han estado al pendiente y en
constante supervision el MVZ Ratl Pelayo y el Director de Ga-
naderia, Ing. Carlos Villalobos.

Proyecto. El proyecto solicitado fue para la construccion de
«La Subasta Ganadera y Nave de Usos Multiples», 1a cual fue
beneficiado por Sader Jalisco en dos etapas con un monto dos
millones, 22 mil 505 pesos; por parte del Ayuntamiento de Et-
zatlan, un millén 100 mil pesos; Unién Ganadera Regional de
Jalisco aportd 80 mil pesos; de cuotas de aportacion de socios
346 mil pesos, y de recursos propios de la AGL de Etzatlan, 876
mil 189.81 pesos, sumando un total de cuatro millones 424 mil
694.81pesos.

Esta nave tiene una superficie de dos mil metros cuadrados
(40x50 metros) y se pretende destinar para diversos eventos,
dando prioridad a los ganaderos.

Expres6 Isidro Lara que en los proyectos de actividades se
encuentra el realizar un «tianguis» cada mes, donde se podra
vender o intercambiar desde camionetas, tractores, caballos, bu-
rros, gallinas, becerros de destete o bovinos adultos.

«Queremos dar impulso a la actividad pecuaria, pero si es

septiembre.

posible realizar otros eventos, también se contemplaria la posi-
bilidady, reitera el lider ganadero municipal.

Los beneficiados pueden ser ganaderos de toda la region:
Ahualulco, Amatitan, Ameca, El Arenal, Etzatlan, Hostotipa-
quillo, Magdalena, San Juanito de Escobedo, San Marcos, San
Martin Hidalgo, Tala, Tequila, Teuchitlan, etc.

Esencia. En los planes originales esta llevar a cabo un «Centro
de Acopio» y realizar subastas de ganado. Para ello, ya se tiene
una lista de compradores de ganado.

«Con esto, se pretende apoyar al ganadero del municipio y
de la region, pues al acudir al Centro de Acopio, podran vender
su ganado directamente al comprador. Con ello eliminamos el
intermediarismo que tanto dafio nos ha hechoy, expresa Isidro
Lara.

En cuanto a la subasta, informa que la fecha tentativa seria
entre agosto y septiembre, una vez que baje el ganado del cerro.

El lider ganadero del municipio considera que la nave actual-
mente tiene capacidad de recepcion para alrededor de 200 ca-

bezas de ganado, pero que tiene otras opciones para ampliar las
instalaciones y aumentar la capacidad de recepcion referida.

Quienes impulsan este proyecto son: Sader Jalisco, Ayunta-
miento de Etzatlan, Uniéon Ganadera Regional de Jalisco y la
Asociacion Ganadera Local de Etzatlan, la cual preside Isidro
Lara Sierra.

Avance y problematica. una «La Subasta ganadera y Nave
de Usos Miltiples», tiene concluido una segunda etapa, que con-
sistio en la instalacion de las ldminas que componen el techo.

Al respecto, menciona Lara Sierra que se vio en la necesidad
de solicitar un préstamo, peticion autorizada por su Consejo Di-
rectivo, ante los fuertes incrementos que se han venido dando en
el material a utilizar.

Agrega que, por ejemplo, en las laminas, los incrementos se
dieron en alrededor del 120 por ciento pero, afortunadamente, la
constructora se comprometio a instalar el techo sin costo adicio-
nal. También la pandemia ha influido en la situacién pues han
quedado cosas pendientes por la disminucion de actividad den
varios rubros, en este caso, el ganadero.

Mensaje. Isidro Lara considera que este es un gran esfuerzo
que puede llegar a beneficiar a los ganaderos de la region, inclu-
so. Sin embargo, aunque se considera que una segunda etapa ya
esta terminada, no es el final del mismo. Siempre habra cosas
por realizar o modificar buscando un mejor servicio al socio y al
desarrollo de la ganaderia. Asegura que una etapa puede termi-
nar, pero vienen tantas como las que sean necesarias.

«Como dijo Mario Camarena (presidente municipal de Etzat-
lan): “un proyecto puede ser de una o dos o 50 mil etapas” ...
Y en ese sentido estamos trabajandoy, menciona.

Considera que las autoridades y las diversas dependencias de-
ben voltear a ver mas detenidamente la actividad agropecuaria
puesto que la situacion por la que estan pasando es complicada
con la salvedad, que es el unico rubro que no ha mermado su
actividad a pesar de la pandemia y, por el contrario, fue el unico
que crecio.

Redaccion.- AGRO21 Comunicacion Rural
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AsociAcioN NacioNAL DE FABRICANTES DE ALIMENTOS PARA CoNsumo ANIMAL

EsTubpIio

Entorno de la industria de
alimentos balanceados

1 sector pecuario representa uno de los compo-

nentes con mayor crecimiento del sector agro-

ecuario. A medida que el ingreso per capita

a ido creciendo, los habitos alimenticios han

evolucionado hacia un mayor consumo de proteina de

origen animal. La carne de ave, particularmente de po-

llo, es el producto ganadero de mayor consumo en el
mundo, seguido por la carne de res.

Como ya se ha escrito y es conocido, México es el
séptimo productor mundial de proteina animal y de-
cimoprimero en produccion de ganaderia primaria, lo
cual demuestra el alto potencial de desarrollo que tie-
ne.

La diversidad de la ganaderia mexicana es amplia,
tanto en especies como en sistemas de produccion.
Esta amplitud de sistemas va desde la ganaderia de
traspatio hasta sistemas intensivos de confinamiento;
desde el autoconsumo y el mercado local, a la produc-
cién comercial.

Dentro de esta gama, la ganaderia intensiva es la
rincipal contribuyente a la produccion nacional. Para
a alimentacion de las especies, ya sea in situ o bien

en plantas establecidas, se procesan y mezclan los di-
versos ingredientes que constituiran f; racion que sera
suministrada a los animales.

Al respecto, la produccion nacional de alimentos
balanceados ALIBAL alcanz6, en 2019, mas de 37
millones de toneladas, lo que ubicé al pais como el
6° productor mundial y es que en los ultimos 6 afios
la industria de ALIBAL ha evolucionado a una tasa
de crecimiento promedio anual de 2.5%, es decir, un
consumo aparente a esa tasa; en tanto el consumo per
capita lo hizo a una tasa de 1.63. Igual ocurrié para
2020 en que se observo crecimiento; segun datos ge la
Memoria Economica ANFACA, hubo una produccion
de 40 millones de toneladas.

y reconocimiento por la ganaderia consumidora. La
competencia entre las empresas que buscan expandir
su operacion en un mercado de crecimiento estable,
permite su notable operacion.

También se tiene presente que, en los ultimos diez
afos, el segmento comercial ha alcanzado un valor
promedio de poco mas de 51.5 mil millones de pesos
anuales a precios constantes de 2018. Existe un nove-
doso que tiene que ver con los alimentos para masco-
tas, mercado de rapido crecimiento los ultimos 4 afios
y se avizora un escenario optimista.

Frente a realidades que vive la industria, la proacti-
vidad de la industria de orientar sus principales esfuer-
zos a la implantacion de buenas practicas es desde la
produccion de insumos para la actividad agropecuaria,
alimentacion animal y procesamiento de alimentos en
un entorno de armonizacion regulatoria, hasta la gene-
racion de informacion fiable y oportuna para la toma
de decisiones, fundamentales para continuar su desa-
rrollo.

Al tiempo final de la elaboracion del estudio, una
seccion importante se refiere al aspecto de tecnolo-

ia, investigacion y desarrollo, donde se resalta que
a eficiencia nutrimental de los alimentos es cada dia
mas especializada y orientada a cubrir las necesidades
completas de cada especie y etapa de desarrollo. Esta
tendencia, de si, constituye una ventaja competitiva
para las empresas de punta, particularmente para sa-
tisfacer a los consumidores y a empresas integradas de
formulas especializadas.

as condiciones actuales de las politicas publicas y
el retiro de estimulos a la produccion comercial en
términos de brindar certeza a los procesos de produc-
cion-comercializacion de la principal materia prima de
la industria (maiz), han generado incertidumbre sobre

Promovido por ANFACA y la SADER

Jalisco, el analisis de la informacion pro-
vee una vision general de la agroindustria
en México y en particular Jalisco. Los da-
tos que presenta el estudio de la industria
de ALIBAL para ANFACA, coincide con
CONAFAB en varios aspectos.

En el primer semestre del afio, la indus-
tria ve con incertidumbre, un asunto que
tiene que ver con los precios al alza de
materia prima, insumos, tales como los
del maiz y otros.

Sin emgargo, gran parte de la razon de
ser de la industria es seguir con su labor
de la produccion de alimentos para la
ganaderia. La industria tiene presencia

INDUSTRIA ALIMENTOS BALANCE

Herramientas para ser efecientes en un 0

la oportuna y eficiente proveeduria.

Coordinacion de
Administracion
de Riesgos

tendiendo a la fuerte necesidad de los
asociados ANFACA de cubrir ries-
gos de materias primas y tomando en
cuenta la relevancia que tienen hoy los
instrumentos de Administracion de Riesgos, al
igual que el dar seguimiento oportuno a las no-
ticias que impactan el mercado de los granos y
oleaginosas, se determind en la Mesa Directiva,
el abrir una Coordinacion especializada que aten-
diera esta necesidad, ya que el impacto que tiene
el precio del grano y oleaginosas en el costo del
alimento balanceado es fuerte superando el 60%
de costo total.

Con esto en mente, y entendiendo el dinamismo
que se enfrenta al dia de hoy con las variables que
impactan el precio de los granos y oleaginosas,
como son las noticias e informacion.

Esto no solo respecto a la produccién y deman-
da de los granos, sino de variables de tipo macro
y micro econdmicas, asi como politicas y ambien-
tales que todas ellas afectan el comportamiento de
los precios de estas materias primas;

Se cred la Coordinacion para la Adminis-
tracion de Riesgos, la cual tiene por objetivo el
ofrecer herramientas tangibles y de fécil acceso
a los asociados; estas herramientas consisten en
asesorias quincenales para dar seguimiento a las
noticias que mueves los precios de las materias
primas, cursos que se tendran para la educacion,
implementacion y mejor conocimiento de herra-
mientas que sirvan para cubrir riesgos de fluctua-
ciones de precios, asi como talleres para su co-
rrecto entendimiento y aplicacidon en la empresa
de cada asociado.

Con todo esto, se pretende lograr que todo aso-
ciado cuente con el apoyo por parte de ANFACA,
de poder acceder a herramientas para cubrir sus
riesgos, con la informacion oportuna de mercado
de granos y oleaginosas.

Estd ANFACA listo para atender estas necesi-
dades.
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MEJORAMIENTO GENETICO

Se efectuo la Liga de la Estrellas: «De ganaderos para ganaderos»

dentes donde se exhibieron mas de 80 animales
de entre 6 y 12 meses.

El objetivo de este evento fue promover la ganade-
ria y el mejoramiento genético del pais mostrandole a
los ganaderos las nuevas generaciones de becerros e
incentivar a la llegada de jovenes y nuevos ganaderos
que incursionan actlvamente

El evento organizado por “Ganaderos para Ganade-
ros” se realizo en la Arena Tepa, una sede diferente
donde se respiraba el olor a campo, rodeado de arboles
y un ambiente familiar.

Los jueces provenientes de Texas, Estados Unidos,
Allen Goode y Marcos Borges estaban sorprendldos
por la calidad de animales presentados en la pista dan-

a Liga de las Estrellas Angus edicion de pri-
mavera, en Tepatitlan, fue un evento sin prece-

do importancia a la homogeneidad y balance de cada
amma11) asi como en su caso las hembras buscaron un
balance entre fortaleza y feminidad, en los machos for-
taleza, estructura, capacidad carnica y caracter racial.

En el mismo evento, se realiz6 el concurso infantil
y juvenil donde se demuestra la importancia de moti-
var y capacitar a las nuevas generaciones de ganaderos
para que estén preparados para el futuro

Para terminar el dia, se realiz6 una lazada de rodeo
para cerrar con broche de oro un evento 100% gana-
dero y familiar.

Para los futuros eventos nacionales que se llevardan
a cabo, se dispone informacion en los teléfonos de
contacto de la Asociacion Angus Mexicana 474-741-
7770/ 378-786 2155 o a angusmex@yahoo.com.mx
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«Cada ano se mueve mucho el Pelifolk»: Lalo Uribe

os espacios de exhibicion y

venta como lo es el Domo de

Usos Multiples de Zapotlanejo

han resultado de una gran ayuda
para la ovinocaprinocultura, ademas de
que el evento de OVICAM ha tomado
ya la importancia de tradicion, pues son
cuatro afios consecutivos que se lleva a
cabo en dicho lugar.

A ella ha asistido Eduardo Uribe, téc-
nico de ovinos Pelifolk, quien sefiala
que ya son tres afios los que ha estado
asistiendo con ejemplares de 17 produc-
tores y de varios municipios.

«Con este, ya es el tercero (evento de
OVICAM) en el que participo. Vengo
con expositores, practicamente de Peli-
folk, y en la segunda ocasion y en esta,
traigo también chivas Boery, expresa en
entrevista para este medio.

Agrega que esos espacios son de gran
importancia y oportunidad para los pro-
ductores en general. Para las personas
que llevan a sus ejemplares porque pue-
den resultar en buenas ventas, pero para
el publico en general porque pueden
conocer mas de los ovinos y, también,
tienen ante si ejemplares de muy buena
calidad y con la opcioén de adquirirlos
directamente del productor.

Ejemplo. Lalo Uribe sefiala que estos
eventos son seguidos por muchas perso-
nas a través de las redes sociales, inclu-
so, mas alla de las fronteras del pais.

S —

T

MVZ EDUARDO Uribe, técnico independiente de ovinos Pelifolk.

En el pasado evento de «OVICAM»,
celebrado en abril, Lalo Uribe, quien
llevo la representacion de 17 producto-
res de borregos Pelifolk, menciona que,
en el primer dia, incluso, se habian he-
cho ventas a personas que se encontra-
ban en Estados Unidos.

«Un servidor les mando videos de
cada uno de los lotes y asi fue como se
fueron adquiriendo. Hay una persona
que ahorita ya adquirio alrededor de

25 vientres, de aqui agarro cinco y esta
por definir otros 20 ejemplares de otras
ganaderiasy, sefialo.

En si, se dijo satisfecho con esas he-
rramientas pues ayudan mucho para la
difusion y venta de los ejemplares, en
este caso ovinos Pelifolk.

Técnico. Lalo Uribe ha sido asesor
técnico del Pelifolk durante toda la vida
de la asociacion de criadores que ahi se

aglutinan. Esta organizacion nacié en
2009.

Explica: «Fui técnico durante 10
anos, desde que inicio la asociacion y
hasta el 2018. A partir de este aio, soy
asesor independiente, privado, pero
sigo trabajando con criadores de Peli-
Jfolk en diferentes municipios».

En eventos como donde se llevan a
exhibicion y venta de ovinos, Lalo acu-
de con la representacion de varios pro-
ductores y es el encargado de atenderlos
y, en su momento, hasta en agente de
venta se convierte ante la imposibilidad
de que los propietarios acudan a esos
eventos.

Por otro lado, ante las dificultades que
se han tenido con directivos de otras or-
ganizaciones, sefiala que los foros abier-
tos como el de OVICAM, se organizan
con el animo de que sean para criadores
de ovinos y caprinos, independiente-
mente de «la playera que trajerany.

«Este es un foro abierto para todos
los productores que quieran comercia-
lizar y dar a conocer sus logros»

Y remata: «Hace arios, se creia que
eran diferentes las razas de borregos y
Pelifolk, pero ahorita ya hay mucha re-
lacion, convivencia entre productores y
se practica lo que se dice: trabajar, cre-
cery ofrecer animales de buena calidad
para las personas al igual que para los
ovinocaprinocultores, en generaly.

Redaccion.- AGRO21 Comunicacion Rural
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Alimentos Arandas:

Salud, Bienestar y Nutricion para tus Equinos

Respaldados por 50 aiios de experiencia
y un amplio catdlogo de productos
probados por el Occidente, Noroeste,
Centro y Sur del pais, en Alimentos
Arandas buscamos brindar la nutriciéon
adecuada para cada una de las especies.

Sabemos que la dieta de un caballo se
ve reflejada en su salud, condicién y
rendimiento, por ello contamos con
toda una linea de alimento balanceado
para equinos, la cual estd disefiada con
el objetivo de cubrir las necesidades
nutricionales de los caballos en todas sus
etapas de crecimiento. A continuacion,
compartimos las especificaciones de
cada uno de los productos que forman
parte del portafolio que ofrecemos:

Rosinante Pel/Rol - Alimento balanceado
con mezcla de pellet y maiz rolado,
con 11% de proteina desarrollado para
caballos de recreacion (cabalgatas, fines
de semana). Se recomienda suministrar
de 1.5kg a 3kg por comida, sin embargo,
en momentos de esfuerzo fisico se deben
seguir las recomendaciones del veterinario.

Zaino Mantenimiento - Alimento con
13% de proteina, especial para caballos
de baja actividad fisica. Se recomienda
suministrar de 1.5 a 3 kg por comida en
caballos de 400 a 550 kg de peso vivo,
siguiendo las recomendaciones del
médico veterinario.

Potro Altefio - Especial para potros en
desarrollo. Se recomienda suministrar de
1.5kg a 3kg por comida.

Encuentra los productos de Alimentos
Arandas en nuestros puntos de venta o
comunicate al 800-377-5000 para recibir
mas informacion.

Pel/Rol Rosinante

(Pel/Rol)

Analisis Garantizado

Proteina | 11.0% min.
Grasas 2.0% min.
Fibra 11.0% max.
Humedad | 12.0% max.
Cenizas 10.0% max.
E.L.N. 52.0%

Zaino Mantenimiento
(Pellet)

Analisis Garantizado

Proteina | 13.0% min.
Grasas 1.5% min.
Fibra 20.0% max.
Humedad | 12.0% max.
Cenizas 13.0% max.
E.L.N. 38.5%

Potro Alteno

(Grano Rolado)

Anadlisis Garantizado

Proteina | 16.0% min.
Grasas 1.5% min.
Fibra 15.0% max.
Humedad | 12.0% max.
Cenizas 11.0% max.
E.L.N. 46.5%

VO

Alimentos Arandas

ALIMENTO BALANCEADO PARA LAS
NECESIDADES DE TU GANADO

OO o0

km 2 Carretera Arandas-Guadalajara.
Arandas, Jalisco, México, C.P. 47180
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HISTORIAS DE AGROEMPRESARIOS

Los esfuerzos y sacrificios en la actividad agropecuaria se compensan

legado de Valle de Guadalupe, don José Maria

Martin tuvo el tino de conseguir un rancho en

lo que anteriormente fue la Hacienda La Pro-

videncia, en Zapopan, donde inicié un nego-
cio agropecuario.

Corria el afio 1959 cuando de Los Altos de Jalisco
pasé con su familia a radicar a Zapopan, donde don
José Maria tenia de todo un poco: aves de postura, po-
llos de engorda, cerdos, vacas lecheras y engorda de
bovinos. Epoca en que el ingeniero Ramiro Martin se
iniciaba en las actividades rurales; contaba apenas con
ocho afios de edad.

“Mi padre, como muchos productores, tenia la ca-
racteristica de ser muy emprendedor. Epocas pasadas
que en aquel entonces los volumenes de produccion
eran otros, muy diferente a lo que ahora se produce;
yo, por ejemplo, aprendi el trabajo del campo aten-
diendo vacas”, platica Ramiro en su empresa Forraje-
ra Tesistan, quien dice que a pesar de que los negocios
eran pequeiios, “daban para comer y enseriar a los
hijos a trabajar”.

Su papé, poco a poco paso de la explotacion gana-
dera a la elaboracion de forrajes. Este nuevo giro de
actividad comercial se abri6 luego de elaborar el ali-
mento para sus animales, o sea, de autoconsumo que
luego pasoé a interés de algunos amigos y vecinos de
sus instalaciones, para luego abarcar al amigo del ami-
g0... “y asi fue como empezo todo esto. En ese tiempo
no se ocupaba la publicidad; la mejor publicidad era
de boca en boca”.

Ahora son ya 45 afios de estar en el mercado pues la
historia de su empresa inicid en 1976 en esos terrenos
de la ahora ex Hacienda La Providencia, donde pasa-
ron nueve afos hasta que en 1985 cambiaron a donde
actualmente se encuentran rumbo al poblado de Tesis-
tan del municipio de Zapopan.

“No habia teléfono, la carretera era solo de ida y
vuelta. Para poner teléfono, primero teniamos que

Ramiro Martin, alma de Forrajes Tesistdn.

contratarlo en casa. De ahi, saqué una linea para
acd”, sefiala Ramiro a los lectores de AGRO21.

Junto con su hermano, rentaron una granja de cerdos
y fue cuando inicio la planta de alimentos para sus cer-
dos y de ahi la venta de alimentos, la compra de granos
y la posterior elaboracion de alimentos.

“Hicimos alimento para consumo de nuestra gran-
Jja de cerdos. Teniamos capacidad con maquinaria un
poco automatizada, de aquellos arios. Con revolvedo-

ras verticales y cosas mas rusticas, pero ya funcio-
nando”, y dice que, “por cierto en la actualidad, el
tener una granja de cerdos, representa siempre una
actividad con altas y bajas; hoy hay buenos precios
del cerdo, pero los insumos para alimentos son altos
y esto impacta al consumidor, donde ahi me incluyo y
somos los mas afectados”.

Obstdculos. Para Ramiro Martin, los problemas
econodmicos que se han sucedido de los afios 70's a la
fecha en México le han sido familiares. “Recuerdo lo
que paso de aquellas devaluaciones constantes, con
gobiernos que hacian pactos para detener la inflacion
v luego los acontecimientos de un gobierno que le qui-
t0 tres ceros al peso para dejar la moneda denomina-
da «nuevos pesos». Me toco sufrir el «error de diciem-
brey con un recién presidente que asumio su gobierno
con muchos problemas economicos”.

Sin embargo, hizo lo posible para solventar esas cri-
sis, no se encandilé con lo del Fobaproa y tuvieron qué
vender algunos activos para salir a flote ya que deriva-
do de esos problemas, pues se incrementaron tasas de
interés y, como dice, “el negocio deberia estar bien
apalancado”.

“Tal vez si hubo negocios para algunos, pero no-
sotros no tuvimos que vender algunos activos y aqui
seguimos. Pudimos dormir bien”, seiala.

“Son las vivencia como gente de trabajo, de campo,
y creo que las generaciones de agricultores, ganade-
ros, agroindustriales, nos ha tocado hacer un traba-
jo de esfuerzos y de sacrificios y lo que deseo para
Jjovenes que estan en la actividad agropecuaria que
no aflojen, aun con todas las crisis pasadas y las que
seguramente vendran, que tengan la seguridad que el
campo es una base solida, indispensable para el de-
sarrollo de la humanidad aqui y en cualquier pais”,
finaliza.

Hugo Rangel. - AGRO21 Comunicacion Rural

ALIPEC™
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REGIONES DE JALISCO

Las tiendas que proveen al productor rural

o il |

AgroKorita, Agroquimicos y Fertilizantes.
Establecimiento en Jocotepec que forma parte
de la red de la empresa proveedora del productor
que fabrica y distribuye insumos agricolas, con
dos lineas de productos: Bioenzymas, enfocada
a la nutricion de cultivos y Naychem, soluciones
para el control fitosanitario.

En la region de la ribera de Chapala apoya a
clientes con productos agroquimicos de alta cali-
dad, atendidos de la mano de expertos de dedica-
dos a brindar asesoria técnica directamente en el
campo de cultivo.

Mariana Rivera atiende en este negocio de
servicios y asesoria para los agricultores ubica-
do el crucero de la entrada a Jocotepec, frente a
la gasolinera, ofreciendo fertilizantes de fondo,
fertilizantes liquidos, reguladores de crecimiento
vegetal, correctores de deficiencias nutriciona-
les, insecticidas, fungicidas, herbicidas, coadyu-
vantes, entre otros productos para berries, gra-
nos, hortalizas y mas.

Agrokorita dedicados a la comercializacion de
insumos agricolas con numero telefonico 387
688 0045. Siempre a sus ordenes.

Aqui encontrara el Periddico Rural AGRO21

FOMESA, Sucursal Zapotlanejo. Tienda de
venta al publico y al ganadero desde la planta Fo-
rrajes Méndez FOMESA donde encuentra todo
lo necesario en alimentos balanceados para bovi-
no en carne y en leche, borrego, cerdos, caballos,
aves, conejos, gallos de pelea, codornices y venta
de materias primas como maiz entero, pasta de
soya, sorgo, avena, cebada, gluten de maiz, sal-
vado de maiz, pasta de germen de maiz, céscara
de soya, DDGS (grano seco destilado).

Ademas de la variedad de productos de linea,
maneja servicios de acuerdo a necesidades como
maquila de grano en general (rolado) y maquila
de producto terminado (pelletizado).

Todos los dias los atiende Jonathan de las 8.30
a las 6 de la tarde. FOMESA con otros dos pun-
tos de venta en Zapotlanejo.

Gran atencion para la engorda y venta de ga-
nado bovino de registro de la raza Limousin y
ganado ovino de las razas Blackbelly, Pelybuey,
Kathadin y Damara.

Visiten este conocido lugar de la region; niime-
ro telefonico 373 734 1514.

Aqui esta disponible el Periddico Rural
AGRO21 para que pasen a este negocio.

Agroservicios Muiioz de Acatic. Alonso
Muiioz atiende en este negocio de servicios
y asesoria para los agricultores; ubicada so-
bre la avenida de Los Arboles ntimero 115
de Acatic. Pasando los Arcos de ingreso.

Ofrecen productos y asistencia técnica a
los agricultores: agroquimicos, fungicidas,
herbicidas, fertilizantes foliares y granula-
dos de todo tipo; representantes y distribui-
dores de marcas conocidas para maices y
otras semillas de marcas.

Alonso Muiioz atiende clientes de la re-
gidn de Acatic, Tepatitlan y alrededores, asi
como de Zapotlanejo. Por medio de aseso-
ria, esta empresa esta a la orden para atender
a los productores, dedicados al cultivo del
maiz, agave, chia y otros.

Teléfono namero 378 790 8832, siempre a
sus Ordenes 6 dias de la semana.

Acatic escucha todos los sabados radio
AGRO21 en La Tapatia 103.5 FM y leen
el Periodico Rural AGRO21, que aqui lo
pueden encontrar.

Bactygreen Meéxico de Jocotepec. Es un
punto §e venta de la empresa especializada
en los nutrientes no tdxicos para maximizar el
rendimiento y la calidad, dedicados al mejora-
miento de los suelos agricolas.

Brenda Contreras, encargada del negocio
dice a los agricultores que disponen de super
BTN un fertilizante liquido a base de carbono
energizado, mezcla de nutrientes bien balan-
ceados, minerales coloidales, materia organica
y enzimas.

BTN esta disefiado para estimular el desarro-
llo de la planta, asi como restablecer el balan-
ce biologico del suelo. ofrecen enraizadores y
una variedad en productos de nutricion y repe-
lentes para preventivos en frambuesa, aranda-
no y zarzamora; gran parte de productos para
cultivos organicos y también convencionales.

Atencion en el numero telefonico 33 2600
4230 y en la semana: 8 a 5 pm de lunes a
viernes. El domicilio es carretera Guadalaja-
ra-Morelia # 25 en Jocotepec, Colonia Los
Ranchitos en Crucero Potrerillos.

A sus ordenes y aqui esta para los clientes,
el Periodico Rural AGRO21.
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Asociacion al Servicio del Desarrollo Regional

esde su sede en Zapotlan el

Grande, Ciudad Guzman,

DIMA esta dedicada a co-

adyuvar en el desarrollo de

Jalisco, promoviendo la integracion

de agrupamientos empresariales, siste-

mas-producto, cadenas y redes de valor,

desarrollando soluciones tecnologicas,

conocimiento para sus procesos con el
trabajo en red.

Y, especialmente, Asociacion de

empresarios e instituciones publicas y

privadas que interactian como red de

En el ambiente rural, las platafor-
mas digitales se estan convirtien-
do en el canal de comunicacion
mas importante de las empresas
e instituciones ya que les permite
llegar a una cantidad ilimitada
de usuarios al mismo tiempo, agi-
lizando los tiempos de respuesta,
modernizando los procesos a fin
de hacerlos mds comodos para el
usuario y maximizando la produc-
tividad de sus recursos humanos.

cooperacion al servicio del desarrollo
estimulando un crecimiento regional
que promueve la articulacion de redes
empresariales, la vinculacion tecnologi-
ca y con mayor fuerza la capacitacion
desde este 2021.

Las innovaciones, nuevos productos,
equipo, maquinaria, lo mejor en tecno-
logia para la agricultura, innovacion en
nutricion vegetal, sistemas de riego de
vanguardia, invernaderos, uso de ana-
liticas como 6ptimo control nutricional
de berries, aguacate, cafia, frutales, hor-
talizas, capacitacion, ecotecnologias,
financiamiento, adiestramiento y capa-
citacion.

Articulacion Empresarial

DIMA desarrolla proyectos de
Cooperacion técnica, Integra-
cion de grupos empresariales,
soporte a proyectos, asisten-
cia técnica a emprendedores.

DIMA: ;Qué una plataforma
digital?

Las plataformas digitales son so-
luciones online que posibilitan la
ejecucion de diversas tareas en
un mismo lugar a través de inter-
net. Crear una estrategia de mar-
keting digital implica una serie
de detalles que debemos realizar
y acompariar constantemente,
con la intencion de aumentar la
presencia en linea. Ofrecemos
capacitacion en este ambito

Hoy en dia, DIMA sigue como
agrupacion integrada por empre-
sarios y emprendedores que con
una trayectoria que sigue con su
compromiso de continuar impul-
sando sinergias empresariales
para Jalisco

El desarrollo rural y de los agro-
negocios en el Sur de Jalisco

Hoy con el trabajo que realiza,
se vincula con el acontecer del
campo, la agroindustria, las acti-
vidades productivas, el quehacer
de los productores y las empre-
sas en la region del sur de Jalis-
co, pero especialmente para dar
a conocer a la comunidad por-
que esta region es una de las mas
productivas del occidente mexi-
cano que con su notoria trans-
formacion lo estd convirtiendo
en un destacado polo comercial
industrial y de agronegocios de
primer nivel; hoy es uno de los
productores de aguacate y be-
rries con mayor crecimiento en
Meéxico y los lideres en produc-
cion de ardndanos.
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IjNEA DE
ALIMENTO BALANCEADO

Para cubrir las necesidades
nutricionales de tus caballos
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Alimentos Arandas
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