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ESPACIO EDITORIAL

El cultivo del aguacate,
actividad rentable y
socialmente responsable

1 cultivo del aguacate
siempre ha representa-
do un gran reto para to-
dos los productores; este
ano, el cambio climatico ha traido
dificultades y sumado a esto, se han
tenido caida en los precios por la
sobreoferta y otros factores; otros
paises productores, Colombia y
Pert comienzan a tener mayor par-
ticipacion en los mercados a donde
enviamos nuestro aguacate.

Esto ha afectado a toda la cadena
de produccion del aguacate que se
ha visto reflejado en los producto-
res y ha tenido impacto importante
en los empacadores y exportadores.

Hoy tenemos el reclamo de la
sociedad y de nosotros como pro-
ductores que debemos advertir por
cuidar el agua y el medio ambiente,
producir a mas bajos costos, pues
si bien la competencia esta fuerte
afuera, debemos asegurarnos de
producir mejor.

Como industria del aguacate de-
bemos esforzarnos para abrir mas
mercados, y asegurarnos que toda
nuestra produccion sea de calidad
para no tener problema con nues-
tros consumidores.

Para lograr esto, APEAJAL orga-
niza el Congreso del Aguacate de
Jalisco, para que todos los miem-
bros de la industria y en especial

los productores se vean beneficia-
dos conociendo los interesantes e
importantes temas que se presenta-
ran en las ponencias y conferencias
durante dos dias de intenso trabajo
del Congreso.

Esta edicion contard con 28 po-
nentes nacionales e internaciona-
les, todos expertos en los diferentes
aspectos de la industria y que nos
ayudaran a llevar una produccion
sostenible y rentable. Como pro-
ductor, puedo asegurar que los te-
mas de riego y nutricion, vienen a
mejorar el manejo del agua y ase-
gurar una produccidn constante, a
bajo costo.

Hago un llamado y una cordial in-
vitacion a todos los productores de
Jalisco, a que se acerquen a APEA-
JAL para que conozcan todos los
beneficios que podemos ofrecerles
y que asistan al 7° Congreso del
Aguacate, para que se actualicen,
se relacionen y hagan negocios.

Este 23 al 25 de agosto, los es-
peramos en el Recinto Ferial de
Ciudad Guzman, Jalisco, para que
nos acompafien a este evento im-
portante para todos los productores
de aguacate. jTodas y todos son
bienvenidos!

Eleazar Oceguera
Presidente APEAJAL
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Vocks pEL CAMPO

Cultivar arroz en Tomatlan: Rendimientos
similares a paises altamente productivos

Eduardo Gonzalez Michel

1 arroz es un cultivo basico en la dieta alimenticia de
la poblacion, el mas consumido después del maiz y
trigo. Hoy, la produccion es insuficiente para aten-
der la demanda.

Eduardo Gonzalez Michel, agronomo formado en temas
de financiamiento y asistencia técnica, es un apasionado del
campo y esta decidido a impulsar este cultivo, por lo que es
VOZ diciendo que existen algunas razones de esta situacion
debido a que, entre otras, “ha habido una baja competitivi-
dad de este grano y la apertura comercial provoca aumen-
to de importaciones, ademas de la dificultad de conseguir
mano de obra en campo y la ausencia en algunos lugares
de la conveniente aplicacion de buenos paquetes tecnologi-
cos, mas sin embargo, el entorno ofrece oportunidades, ya
que con las nuevas tecnologias, nuevos productos y buena
organizacion de productores de arroz, estamos tratando de
revertir esta situacion para generar mayores incentivos a
la produccion”.

“Si bien es cierto que México es un comprador neto de
arroz de los arrozales estadounidenses y de algunos paises
sudamericanos y asiaticos, no deja de existir la opcion para
la produccion nacional y en esto estamos luchando y tra-
bajando, buscando soluciones a como producir mds como
hasta el afio 1988, cuando todavia éramos autosuficientes”
dice Eduardo. “Ante esto, por ejemplo, los productores de
baja escala productiva y en mi caso con una agroempresa,
no perdemos la esperanza de seguir con esta actividad que
muchos de ellos realizan en estados como, Colima, Campe-
che, Nayarit, Morelos y en Tomatlan”.

Poco mas de 40 mil hectareas se siembran de arroz en

México que obtiene rendimientos significativos a nivel

mundial (6.2 toneladas por hectarea), superior al pro-

medio de las 10 principales naciones productoras (4.8
tons por ha).

“Finalmente -dice Eduardo-, el 29
de junio, a las 10.30 de la mafiana
iniciamos la trilla en campo donde
se aplico el fertilizante. En la par-
cela de Francisco Garcia, de 7 has,
empezamos con la trilla utilizando
una Trilladora combinad para
cuantificar el rendimiento donde se
hizo una sola fertilizacion de 400k
por ha para ver lo beneficios que
trajo esta nueva tecnologia asiati-
ca; se cosecharon 1.5 has. Se obtu-
vo un rendimiento de 11,220 kgs, lo
cual arroja un rendimiento por ha
de 7,480 kg, este se encuentra por
encima del promedio de la region
que es de 6.2 tn/ha y la calidad de
esta granza, fue por encima de los
parametros que requiere el indus-
trial, por lo que consideramos un
resultado altamente favorable, so-
bretodo porque es escasa la mano
de obra para las labores agricolas,

Platica Eduardo Gonzalez que desde hace afios estan cul-
tivando arroz en parcelas de Colima, la mayoria de ellas, y
en la zona de Tomatlan, hasta la construccion de la presa
Cajon de Peiias en el afio 1976. La produccion, va para la
beneficiadora de arroz localizada en Colima y Jalisco, que
permite ocupacion a productores de estas zonas que cada
afio siembran y cosechan su arroz, tanto en el ciclo de pri-
mavera/verano y de otoflo/invierno en una superficie del or-
den de 3,000 has.

Un tema a destacar, es la constancia de productores que
no abandonan el cultivo, siguen con ello porque tienen el
respaldo del empresario que administra la beneficiadora que
los apoya con financiamiento a tasa de interés blanda y des-
de luego les compra su produccion utilizando un esquema
parecido a los ingenios azucareros.

“La constancia y el compromiso para producir arroz de
productores de baja escala también se da en paises alta-
mente productores como Brasil, China, India, Indonesia y
VietNam”, dice Eduardo.

El trabajo del afio consisti6 en planear y llevar a cabo las
siembras. Durante diciembre y enero en los campos de To-
matlan, se estuvo verificando el cultivo. Para cuidar los cos-
tos y encontrar solucion a la dificultad de conseguir mano
de obra para la fertilizacion, se aplicé un paquete tecnologi-
co de una sola fertilizacion con un producto, fertilizante de
liberaciéon controlada, de origen coreano formulado 35 de
N, 3 de P y 4 k, aplicando 400 k/ha en la pre siembra. Los
pronosticos fueron alentadores, dijo Eduardo.

Segun datos del SIAP indica que Campeche contribuye con 28.8% del valor
de produccion nacional de arroz palay en la que también destacan Nayarit,
Michoacan, Veracruz. Colima y Jalisco (mas de 18 mil tons.) tienen una im-
portante participacion de produccion nacional.

asi que nos permite tener una muy
buena alternativa ya que la aplicacion de este fertilizan-
te se realiza con maquinaria agricola, por una parte,
existiendo otros beneficios, debido a que ya no se requiere
realizar cortes de agua para realizar las labores de cultivo
y por la misma razon (escasez de jornaleros) todas las
aplicaciones. Los herbicidas, fungicidas e insecticidas se
realizan con dron, lo cual se evita también la proliferacion
de malas hierbas controlando mas eficientemente malezas
y fertilizar con materiales tradicionales, entre otras cosas.
Esta serie de consecuencias, al no tener que pisar el culti-
vo, redundan en un manejo mds adecuado, en beneficio del
cultivo”, expresa Eduardo Gonzalez, por lo que comparte
esta experiencia para los arroceros.

Las cosechas de arroz se logran, principalmente, en el
ultimo bimestre del afio y junio es el mes importante de
cosechas, asi como noviembre que permite cubrir la de-
manda requerida, complementada con importaciones.
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MUJERES RURALES

Lupita

onsciente de sus raices, Guadalupe
Mondrago, es un ejemplo tenaz de
lucha y desarrollo de la mujer em-
prendedora. Sin embargo, su dina-
mismo y perspicacia la mantenian en cons-
tante incertidumbre pues sentia que “algo”
la hacia voltear al campo, a la agricultura.

Ella produce bases para la nieve de garra-
fa a la par de un negocio de limpieza, pero
sus raices estan en la cafeticultura pues sus
papas, abuelos y varios otros familiares se
dedican a esta actividad en Nayarit.

“Tengo tres arios que me llama y me lla-
ma “algo” del campo, no sabia qué, pero
como que me enfoqué mucho en el tequi-
la. Y como no sabia como empezar, me fui
metiendo a informarme, asesordndome con
gente que se dedicaba al agave... asi me fui
dos aiios”, explica Lupita a los lectores del
periodico rural.

Es una mujer hiperactiva ( “...los hombres
no aguantan mi ritmo de trabajo”, dice) y
como mujer emprendedora, se inclind por
conocer y explorar el cultivo del agave, con
los pros y contras que en el mismo se estan
dando, esto bajo el “llamado que sus raices
le hacian”, con insistencia.

El meterse de lleno a la actividad, le ha
generado certezas y decepciones... “El afio
pasado empecé a plantar y me ha Ilevado
muchas cosas; hay gente que me quiere ayu-
dar, hay gente que no, bueno asi es esto de
la vida humana”, dice.

Mondrago

...I'alC que reclaman su
camp en el @@m@@
t y

Inicios. Decidié por conocer primero el
cultivo del agave, y para ello, tratd de esta-
blecerse en su tierra natal, pero se encontr6
con que no estaba en la zona de la “Denomi-
nacion de Origen” y buscd otras opciones,
encontrando terrenos en Mazcuala del mu-
nicipio de Ixtlahuacan del Rio.

“Empecé con una extension de dos hecta-
reas, con posibilidad de ampliarse, con pre-
caucion de plantar por etapas y asi, realicé
las labores correspondientes a la prepara-
cion del terreno, con su analisis de suelo
incluido”, dice

Su proyecto. Para incursionar en esta
actividad, no por la moda del agave, sino
porque lo traia de un suefio, Lupita trato de
hacer su proyecto financiero y se da cuenta
lo “grande” lo que se necesita invertir, en
tiempo y dinero, en este cultivo. Sin em-
bargo, considera que uno de los secretos de
la actividad, es guardar la calma, evitar el
precipitarse y estar siempre pendiente de los
vaivenes que se dan con el tiempo.

“El chiste es sacarlo, hasta donde tope,
pero también, ahora si que me gustaria
que el agave tenga un precio adecuado, el
rentable financieramente, porque es una
inversion alta y aparte, los productos que
le metemos, son de calidad y precios altos.
Veo gente que se desespera y dice: «no...
sabes qué, lo que me deny ... y ese no es el

Las tareas que realiza con alegria y fuerza; “la actividad se te hace mucho mads liviana
y te resultan grandes ahorros”.

LUPITA Mondrago...

chiste”, dice.

Agrega que ha invertido parte de sus
“guardaditos”, pero mucho de los ahorros
que ha conseguido se basan en las labores
culturales que ella misma realiza, con su es-
fuerzo fisico, entre las que se encuentra el
desmontar el terreno.

“Ultimamente recurrimos a la maquina-
ria porque ya no podiamos. Se me vino el
tiempo encima, y contraté algunas personas
para la plantacion...”, comenta.

Contratiempos. En esta nueva faceta de
su actividad, Lupita ha encontrado los vicios
de la sociedad: gente muy colaboradora y
otra no tanto... otros que por algunas razon,
que no comprende (quiza envidia), dan ma-
los consejos con el unico fin de “retirar a una
mujer” de la actividad donde ellos estan.

“Me paso la mala onda de cierta gen-
te, que, pues te dicen «ponle estoy» y no...
perjudican tu agave. Lo hacen a propdsito
y con el fin de que te les retires, no de su
circulo de conocidos, si no de la actividad”,

agavera, “por la fuerza del llamado de sus raices”.

lamenta Lupita.

“Pero bueno, eso no me detiene y cada
dia encuentro novedades a las que me en-
frento, aprendo y no me rajo. Ahorita traigo
una plaga en algunos agaves, un hongo, y
ahora si que he estado al pie del carion, con
productos y todo. Entonces, si tiene mucho
que ver la gente que te orienta...asi que
aqui estoy, que como mujer también le en-
tramos”.

“También he encontrado técnicos que me
han orientado decididamente y en especial
un ingeniero muy conocido, Mario Davila
que fue mi compariero de escuela que tiene
un negocio de agroquimicos muy conocido
por el mercado de abastos de Guadalaja-
ra...ese es para mi, un gran apoyo’, termina
Lupita sus reflexiones para las y los lectores
de este periddico rural, no sin antes enviar
un saludo a todas las mujeres emprendedo-
ras del campo de México.

Redaccion - AGRO21 Comunicacion
Rural
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., Qué esta ocurriendo con el asunto
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nte el entorno de incertidumbre

y lo que se dice “de oidas” de lo

que se vive en las ultimas sema-

nas del cultivo, desarrollo, jima y
comercializacion de este cultivo, el pasado
29 de julio, el Consejo Consultivo de Agave
del Estado de Jalisco, a.c. convoco a los in-
tegrantes de su directiva y delegados a una
Asamblea Regional efectuada en Juanacat-
lan, Jalisco para analizar y discutir asuntos
importantes relacionados al inventario actual
del agave, su consumo y exportacion de te-
quila e incremento 2023, defensa de su pre-
cio, respeto a la denominacion de origen, la
bolsa de agave, entre otros temas.

El periddico rural AGRO21 ha estado
atento a este tema y es ocasion de trasmitir
a sus lectores e interesados, lo que se dijo y
tratd en esta reunion.

En las tltimas semanas se ha registrado
una caida en el precio del agave azul tequi-
lana weber utilizado para la elaboracion del
tequila lo cual ha “encendido las alarmas” en
la cadena productiva agave-tequila, en par-

ticular el eslabon de los productores, ya que
después de alcanzar un precio histérico de 30
pesos por kilo de agave, hoy se esta comer-
cializando a 14 pesos, lo que ha motivado
a las organizaciones agaveras a organizarse
para enfrentar con seriedad y responsabili-
dad este escenario de caida del precio.

Por esta y otras razones, en la convocatoria
realizada por este Consejo presidido por el
Dr. Raul Garcia Quirarte se orient6 a anali-
zar la problematica y de la cual, entre todos
los participantes, decidieron la conveniencia
de establecer acciones para estabilizar esta
caida del precio.

“Una de las practicas a ultimas fechas es la
compra de agave con el término guias libre”,
- se dijo en la reunion,- lo que significa darle
al comprador; “si jimaste 2 viajes y tienes
tres guias no utilizadas darselas a la empre-
sa, mismas que generalmente son la carta de
validacion para el agave plantado fuera de
la denominacion de origen que se utilizara
para elaborar tequila”, - se comento,- y “aun
fueron mas especificos al enterarse que se

decia que para afrontar el precio del agave,
la industria comenz6 a introducir licor de
cafia con saborizante haciéndolo pasar por
tequila, sin que esto conste. Dicho fenome-
no, que también se tendria que confirmar la
veracidad, provo-

de los precios?

mente tequila 100% de Agave y se respete
la madurez de la planta lo que permitiria una
estabilizacion en el mercado, ya que los in-
ventarios de agave muestran una sobre plan-
tacion en los ultimos afios.

“Si bien queda claro que el Sistema Pro-
ducto es el canal institucional para el orde-
namiento de los eslabones que la conforman,
industriales de tequila y productores de
agave, hoy presidido por una empresa muy
conocida, en esta reunion se propuso que se
promueva un cambio, pues ya toca la reno-
vacion del Sistema Producto Jalisco y que
este pueda pasar a asumir la responsabilidad
de un productor de agave, por citar algunas
de las acciones que acordaron emprender”,
dijeron varios miembros asistentes.

Derivado de lo anterior y tras varias pro-
puestas y sugerencias que surgieron, se es-
tablecieron comisiones de trabajo al interior
de la organizacion para afrontar esta proble-
matica.

Nota preparada por Ing. Emmanuel Mo-

reno para AGRO21 Comunicacion Rural

c6 la devolucion
de producto por
parte de compra-
dores de Estados
Unidos”, se dijo
en voz alta en la

junta.
También se
expres6  abier-

tamente que es
necesario que la
NOM 006 de Te-
quila sea actuali-
zada por parte de
la Direccion Ge-
neral de Normas
de la SE, para que
se elabore sola-
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. Como se puede amortiguar los danos causados por
una mala aplicacion de herbicida preemergente?

Por Felipe Bernache
para AGRO21 Comunicacion Rural

n el articulo que escribi ante-

riormente para los lectores de

este prestigiado periddico rural

con el tema de dafios causados

or una mala aplicacion de herbicida en

as plantaciones de agave, expliqué los

principales errores que se cometen al

utilizar en forma inadecuada estos pro-

ductos provocando el aumento de sodio

y el desbalanceo nutricional lo cuan trae

por consecuencia la entrada de enferme-
dades.

Ahora me propuse escribir este tema
que algunos lectores y seguidores me
solicitaron. Es una aportacion y esto lo
escribo por lo que observo y platico con
los procﬁlctores y que dia a dia voy ha-
ciendo anotaciones y consultando con
colegas que también se preocupan por
asesorar adecuadamente en este tan no-

Se observa una inadecuada aplica-
cion de herbicidas pre-emergentes.
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Dicen los productores y técnicos que el manejo de herbicidas en el cultivo de
agave azul es un factor clave para el éxito de la produccion. Desde la elecciéon
del terreno se debe considerar el tipo de maleza e historial de la misma, ya que
es una informacion para planear las aplicaciones de herbicidas. Algunos de los
factores a tomar en cuenta en una produccion exitosa, son el manejo de fertiliza-
cion, la aplicacion y manejo de herbicidas y el control de plagas y enfermedades.

table asunto de las plantaciones de aga-
ve, materia fundamental para producir
el tequila que llama tanto la atencion en
el mundo y marca un creciente consu-
mo.

En los recorridos que realizo en cam-
po, me he dado cuenta que atin hay aga-
veros que estan abusando de las aplica-
ciones de los herbicidas pre emergentes,

como se observa en la fotografia niime-
ro 1.

En caso que alglin agavero tenga este
tipo de problemas es muy importante
iniciar la activacion de estas plantacio-
nes, es trascendental mencionar que no
hay recetas tnicas para los dafios causa-
dos por los herbicidas.

Antes de llevar a cabo cualquier en-

Ing. Bernache conversa con Hugo
Rangel de Comunicaciéon Rural en uno
de los cursos de nutricion vegetal que
INTAGRI organiza cada afio.

mienda, se tiene que realizar un mues-
treo de sabia y de suelos, y de acuerdo a
los datos que te den los muestreos de sa-
bia en las plantaciones, se pueden apli-
car cuando se tenga un alto porcentaje
de sodio y deficiencias de calcio, pota-
sio y fosforo, los siguientes insumos:

*Antes de la fertilizacion aplicar yeso
liquido puede ser 10 litros de sulfomag-
nical mezclados en 400 litros para ba-
fiar 3,000 agaves.

*Para la fertilizacion y la prevencion
de enfermedades de las plantaciones se

puede aplicar 20 litros de nutri gave, 5

kilos de fofomax, 3 litros de K color, 4
kilos de algas marinas y 1 litro de vitaly
mezclados en 400 litros de agua para
bariar 3,00 agaves.

*4 los 45 dias realizar un muestreo
de sabia para verificar los resultados de
los insumos aplicados.

Lo antes expuesto es un ejemplo de
productos que se pueden aplicar.
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JPor qué el Mar Negro es importante

para los precios

Olmo Axayacatl
Bastida

Analista Agropecuario de
AGRO21.net, Agrostars.org
y Somosagricultura.com

eguramente habras escuchado en las noticias

que Rusia se negd a renovar la Iniciativa de

Granos del Mar Negro, una iniciativa que fue

impulsada por las Naciones Unidas con Turquia
como pais mediador, lo cual ha puesto a la agroindus-
tria mundial en alerta, en especial a las cadenas pro-
ductivas y comerciales del trigo y maiz.

Para entender la situacion primero es necesario en-
tender que el mundo esta interconectado, en especial
si hablamos del comercio agroalimentario, por lo que
una situacion problematica al otro lado del mundo
puede tener repercusiones negativas. Esto es justa-
mente lo que sucede con los granos, por lo que nadie
deberia restarle importancia a los problemas politicos,
econdmicos y sociales que suceden a miles y miles de
kiléometros, pues al fin y al cabo toda la humanidad
dependemos de los cereales.

Regresando al Mar Negro, este desempefia un pa-
pel fundamental en los precios de los cereales a nivel
mundial debido a su relevancia como una de las prin-
cipales regiones productoras y exportadoras de granos,
especialmente trigo y maiz. Los paises riberefios del
Mar Negro, como Rusia, Ucrania, Rumania y Bulga-
ria, son reconocidos por su significativa participacion
en la produccion de cereales, lo que convierte a la re-
gion en un importante polo de suministro para los mer-
cados internacionales.

La estrecha relacion entre la produccion de cereales
en el Mar Negro y los precios globales se debe a la
magnitud de sus exportaciones. Dichos paises, en con-
junto, contribuyen con una parte significativa de las
exportaciones mundiales de granos, lo que les otorga
una influencia considerable sobre la oferta y la deman-
da a nivel internacional. Pero esto quiere decir que

de los cereales?

cualquier perturbacion en la producciéon o los envios
desde esta region puede tener efectos inmediatos en
los precios globales de los cereales y, por ende, en la
seguridad alimentaria mundial.

En este sentido, el objetivo de la mencionada ini-
ciativa fue garantizar el suministro mundial de maiz
y trigo, creando una zona segura en el Mar Muerto, la
cual debian respetar Rusia y Ucrania a pesar de estar
en guerra.

Desde que inici6 la iniciativa (22 de julio de 2022)
se han trasladado unos 25 millones de toneladas métri-
cas de cereales y productos alimenticios a 45 paises, y

INFOCOMERCIAL

se ha atribuido a la iniciativa el mérito de haber contri-
buido a calmar los precios mundiales de los alimentos,
por lo que la negativa de Rusia a renovar la iniciativa
podria implicar una nueva escalada de los precios de
los alimentos en el mundo.

Ahora bien, por esta razon el mercado de los granos
ha estado muy movido, con fluctuaciones importantes
de precios, aunque no se trata de la tinica razon. En
los ultimos meses diversas regiones productoras de ce-
reales en Estados Unidos han experimentado una falta
importante de lluvias, lo que ha llevado al USDA a
modificar a la baja sus estimaciones de rendimiento
para esta temporada. Si bien se espera una produccion
mayor a la del afio pasado, es debido a un aumento
de la superficie, que se espera compense la esperada
disminucién de rendimientos.

En conclusion, se espera que la volatilidad en los
precios de los granos se mantenga alta todo lo que res-
ta del afio, lo cual hara que los precios de los alimentos
también varien de la misma manera, afectando princi-
palmente a los consumidores de los paises en vias de
desarrollo.

ProbioAgro Insumos y Equipos: Innovaciones al campo

pos, es una empresa con

mas de 11 afios de experien-
cia que ofrece al agricultor una
amplia gama de soluciones efec-
tivas para el campo y asi resolver
los diversos retos que enfrentan;
con tecnologias innovadoras que
regeneran el suelo, con productos
amigables con seres vivos y el
medio ambiente.

En el mundo de la agricultura
se han logrado tener novedosos
éxitos relacionados con la rama
de la microbiologia, ProbiAgro
se ha caracterizado por innovar
con materiales enfocados a bio-
rremediacion de suelos y el aho-
rro de las inversiones de los agri-
cultores, cumpliendo uno de los
objetivos de ser una empresa es
apoyar a productores y clientes a
mejorar notablemente su rentabi-
lidad.

ProbioAgro inicidé con la co-
mercializacion de Microorganis-
mos Benéficos, ACQUABIO vy
AGROTABS, provenientes de
Estados Unidos, que son de alta
tecnologia y pioneros a nivel
mundial.

ProbioAgro Insumos y Equi-

Posteriormente, incorpora a
su portafolio de productos bio-
fertilizantes como AGROKELP
(100% extracto natural concen-
trado de algas marinas) y GOSPA
(Mejorador de suelo y regulador
de crecimiento 100% ex- tracto
natural concentrado) a su gama
de soluciones, los cuales fueron
seleccionados por su gran cali-
dad, consistencia y
eficiencia, siendo pro-
ductos nacionales que
compiten y superan
a cualquier producto

ganico, fueron incorporadas las
micorrizas BIOMIC TM73

Dentro del contexto de aumen-
tar la gama de soluciones con
multiples funciones y alta tec-
nologia, inicia con la especiali-
dad VIUSID® agro que es un
Antioxi- dante, un promotor de
crecimiento y un inductor de re-
sistencias.

ig ProbioAgro

mundial.

Para el afo 2017,
complementa su ofer-
ta de soluciones con
la Nutricion Liquida
para cultivo conven-
cional de EEZY GRO,
y APELSA-NUTRI-
TEC para la nutricion
organica, con el ob-
jetivo de tener mayor
aprovechamiento de
los fertilizantes en el
suelo, tanto para cul-
tivo convencional,
como para cultivo or-

GOSPA
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Mejor absorcion de los
fertilizantes

Bio-fertilizante

Mas produccion de
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Bulbo de humedad en
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Liberacion de estres

Mejores cosechas
de los frutos
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Nubarrones en el horizonte para el cultivo de maiz

Raul Torres Lugo
AGRO21 Comunicacion Rural

a sequia que se sufre en varias enti-

dades del pais, las altas temperatu-

ras, la diversificacion de cultivos y

erraticas politicas publicas en la pro-
duccion agroalimentaria, hacen que el ciclo
productivo de maiz en la ex Villa Maicera se
muestre complicado, asegura el presidente
de la Asociacion Agricola de Zapopan, Ma-
riano Ornelas Marquez.

El lider de alrededor de 60 productores de
maiz que cultivan alrededor de 10 mil hec-
tareas (eran mas de 40 mil en la década de
los 70’s), cuando el municipio de Zapopan
fue catalogado como Villa Maicera y gand
el galardon de principal productor de maiz a
nivel nacional, augura un negro panorama en
el presente ciclo agricola.

Ornelas Marquez afirma que los agriculto-
res estdn acostumbrados a jugarsela a cada
ciclo y ningin afio tienen la seguridad de
que tendran una buena cosecha y el presen-
te periodo es una muestra de todo lo que se
juegan:

“Este afio enfrentamos un ano que noso-
tros llamamos “pinto”. Es decir, la lluvia no
cae en cantidades suficientes para el cultivo
y menos en toda la zona de produccion”.

Y ante la inminente tragedia que estd a
punto de sufrir si el clima no mejora, no le
queda mas que sonreir y bromear:

“La verdad es que este ciclo pinta para
llorar. Si nosotros sembrdaramos la zona me-
tropolitana en donde no ha dejado de llover,
estariamos felices porque esperariamos una
buena cosecha”.

Pero el cambio climatico esta dando al
traste con la produccion de maiz en Zapopan.

“Sin embargo, la sequia, las altas tempe-
raturas que rebasaron los 40 grados centi-
grados aqui en el valle de Tesistan y la fran-
Jja agricola que va de Tesistan a Nextipac,
zonas que albergan las mejores tierras del
municipio, vino a resecar la tierra de mas y
a dariar los cultivos sembrados con el méto-
do de humedad residual; es decir, el cambio
climdtico ha venido a dar al traste con la
siembra en el municipio”, afirma.

“Todo lo anterior, aunado a la ayuda,
entre comillas, del gobierno federal al pro-
hibir las exportaciones de maiz y eliminar
la Financiera Nacional; asimismo, la baja
inminente del precio del grano debido al
«super pesoy, auguran un anio negro para la

Castiga “cambio climdtico” al otrora exitoso “Sistema Zapopano”,
que llevo al municipio al liderazgo del grano a nivel nacional en la
década de los 70’s

Mariano Ornelas...

generacion de maiz en la ex Villa Maicera”,
expone preocupado.

Ve preocupante el panorama.

“Estamos todavia en una expectativa di-
ferente porque todo esto puede cambiar el
mes que entra y porque dependemos de los
mercados exteriores. Tenemos dos cosas que
nos afectan: primero, el Mercado de Futuros
de Chicago, y a como anda el peso, porque
entre mas valuado estd, menos ingresos te-
nemos los maiceros”.

Siempre han salido adelante. Abunda en
su comentario: “Hemos tenido variables
muy fuertes y hemos salido adelante en otros
ciclos productivos. Por ejemplo, hace tres
arios, en el 2000-2001, teniamos una ex-
pectativa un poco mds baja que la de hoy,
mds oscuro el panorama, con un Mercado
de Futuros que estaban sobre 3.50 pesos el
kilo de maiz y lo mas que pagaban eran 3.70
pesos”.

“Ese ario, entro un evento, algo asi como
un ciclon, por la principal franja maicera
estadounidense y afecto la produccion: se
les inund6 un maiz tierno y se quedo en el
suelo, suceso que ocasiono que los precios
de los maices en el mundo se empezaran a

Preocupante el ciclo presente para la produccion de maiz en Zapopan.

disparar y, obviamente, este hecho vino a
ayudar a la emproblemada produccion de
maiz en México”.

“Ademas, el ario pasado, todavia los efec-
tos de la guerra de Rusia con Ucrania nos
llevaron a tener el mejor precio que ha-
biamos tenido en la historia de la Zapopan
productora de maiz: Vendimos a siete pesos
el kilo y algunos productores hasta poquito
mas arriba”.

AGRO21.- Y ahora, ;como esperan los
precios?

MOM.- “Como estan los indices del Mer-
cado de Futuros y sin tener un factor que es
primordial seguro que es la base, elemento
vital para hacer la composicion del precio
del grano, esperamos que cuando bien nos
vaya, el pago del cereal llegue a estar a al-
rededor cinco mil 400 pesos por tonelada”.

AGRO21.- Con los factores que men-
ciona, ;se ve amenazada la produccion de
maiz en este ciclo?

MOM.- “Son los que nos van a afectar y
son los que afectaron ya a los productores
de Sinaloa. Estos agricultores esperaban
siete pesos por kilo de su grano, pero este

afio a muchos ni siquiera les han comprado
su cosecha. Los que si han vendido lo han
hecho sobre los 5 mil 200 o 5 mil 300 pesos
por tonelada y otros hasta mas por debajo
de ese precio”.

“Ademas, quiero decir que lo que pasa a
los productores de Sinaloa nos afecta direc-
tamente a los de Jalisco porque se viene una
sobreoferta de maiz blanco y ese fenomeno
es inminente”.

“Y tenemos otro problema: El gobierno
federal nos ayudo, entre comillas, con cerrar
la exportacion hacia Centro y Sur América.
Antes, mucho maiz de Sinaloa se exportaba a
estas zonas de Latinoamérica. De esta zona
productora de maiz se surtian Guatemala, El
Salvador, Honduras, Panama, Venezuela y
Colombia. ;Por qué? Porque el maiz que se
produce en México es blanco y aparte no es
transgénico”.

AGRO21.- (El gobierno decidi6 parar
las exportaciones?

MOM.- “Si, paro las exportaciones con
el pretexto de que no subiera tanto el maiz.
Lamentablemente, todo eso ayudara a que
el precio del maiz, de estar a siete pesos el
kilo, se le compre al productor a 5.30 pesos,
porque mucho de este cereal ira al consumo
forrajero”.

AGRO21.- ;Cual es el costo de producir
maiz en la Zapopan?

MOM.- “Este afio, por supuesto, va a ser
diferente. Hacemos cuentas que traemos
costos de alrededor de 40 mil 600 pesos por
hectarea, sin incluir costos financieros. Si
sacamos un andalisis de costo que hasta aho-
rita no lo tenemos porque carecemos de la
certidumbre de la produccion, yo creo que
vamos a pagar alrededor de los 5 mil 700
pesos por tonelada”.

“Y el precio que estimamos se nos pague
por el grano es de 5 mil 300 por tonelada.
Con estos datos, cuando bien nos vaya, con
que salgamos a la par de costos y precio ya
la libramos *

L4 FRASE
“El ciclo productivo de maiz en Za-
popan pinta para que el productor
se ponga a llorar”.

Mariano Ornelas Marquez
Presidente de la Asociacion Agricola de
Zapopan
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Desarrollo de clusters, competitividad para
el campo en Jalisco

Armando
Elizalde
Lozano
Analista
economico

y agropecuario

artamos con un ejemplo prac-

tico y demostrativo: En Jalisco

tenemos el caso de un Cluster

exitoso, el de la Industria Elec-
tronica. En los afios sesenta llegaron
las primeras plantas al area metropo-
litana de Guadalajara; IBM y Motoro-
la fueron pioneros y a partir de ahi se
empez6 a conformar un Cluster; estas
empresas desarrollaron proveedores
necesarios para complementar a los
componentes que importaban desde
las casas matrices; las Universidades
prepararon a los técnicos e ingenie-
ros que se requerian, se empezaron a
desarrollar desde lo local lo que se re-
queria; asi, con la participacion de to-
dos, se fue integrando una cadena de
valor que iba desde el empaque hasta
el producto terminado. Posteriormente
vinieron mas empresas globales y na-
cionales hasta llegar a conocerse como
el Valle del Silicio en México.

Pasando al sector agropecuario sabe-
mos que se considera a Jalisco como
un gigante: primer lugar de aportacion
al PIB nacional, primeros lugares en
produccion de carne, leche, huevo,
cerdo, agave, berries; pero indepen-
dientemente de esto, también es im-
portante medir la competitividad de
estos conjuntos productivos estatales.

(Qué tan eficientes somos en calidad
de productos, en desarrollo tecnologi-
co, en proteccion del medio ambiente,
en mejorar las condiciones de los tra-
bajadores que intervienen y colaboran
en todo lo largo de lo que se llama ca-
dena productiva y qué impacto econo-
mico y social se tiene?

(Qué tanto hemos podido resolver
los problemas del material genético?
(Qué tan eficiente es la proveeduria
interna y externa? Si hemos aprove-
chado a las universidades como fuen-
tes generadoras de informacion, cono-
cimiento y de mano de obra calificada.

En cuanto a Instituciones de gobier-
no, ;qué nivel de aportacion tienen
para la mejora del campo? Finalmen-
te, si nos comparamos con otros pai-
ses u otras regiones, podremos evaluar

realmente como estamos situados y si
hemos avanzado en competitividad, y
lo que es importante, qué tan eficientes
podemos ser en el futuro, si realmente
hemos evaluado y definido lo que te-
nemos que hacer en el corto, mediano
y largo plazos.

El sector agropecuario de Jalisco
presenta condiciones excepcionales
de madures para detonar mayor desa-
rrollo y por ende mayores niveles de
competitividad en actividades agrope-
cuarias. Pero hay que considerar que
es necesario realizar esfuerzos organi-
zados y conjuntos con un enfoque de
participacion de los actores que for-
man o integran las cadenas de valor,
conjuntos o sistemas productivos (li-
mon, berries, aguacate, huevo, agave,
etc.) o clusteres. Probar en alguna de
las actividades lideres agropecuarias
de Jalisco una integracion formal, or-
denada y colaborativa apoyados con
tecnologias de informacion y de inte-
ligencia artificial en bisqueda de ob-
jetivos comunes y sostenibles a largo
plazo.

Uno de los esquemas que han proba-
do su eficiencia y demostrado su viabi-
lidad, que ha sido practica aplicable en
paises como M¢éxico y otros de Amé-
rica Latina, es el de desarrollo de clas-
teres. Tenemos ejemplos como el de
Chile con el cluster del vino, el de la
madera, y el salmén. En México el del
Vino en Baja California. Otro ejemplo
es el de los productores de flores y café
en Colombia, esparragos en Peru, que
hasta avion tienen para sus exportacio-
nes, y han ocupado primeros lugares
de produccion y exportacion mundial.

Si revisamos de manera conjunta:
productores, procesadores, empaca-

dores, exportadores proveedores, cen-
tros de investigacion, financieras, uni-
versidades, especialistas y definimos
en donde hay que resolver los puntos
débiles de la cadena de valor nos ayu-
daria a presentar un frente comun ente
las circunstancias que nos depare el
futuro o cuando se presenten coyuntu-
ras economicas.

Preguntémonos qué pasaria si USA,
nuestro mercado mas importante, cie-

rra la frontera a alguno de los produc-
tos emblematicos de Jalisco, o si se
presenta mas competencia de otros
paises y regiones.

Si el comportamiento de los precios
no nos favorece, todas estas y otras
consideraciones nos debe obligar a
seguir siendo competitivos, crecer en
produccion con cuidado del medio
ambiente, utilizando el agua racional-
mente, a ser capaces de disefiar como
acometer nuevos mercados, involu-
crando a las instituciones relacionadas
con la gestion de tratados, convenios
o acuerdos con mercados estratégicos.
No podemos depender de un solo ni-
cho o un solo mercado.

Es claro que esto se puede hacer con
esfuerzos individuales o de aquellos
productores lideres que son expor-
tadores exitosos. Pero es mejor y de
mayor impacto social y econdmico,
hacerlo juntos de manera organizada
y fijando prioridades. Existe un lema
cuando se tratan estos temas de la in-
tegracion productiva que siempre hay
que tener en mente: Hay que COOPE-
RAR, COMPETIR Y COMPARTIR,
es tiempo de aplicarlo en algunas de
las actividades del campo de mexica-
no y de Jalisco.
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Mejoramlento genético de berries: un reto delicioso

Tonatiuh
Quiiiones
AGRO21 y analista
agropecuario de
Agronauta 'y
Agrostars

n este episodio del podcast

AGRONAUTA, el especialista

Geremias Rodriguez se conecta

con las y los lectores del perio-
dico rural e internautas para explorar y
decir en el audio que el mejoramiento
genético de berries es un desafio apasio-
nante.

El fascinante mundo de las berries,
tiene un proceso de mejoramiento gené-
tico y el Dr. Geremias Rodriguez, inves-
tigador de la Universidad de Guadala-
jara UdeG nos lo platica en interesante
conversacion digital:

Las berries, como las zarzamoras, fru-
tillas y ardndanos, han demostrado ser
productos clave en el mercado mexica-
no, enfrentando desafios y aprovechan-
do oportunidades para consolidarse en
la industria. Uno de los factores funda-
mentales que ha impulsado su éxito es
el proceso de mejoramiento genético,
llevado a cabo por un grupo de cienti-
ficos y expertos en genética. Mediante
la seleccion cuidadosa y el cruce de va-
riedades, el objetivo es obtener frutas
mejoradas en sabor, resistencia a enfer-
medades y rendimiento.

La innovacion juega un papel crucial
en el futuro de estas deliciosas frutas. La
industria esta constantemente en busca
de mejoras para satisfacer las demandas
del mercado y las preferencias de los

En México, el desarrollo de
variedades de algunas frutillas
conocidas como berries, ha
tomado auge debido al cre-
ciente mercado y demanda del
producto y a la importancia
de las frutillas como alimento
nutritivo.

AGRO21 presenta el siguiente Podcast que conduce
Tonatiuh Quiiiones de AGRONAUTA

SRNG RENAUTA

Para escucharlo completo, se adjunta el
Codigo OR

de cientificos, expertos en genética y la
colaboracion con instituciones como la
Universidad de Guadalajara, han logra-
do avances significativos en el desarro-
llo de nuevas variedades para satisfacer
las necesidades del mercado y los gustos
de los consumidores més exigentes.

JQué beneficios tienen las
mejoras genéticas?...
Entre otros, el mejoramiento
genético de plantas tiene la
finalidad de obtener variedades

consumidores. La adopcion de tecno-
logia de vanguardia y practicas sosteni-
bles que promueven la conservacion del
medioambiente son elementos clave en
esta evolucion.

La Universidad de Guadalajara se
destaca como un actor fundamental en
la investigacion, desarrollo y colabora-
cion con la industria para impulsar la
produccién y calidad de las berries en
Meéxico, del grupo que pertenece el Dr.
Geremias Rodriguez.

La generacion de variedades adapta-
das al clima mexicano ha aumentado
significativamente. registro de varieda-
des generadas en México, la cual co-
menz6 en 2012, experimentando un no-
table aumento a partir de 2017 y hasta la
actualidad, segtn los datos de la Gaceta
Oficial de los Derechos de Obtentor del

Mejoramiento
Genético de Berries

. Geremias Rodriguez
o \b,. : :

Este episodio lo pueden escuchar en el Podcast Agronauta, Episodio 24 T5:
Mejoramiento genético de Berries - Geremias Rodriguez

con caracteristicas de mayor
calidad comercial y nutritiva,

mayor resistencia a factores
abidticos y bidticos adversos al
cultivo y mayor rendimiento.

Servicio Nacional de Inspeccion y Cer-
tificacion de Semillas del afio 2023

El mejoramiento genético de berries es
un desafio apasionante y delicioso para
la industria agricola, el trabajo conjunto

-

 iSOMOS TU ALIADO
EN EL CAMPO!

. Consultoria agronomica profesional y
aaq:mmallxada para tu cultivo de berries,
aguacate, higo y limon.
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Décimo Tercer Congreso Internacional de
Aneberries: 2 dias de trabajo y actividades

on la presentacion de conferen-

cias especializadas en dos dias

de actividades, intercambio de

experiencias y encuentros de
negocios, el 26, 27 y 28 de julio se llevo
a cabo el Congreso anual con la asisten-
cia de poco mas de 2 mil participantes
de diferentes regiones del pais y de otras
naciones.

En la sede de Expo Guadalajara de
esta ciudad, también participaron 175
expositores comerciales para presentar
las novedades tecnoldgicas del sector
asi como 25 ponentes.

Durante los dos dias de intenso traba-
jo, se desarrollaron conferencia y mesas
de analisis que abordaron temas técni-
cos, comerciales y sociales dirigidos a
%os congresistas y expositores comercia-
es.

Temas destacados fueron enfocados
dentro del marco central del evento: Las
berries y la inocuidad, presente y futu-
ro visto desde la perspectiva del FDA;
Tendencias determinantes en el futuro
de la industria de berries en Norteamé-
rica, asi como las oportunidades y retos
en el comercio nacional; Situacion Ac-
tual de la produccion de berries en Pera
y Marruecos y sus proyecciones en el
mercado internacional; Uso de Insectos
benéficos y su interaccion con la pro-
duccidén convencional y organica; Hepa-
titis en berries, historia, posibles fuentes
de contaminacion y posibles BPA para
mitigarlo; Biostimulacion de yemas flo-
rales y la nutriciéon como factor clave en
el desarrollo de los arandanos azules.

Otros temas analizados y discutidos
fueron sobre las experiencias y estra-

tegias para la_conserva-

e

3

cion de polinizadores y
su equilibrio con el medio
ambiente; Tecnologias

aplicadas en la produccion de fresa en
hidroponia en invernadero; Comercio
Global de berries congeladas con enfo-
ue al mercado norteamericano; Desa-
ios para el uso sustentable de sustratos
en la industria y ademas de desarrollarse
un gran dialogo abierto: Vivencias y re-
tos en la produccion de berries visto a
través de productores y técnicos.
Durante la bienvenida y en el marco
del acto {Jrotocolario de la inaugura-
cion, se eligid una nueva Directiva de
Aneberries en el que el nuevo presi-
dente Miguel Angel Curiel destaco que
el crecimiento del sector para este afio
sera de 15 por ciento a nivel nacional
y quedan retos por atender. “Tenemos
que hacer variedades de mayor rendi-
miento, mecanizacion de procesos para
lograr, dicho de esta manera, desde el

surtir esa demanda manteniendo ;qué?
un muy buen ingreso para el trabajador
pero también con los recursos limitados
Zue tenemos que es tierra, agua que no

ay mas y también gente”. También ex-
plicé que los asistentes a este Congreso
pudieron encontrar oportunidades para
desarrollar y potenciaﬁzar sus negocios.

Si algo ha caracterizado al Congreso
Internacional Aneberries es su sala de
conferencias magistrales y técnicas, y
este afo no fue la excepcion. Ya se ha
hecho costumbre para Aneberries reunir
a los mas destacados investigadores del
sector y reunir a este gremio para juntos
actualizarse en las tendencias globales y
nacionales de produccion. Una mezcla
de Inocuidad, Fitosanidad, Sustentabili-
dad y Comercio que fue el epicentro de
este magno evento.

punto de vista de mercado
esta la demanda, esta en
nosotros como pais pro-
ductor el que podamos
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Casos ExiTosos

La transformacion digital en la produccion de berries

Diego Palacios
Colaborador desde Chile para los lectores
de AGRO21 y miembro de Agrostars

ste articulo es una reflexion so-

bre la implementacion de proce-

sos de transformacion digital en

agricultores, asesores técnicos
y agronomos comerciales. Los casos
de ¢éxito mencionados son reales, cada
experiencia es unica y los resultados
pueden variar segun las necesidades y el
contexto de cada compafia. El proceso
de transformacion digital es un cambio
cultural al interior de la empresa, pro-
porcionado por un conjunto de profesio-
nales expertos en el proceso y un sof-
tware.

La produccion de berries ha experi-
mentado un notable crecimiento entre
agricultores de pequefia escala, gracias
a la implementacion de tecnologias en
la gestion agricola se puede avanzar en
la produccion mas rentable y sostenible.
En este articulo, explico los beneficios
de adoptar herramientas digitales, como
Modag, en el registro de actividades y
la toma de decisiones en la produccion.

Tradicionalmente, el uso de cuadernos
de campo fisicos ha sido un obstaculo
en la gestion agricola, la dificultad de
anotar estando en el campo en papeles,
nombres dificiles de los productos y sus
ingredientes activos. Los agricultores se
han enfrentado a la complejidad y falta
de analisis de la informacion registrada,
lo que limita su capacidad para tomar
decisiones informadas. Ademas, los
asesores se encuentran desconectados
de esta informacion valiosa, dificultan-
do su capacidad para brindar recomen-
daciones eficientes.

Transformando la gestion con Mo-

dag. La implementacion de Modag ha
revolucionado la forma en que los agri-
cultores manejan sus actividades diarias.
Al proporcionar una herramienta simple
y accesible a través de dispositivos mo-
viles, los agricultores han abandonado
los cuadernos fisicos y han adoptado un
enfoque digital. Modag ofrece informa-
cion preestablecida y una experiencia
intuitiva de registro de actividades, faci-
litando la recoleccion y analisis de datos
en tiempo real.

Casos de éxito que destacan los bene-
ficios de Modag
Caso 1: Fortalecimiento de la comu-
nicacion y colaboracion entre asesores
y agricultores
En la comuna de Freire, en el sur de
Chile, un grupo de 2 asesores técnicos

y 7 agricultores han adoptado Modag
como herramienta de gestion agricola.
Gracias a la capacitacion en el uso de
Modag, han logrado una comunicacioén
mas fluida y una mayor vinculacion. La
plataforma ha permitido compartir reco-
mendaciones inteligentes y mantener un
historial compartido, fortaleciendo su
trabajo conjunto y mejorando la eficien-
cia en la toma de decisiones agricolas.

Caso 2: Optimizacion de la produc-
cion y control preciso de actividades

Claudio Raipan, un productor de be-
rries en el sur de Chile, ha experimen-
tado un gran avance en sus registros
gracias a Modag. Utilizando la aplica-
cion desde su celular, Claudio registra
todas las anotaciones relacionadas con
sus cultivos. Esto le ha brindado mayor

certeza en cuanto a los kilos cosechados
segun las variedades y sectores, lo que
le permite tener un mayor control sobre
su produccion y optimizar sus operacio-
nes de manera efectiva.

Caso 3: Mejora de la gestion comer-
fl'ial y aprovechamiento de oportunida-

es

La empresa Agri Sciences ha adopta-
do un proceso de transformacién digital
en su equipo de ejecutivos técnicos y
comerciales. Han incorporado la plata-
forma Adone + Modag en el registro de
recomendaciones a sus clientes y en el
analisis de datos para identificar nichos
de negocios potenciales. Esta tecnologia
ha mejorado su flujo de trabajo al pro-
porcionar un seguimiento mas preciso
y efectivo, impulsando su estrategia
comercial y brindandoles una ventaja
competitiva en el mercado agricola.

Un futuro digital para la produccion
de berries

La transformacion digital estd revo-
lucionando la industria de la produc-
cién de berries, ofreciendo beneficios
significativos en eficiencia, precision
K toma de decisiones. La adopcion de
erramientas digitales, como Modag,
abre nuevas oportunidades para mejo-
rar la productividad y el crecimiento
sosteni‘gle en la produccion de berries.
Aquellos que aprovechen estas tecno-
logias estaran mejor posicionados para
alcanzar el éxito en este competitivo
mercado.

** Diego Palacios Durdn, es Inge-
niero Agro'nomo chile, diplomado en
Marketing, c:;fundador e modag.cl,

de Kadi.cl y frutillasofresas.cl
Tel. de contacto: 56 9 9596 1974.
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CoMUNICACION DEL CAMPO

La informacion rural por television, periodico y redes sociales

Siempre es necesario saber y estar enterados de los que ocurre en el cam-
po; conocer el quehacer de las mujeres y hombres que con su trabajo y
esfuerzo producen los alimentos que se consumen todos los dias. Las y los
comunicadores informan, comparten y comunican en sus diferentes medios
(periddico, revista, radio, television y redes sociales) el trabajo rural que se
realiza.

Redaccion - AGRO21 Comunicacion Rural

Los bloggers, podcasters, marketers, ca-

pacitadores, youtubers: especialistas con

su trabajo en campo, impulsan cambios

positivos en la manera de comunicar al
sector agropecuario.

Notable trabajo para la comunidad de

Las entrevistas con los ganaderos dan quienes interactian en un sector que
a conocer el trabajo que realizan para cada dia cobra relevancia por su aporte
mejorar las razas con genética. informativo.

A

Los comuinicadores se acercan a la
actualidad de la agricultura, la pesca
y la ganaderia, interesandose por los

problemas e inquietudes de las mujeres

y hombres del campo, trasmiten y dan a

conocer las novedades tecnolégicas que
la modernidad demanda.

Agrostars, ha tenido participacion
en eventos celebrados en Guadalaja-
ra: Congreso Aneberries, APEAJAL,

Congresos y Cursos de Intagri, CIA del Desde mayo se trasmite el programa

Consejo Agropecuario de Jalisco, Expo de television Territorio AgropecuarioTy

Agricola Jalisco, Congreso Ganadero, con reportajes, coberturas, entrevistas e
Expo Ganadera. investigacion del sector agroalimentario.

Las redes sociales: Facebook, YouTube e
Instagram, los blogs, Podcasts, han puesto
al alcance de todos el poder comunicar y
analizar contenidos agropecuarios dando
voz e imagen a individuos y organizaciones.

=

Agrostars: Comunicadores especmllza-

dos en redes sociales y marketing digital
agrupados en distintos canales. 35 espe-
cialistas originarios de México, Espaiia,
Chile, Colombia, Argentina y Estados
Unidos, impulsan las interacciones con
audiencia desarrollando conversaciones

y aportando valor.

Territorio AgropecuarioTv se ve por
MiSurTv en 14 municipios del sur de
Jalisco, Television Altefia que cubre esta
importante region, y atraves de XtiTv
Network con cobertura para 281 ciuda-
des del pais que cuentan con servicio de
television por cable y en Centroamérica.
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CHARLAS GANADERAS

La importancia de invertir en la genética

sta es una interesante platica que conforma
el episodio 1 del Podcast “Charlas Ganade-
ras” que en campo sostuvieron los ganade-
ros Sergio Martin y Alfonso Alvarez.

Sumergiéndose en el apasionante mundo de la gana-
deria, expertos en sistemas pecuarios y ganaderos se
retnen en el podcast “Charlas Ganaderas” para inter-
cambiar ideas y experiencias con el objetivo de mejo-
rar la eficiencia y rentabilidad de la ganaderia.

En este enriquecedor encuentro de analisis y re-
flexiones de los ganaderos Sergio Martin y Alfonso
Alvarez, abordan temas cruciales como el mejora-
miento genético, la rentabilidad, la productividad y la
sustentabilidad.

Es importante enfatizan la trascendencia de llevar
registros y datos precisos sobre genética, nutricion,
sanidad y manejo, como respaldo para la toma de
decisiones que aseguren la rentabilidad del negocio.
Ademas, destacan la necesidad de invertir en genética
de alta calidad y la importancia de fomentar el uso de
genética de origen nacional, en lugar de depender de
otras naciones.

Uno de los puntos centrales en la discusion es la efi-
ciencia alimentaria, donde se evidencia que producir

un kilo de carne con menor cantidad de alimento re-
presenta un ahorro significativo en la conversion ali-
menticia. Este factor se traduce en una mejora en la
ganancia de peso y una 6ptima conversion alimenticia.

Asimismo, la rentabilidad y la eficiencia son desta-
cadas como elementos fundamentales para mantenerse
en el negocio ganadero.

Los participantes resaltan la importancia de vender
mas kilos por hectarea para obtener mejores resultados
econémicos, mientras que la fertilidad de las hembras
ganaderas se presenta como un factor clave para au-
mentar la produccion de becerros y, por ende, incre-
mentar la rentabilidad.

La seleccion genética ocupa un espacio crucial en las

Escuchar esta pla-
tica, capturando
el Cédigo QR
Nos habla de la
importancia de
la genética, del
manejo, de la
nutricion, de los
datos productivos
para desarrollar
la ganaderia que
sea negocio, pero
que atras de ello
esta la pasién por
ella, por su com-
promiso con esta
actividad.
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conversaciones, donde se hace hincapié en la conside-
racion de la estructura del animal, mas alla de la apa-
riencia externa o la cantidad de carne que pueda tener.
Evaluaciones precisas de las patas, el desplazamiento,
el lomo y la suavidad de los hombros son fundamenta-
les para seleccionar animales adecuados.

“Charlas Ganaderas” destaca la importancia de to-
mar decisiones respaldadas por registros y datos en la
ganaderia. La inversion en genética de alta calidad, la
eficiencia alimentaria, la rentabilidad y la seleccion
genética basada en la estructura del animal son aspec-
tos clave para mejorar la eficiencia y rentabilidad en la
ganaderia. La busqueda de decisiones fundamentadas
y basadas en datos es esencial para el futuro del sector
ganadero.

Descripcion del Episodio

La inversion en genética animal GA es un
factor esencial de la rentabilidad de la gana-
deria. Permite a los ganaderos producir ani-
males de alta calidad que son mds rentables
gracias a su productividad, fertilidad, salud y
longevidad. Al incorporar los ultimos avances

en GA a su produccion, los ganaderos pueden
asegurarse de que aprovechan al maximo sus
recursos. Por tanto los avances en genética
animal, puede considerarse un factor clave
para aumentar los margenes de beneficios de
los ganaderos.
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AsociAcioN GANADERA LocaL EspeciALizapA DE CRIADORES DE GANADO DE REGISTRO DE Los ALTOS DE JALISCO

Las

omo ya es costumbre, los ganaderos

asociados CRIALTOS se retinen en

diversos ranchos; en julio el rancho

Glez.Glez de Alejandro Gonzalez,
fue el anfitrion. Las reuniones tienen, entre
otros propdsitos, el mantener la cercania en-
tre los ganaderos, compartir conocimientos
del manejo y de los indices productivos, re-
productivos y econdmicos de las diferentes
razas de ganado que desarrollan.

Toda explotacion ganadera necesita regis-
trar los movimientos y acontecimientos que
ocurren en el dia a dia. Por eso se toma en
cuenta, entre los criadores CRIALTOS, el
adoptar, disefiar y compartir sistemas que
permitan documentar todos los eventos que
se produzcan en la crianza del ganado.

La calidad genética de los ranchos de la
Asociacion Ganadera de Criadores de Gana-
do de Registro de los Altos de Jalisco repre-
senta a ganaderos con vision de crecimiento
y mejora de la genética, vanguardistas de
la biotecnologia en mejoramiento genético,
siendo otra razén por las que cada mes se
retinen para este fin.

Asi que los ranchos CRIALTOS brindan
seguridad en beneficio de los hatos ganade-
ros en el mejoramiento genético con mejores
hembras y machos que producen carne su-
prema en bovinos de los ranchos asociados
con las razas que integra: Limousin, Brah-
man, Brangus, Longhorn, Angus, Hereford,
Beefmaster, Suizo, Simmental y Charolais.

En la reuniéon mensual efectuada en el
rancho GLEZ.GLEZ, Alejandro Gonzalez
mostré y comento las caracteristicas de la

reunones de los gdr RI

raza Beefmaster que cria con mucho orgullo
y dedicacion. Alejandro presentd algunos
de sus ejemplares y ahi, entre los asistentes,
se comentd que la raza Beefmaster ha lle-
gado a ser reconocido como el “ganado de
los ganadores”, por su gran calidad genética
derivada del ganado Brahman, Hereford y
Shorthorn.

“La raza es una raza sintética originada
en Texas y ha conquistado a la ganaderia
mexicana en pocos anios. Con el compromi-
so de producir muchos kilogramos de carne
por hectarea, nuestras vacas deben de pro-
ducir becerros pesados con buena confor-
macion”, decia Alejandro

“Los animales Beefmaster son grandes y
musculosos, resisten condiciones climaticas
variadas, el indice de crecimiento es eleva-
do, son muy aptos para el agostadero, buen

El grupo de ganaderos en amena con-
vivencia y conversando del ganado
Beefmaster.

El origen a CRIALTOS, nace de la vocacion ganadera de gente altefia y es en la
region donde confluyen los criadores de ganado de registro, siguiendo la directriz de
su slogan: “Heredando pasion por la ganaderia”.

] s, . ] : 1 |
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rendimiento en canal, cierta resistencia a
las garrapatas, buena produccion lactea”,
afiadid en otros de sus comentarios.

Hoy se pueden comprar buen ganado
Beefmaster registrado por un precio
razonable y lograr buenas gananciasl.
El mercado para toros Beefmasters
comerciales es firme y excelente para la
procreacion.

GLEZ.GLEL.

sHIIVPEAETEN -

&

GLEZ.GLEZ Beefmaster: 378 102 5622
Tepatitlin, Jalisco

e

Asocidcion Gan

¢l Especializada

de Criudares de Ganado de

,._.

Calle Tepeyac # 117
47600 Tepatitlin, Jalisco
- Teléfono 378 782 3587
Www.crialtos.com
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ENTORNO GANADERO

Situacion actual del mercado de la leche

Por Sergio Soltero
Director General

de COFOCALECy
Secretario Técnico de
la Comision Ejecutiva
Bovinos Leche.

ara el sector productivo lechero de

Jalisco el primer semestre de 2023

ha sido muy complicado, ya que des-

de enero se empezo a sufrir una baja
en el precio que se paga por la leche cruda,
generando reclamos de los productores a la
industria, tomando en cuenta que los costos
de producciéon no han bajado en la misma
proporcion que los precios pagados. Las
causas, internas y externas, de esta situacion
son las siguientes:

Caida en el mercado internacional de
los precios de leche descremada en polvo
(LDP).

La LDP alcanz6 su pico en el mes de
marzo de 2022, llegando la tonelada a
US$4,069, sin embargo, a partir de ese mes
se inici6 una tendencia a la baja hasta el mes
de abril de este afio registrando un valor de
US$2,516/ton, es decir -37.5% con respecto
al afio anterior, lo que significa que el costo
aproximado de reconstitucion de un litro de
leche es de $7.50.

Evidentemente la industria nacional ha
aprovechado esta situacion de mercado, ya
que la importacién de LDP durante los me-
ses de febrero y marzo se incrementd 15 y
11%, respectivamente, en comparacion con
el mismo periodo del 2022. A esto hay que
agregar que el dolar se ha estado devaluan-
do, lo que también estimula las importacio-
nes.

Contraccion del mercado de lacteos.

La pandemia de Covid-19 impacté de
manera negativa el consumo de algunos
productos lacteos por la reduccién en la
movilizacion de la gente, particularmen-
te yogur, quesos y crema. Una vez que se
eliminaron las restricciones el consumo de
estos productos se inicid la recuperacion, es-
pecialmente crema y quesos, en tanto que la
leche, cuyo consumo se increment6 durante
la pandemia, regreso a su tendencia a la baja
que ya traia antes del problema sanitario;
El yogur se ha ido recuperando de manera
lenta.

No obstante, en 2022 y lo que va del 2023,
la situacion economica del pais, especial-
mente la inflacion, ha golpeado a los consu-
midores de mas bajos ingresos, obligandolos
a disminuir el consumo (presentaciones mas
pequeiias) o han dejado de adquirir lacteos.

Ante esta situacion la industria ha bus-
cado como superar la actual coyuntura re-

duciendo sus costos de produccion, ya sea
disminuyendo el precio de los insumos que
utiliza, como la leche, o buscando en el mer-
cado internacional opciones mas econdmi-
cas como la LDP, lo que genera un perjuicio
a los productores por la reduccion de la de-
manda.

Por otro lado, a fin de atender ese merca-
do de bajo poder adquisitivo, los fabricantes
estan recurriendo a la elaboracién de pro-
ductos que, si bien consideran a la leche de
manera parcial, también incluyen ingredien-
tes no propios de la leche como las grasas
vegetales o subproductos de la leche como
las proteinas de suero. En este caso lo que se
tiene que cuidar es que estos productos no
se ostenten como elaborados con el 100%
de leche.

Insumos mas caros. Desde antes de la
pandemia se estaba experimentando un in-
cremento significativo en los insumos ali-

menticios para el ganado lechero, v.g. maiz
y pasta de soya, asi como forrajes como la
alfalfa y el silo de maiz.

Con el paso del tiempo, los granos regre-
saron a su nivel, sin embargo, en la region
de los altos de Jalisco, una superficie consi-
derable que ante se utilizaba para producir
maiz, ahora se dedica a la produccion de
agave, lo que seguramente afectara la dispo-
nibilidad de forraje para el ganado lechero.

Por si fuera poco, el temporal de este afio
se encuentra retrasado, lo que ha llevado a
muchos productores de leche a agotar sus
reservas de alimento y a tener que comprar
lo que haya disponible, asi sea rastrojo de
maiz.

En el peor de los casos muchos pequefios
y medianos productores se han visto forza-
dos a vender animales productivos a otros
ganaderos o enviarlos al sacrificio aprove-
chando los buenos precios que hay para la
carne. Sin lugar a duda, en el segundo se-
mestre se veran los efectos de estas medidas
desesperadas de los ganaderos.

Apoyos del sector publico.

En la presente administracion federal los
apoyos al sector pecuario, en general, han
brillado por su ausencia, a pesar de la situa-
cion que se vive. De hecho, el unico “apo-
yo” para los productores pequefios y media-
nos es la compra de leche fresca nacional
por SEGALMEX-LICONSA, a un precio
de garantia de $10.60/L.

Las perspectivas para el segundo se-
mestre no son mejores que las del primero,
desafortunadamente. Por ello, es necesario
proponer acciones como mejorar los me-
canismos de compra de leche cruda; incre-
mentar el consumo de lacteos a través de
una campafia de promocién en el ambito
nacional; y, mejorar la eficiencia en las uni-
dades de produccion para aumentar la ren-
tabilidad.
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Alimenios y Serviclos Pecuarios

EXCELENCIA PECUARIA

Especialistas en alimentos pecuarios de alto rendimiento, la mejor
calidad y desarrcllo profesional de farmulas balanceadas. Ademas,
brindamos asesoria de especialistas en cada tipo de crianza.

Mas Informo

ventas@uiipé'—:.:.'fnx
3686 « 3935 7/ 3686 +» 3807

Conoce nuestros productos en

alipec.mx
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ESTABLO

Eficiencia, la mejor herramienta
del agronegocio lechero

xiste infinidad de variables en el
rubro, pero eficiencia, produc-
tividad, manejo e instalaciones
resultan esenciales para el éxito.

En el area de produccion de leche
existen un sinnimero de variables que
hacen que el negocio sea prospero o no,
depende de la intuicién e intencion del
interesado.

La adopcion de instalaciones ade-
cuadas para dar el confort necesario al
ganado, asi como el manejo, también
adecuado, son esenciales en el buen de-
sarrollo de la produccion de leche y ha-
cia alla es donde debe encaminarse los
objetivos del productor.

En la visita de campo que hicimos
al establo Avicar en Chispeadero del
municipio alteiio de Tepatitlin, Mau-
ricio de Anda Molina, nos vierte los
anteriores comentarios y que desea-
mos compartir con los lectores de este
medio de comunicacion.

Mauricio es productor que ha estado
siempre muy ligado a la produccion
pecuaria y la agricultura, dentro de la
cuenca lechera mas grande de México:
Los Altos de Jalisco.

El ha estado, desde siempre, ligado a
la produccién pecuaria (carne, leche y
huevo), asi como a la agricultura. Mau-
ricio nos platica que desde que nacid, se
ha desarrollado en esos tres rubros. Des-
de que recuerda, la tarea de agricultura
la aprendid a los ocho o nueve afios de
edad... “el tractorista me tenia pacien-
cia, me le subia al tractor y ahi andaba
haciendo travesuras”, nos explica en el
entorno de la platica.

“Asi que desde muy chico estoy en
este rubro y cada vez con mas ilusion,
con mds caririo y buscando nuevas for-
mas de hacerlo mas eficiente”, abunda.

Los ultimos afios en su actividad
agropecuaria, los ha dedicado mas a la
produccion de leche, metiendo empefio
y tecnologia al establo que dirige y con
ello, ha obtenido una buena produccion,
con buenos nimeros.

Sello del productor. Para De Anda
Molina, el productor de leche debe iden-
tificar “la infinidad” de variables que
conlleva la produccion de leche y parte
de ello, es el “ser un buen agricultor”.

Expresa que quien no produce, al me-

Eficiencia financiera en los es-
tablos para lograr buen desarrollo del
negocio.
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“(Se debe) buscar la productividad, ahi esta el secreto. En los negocios, no necesa-
riamente agropecuarios, es productividad; Dicen que «al ojo del amo, engorda el
caballo»”, Mauricio de Anda

nos una buena parte del silo (alimento
para el ganado) ya esta fuera del nego-
cio. Se tiene que ser un muy buen agri-
cultor para procurar un muy buen ali-
mento para su ganado.

Considera que hay dos cosas impor-
tantisimas en(}a produccion de leche: 1.-
Unas buenas instalaciones; 2.- Un buen
manejo.

“En manejo hay infinidad de cosas: la
alimentacion, genética, el trato de las
vacas. Y en cuestion de infraestructura,
lo que le das de confort a la vaca, tam-
bién es primordial. Para que una vaca
que te dure, debe estar bien de todas sus
partes (patas, ubres... de todo). Y nece-
sitas buscar vacas que tengan mucha
longevidad. Entre mas partos tengan,
van a amortizando mas las vacas”, ex-
plica.

En su explotacion lechera, la repro-
duccion de govinos la hacen a través de
la inseminacion artificial (manejo), por
lo que aconseja buscar una buena gené-
tica.

“Para que tengas buenos numeros, en
cuestion de partos durante la vida de la
vaca. Y sobre todo, que sean lactancias
no muy largas, que no te tardes mucho
en que la vaca que acaba de parir, pron-
to produzca un becerro y siga produ-
ciendo leche”, abunda.

Obstaculos. Mauricio reconoce que
dentro de la actividad, hay factores que
amenazan el desarrollo de la produccion
de leche, incluso han provocado que al-

unos se retiren, sefalando la comercia-
1zacion (precio de la leche) como algo
inherente en este rubro.

“Los negocios agropecuarios tienen
una peculiaridad: que no controlas ni el

Los Numeros

350 vacas en ordena en el es-
tablo

36 litros en promedio se pro-
ducen, aunque han llegado a 40

750 vacas el hato de la explo-
tacion con semovientes de todas
las edades.

precio de compra (de insumos) ni el pre-
cio de venta (del producto). O sea, com-
pras tus granos, tu alimento, al precio
que andan en el mercado. Y te lo pagan,
no lo vendes (la leche), al precio que
anda en el mercado. La unica variable
que puedes controlar es la eficiencia,
en todos los negocios. Eso es lo que te
puede ayudar a salir adelante, a seguir
creciendo... o quedar fueray, asevera.
Para quedar dentro del juego del co-
mercio-negocio (agropecuario) aconse-
ja Mauricio estar siempre actualizado
en las nuevas tecnologias, en las nuevas
genéticas y buscar siempre, principal-

mente, la eficiencia en las compras.

“Principalmente la eficiencia en com-
pras. Mucho de esto es negocio finan-
ciero. Porque, para tener buenas com-
pras, necesitas tener la liquidez para
tener los granos en el mejor momento,
o sea eficiencia en las compras, mucha
eficiencia en las compras y estar a la
vanguardia en las nuevas tecnologias...
Basicamente eficiencia”, reitera Mauri-
cio.

Experiencia. Comenta Mauricio que
otra de las ramas en el desarrollo del
agronegocio de la leche, es la innova-
cion. Por ello, en algiin momento incur-
sionaron en la elaboracion de quesos y
yogures.

Sin embargo, encontrar una fuerte ba-
rrera comercial en el mercado, pues el
observaron que el publico consumia “/o
mas barato” y dejaba de lado lo genui-
no.

En este aspecto, encontraron produc-
tos con muy poca leche, con grasa vege-
tal... y en consecuencia, los precios de
sus productos resultaron mas elevados,
por lo que desistieron en este aspecto.

“En cierto momento, incursionamos
en la produccion de quesos y yogu-
res. Desgraciadamente no fue lo que
nosotros esperabamos. Nuestra idea,
fue producir productos de pura leche.
Pero ya cuando teniamos el producto
ofreciéndolo, nos topamos con muchos
productos de imitacion, que estaban a
menos de la mitad de nuestro costo. En-
tonces, nos veiamos muy en desventaja,
por cuestion de precio”, nos dijo.

Sin embargo, estdn a la espera de me-
jores condiciones, pues las personas ya
estan tomando mayor conciencia sobre
la nutriciéon de los alimentos y existe,
también, mas informacioén en los pro-
ductos que se ponen en el mercado, las
normas que son exigibles para el pro-
ductor.

Por Hugo Rangel con redaccion de
Miguel Ydrfiez
AGRO21 Comunicacion Rural
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Las tiendas proveedoras del productor agropecuario
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Veterinarias Vether

El médico Molina de la sucursal La
Barca, ubicada en la Avenida Revolu-
cion # 31 ya casi entrando a la Barca
por la carretera de Jamay. Teléfono: 33
3152 5682. Esta Veterinaria forma parte
de una cadena de otras Tiendas que estan
localizados en San Francisco de Asis,
Atotonilco y Tototlan. Acuda a una su-
cursal VETHER mas cercana y ahi en-
contrara gran variedad de productos para
la nutricién, alimentos y vacunas para el
ganado y mascotas. Siempre atentos con
los clientes. Los agricultores y ganade-
ros de la region Ciénega leen el periédi-
co rural AGRO21 y lo pueden encon-
trar en las “Veterinarias Vether”.

La Casa del Ganadero

Importante tienda veterinaria y de materias
primas para los ganaderos de La Ciénega de
Chapala en Jamay de la calle Agustin Yaiez
# 461 donde Mireya Estrada atiende a los
innumerables clientes con horarios de lunes
a viernes y sabados medio dia. Acuda a la
Casa del Ganadero, con teléfono: 392 994
15363. Aqui encontrara todo medicamentos
y todo para la nutricion animal y lo necesario
para caballos, vacas, borregos, cerdo, gallos,
pollos, gallinas, perros, ademas de medica-
mentos y accesorios para caballos, blocks
minerales. Ordefiadoras y cajas para trans-
porte y descanso para gallos. Los producto-
res rurales de Jamay y alrededores, Ocotlan,
San Miguel y San Agustin, leen y buscan el
periodico rural AGRO21, que aqui lo pue-
den encontrar.

Agrokorita

Establecimiento en La Barca que forma
parte de la red de la empresa proveedora del
productor que fabrica y distribuye insumos
agricolas y sus lineas de productos. En la re-
gion Ciénega y de la ribera de Chapala apo-
ya a clientes con productos de alta calidad,
atendidos de la mano de expertos dedicados
a brindar asesoria técnica directamente en
el campo de cultivo. Paty atiende en este
negocio de servicios y asesoria ubicado en
el crucero de La Barca en la salida a Ato-
tonilco frente a la SADER, ofreciendo ferti-
lizantes, selladores, herbicidas, reguladores
de crecimiento, correctores de deficiencias
nutricionales, insecticidas, fungicidas, co-
adyuvantes, entre otros productos para fru-
tales, granos, hortalizas y mas. Agrokorita

con numero telefonico 393 688 0073. Aqui
encontrari el periédico rural AGRO21.

ASICA

Es la Agencia de Sanidad, Inocuidad y
Calidad Agroalimentaria dedicada a la pre-
vencion y reduccion de riesgos fitozoosanita-
rios y con la SADER Jalisco trabajan para ga-
rantizar que los alimentos producidos tengan
los mejores estdndares de sanidad, inocuidad
y calidad. A julio, ha vacunado para proteger
a mas de 94 mil aves con los Médicos Ve-
terinarios Responsables Autorizados MVRA
en aves. El trabajo se realiza en 21 Puntos de
Verificacion PVI llevando a cabo tareas de
verificacion e inspeccion para mantener con-
trol sanitario y reforzar la vigilancia en la mo-
vilizacion de productos ganaderos, agricolas,
acuicolas, pesqueros y mercancias reguladas
que puedan significar riesgo sanitario como
enfermedades y plagas. El PVI de La Barca
lo atienden 3 especialistas como Juan Manuel
Garcia. Aqui esta disponible el periddico
rural AGRO21, asi como en otros PVI.

Los MEJOR
PRODUCTO

ASESORIA TECNOLOGIA
y CONOCIMEENTO.

nlgmclna SA DE CV

Matriz La Barco
Bhed, Adolfo Ruiz Coringz Mo, 75
La Barcao, Jolisco CR 47710

Teléfanos
01 (393) 935 4222

AGROCISA

ANIVERSARIO

Teléfonos
01 (352) 526 5732

Telefonos
01 (469) 692 3817

01 (291921 0191

§OLUCIONES
AGRICOLAS

Y oe CONSTRUCCION

Gl]agrocisasadev

Sue. Lo Piedad Sue. Pénjamo Suc. Poncitlan Sue. Tarimbare
Blvd. Lazoro Cardenas No, 3343 Corretera Federal 90 km, 49300 Michoocan No. 15 Caur, Morelia - Salomanco
Col Los Comelinos Tramo lropuato-La Pledod Poncitlan, Jalisco CP 45950  Mo. 11304 (km 13.5) CP 58891
Lo Piedad, Micheocan CR 59374  Penjomo, Guanajuate CR 36900 Telifonas. Col. 5an Jese de la Trinidad

Teléfonas
01 [443) 387 6303



www.anfaca.org.mx AsociAciON NAcioNAL DE FABRICANTES DE ALIMENTOS PARA Consumo ANIMAL

En ANFACA, meses muy activos para
la agroindustria pecuaria

euniones, trabajo, representatividad, gestion. Asi ha sido el desarro-

llo del trabajo que permanentemente lleva a cabo ANFACA enca-

bezados por la directiva y el staff; cada dia en sesiones de trabajo,

en las reuniones de los jueves de manera presencial y virtual, visitas
de campo nacional e internacional, ademas de atender una agenda de trabajo
intensa y muy operativa.

El alimento balanceado estda preparado para todas las especies pecua-
rias: aves, cerdos, ganado lechero y de carne, peces, moluscos, crustd-
ceos; para animales de compaiiia que son las mascotas, gatos, perros,

pdjaros y ademads caballos. Todos demandan alimentos lo que ha creado
una gran industria en México. Esta industria esta agrupada y organi-
zada en torno a gremios especializados y ANFACA como uno de ellos,
genera la informacion necesaria para tomar decisiones. Por ello cada
afio se elabora la Memoria Economica que contiene datos, estadisticas,
andlisis de indicadores.

PIONEROS

PORCICOLA-AVIPECUARIA

EXPERTOS EN CRIANZA PORCICOLA Y AVICOLA.
Contamos con la experiencia y procesos para garanfizar
una excelente calidod en nuestros productos.
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7° CONGRESO
DEL AGUACATE

JALISCO 2023

CD. GUZMAN, JALISCO.

23,24 Y 25 AGOSTO

. HRS. MIERCOLES 2 3 HRS. JUEVES 24

. 7:30-9:00 | REGISTRO 7:30-9:00 | REGISTRO

¢ y==  9:00-9:30 | Bienvenida e inauguracion oficial. 9:00-9:30 | Eff?ggsilsiinc/?lllgI(;)hamn?igco S N S I‘I
. . Disefio y mantenimiento de un sistema de riego. . .2 | Produccién en maceta.

. < 9:30-10:30 | Ing. Salvador Chavez I ‘I 9:30-10:30 | Dr. Prometeo Sanchez Garcia I ‘I
. . Monitoreo en tiempo real del riego. — . . Manejo éptimo del fertirriego en aguacate

O 10:30-11:30 | Dr. Adolfo Levin ——— 10:30-11:30 | Ing. Cristiam E. Calderdn Espinoza I"I

¢ 11:30-12:15 | RECESO 11:30-12:15 | RECESO

[ ] 5 e P g
. e | Estimacion correcta de una ldmina de riego. -

° 12:15-12:45 | Ing. Cristiam E. Calderdn Espinoza I I

Potencial de los residuos de agua para la industria alimentaria
12:45-13:15 | y farmacéutica.

Dra. Jessica del Pilar Ramirez Anaya

12:15-13:15 | Plaga’s economlc:as del aguacate y su control.
Dr. Héctor Gonzalez Hernandez

13:15-13:45 | ACTIVIDADES ZONA EXPO
13:45-14:45 | COMIDA
14:45-15:15 | ACTIVIDADES ZONA EXPO

13:15-13:45 | ACTIVIDADES ZONA EXPO
13:45-14:45 | COMIDA
14:45-15:15 | ACTIVIDADES ZONA EXPO

Recursos genéticos, variedades y portainjertos de aguacate.

15:15-16:15| p, Alejandro F. Barrientos Priego

15:15-16:15| py. Federico E. Hernandez Valdés

La raiz parte fundamental de |a nutricion de la planta del aguacate

16:15-17:00 | RECESO

16:15-17:00 | RECESO

Manejo estratégico de reservas enmadera como base para
17:00-18:00 | la industria floral y retencién de frutos en aguacate.

MC. Mauricio Navarro Garcia

PROGRAMA SAL

17:00-18:00 | Enfermedades econdmicas del aguacate y su control.
: : Dr. J. Luciano Morales Garcia

.00-19- Conduccidn y poda de altas densidades.
18:00-19:00 | Ing. Gonzalo Allende Lagos

Actualidad, cambios y perspectivas de los mercados
18:00-18:30 | internacionales del aguacate
Dr. Ramon Paz Vega

19:00-19:30 | Coctel bienvenida y actividades zona expo

18:30-19:30 | Actividades en zona expo

HRS. MIERCOLES 23
7:30-9:00 | REGISTRO

HRS. JUEVES 24
7:30-9:00 | REGISTRO

9:00-9:30 | Bienvenida e inauguracién oficial.

Avances biotecnoldgicos para el mejorami-ento
9:00-9:30 | genético acelerado de aguacate
Dr. Rafael Urrea Lopez

Incrementando productividad en aguacate con
9:30-10:30 | agricultura regenerativa.
Lic. Sergio A. Dabdoub Amado

Las plantas como ecosistemas: el papel
9:30-10:30 | de los microorganismos en los cultivos.
Dr. Erienne Rajchenberg-Cecefia

Retos y desafios de programas de monitoreoambiental
10:30-11:30| © inocuidad en aguacates.

Dra. Ofelia Rodriguez Garcia

Manejo Integral de riego y fertirriego.

10:30-11:30 | Ing. Mauricio Auger Elissalde

11:30-12:15 | RECESO

11:30-12:15 | RECESO

Consumo hidrico y sostenibilidad hidrica del cultivo
12:15-12:45 | agroindustrial de aguacate en Jal.
Dr. Alberto Gomez Tagle

.16.12- Regulacion hormonal y fisiologia del estrés en aguacate
12:15-13:15| Ing. Roberto Carlos Navarrete M.

| Aspectos técnicos para el monitoreo de la humedad
12:45-13:15| en el cultivo del aguacate.
Ing. Jesus Andrey Gonzalez

Bases nutricionales para la construccion de fruta
12:45-13:15 | de calidad en poscosecha.

Ing. Gonzalo A. Allendes Lagos

13:15-13:45 | ACTIVIDADES ZONA EXPO
13:45-14:45 | COMIDA
14:45-15:15 | ACTIVIDADES ZONA EXPO

13:15-13:45 | ACTIVIDADES ZONA EXPO
13:45-14:45 | COMIDA
14:45-15:15 | ACTIVIDADES ZONA EXPO

Contratacidn ética y trabajo justo para el sector agricola.

15:15-16:15 | Manuel Olvera R. y Angélica Barrera N.

Sostenibilidad a escala del paisaje.

15:15-16:15 | Ing. Santiago Machado

PROGRAMA SALA 2

16:15-17:00 | RECESO

16:15-17:00 | RECESO

Control Blorracional del gusano barrenador del hueso,
17:00-18:00 | trips y arafia roja.
Ing. Angel Sanchez Jiménez

Manejo y cuidados del aguacate fresco durante
17:00-18:00 | el transporte maritimo y aéreo.
Lic. Alexandra Martinelli

18:00-19:00 | M.C. Miguel Angel de los Santos

El proceso de compostaje y lixiviados para el cultivo de aguacate. I‘I

Deteccidn de materia seca en la planta de empaque.

18:00-18:30 | \ga José Alejandro Anaya Osuna

19:00-19:30 | Coctel de bienvenida y actividades zona expo

CONTACTO (© 3414392834y 333496 1372
LA EXPO ESPECIALIZADA EN AGUACATE MAS GRANDE DE MEXICO

@ www.apeajal.com/congreso I

18:30-19:30 | Actividades en zona expo




