
Año 10  /  Número 095  / Abril 2026

PERIÓDICO AGRORURAL, MEDIO DE COMUNICACIÓN DE:

¿HISTORIA ¿HISTORIA 
TURBULENTA?TURBULENTA?
MAÍZ EN VILO: ALTOS COSTOS Y BAJOS PRECIOS MAÍZ EN VILO: ALTOS COSTOS Y BAJOS PRECIOS 
MARCAN EL RUMBO DEL CICLO PRIMAVERA-VERANO MARCAN EL RUMBO DEL CICLO PRIMAVERA-VERANO 
PÁGS. 4,5,6PÁGS. 4,5,6

Guadalajara, Jalisco / Periódico impreso y digital

ASOCIATIVIDAD RURAL 
Productores y profesionistas 

trabajar unidos
PÁG. 2

EXPO AGRÍCOLA JALISCO
Todo listo para la  

innovación
PÁG. 3  

ALIMENTOS BALANCEADOS
Jalisco, motor de la producción 

pecuaria
PÁG. 14

VISITAS DE CAMPO
Bienestar en bovinos: el reto 

agropecuario
PÁG. 16

EJEMPLAR
GRATUITO

INGRESA
AL SITIO 

WEB



www.agrorural.com.mxABRIL 20262

EDITORIAL

Asociatividad rural: Productores 
y profesionistas unidos

Mi reflexión de esta edi-
ción surge en medio de 
un entorno complejo 

que enfrentan los productores del 
campo en sus distintas activida-
des. En la agricultura o en la ga-
nadería algunas afectan más que 
otras, dependiendo del tipo de cul-
tivo o sistema productivo.

En notas informativas damos 
cuenta del maíz, que ya está por 
iniciar sus siembras para el ciclo de 
temporal primavera-verano.

En este contexto, quiero com-
partir una inquietud que he reco-
gido directamente del sentir de los 
productores: la forma en que tra-
bajan ya sea de manera individual 
o asociada.

El desarrollo del campo depen-
de, en gran medida, de su organi-
zación. Si bien la asociatividad ha 
sido promovida durante décadas, 
la experiencia demuestra que no 
ha sido fácil consolidarla como las 
Sociedades de Producción Rural 
(SPR), que, dicho sea de paso, mu-
chas surgieron más por el acceso a 
apoyos que por un verdadero pro-
yecto empresarial. En varios casos, 
la responsabilidad recayó en una 
sola persona, limitando la parti-
cipación del resto y debilitando su 
permanencia.

A pesar de ello, organizarse si-
gue siendo indispensable. Los pro-
ductores necesitan unir esfuerzos. 
Estoy convencido de que el éxito 
radica en “modelos asociativos” 
más integrales. Mientras los agri-
cultores aporten su conocimiento 
práctico de la producción, especia-
listas como agrónomos, veterina-

rios, biólogos, contadores, aboga-
dos o expertos en mercadotecnia 
pueden fortalecer la tarea técnica, 
administrativa y comercial. Esta 
combinación fortalece la gestión 
operativa. Aquí los profesionistas, 
al participar como socios, fortale-
cen al grupo, sin duda.

He visto en países como Chi-
le y Costa Rica que están en esta 
evolución exitosa y además están 
aprovechando un recurso valioso: 
profesionistas que están jubilados 
o pensionados, cuya experiencia 
enriquece proyectos productivos. 
A ello se suma el talento de jóvenes 
egresados de escuelas o universi-
dades que buscan oportunidades 
para trabajar en el campo. Incor-
porarlos como socios, puede mar-
car la diferencia.

Este tipo de asociatividad vis-
ta así, más que una figura legal, es 
una alianza entre experiencia pro-
ductiva y conocimiento profesional. 
Es una fórmula que puede ayudar a 
construir empresas rurales aquí en 
Jalisco y en todo el país, lo que les da 
viabilidad más sólida y competitiva.

Existen las nuevas figuras aso-
ciativas que recomiendo conocer 
como las Sociedades Accionarias 
Simplificadas (SAS), una herra-
mienta legal para constituirse y 
que operan con facilidad, ya que 
no requiere constituirse ante no-
tario público, pero además son de 
fácil conducción. 

Invito a que busquen esta in-
formación sobre las SAS, pero el 
binomio indispensable para lograr 
el éxito es que productores y pro-
fesionistas estén asociados.

Por los momentos difíciles 
que vive el campo, la unión si-
gue siendo la mayor fortaleza; 
los productores y profesionis-
tas, trabajando juntos y asocia-
dos pueden hacer la diferencia y 
construir un mejor futuro. Cierro 
este editorial haciendo una invi-
tación a asistir a la Expo Agrícola 
Jalisco que es ejemplo de lo des-
crito anteriormente. La informa-
ción está en la página 3.
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este 2026 serán los pabellones te-
máticos de sustentabilidad, inte-
ligencia artificial y salud integral 
del trabajador agrícola, además de 
conferencias, networking y de-
mostraciones en vivo para trans-
formar el futuro del campo.

DIMA mantiene el compro-
miso de dar los mejores servicios 
de interés en el medio agrícola, 
por ello contará con el Centro 
de Negocios, donde se llevará a 

cabo la interacción de las em-
presas con los productores. 

Desde sus inicios, Expo Agrí-
cola Jalisco promueve la com-
petitividad e innovación en las 
empresas dedicadas a activida-
des productivas rurales; al mis-
mo tiempo, Ciudad Guzmán se 
ha transformado en una de las 
regiones más productivas del 
occidente, destacando como 
polo comercial de agronegocios 
de primer nivel, y hoy, uno de 
los productores de aguacate y 
berries con mayor crecimiento 
en México. 

Redacción. - Periódico AGRORURAL

Bajo el slogan “Sembrando 
innovación... cosechando 
futuro”, Expo Agrícola Ja-

lisco 2026 se llevará a cabo del 22, 
23 y 24 de abril en la Explanada 
Ferial de Ciudad Guzmán.

DIMA, Asociación Civil que pro-
mueve la vinculación tecnológica 
para el desarrollo del sur y sureste 
de Jalisco, trabajó arduamente jun-
to a sus empresas asociadas para 
la realización de la 19ª Edición de 
Expo Agrícola, evento de vanguar-
dia tecnológica del occidente de 
México en la región sur de Jalisco.

La organización asegura que 
esta edición marcará un antes y 
un después en la colaboración en-
tre gobierno, empresas y el sector 
agrícola, impulsando alianzas es-
tratégicas, cadenas productivas y 
la adopción de tecnologías para un 
campo más eficiente y sustentable.

El encuentro comercial contará 
con la participación de 400 espa-
cios de exhibición de maquinaria, 
insumos, implementos y demos-
traciones de campo e invernade-
ros, así como exposición de pro-
yectos productivos y de negocios. 

Una de las innovaciones para 

Todo listo para la siembra 
de la innovación

Del 22 al 24 de abril, la 19ª edición de 
Expo Agrícola Jalisco abre 400 espacios de 
exhibición de maquinaria e insumos en la 

Explanada Ferial de Ciudad Guzmán

EXPO

ESTO PODRÁS 
APROVECHAR
• Transferencia de tecnología
• Capacitación permanente y 
constante
• Creatividad
• Oportunidades de mercado
• Creación de empresas
• Integración de tecnología
• Detonar infraestructura e 
iniciativasmejorar sus siste-
mas productivos.

FORTALECE AL ESTADO
• Expo Agrícola Jalisco facilita 
la cadena agrícola con tecno-
logía avanzada y productos 
demandados por el mercado. 
Además, fortalece la innova-
ción en la producción, brin-
dando a productores y em-
presarios acceso a tecnología 
y servicios de vanguardia para 
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Iniciamos el segundo trimestre 
de 2026 y los agricultores de 
maíz en Jalisco atraviesan una 

situación difícil de creer. 
Esta vez no fue un fenómeno 

climático el que generó la turbu-
lencia. Por el contrario, se contó 
con un buen temporal. Sin embar-
go, la verdadera crisis apareció en 
un punto clave: la comercializa-
ción de la producción.

Estamos en abril y aún existe 
maíz blanco del ciclo primave-
ra-verano 2025 sin comercializar. 
Hay productores que no han re-
cibido el pago por su grano. Este 
escenario no tiene precedentes 
recientes en Jalisco, y me atrevo a 
decir, a nivel nacional.

Hoy la conversación difícil no 
gira en torno a la producción, sino 
a la comercialización. ¿Se perdió 

el enfoque sobre cómo vender la 
producción nacional? No exacta-
mente, nos alcanzó una realidad 
que dejó al descubierto la ausencia 
de un esquema sólido de comer-
cialización para el maíz en México.

Este esquema es urgente y ne-
cesario. Su propósito debe ser cla-
ro: regular el mercado y garantizar 
condiciones equitativas tanto para 
compradores como para produc-
tores. Se requiere una guía, un 
“manual de estilo” que establezca 
cómo deben operar los procesos de 
comercialización de acuerdo con la 
naturaleza del sector.

Sin mecanismos claros, impul-
sados desde la política pública, la 
producción nacional seguirá en-
frentando serios problemas.

Es momento de tener conver-
saciones difíciles. De hablar con 

claridad sobre lo que el agricultor 
de maíz necesita de las políticas 
públicas. La comercialización y la 
política no pueden caminar por 
separado: deben estar estrecha-
mente vinculadas.

La política establece límites, 
pero la producción de maíz une. Si 
lo dudamos, basta mirar atrás. En 
un contexto altamente politizado, 
los agricultores se organizaron y 
alzaron la voz. Fue uno de los mo-
vimientos más grandes y visibles de 
los últimos años en el país. Ante la 
falta de respuestas, hicieron lo úni-
co que quedaba: mantenerse firmes, 
con valentía, y decir la verdad.

Hoy también debemos hablar 
del maíz amarillo nacional. ¿Es “la 
nave del olvido” o una estrategia 
para atender un mercado con ma-
yor demanda? Evitemos polarizar 
entre productores de maíz blanco 
y amarillo. 

El maíz amarillo nacional no 
es inconstitucional, como algunos 
han señalado al citar los artícu-
los 4° y 27° de la Constitución. Es 
importante revisar el decreto que 
modificó estos artículos y que en-
tró en vigor el 18 de marzo de 2025. 

Estar informados es fundamental, 
ya que la desinformación solo de-
bilita al sector.

La producción nacional de 
maíz ya sea blanco o amarillo, no 
debe ser excluida de ningún sub-
sidio federal. Cada agricultor que 
cultiva maíz contribuye, muchas 
veces sin saberlo, a un objetivo 
mayor: la soberanía alimentaria. 
Y esa contribución merece ser 
respaldada.

Si miramos de frente la reali-
dad, entenderemos que la situa-
ción es compleja y exige acciones 
concretas. Ignorarla solo nos lle-
vará a falsas certezas.

Nuestras convicciones no pue-
den ser frágiles. Como se escribió 
hace más de 2 mil años: “Escribe la 
visión y grábala en tablas, para que 
todos puedan verla.”

Hoy, de cara al ciclo primave-
ra-verano 2026, la pregunta es in-
evitable:

¿Con qué certidumbre en la co-
mercialización están tomando de-
cisiones los productores?

Y ante ese panorama, ¿qué 
sembrarán: maíz blanco o maíz 
amarillo?

Eloísa Serrano, 
es Economista 
Agrícola, ge-
rente de Inte-
gradora Arca, 
especialista 
en manejo de 
riesgos de co-
mercialización, 
agricultura por 
contrato y apo-
ya a produc-
tores de maíz; 
colabora para 
AGRORURAL

PRO
BLE
MAS
• Sin meca-
nismos claros, 
impulsados 
desde la po-
lítica pública, 
la producción 
nacional segui-
rá enfrentando 
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Sin mecanis-
mos de apoyo y 
financiamiento 

adecuados, 
el productor 

queda expuesto 
a un entorno 

altamente vo-
látil”

INVESTIGA-
DORES  

DE LA UDEG

teléfono: 33 3684 8552 / whatsapp: 33 1703 2580

Los mejores equipos y herramientas están aquí
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El ciclo agrícola primave-
ra-verano inicia bajo un 
signo de incertidumbre 

para los productores de maíz. A 
semanas de que comiencen las 
siembras, el campo enfrenta una 
combinación adversa: insumos 
caros, precios deprimidos y un en-
torno internacional inestable que 
amenaza con complicar aún más 
el panorama.

La presión viene desde fuera. 
Conflictos en regiones estratégi-
cas han encarecido fertilizantes 
y energía, alterando las cadenas 
de suministro. La Organización 
de las Naciones Unidas para la 
Alimentación y la Agricultura 
advierte que los fertilizantes “si-
guen sujetos a alta volatilidad por 
restricciones en la oferta y costos 
energéticos elevados”, un factor 
que impacta directamente en la 
producción de granos.

El golpe se siente con fuerza 
en Jalisco. Productores enfrentan 
incrementos sostenidos en ferti-
lizantes, combustibles y agroquí-
micos, mientras el precio del grano 
permanece estancado.

Datos del Servicio de Informa-
ción Agroalimentaria y Pesquera 

confirman la tendencia: los costos 
de producción han subido en los 
últimos ciclos sin que el mercado 
compense ese aumento. El resul-
tado es un campo con márgenes 
cada vez más reducidos.

“El problema no es solo pro-
ducir, sino vender en condiciones 
justas”, advierten lideres de orga-
nizaciones de productores en re-
gión Valles y Centro, quienes han 
señalado que el desequilibrio entre 
costos e ingresos sigue siendo uno 
de los principales pendientes del 
sector.

A nivel global, la incertidumbre 
crece. El Departamento de Agri-
cultura de los Estados Unidos ha 
alertado sobre afectaciones en la 
producción por escasez de ferti-
lizantes, lo que podría reducir la 
oferta de granos y presionar los 
precios internacionales al alza en 
los próximos meses.

Pero ese posible repunte no ga-
rantiza beneficios inmediatos para 
el productor mexicano. Especialis-
tas del Colegio de Postgraduados 
advierten que la cadena de inter-
mediación, los costos logísticos y 
los esquemas de comercialización 
diluyen el impacto de los precios 
internacionales en el ingreso rural.

En la región Ciénega de Jalisco, 
una de las zonas de mayor produc-
tividad, la preocupación es palpa-
ble. Los agricultores hacen cuentas 
antes de sembrar: cuánto invertir, 
cuántas hectáreas arriesgar y a 
qué precio podrán vender.

La decisión no es menor. En los 
últimos años, el sector ha enfren-
tado sequías, lluvias irregulares y 
precios desfavorables. Aunque el 
ciclo pasado registró buen tem-
poral, los bajos precios del maíz 
anularon las ganancias. La incon-
formidad escaló en 2025 con pro-
testas del sector, evidenciando la 
falta de una política pública eficaz.

Investigadores de la Universi-
dad de Guadalajara advierten que 
el campo jalisciense depende cada 
vez más de factores externos, lo 
que incrementa su vulnerabili-
dad. “Sin mecanismos de apoyo y 
financiamiento adecuados, el pro-

ductor queda expuesto a un entor-
no altamente volátil”, señalan.

El diagnóstico es comparti-
do a nivel regional. El Instituto 
Interamericano de Cooperación 
para la Agricultura resume el 
momento: altos costos, merca-
dos inciertos y presión climática 
configuran una coyuntura críti-
ca para los granos básicos.

Así arranca el temporal: con 
cautela. Para miles de producto-
res, sembrar este año no es solo 
una actividad productiva, sino una 
apuesta de alto riesgo en un mer-
cado que no termina de ofrecer 
certezas.

Maíz en vilo: altos costos  
y bajos precios marcan  

el ciclo primavera-verano
A semanas de que comiencen 

las siembras, expertos advierten 
sobre la inestabilidad  

del entorno internacional  
en el campo
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Con un testimonio a tra-
vés de medios digitales, 
un agricultor da a conocer 

su preocupación exponiendo con 
claridad el impacto económico que 
implica trabajar una hectárea de 
maíz de temporal, especialmente 
en el caso del maíz amarillo.

De acuerdo con el productor 
de la Región Sierra de Amula, Ja-
lisco, la inversión total por hec-
tárea ronda los 50 mil pesos, sin 
considerar gastos adicionales e 
imprevistos.

El agricultor hace un desglo-
se de costos que refleja la com-
plejidad del cultivo: la renta de la 
tierra alcanza los 10 mil pesos; la 
semilla, alrededor de 7 mil; el uso 
de herbicidas, 1,500; fertilizantes 
de base, 6 mil pesos; aplicacio-
nes de insecticidas y fungicidas, 
3 mil; además de una tonelada de 
urea con un costo aproximado de 
12 mil pesos. 

A esto se suman labores agríco-
las como la preparación del terre-
no (3 mil pesos), mano de obra (3 
mil) y la cosecha, incluyendo trilla 
y flete (3 mil 500 pesos).

El problema se agrava al conside-
rar que muchos agricultores depen-

den de créditos para financiar estos 
gastos, lo que incrementa el costo 
final debido a intereses que pueden 
extenderse por varios meses, espe-
cialmente cuando existen retrasos 
en la comercialización del grano.

En contraste, el precio del maíz 
se determina con base en referen-
cias internacionales, como el mer-
cado de granos basado en la Bolsa 
de Valores (Bolsa de Chicago de 
Estados Unidos, como es conocida 

6

por los agricultores), que actual-
mente ubica un valor aproximado 
en 4,500 pesos por tonelada. 

Bajo estas condiciones, los pro-
ductores estiman que necesitarían 
obtener rendimientos de hasta 12 
toneladas por hectárea para recu-
perar su inversión, una meta difícil 
de alcanzar en cultivos de tempo-
ral, donde factores como la lluvia, 
el viento o el granizo representan 
riesgos constantes.

El agricultor hace un llamado 
a la sociedad, a la industria, a los 
compradores que consumen para 
los diversos usos de este grano, así 

como a las autoridades, que com-
prendan la realidad que se vive en 
el campo y que desarrolle políticas 
públicas más claras, constantes y 
cercanas a las necesidades reales 
de los productores.

Manifiesta que no se trata de 
señalar malas intenciones, sino de 
generar mayor conciencia sobre las 
condiciones que enfrentan quienes 
producen alimentos en México, y 
la necesidad de establecer precios 
más justos que permitan la soste-
nibilidad de esta actividad agrícola.

Redacción. - Periódico AGRORURAL

Invierten agricultores hasta 
$50 mil por hectárea de maíz

PAGAN A SOLO $4,500 LA TONELADA
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Por Javier Gutiérrez Acosta

La guerra en Medio Oriente 
ha provocado la inmovili-
zación de fertilizantes y los 

grandes países productores de ni-
trógeno, fósforo y potasio, como 
son China y Rusia, han cerrado sus 
exportaciones para garantizar su 
abastecimiento interno.

Esto ha provocado que en nues-
tro país se incrementen los precios 
de los fertilizantes químicos has-
ta un 50% con tendencia a seguir 
subiendo y a estar escasos, lo que 
obliga a los agricultores a replan-
tear sus estrategias de nutrición a 
los cultivos.

Es importante dar un giro y 
apoyo técnico a los sistemas de 
producción agrícola, conside-
rando incorporar en los paquetes 
tecnológicos el uso de materiales 
orgánicos (compostas) y microor-
ganismos (bacterias, hongos y 
actinomicetos), que mejoran la re-
tención de humedad y aireación del 
suelo, fijan nitrógeno y solubilizan 
algunos minerales como el fósfo-
ro y el potasio, además de aportar 
otros ingredientes sustanciales en 
mayor o menor cantidad que influ-
yen en la nutrición de las plantas. 

Además, estos microorganis-

mos otorgan otros beneficios como 
bioestimulantes que favorecen el 
desarrollo y sanidad de las raíces de 

Microorganismos y 
compostas: una alternativa 
viable ante fertilizantes

SANIDAD DEL SUELO

La crisis de Oriente Medio que 
encarece el abono químico abre 
oportunidades para el uso de 
materiales orgánicos

las plantas, además de generar be-
neficios ambientales; las compos-
tas mejoran la estructura del suelo, 
incrementan la materia orgánica y 
favorecen la microbiota benéfica.

Es importante considerar que 
este cambio a una agricultura re-
generativa con enfoque sustentable 
requerirá apoyo de instituciones y 
empresas para la capacitación de 
los agricultores y técnicos en dife-
rentes sistemas de producción.

En el aspecto económico, el uso 
de biofertilizantes reduce el costo 
de la nutrición de los cultivos, la 
combinación de fertilización quí-
mica + biológica no solo reduce 
costos, sino que mejora la soste-

nibilidad y resiliencia del sistema 
productivo.

El aumento en el precio de los 
fertilizantes químicos no solo re-
presenta un problema, sino tam-
bién una oportunidad para transi-
tar hacia sistemas más eficientes.

1X2 y llévate otro
totalmente GRATIS
con envío incluido

Compra un torton o góndola de

100% multivegetal orgánica

*

A sólo
3$1,600m

granel

33 1887 0813
¡Menciona que viste este anuncio! * Aplican restricciones.

Válido hasta el 30 de abril de 2026 o
agotar existencias. El envío gratis solo
aplica a 200 km carreteros 
desde nuestra Planta 1 en Tonalá, Jal.

VENTAJAS DE  
LA COMPOSTA
• Los fertilizantes químicos 
seguirán siendo importantes, 
pero ya no necesariamente 
como única fuente
• Los microorganismos permi-
ten optimizar y reducir dosis 
• Las compostas fortalecen 
la fertilidad del suelo a largo 
plazo

TAMBIÉN 
FAVORECE AL MAÍZ
• Ante la incertidumbre eco-
nómica y el encarecimiento 
de insumos agrícolas, se 
presentan alternativas para la 
producción de maíz. Materia-
les orgánicos (compostas) y 
microorganismos mejoran la 
fertilidad del suelo, favorece la 
retención de humedad y es-
timula la actividad biológica, 
reduciendo la dependencia 
de fertilizantes químicos. Su 
adopción puede fortalecer 
la resiliencia de los sistemas 
agrícolas, disminuir costos de 
producción y, además, realizar 
prácticas agroecológicas que 
aprovechan residuos locales.

PROBLEMAS DE 
FERTILIZANTES 
QUÍMICOS
• Emisiones de gases de efecto 
invernadero (N₂O) 
• Contaminación de mantos 
acuíferos 
• Degradación del suelo 

El ingeniero 
Javier Gutié-
rrez Acosta es 
colaborador de 
AGRORURAL 
y especialista 
financiero, 
consultor 
agropecuario 
y director de 
Operación de 
CRESIAP
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CERTIFICA TU ÉXITO 
CON INOCON DE MÉXICO. 
Expertos en inocuidad,  
sanidad y capacitación  
agroalimentaria.
¡Garantiza hoy tu 
calidad de exportación!
Plaza Concentro, 
Avenida Vallarta 6503-local C-2, 
Zapopan, Jalisco
33 1370 5356 y 33 1043 0009

www.inocondemexico.com

En el campo mexicano hay 
una fuerza que no conoce 
límites: la de las mujeres 

rurales. Son ellas quienes, ade-
más de sostener a sus familias, 
impulsan proyectos productivos, 
innovan, emprenden y fortalecen 
la economía local con una visión 
práctica y comprometida. 

En cada parcela, en cada rancho, 
en cada agroempresa, su presencia 
es sinónimo de trabajo constante y 
de amor por el campo.

Un ejemplo claro de esta ener-
gía transformadora es el de Bea-
triz González, mejor conocida 
como Betty, una mujer empren-
dedora del corredor agropecuario 
de Jocotepec, en la Región Sureste 
de Jalisco. 

Parte de esta región abarca el 
litoral del Lago de Chapala que ha 
tenido un crecimiento notable en 
los últimos 15 años, especialmen-
te en el cultivo y producción de 
berries, sin dejar de lado el maíz 
y otras actividades agropecuarias 
que abastecen tanto a la población 
local como a la importante activi-
dad turística de la zona.

En este entorno dinámico y 
competitivo, Betty fundó Green 
Solutions & Agriculture, una em-
presa dedicada a la distribución de 
repuestos y refacciones para ma-
quinaria agrícola e industrial. 

Su visión nació de una necesi-
dad concreta: garantizar que los 
productores cuenten con equipos 
en óptimas condiciones para evi-
tar pérdidas y reducir costos por 
mantenimiento correctivo.

Con esfuerzo y perseverancia, 
logró establecer relaciones comer-
ciales con marcas líderes de ma-

quinaria como Massey Ferguson, 
Case, John Deere, Kubota, New 
Holland, Caterpillar y McCormick, 
así como con fabricantes de im-
plementos esenciales como Swiss-
mex, Bison, Terramak, Shaktiman, 
Vega, Lider y Codelba, entre otras. 
Su empresa se ha convertido en un 
punto de referencia para agricul-
tores que buscan calidad, confian-
za y asesoría profesional.

Pero el valor de Betty va mucho 
más allá de la venta de refaccio-
nes. Su principal aporte está en la 
orientación técnica y en el acom-

pañamiento personalizado que 
brinda a cada productor. 

Antes de recomendar un re-
puesto, analiza el daño, eva-
lúa el uso del equipo y asesora 
al agricultor para que tome la 
mejor decisión. Su objetivo es 
claro: promover el buen manejo 
de la maquinaria para reducir 
costos y prolongar la vida útil 
de los equipos.

Con más de 30 años de expe-
riencia en casas comerciales de 
maquinaria agrícola, Betty acu-
muló conocimientos, se capacitó 

de manera permanente y supo 
identificar un nicho de oportuni-
dad. Emprender no fue sencillo; 
implicó asumir riesgos y tomar 
decisiones valientes. Sin embargo, 
hoy su empresa, ubicada estraté-
gicamente en las inmediaciones 
de Jocotepec, en una zona de cons-
tante tránsito de productores, es 
ejemplo de perseverancia y visión 
empresarial femenina.

Historias como la de Betty con-
firman que las mujeres rurales 
no solo participan en el campo: lo 
transforman. Demuestran que, aun 
con responsabilidades familiares y 
múltiples actividades, pueden li-
derar proyectos, generar empleo y 
fortalecer las cadenas productivas.

En el campo mexicano, las mu-
jeres no piden espacio: lo cons-
truyen. Son ejemplo de impulso, 
compromiso y capacidad. Reco-
nocer su labor no es solo un acto 
de justicia, sino una invitación a 
seguir apostando por su talento. 
Porque cuando una mujer rural 
emprende, todo el campo avanza.

Redacción. - Periódico AGRORURAL

Ejemplo de tenacidad 
en la orientación 
técnica y precisa  
para los productores

BETTY GONZÁLEZ

La fundadora de Green Solutions & 
Agriculture se consolida en la distribución 
de refacciones para maquinaria agrícola en 
el corredor de Jocotepec

MUJERES RURALES
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Con una participación 
entusiasta y un fuer-
te compromiso con el 

cuidado del medio ambiente, 
productores del sur de Jalisco 
se sumaron a la Jornada Iti-
nerante de Envases Vacíos de 
Agroquímicos, organizada 
por el Comité Estatal de Sa-
nidad Vegetal de Jalisco (CE-
SAVEJAL), en coordinación 
con la Junta Local de Sanidad 
Vegetal de Zapotlán el Gran-
de y APEAJAL, consolidando 
una de las acciones más re-
levantes en materia de res-
ponsabilidad ambiental en el 
sector agrícola de la región.

Durante los días 30 y 31 de 
marzo, el vivero forestal del 
FIPRODEFO se convirtió en 
punto de encuentro para de-
cenas de pequeños producto-
res que, desde temprana hora, 
acudieron no solo a recibir 
capacitación, sino también a 
cumplir con una tarea clave: 
la correcta disposición de en-
vases vacíos de agroquímicos.

CREAN CONCIENCIA
Esta jornada, que forma par-
te del programa de Inocuidad 
y Campo Limpio, destacó por 
su dinamismo y por la acti-
va respuesta del sector pro-
ductivo, evidenciando una 
creciente conciencia sobre 
los riesgos ambientales que 
implica el manejo inadecua-
do de estos residuos.

Se brindó orientación 
puntual sobre prácticas fun-
damentales, como el triple 
lavado de envases rígidos, la 
correcta separación de ma-
teriales y su preparación an-
tes de la entrega.

Uno de los mensajes 
más contundentes fue la 
importancia de que cada 
productor solicite su com-
probante al momento de 
entregar los envases, ga-
rantizando así su disposi-
ción final adecuada. 

Asimismo, se reforzó el 
conocimiento sobre la iden-
tificación de los distintos 
tipos de envases —flexibles, 
rígidos lavables y no lava-
bles, así como embalajes— y 
su manejo seguro mediante 

el uso de bolsas transparen-
tes y separación de tapas.

El presidente del CE-
SAVEJAL, licenciado Javier 
Gutiérrez, y el ingeniero Hi-
ram Núñez, responsable de 
coordinar estas acciones, 
destacaron la relevancia de 
sumar esfuerzos entre pro-
ductores, autoridades mu-
nicipales y organismos del 
sector para enfrentar una 
problemática que impac-
ta directamente en la salud 
ambiental del estado.

Actualmente, en Jalisco 
se recolectan en promedio 
260 toneladas anuales de 
envases vacíos de agroquí-
micos, una cifra que refleja 
tanto la magnitud del reto 
como los avances logrados 

9

Exitosa Jornada Itinerante 
de los Envases Vacíos  
de Agroquímicos 

PROGRAMA DE INOCUIDAD Y CAMPO LIMPIO

mediante estrategias como 
las jornadas itinerantes.

Además, el CESAVEJAL 
mantiene una red de cen-
tros de acopio en munici-
pios clave como Mascota, 
Tamazula de Gordiano, Ci-
huatlán, Autlán de Navarro 

y Tlajomulco de Zúñiga, así 
como puntos adicionales en 
coordinación con Amocali 
en Poncitlán y Jocotepec.

Con iniciativas como 
esta, el CESAVEJAL no solo 
impulsa mejores prácticas 
agrícolas, sino que también 

fortalece una cultura de 
responsabilidad comparti-
da que hoy, más que nunca, 
resulta indispensable para el 
futuro del campo jalisciense.

*Nota informativa de 
AGRORURAL

30 
ANIVERSARIO

Productores del sur de Jalisco responden  
al llamado ambiental del CESAVEJAL
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Zapopan no se detiene. Hoy 
está convertido en uno de 
los motores económicos y 

demográficos mejor trabajados de 
Jalisco, donde la planeación es cla-
ve para su desarrollo.

Lo que alguna vez fue una vasta 
extensión de hectáreas dedicadas 
al maíz —ganándose el histórico 
apodo de la “Villa Maicera”— ac-
tualmente avanza con una visión 
sostenible y ordenada. Sin embar-
go, en medio del crecimiento ver-
tical y la modernidad, el reto sigue 
siendo el mismo: llevar justicia so-
cial a las zonas donde los servicios 
básicos aún no llegan.  

Para entender cómo se cons-
truye el futuro del municipio, con-
versamos con Óscar Ramírez Cas-
tellanos, titular de la Dirección de 
Planeación para el Desarrollo de la 
Ciudad, quien nos compartió las es-
trategias, proyectos y mejoras que 
están transformando el municipio. 

Con una trayectoria que inició 
en 2012 y se consolidó en las 4 úl-
timas administraciones munici-
pales, Ramírez tiene claro que la 
planeación hoy tiene como priori-
dad la participación ciudadana.

PROGRESO SOCIAL

Planificación urbana  
para un Zapopan más funcional

Óscar Ramírez, titular  
de la Dirección de Planeación 

para el Desarrollo de la Ciudad, 
comparte proyectos y mejoras 

que están transformando  
el municipio

PARA 
SABER
• De las más 
de 89 mil 
hectáreas del 
municipio, 
una parte 
importante 
se destina 
al sector 
primario, 
incluyendo 
uso forestal y 
áreas naturales 
protegidas. 
• En agricultura 
el maíz es 
el principal 
cultivo, 
seguido del 
nopal, pastos 
forrajeros, 
ciruela y 
mango 
barranqueño.

La Dirección de Planeación para 
el Desarrollo de la Ciudad, conoci-
da de manera coloquial como la 
dirección de “Copla”, es un consejo 
de planeación participativa cuyo 
objetivo está dirigido a generar 
desarrollo a través de obra pública 
e infraestructura social.

A diferencia de las oficinas gu-

bernamentales tradicionales, la 
dirección de Ramírez opera en el 
campo. “Todos los días realizamos 
visitas en las colonias. El objetivo 
es generar desarrollo a través de 
infraestructura básica: hidráulica, 
drenaje, electrificación y superfi-
cies de rodamiento”, explica.

El municipio está dividido en 13 
zonas, incluyendo las áreas rurales 
norte y sur. Es aquí donde la planea-
ción se vuelve un ejercicio demo-
crático. Zapopan cuenta con un mi-
llón y medio de habitantes y, aunque 
existen alrededor de 1,200 colonias, 
el motor del cambio reside en los 187 
Consejos de Colonia activos.

“Tenemos bastantes colonias 
donde la superficie de las calles en 
realidad es de tierra, y ahí es a donde 
acudimos, hay muchas colonias que 
todavía no tiene actividad completa 

de drenaje hidráulico y son las que 
más se consideran, desde el gobier-
no federal se marca que son zonas 
de atención prioritaria, y es donde 
se llevan este tipo de acciones”.

EL CAMINO DE UNA OBRA
El proceso es riguroso y trans-

parente. Durante los meses de 
agosto y septiembre, los consejos 
se reúnen para priorizar sus nece-
sidades. Para el ciclo 2025, se reci-
bieron 568 solicitudes de obra.

“La socialización y la jerarqui-
zación de las obras las hacen los 
zapopanos. No es una decisión 
unilateral del gobierno; es un sis-
tema donde el centro de las deci-
siones lo toma la ciudadanía”, en-
fatiza Ramírez.

Tras un análisis técnico con 
Obras Públicas, las propuestas pa-

TECNOLOGÍAS SUSTENTABLES
ECOSUELO, estabilizador de suelos y control de polvos; rehabilitación, 

construcción de caminos, terracerías, saca-cosechas, bordos, plataformas, 
patios de maniobras, estacionamientos, bases para rieles de ferrocarriles, 

pistas de aterrizaje rurales, entre otros usos.
Agustín de Iturbide # 212   Colonia Agua Blanca Sur

45235 Zapopan, Jalisco   Tel. 33 3612-2222 Cel. (331) 786-5809    

www.ecogreentech.us

Talleres de Microgreen, Plantas aromáticas y medicinales, Forraje Verde Hidropónico, 
Talleres de lechuga, fresa y tomates en hidroponía, Taller de Control de Plagas, Manejo de 

Invernaderos, Cursos básicos de Hidroponia y Huertos urbanos.

Morelos # 1514 / 44160 Guadalajara, JaliscoMorelos # 1514 / 44160 Guadalajara, Jalisco
Tel. 3314433237Tel. 3314433237

www.hidroponiagdl.comwww.hidroponiagdl.com

INSTITUCIÓN DE CAPACITACIÓN  
Y ASESORÍA DEDICADA A CULTIVOS HIDROPÓNICOS 

LA ENTREVISTA DE AGRORURAL

• La Dirección 
de Desarrollo 
Agropecuario 
del 
Ayuntamiento 
ofrece 
programas de 
transferencia 
tecnológica, 
insumos, y 
mejora de la 
productividad.

VEA Y ESCUCHE  
LA ENTREVISTA  

COMPLETA AQUI:
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san por mesas de trabajo y comités 
donde los ciudadanos tienen voz y 
voto. “Una vez que se decide, le pa-
samos la batuta a Obras Públicas”, 
señala el director. 

Pero el control ciudadano no 
termina ahí: los beneficiarios di-
rectos deben firmar de conformi-
dad antes, durante y al finalizar el 
proyecto. Si el vecino no está satis-
fecho, la obra no se da por conclui-
da formalmente.

Ramírez deja en claro que “yo 
no aplico el recurso de Obras Pú-
blicas, cuando ya se aprueba una 
obra que se va a hacer con este re-
curso hay un Consejo de Vigilan-
cia, el de Evaluación, que verifica 
que todo esté en regla, y al finali-
zar sólo los beneficiarios directos 
firman de conformidad su obra”.

Las cifras respaldan este mo-

delo. De 2021 a la fecha, se han 
invertido cerca de 700 millones 
de pesos provenientes del Fondo 
de Aportaciones para la Infraes-
tructura Social (FAIS), un recurso 
federal que, en palabras de Ra-
mírez, es “el regreso de los im-
puestos que pagamos los ciuda-
danos. Este 2026 se van a ejecutar 
160 millones de pesos en obra de 
infraestructura social, hidráulica, 
de edificación superficial, de ro-
damiento, pero sobre todo se le da 
prioridad a las de incidencia direc-
ta que son hidráulicas, de drenaje y 
de electrificaciones, esas obras que 
deben de predominar”.

UNA ESTRUCTURA  
DE CERCANÍA Y EL CAMPO
“Yo dependo de la Coordinación de 
Cercanía Ciudadana que encabeza 

Isaura Amador, una joven que está 
todo el día atendiendo a la gente 
junto con todos los directores que 
formamos parte de la Coordina-
ción: Participación Ciudadana, 
Proyectos y Coplademun. Damos 
atención en nuestros distintos 
rubros con obra de infraestructu-
ra social a través del presupuesto 
participativo con asociaciones ve-
cinales”. Dice Oscar

Desde el contacto 24/7 hasta el 
innovador programa de Visores 
Urbanos —personal que recorre 
las calles en vehículos ligeros para 
reportar luminarias fundidas o 
fallas en servicios—, la meta es la 
eficacia, sin dejar de lado la trans-
parencia.

“Por una serie de factores y una 
fórmula que tiene la Secretaría de 
Bienestar por número de habi-

tantes, se aplican criterios para la 
correcta administración del re-
curso y ejecución de las obras. Las 
obras que se están ejecutando son 
supervisadas por la Auditoría Su-
perior de la Federación, que cada 
determinado tiempo viene y revisa 
que todo esté en regla”.

Para Óscar Ramírez, el mu-
nicipio de Zapopan, aunque es 
reconocido como un centro ur-
bano y tecnológico, mantiene 
una importante actividad agro-
pecuaria. Cuenta con más de 43 
mil hectáreas agrícolas y 23 mil 
de uso pecuario, destacando el 
cultivo de maíz de temporal, y 
otros de gran importancia como 
la producción de nopal, caña de 
azúcar, mango y diversas activi-
dades ganaderas, apoyadas por 
el gobierno local. 

160 
millones  
de pesos  
es el 
presupuesto 
de inversión 
para 2026 
en “Copla” 
Zapopan

700
millones 
de pesos 
se han 
invertido 
provenientes 
del Fondo de 
Aportaciones 
para la 
Infraestructura 
Social

La sociali-
zación y la 

jerarquización 
de las obras 

las hacen los 
zapopanos. No 
es una decisión 

unilateral del 
gobierno; es un 
sistema donde 
el centro de las 
decisiones lo 

toma la ciuda-
danía”

ÓSCAR 
RAMÍREZ 

CASTELLANOS
TITULAR DE 

LA DIRECCIÓN 
DE PLANEA-

CIÓN PARA EL 
DESARROLLO 
DE LA CIUDAD 
(ZAPOPAN)
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COMUNICADO OFICIAL ANEBERRIES

La Asociación Nacional de 
Exportadores de Berries 
(ANEBERRIES), organismo 

que agrupa a productores, comer-
cializadoras y diversos actores que 
integran la cadena de valor de las 
berries en México. Desde nues-
tra labor institucional, trabajamos 
comprometidamente por el de-
sarrollo del campo, la seguridad 
alimentaria, el fortalecimiento 
del comercio agroalimentario y el 
bienestar de las comunidades ru-
rales.

En días recientes han circula-
do notas e información sobre una 
investigación relacionada con la 
exportación de fresas mexicanas a 
Estados Unidos. Con el objetivo de 
evitar confusión y brindar infor-
mación clara y confiable, compar-
timos la siguiente explicación sobre 
esta investigación, en qué punto se 
encuentra y qué implica para la in-
dustria de las berries en México.

¿QUÉ ESTÁ PASANDO?
Las autoridades comerciales de Es-
tados Unidos de América iniciaron 
un proceso de revisión sobre las 
importaciones de fresa fresca pro-
venientes de México, específica-
mente las que se venden durante el 
invierno.

Investigación sobre exportaciones mexicanas  
de fresa a Estados Unidos de América

ANEBERRIES ASOCIACIÓN NACIONAL  
DE EXPORTADORES DE BERRIES
www.berr iesdemexico.com

El objetivo de esta revisión es 
analizar si dichas importaciones 
podrían estar afectando a produc-
tores estadounidenses. Es impor-
tante aclarar que iniciar una in-
vestigación no significa que exista 
una falta, ni que se hayan tomado 
medidas en contra de México.

¿CUÁNDO Y CÓMO INICIÓ 
EL PROCESO?
El proceso comenzó formalmente 
el 5 de enero del 2026.

El 27 de febrero de 2026, la Co-
misión de Comercio Internacional de 
Estados Unidos (ITC, por sus siglas en 
inglés) tomó una decisión preliminar: 
continuar con la investigación.

Esta decisión NO es una resolu-
ción final y NO implica la aplicación 
de aranceles ni sanciones.

La investigación analiza infor-
mación correspondiente al periodo 
que va del 1 de noviembre de 2024 
al 31 de marzo de 2025. 

¿EN QUÉ ETAPA ESTAMOS 
ACTUALMENTE?
En este momento, el proceso se en-
cuentra en una fase de análisis más 
detallado, en la cual las autoridades 
estadounidenses seleccionaron a 2 
empresas exportadoras y están:

Revisando datos sobre precios, 
volúmenes de venta y costos de 
producción.

Evaluando si realmente existe 
algún daño a la industria fresera en 
Estados Unidos.

Si no se demuestra que exista 
daño, la investigación puede con-
cluir en esta fase sin consecuencias 
adicionales.

PUNTOS CLAVE QUE ES  
IMPORTANTE ACLARAR
Para evitar desinformación, es 
fundamental tener en cuenta que 
hasta ahora:

NO se ha determinado que Mé-
xico incurrió en prácticas desleales 
o dumping.

NO se ha comprobado que las 
exportaciones mexicanas hayan 
causado daño a la industria esta-
dounidense.

NO se han impuesto aranceles ni 
restricciones al comercio de fresa 
mexicana.

Además, las autoridades de Es-
tados Unidos ya tomaron decisio-
nes importantes para México den-
tro del proceso:

Se determinó que todas las fre-
sas frescas son el mismo producto, 

sin importar la temporada en que 
se produzcan.

El análisis considera todo el 
mercado estadounidense, no solo 
ciertas regiones o estados.

¿QUÉ SIGUE?
Se espera que hacia mediados de 
2026 exista una nueva determi-
nación preliminar. La Asociación 
Nacional de Exportadores de Be-
rries (ANEBERRIES) y el sector 
productivo continúan colaborando 
de manera transparente, aportando 
información verificada y trabajan-
do de forma coordinada con las au-
toridades correspondientes.

Aneberries reitera su compro-
miso con un comercio internacio-
nal justo, transparente y basado en 
reglas claras. Invitamos al público 
y a los medios de comunicación a 
consultar fuentes oficiales y evitar 
compartir información no confir-
mada.

Seguiremos informando opor-
tunamente conforme avance el 
proceso.

ATENTAMENTE
ANEBERRIES
ASOCIACIÓN NACIONAL  
DE EXPORTADORES  
DE BERRIES 

16 CONGRESO  
INTERNANCIONAL 
ANEBERRIES
• 29 y 30 de Julio 2026
• Expo Guadalajara
• CRECEMOS MEJOR CUANDO
#CRECEMOS JUNTOS
¡ LOS ESPERAMOS !
www.congresoberries.com
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El Consejo Regulador del 
Tequila (CRT) continúa 
fortaleciendo la presen-

cia de la bebida nacional en el 
mundo. Del 10 al 13 de marzo, el 
organismo participó en Fodex, la 
Feria internacional de alimentos 
y bebidas más grande de Asia 
y la tercera más importante del 
mundo que cada año se celebra 
en la ciudad de Tokio, Japón. 

Fodex funciona como la 
puerta de entrada principal al 
mercado asiático, conectando a 
productores agroalimentarios 
globales con importadores, ma-
yoristas y empresas de catering 
japonesas, siendo un punto clave 
para establecer negocios serios.

Presente en el Pabellón Mé-
xico de este evento mundial, el 
CRT brindó durante 3 días in-
formación clave sobre la histo-
ria, el proceso de producción y 
la estricta regulación que hace 
del tequila, una de las bebidas 
más protegidas y respetadas 
del mundo. 

El esfuerzo que la industria 
tequilera realiza en esta región 
ha logrado que Japón se conso-
lide como un mercado clave. En 
2025 se posicionó en el octavo 
lugar entre los principales im-
portadores de tequila. 

ENTREGAN  
MÁS DISTINTIVOS

Como parte de esta gira por 
Japón, se entregaron 13 nuevos 
distintivos a establecimientos ja-
poneses que promueven la cultura 
del tequila. Con estas entregas ya 
suman 170 distintivos otorgados a 

nivel internacional, garantizando 
una experiencia auténtica y profe-
sional al consumidor.  

Además, en la Embajada de 
México en Japón, el CRT firmó un 
convenio de colaboración con la 
Secretaría de Agricultura y Desa-
rrollo Rural (SADER) de Jalisco, con 

el objetivo de fortalecer la traza-
bilidad y la planeación estratégica 
de la cadena productiva a Agave 
Tequila en beneficio de los pro-
ductores. 

Con estas acciones, el Consejo 
Regulador del Tequila reafirma su 
compromiso de impulsar, proteger 

Refuerza CRT presencia  
en mercado asiático tras 
participación en Fodex

CRT CONSEJO REGULADOR DEL TEQUILA
WWW.CRT.ORG.MX

ACTUALIZAN LA 
ESTRATEGIA DE 
SUSTENTABILIDAD
• Tras una década de trabajo, este 
2026 el CRT inició con la segunda 
actualización de la Estrategia de 
Sustentabilidad, cuyo objetivo es 
mejorar la medición de impactos 
ambientales, sociales y econó-
micos, transparentar resultados 
mediante una plataforma digital, 
desarrollar un índice de igualdad 
de género único en el mundo y 
consolidar un sistema sólido de 
monitoreo, reporte y verificación. 
Este esfuerzo se realiza en con-
junto con el Centro Mario Molina, 
reafirmando el compromiso de 
la agroindustria tequilera con un 
desarrollo más sostenible, trans-
parente e incluyente.

GRAN PRODUCCIÓN 
EN FEBRERO
• Detrás de cada botella de tequi-
la hay tradición y un mercado 
que no deja de crecer. En febrero 
del 2026, se produjeron 82.9 
millones de litros de tequila, de 
los cuales más de 61.5 millones 
fueron destinados a los merca-
dos internacionales. El 74% del 
tequila exportado se envió enva-
sado de origen, consolidando el 
valor agregado de México hacia 
el mundo.

y posicionar al tequila en los mer-
cados internacionales, en materia 
de sustentabilidad.
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Jalisco, motor de la  
producción pecuaria

Los números hablan: el crecimiento del sector se mantiene firme

ALIMENTOS BALANCEADOS

Por Fernando Lozano Plascencia

A pesar de un entorno inter-
nacional complejo, la pro-
ducción pecuaria en México 

muestra signos de consolidación. 
Detrás de este desempeño hay un 
factor clave: el crecimiento soste-
nido en la industria de alimentos 
balanceados, insumo esencial para 
la eficiencia, productividad y com-
petitividad del sector.

En los últimos años, esta agroin-
dustria ha enfrentado desafíos im-
portantes, particularmente por la 
volatilidad en los precios de los in-
sumos y las disrupciones globales 
en las cadenas de suministro. Sin 
embargo, ha logrado adaptarse, 
mostrando resiliencia e incorporan-
do innovación para sostener su cre-
cimiento. De cara al futuro, se ve un 
panorama de oportunidades, pero 
también de desafíos y las amenazas 
latentes que no dejan de estar de lado.

Es importante considerar que el 
incremento de la demanda mundial 

y nacional de alimentos balancea-
dos abre las puertas para la expan-
sión y la diversificación. El aumento 
en la demanda, tanto nacional como 
internacional, abre nuevas oportu-
nidades de expansión. En este pro-
ceso, la adopción de tecnología y el 
desarrollo de soluciones nutricio-
nales más eficientes serán determi-
nantes para elevar la productividad 
pecuaria.

La Asociación Nacional de 
Fabricantes de Alimentos para 
Consumo Animal (ANFACA) do-
cumenta cada año la evolución 
del sector a través de su Memoria 
Económica, un instrumento cla-
ve para la planeación de la indus-
tria y el respaldo a los producto-
res pecuarios.

Durante este mes de abril se está 
dando a conocer la edición 2026 de 
este documento que contiene in-
dicadores e información de esta-
dísticas. Dada la importancia de la 
actividad y la elaboración de esta 
nota en marzo, doy a conocer que 
con base en el reporte 2024-2025, la 
producción nacional alcanzó cifras 
relevantes: 3.9 millones de toneladas 
de pollo de engorda, 3.2 millones de 
toneladas de huevo, 2.2 millones de 
carne bovina y 1.8 millones de carne 
porcina. En conjunto, estas activi-
dades superaron las 11.3 millones de 
toneladas, además de 13.5 millones 
de litros de leche.

LA BASE DE LA  
PRODUCTIVIDAD
El papel de los alimentos balan-
ceados es determinante en estos 
resultados. Su consumo se concen-
tra principalmente en la avicultura, 
que representa el 35% en pollo de 
engorda y el 29% en huevo. El ga-
nado bovino participa con el 20%, 
mientras que el sector porcino 
concentra el 16%.

Esta distribución refleja el grado 
de tecnificación de la producción 
animal en México, donde la nutri-
ción especializada permite mejorar 
rendimientos y calidad.

La producción de alimentos ba-
lanceados se concentra en entidades 
con fuerte vocación agropecuaria. 
Destaca Jalisco como principal pro-
ductor nacional, con más de 8.8 mi-
llones de toneladas en 2024.

IMPULSAN EL 
DESARROLLO
• ALIPEC, MAFORNU, CEGO-
FRABA, SUPERVET, EL NOGAL, 
PREVITEP, VETHER, FOMESA, 
MARROQUIN, AGROVETAL, 
MELDER, AGROSOLUTEC, son 
solo un ejemplo de las innume-
rables empresas que inciden e 
impulsan el desarrollo de la ga-
nadería proveyéndole alimentos 
y variados insumos. 



Ejemplar gratuito ABRIL 2026 15

Le siguen estados como Yuca-
tán, Puebla, Sonora, Nuevo León y 
Guanajuato, además de la región 
Lagunera, integrada por zonas de 
Coahuila y Durango.

CADENA ESTRATÉGICA
La elaboración de alimentos balan-
ceados depende de una compleja 
red de insumos. Entre ellos desta-
can granos como maíz, sorgo, trigo, 
cebada y avena, así como pastas de 
oleaginosas como soya, canola, cár-
tamo, ajonjolí, algodón y girasol.

A estos se suman insumos de 
subproductos industriales y com-
plementos nutricionales derivados 
de maíz y trigo, harinas de origen 
animal, premezclas vitaminas y 
aditivos, melaza, azúcar, sal, pulido 
de arroz, aceite, aminoácidos esen-
ciales, vitaminas y minerales, que 
permiten formular dietas específi-
cas para cada especie.

En 2024, México produjo alre-
dedor de 42 millones de toneladas 
de alimentos balanceados. De este 
total, 9 millones se generaron en Ja-
lisco, reafirmando su liderazgo.

El país cuenta con 540 plantas 

productoras, de las cuales 150 se 
ubican en Jalisco, sin contar peque-
ñas plantas forrajeras localizadas en 
diferentes municipios del estado. La 
capacidad instalada nacional alcan-
za los 50 millones de toneladas, con 
una utilización del 88%, mientras 
que en Jalisco la capacidad instalada 
de las industrias produce 12 millo-
nes de toneladas al participar con el 
25% del total nacional.

El consumo de granos forrajeros 
también refleja la magnitud del sec-
tor: 28.6 millones de toneladas a nivel 
nacional y 5.6 en Jalisco, lo que de-
muestra porque es motor del agro, lo 
cual se refleja en una aportación es-
timada de 12.5% al PIB agropecuario 
nacional, lo que lo consolida como 
eje estratégico del sector pecuario.

Jalisco, además, ocupa el primer 
lugar en producción de huevo, le-
che y carne porcina, y el segundo 
en carne de bovino y pollo. Tam-
bién destaca en la producción de 
alimento para mascotas, con más 
de 79 mil toneladas.

PERSPECTIVAS
El crecimiento del sector pecua-

15

rio dependerá en gran medida de 
la disponibilidad y eficiencia en la 
producción de alimentos balancea-
dos. Su desarrollo no solo impacta la 
rentabilidad de los productores, sino 
también la seguridad alimentaria.

Fortalecer las cadenas de sumi-
nistro, incorporar tecnología y mejo-

rar la nutrición animal serán factores 
clave, no solo para la rentabilidad de 
los productores, sino también para la 
seguridad alimentaria.

*Fernando Lozano es economista, 
consultor, analista agropecuario y 

ex director de ANFACA

42 
millones 
de toneladas 
de alimentos 
balanceados 

produjo México 
en el ciclo 

2024-25
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Expertos y ganaderos aseguran que 
un animal sin estrés tiene mejores 

indicadores productivos y menor 
riesgo de enfermedades

VISITAS DE CAMPO

Bienestar en bovinos: 
el reto agropecuario

Jalisco, líder en produc-
ción pecuaria a nivel 
nacional, enfrenta el 

desafío de incorporar prác-
ticas más éticas y sosteni-
bles sin perder competiti-
vidad. 

La entidad, uno de los 
principales motores agro-
pecuarios de México, encara 
un reto cada vez más rele-
vante: fortalecer el bienestar 
animal en la producción de 
ganado bovino. Con cerca de 
249 mil toneladas de carne 
bovina producidas al año, 
consolida su importancia en 

la cadena agroalimentaria.
Este posicionamiento 

implica también avanzar 
hacia modelos de produc-
ción más responsables, 
donde el trato adecuado a 
los animales se convierta en 
un factor estratégico para la 
productividad y la calidad.

PRODUCTIVIDAD  
LIGADA AL  
BIENESTAR
AGRORURAL, en sus ha-
bituales recorridos por las 
regiones del estado, apro-
vecha para conversar con 

los productores rurales. A 
continuación, se presentan 
algunas de sus opiniones 
sobre este tema.

“El bienestar animal ya 
no es opcional; está direc-
tamente relacionado con la 
productividad”, afirmó el 
médico veterinario y ga-
nadero Miguel Ángel Ace-
ves, especialista en pro-
ducción bovina de razas 
de registro como Hereford, 
en su rancho El Huilote, 
ubicado en Tepatitlán. “Un 
animal sin estrés tiene 
mejores indicadores pro-
ductivos y menor riesgo de 
enfermedades”.

En términos prácticos, 
el bienestar animal impli-
ca garantizar alimentación 
balanceada, acceso cons-

tante al agua, instalaciones 
seguras y un manejo libre 
de maltrato. No obstante, 
especialistas advierten que 
aún existen retos en algunas 
unidades de producción.

“El estrés impacta direc-
tamente en la calidad de la 
carne y en la rentabilidad del 
productor”, explicaron An-
drés y Trino Plascencia, ga-
naderos de Cuquío, una zona 

ganadera en crecimiento. 
“Un manejo deficiente puede 
traducirse en pérdidas eco-
nómicas importantes”.

En regiones como Los 
Altos de Jalisco, donde se 
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concentra buena parte de la ac-
tividad ganadera, las condiciones 
climáticas representan un desa-
fío adicional. Las altas tempera-
turas pueden provocar estrés ca-
lórico en los bovinos, afectando 
su desempeño productivo.

“El confort térmico es clave, 
especialmente en sistemas in-
tensivos. Implementar sombras o 
ventilación no es un lujo, es una 
necesidad”, ha señalado en diver-
sas ocasiones Emanuel Aceves, 
médico veterinario y reconocido 
criador de ganado en su rancho 
Angus La Loma, además de asesor 
técnico de ganaderos en distintas 
regiones.

A estos factores se suma la im-
portancia del manejo diario. La 
capacitación del personal es fun-
damental para garantizar un trato 
adecuado hacia los animales.

“No se trata solo de infraes-
tructura, sino de cambiar la cultu-
ra en el manejo del ganado”, aña-
dió Emanuel.

El bienestar animal también 
responde a una tendencia glo-
bal. Los consumidores demandan 
cada vez más productos de origen 
animal obtenidos bajo estándares 
éticos y sostenibles, así como bajo 

modelos rigurosos de sanidad e 
inocuidad para prevenir enferme-
dades, lo que abre nuevas oportu-
nidades comerciales.

Así lo han señalado en diversas 
entrevistas los especialistas César 
Ocaña, analista ganadero, y Sergio 
Soltero, secretario técnico de la Co-
misión Ejecutiva Bovinos Leche.

“Jalisco tiene el potencial para 
liderar una ganadería moderna 
basada en el bienestar animal. Esto 
puede traducirse en mayor com-
petitividad y acceso a mercados 
de mayor valor”, destacan ambos 
especialistas.

Para los expertos y ganaderos 
consultados, el mensaje es claro: 
invertir en bienestar animal no 
representa un gasto adicional, sino 
una estrategia que fortalece toda la 
cadena productiva.

En este contexto, Jalisco tiene 
la oportunidad de consolidar su 
liderazgo no solo en volumen de 
producción, sino también en ca-
lidad y sostenibilidad, apostando 
por una ganadería más respon-
sable y acorde con las demandas 
actuales del sector.

*Visitas de campo del equipo edito-
rial de AGRORURAL

En el mismo sentido de 
avanzar hacia modelos de 
producción más responsa-

bles, Francisco del Toro, del ran-
cho Pueblo Viejo, en Tepatitlán, ya 
aplica a fondo la ganadería rege-
nerativa.

Este modelo productivo pro-
mueve prácticas sostenibles que 
cuidan el suelo, el agua y el bienes-
tar animal. Para lograr un bienestar 
animal más natural, esta práctica 
ha comenzado a ganar aceptación 
entre los ganaderos del estado.

“Ante los desafíos del cambio 
climático y la degradación de los 
suelos, la ganadería regenerati-

va comienza a posicionarse como 
una alternativa viable y sostenible. 
Este enfoque busca no solo pro-
ducir carne y leche, sino también 
restaurar los ecosistemas; en con-
secuencia, mejora el bienestar del 
ganado, ya que se basa en prácti-
cas como el pastoreo rotacional, la 
cobertura vegetal permanente y la 
reducción del uso de insumos quí-
micos”, explicó Del Toro.

Este modelo representa un bi-
nomio favorable para el bienestar 
animal, donde deja de ser un pro-
blema ambiental y se convierte en 
parte de un entorno más amigable 
y sostenible.

Practican la ganadería regenerativa
Emanuel Aceves: Un buen nivel de bienestar impacta en la salud del animal

El bienestar 
animal ya no es 
opcional; está 
directamente 
relacionado 

con la produc-
tividad”

MIGUEL  
ÁNGEL  
ACEVES 
MÉDICO  

VETERINARIO 
Y GANADERO

El estrés im-
pacta direc-

tamente en la 
calidad de la 
carne y en la 

rentabilidad del 
productor”

TRINO  
PLASCENCIA
GANADEROS 
DE CUQUÍO
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Tu aliado en el cuidado animal,
en un solo lugar.

ACCESORIOS

ALIMENTO

FARMACIA

CUIDADO INTEGRAL Y
NUTRICIÓN EN CADA
ETAPA ANIMAL

www.supervet.com.mx 33 3954 0171

Av. de la Solidaridad Iberoamericana 7098, 
Las Pintitas, Jal.

SuperVet Aeropuerto

Prolongación López Mateos #129, 
 Buenavista, Jal.

SuperVet Tlajomulco

Carr. a Cuquío 670, Ixtlahuacán del Río, Jal.

SuperVet Ixtlahuacán

SUCURSALES
SuperVet Washington

Av. Washington 428, Ferrocarril, Jal.

SuperVet Ocotán
Avenina Vallarta #7326-A, 

San Juan de Ocotán, Zapopan, Jal.

SuperVet Ameca
Patria L. Pte. 255, El Santuario, Ameca, Jal.

SuperVet Cocula
Carretera, Barra de Navidad 162, Cocula, Jal.

 
SuperVet Colotlán

Colima # 10, Colotlán, Jal.
DIRECTO DE FÁBRICA

FARMACIA VETERINARIAFARMACIA VETERINARIA
FORRAJES MINERALESFORRAJES MINERALES

AGROQUIMICOSAGROQUIMICOS
FERTILIZANTESFERTILIZANTES

PONCITLÁNPONCITLÁN
Carretera Poncitlán – San Pedro Km 0, +1Carretera Poncitlán – San Pedro Km 0, +1

Teléfonos: 378 708 9562 y 391 921 0108Teléfonos: 378 708 9562 y 391 921 0108

ZAPOTLANEJOZAPOTLANEJO
Carretera Libre a Zapotlanejo # 478, Colonia TepetatesCarretera Libre a Zapotlanejo # 478, Colonia Tepetates

Teléfono: 373 106 5403Teléfono: 373 106 5403

Expertos y ganaderos aseguran que un 
animal sin estrés tiene mejores indicadores 
productivos y menor riesgo de enfermedades

TIENDAS RURALES

AGROPECZA Y AGROVETAL 
Donde el campo encuentra respaldo

En Jalisco, hablar del campo 
es hablar de trabajo duro, de 
madrugarle al día y de no ra-

jarse ante los retos. Aquí, la ganadería 
y la agricultura no son solo negocio: 
son forma de vida. Y en esa vida, el 
productor sabe bien que no puede 
caminar solo.

Por eso, en las regiones más 
productivas del estado — Los Al-
tos y la Ciénega— hay un nombre 
que cada vez se escucha más fuerte 
entre corrales, potreros y parcelas: 
AGROPECZA, la Agroveterinaria de 
Los Altos.

Con tiendas bien ubicadas en 
Zapotlanejo y AGROVETAL en 
Poncitlán, se han ganado la con-
fianza del productor a base de 
atención directa, buenos produc-
tos y, sobre todo, resultados en el 
campo.

En la sucursal de Poncitlán, el 
servicio llega hasta rincones im-
portantes como San Miguel, Ja-

may, Tototlán, Zapotlán del Rey y 
Ocotlán. Mientras que, desde Za-
potlanejo, la atención se extiende 
hacia Acatic y toda la zona alteña.

AGROVETAL y AGROPECZA 
entienden bien el ritmo del campo. 
Por eso ofrecen lo necesario para 
que el ganado rinda y la tierra res-
ponda.

Respaldados por marcas reco-
nocidas, estos productos no son 
cualquier cosa: son herramientas 
que ayudan a sacar adelante la 
producción.

GENTE QUE SABE
Si algo distingue a AGROVETAL es 
su gente. Personal capacitado, pero, 
sobre todo, con trato de frente, de 
esos que escuchan al productor y le 
hablan claro. Porque aquí se entien-
de que cada rancho es distinto y cada 
animal cuenta.

En tiempos donde todo sube 
y los retos no aflojan, contar con 
un proveedor confiable hace la 
diferencia. AGROVETAL y AGRO-
PECZA lo están demostrando, cre-
ciendo junto con los ganaderos, 
caminando parejo con ellos.

Porque en el campo la con-
fianza no se compra, se gana, y 
AGROVETAL la está sembrando 
todos los días.

*Las visitas de campo  
de AGRORURAL

SOLUCIONES 
PARA TIERRA  
Y GANADO
• Medicamentos veterinarios 
de confianza
• Alimentos balanceados y fo-
rrajes de calidad
• Minerales para fortalecer 
cada etapa del animal
• Agroquímicos y fertilizantes 
para la parcela
• Accesorios que hacen más fá-
cil la chamba diaria
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Una vez celebrada la Reunión 
del Consejo de Administra-
ción de la Unión Regional 

de Porcicultores de Jalisco (URPJ) el 
pasado 26 de marzo, se marcó un 
momento significativo para el sector 
porcícola del estado al concretarse la 
última Junta correspondiente al pe-
riodo 2023–2026. 

Este cierre no solo representa la 
conclusión de un ciclo administra-
tivo, sino también la culminación de 
un esfuerzo colectivo orientado al 
fortalecimiento integral de la activi-
dad porcícola en Jalisco.

Durante estos tres años, el Con-
sejo encabezado por el porcicultor 
Jaime Enrique de Alba Campos como 
presidente, Dimas Ramírez Peña 
como secretario, y Alberto Jiménez 
Casillas como tesorero, logró conso-
lidar una agenda de trabajo enfocada 
en enfrentar y superar importantes 
desafíos sanitarios y de mercado. 

En un entorno marcado por la 
volatilidad de precios, exigencias 
sanitarias crecientes y cambios en 
la dinámica comercial, el gremio 
demostró una notable capacidad de 
resiliencia, manteniendo la compe-
titividad y estabilidad del sector.

Uno de los pilares fundamen-
tales de esta administración fue el 

fortalecimiento de la vinculación 
institucional. La URPJ consolidó una 
relación estratégica con autoridades 
estatales y federales, lo que permitió 
avanzar en temas clave como la sa-
nidad animal, la trazabilidad, la ges-
tión de apoyos y la representación 
del sector en la toma de decisiones 
públicas.

Dentro de las acciones destacadas 
de este Consejo de Administración, 
que en Asamblea Anual Ordinaria 
entregará la estafeta este 23 de abril, 
se resalta la consolidación del Fondo 
de Aseguramiento Pecuario y Bienes 
de la Unión Regional de Porcicultores 
de Jalisco, el cual brinda cobertura 
ante enfermedades exóticas en cer-
dos como la peste porcina africana.

TRABAJO 
SOLIDARIO: 66 
AÑOS DE PASIÓN
• Desde su fundación en 1958, 
la URPJ ha sido el pilar de 
la porcicultura en el estado.   
Marzo fue mes de celebración: 
66 años de trabajo incansable, 
unidad y liderazgo. La Unión 
Regional de Porcicultores de 
Jalisco agradece a cada produc-
tor, colaborador y aliado que 
han sido parte de su historia, 
fortaleciendo la porcicultura de 
Jalisco y alimentando a México 
con orgullo y calidad. *Por una 
porcicultura con rumbo*.

Concluye con grandes resultados 
el ciclo administrativo 2023–2026 

¡Solidez y unidad destacan 
en el trabajo del Consejo de 

Administración de la Unión 
Regional de Porcicultores  

de Jalisco

URPJ UNIÓN REGIONAL DE PORCICULTORES DE JALISCO
www.urpj.org.mx

Asimismo, este periodo se dis-
tinguió por el impulso decidido a 
la transparencia en la gestión y al 
manejo responsable de los recursos, 
generando confianza entre los agre-
miados. A ello se suma la construc-
ción de una sólida unidad gremial, 
reflejada en la participación de las 
asociaciones locales y en la alinea-
ción de objetivos comunes para el 
desarrollo sostenible de la porcicul-
tura jalisciense.

Los miembros del Consejo y las 
asociaciones afiliadas expresaron su 

reconocimiento y agradecimiento 
a Jaime Enrique de Alba Campos y 
a cada uno de los consejeros, desta-
cando su liderazgo con visión, inte-
gridad y compromiso inquebranta-
ble con el sector.

El cierre de este ciclo adminis-
trativo deja bases firmes y un le-
gado de trabajo conjunto que for-
talece a la porcicultura de Jalisco, 
perfilándola como un referente na-
cional en organización, productivi-
dad y capacidad de adaptación ante 
los retos del entorno.

direccionfondopecuariourpj@gmail.com

3322543612

SEGUROS PATRIMONIALES 
(BIENES PROTEGIDOS)

EDIFICIOS

INSUMOS
MAQUINARIA Y EQUIPO DENTRO Y
FUERA DE LAS INSTALACIONES

FONDO DE ASEGURAMIENTO
PECUARIO Y DE BIENES DE LA UNIÓN
REGIONAL DE PORCICULTORES DE
JALISCO.

RADICACIÓN 
SEGUROS PECUARIOS

TRANSPORTE 
ESTANCIA TEMPORAL
ADAPTACION Y OTROS 
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Cuando la producción se hace 
bien, la calidad se nota

 PRODUCCIÓN DE TILAPIA Y PECES ORNATO 

Una producción eficien-
te no es solo producir 
más, es producir mejor: 

con control, responsabilidad y 
respeto por el alimento que lle-
ga a tu mesa.

CUANDO LA 
PRODUCCIÓN  
SE HACE BIEN,  
LA CALIDAD  
SE NOTA:
• Peces sanos  
y bien cuidados
• Mejor uso del alimento
• Menos desperdicio
• Producción responsable
• Calidad constante para 
el consumidor

BENEFICIOS:
• Sabor constante: Calidad 
garantizada en cada compra.

• Nutrición total: Proteína de 
fácil digestión y alta en fósforo.

• Sostenibilidad: Ayudamos a 
que los ríos y mares descan-
sen.

Detrás de cada tilapia de calidad hay productores que cuidan cada detalle del proceso
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APEAJAL ASOCIACIÓN DE PRODUCTORES  
EXPORTADORES DE AGUACATE DE JALISCO
www.apeajal.com

La Asociación de Pro-
ductores y Empaca-
dores Exportadores de 

Aguacate de Jalisco (APEA-
JAL) anunció la realización de 
su 10° Congreso del Aguacate, 
que tendrá lugar los próximos 
26, 27 y 28 de agosto en Ciu-
dad Guzmán, consolidándose 
como el punto de encuentro 
más relevante para la cadena 
productiva del aguacate en la 
región.

Ante los retos actuales 
que enfrentan productores y 
empacadores de Jalisco, este 
Congreso se ha convertido en 
un espacio estratégico dise-
ñado para reunir a producto-
res, técnicos, asesores, empa-
cadores, comercializadores, 
proveedores y actores clave 
del sector. 

Cada año, el evento ofre-
ce un programa integral que 
combina ponencias de alto 
nivel con una exposición co-

mercial especializada, orien-
tada a cubrir las necesidades 
técnicas y operativas de los 
asistentes.

A través de sus ediciones, 
el Congreso del Aguacate 
se ha posicionado como el 
principal foro para fortalecer 
el networking, intercambiar 
experiencias y generar alian-
zas estratégicas que impul-
sen la competitividad de la 
industria. Para esta décima 
edición, se prevé la participa-
ción de destacados expertos 
nacionales e internacionales, 
quienes compartirán cono-
cimientos y experiencias en 
temas fundamentales para el 

conocer de primera mano el 
funcionamiento de maquina-
ria agrícola de última genera-
ción. Esta experiencia prácti-
ca distingue al evento frente a 
otras ofertas de capacitación 
disponibles en el mercado.

Además, al celebrarse en 
el sur de Jalisco, el Congreso 
refleja la cultura, hospitalidad 
y gastronomía de la región, 
integrando al aguacate como 
protagonista en un ambiente 
propicio para el aprendizaje y 
la construcción de relaciones 
comerciales duraderas.

Con esta décima edición, 
APEAJAL reafirma su com-
promiso con el fortalecimien-
to y la proyección internacio-
nal del sector aguacatero. 

La invitación está abier-
ta para formar parte de este 
gran encuentro que, sin duda, 
marcará un nuevo capítulo en 
la historia de la industria del 
aguacate en Jalisco.

Congreso del Aguacate APEAJAL 2026Congreso del Aguacate APEAJAL 2026
En Ciudad Guzmán, 26, 27 y 28 de agosto En Ciudad Guzmán, 26, 27 y 28 de agosto 

Una tarea 
comprome-
tida con sus 
asociados 
es organi-
zar y ofre-
cer el Con-
greso del 
Aguacate 
que se para 
este 2026 se 
llevara cabo 
su décima 
edición.

APEAJAL 
es la Aso-
ciación de 

Productores 
Exporta-
dores de 

Aguacate de 
Jalisco, A.C. 
que repre-
senta a los 

empaques y 
productores 
de aguacate 

del estado, 
con el ob-

jetivo de 
ordenar los 

eslabones 
que con-

forman la 
cadena de 

valor del 
aguacate. 

desarrollo y la innovación del 
sector.

El programa académico 
estará respaldado por con-
ferencias técnicas y paneles 
especializados, mientras que 
el área de exposición reunirá 
a proveedores de insumos, 
tecnología y servicios, tanto 
mexicanos como extranjeros, 
ofreciendo soluciones inte-
grales para la producción y 
comercialización.

Como sello distintivo, el 
Congreso incluye visitas a 
campo, donde los participan-
tes podrán interactuar direc-
tamente con responsables 
de la operación de huertas y 


