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» Periédico AGRORURAL es medio para la divulgacién del conocimien-
toy las noticias a través de comunicacién ptblica con el fin de difundir,
promover y vincular las actividades, logros y avances en los campos
del sector agricola, ganadero, forestal, acuicola, agroalimentario y los
agronegocios, asi como el fomento a la capacitacién y formacién de los
profesionistas y productores del campo.

- Las fuentes de informacién estdn basadas mediante entrevistas y re-
copilacién de datos, asi como visitas de campo, investigacién, reporta-
jes, exposiciones y notas que se reciben de medios de los que se citan la
fuente y reconoce el servicio.

- Periédico AGRORURAL considera sus fuentes como confiables.

- La informacién y el contenido de los articulos firmados es responsa-
bilidad de los autores. AGRORURAL MR.

- Los logotipos y disefios de marcas aqui anunciadas pertenecen a sus
respectivos propietarios y tienen derechos reservados.
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WWwWw. agrorural.com.mx

- Siguenos en nuestras redes sociales y envianos un correo
a hugo@rangel.cc, para que solicites tu copia digital del periddico.
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EDITORIAL
“Dato mata relato”

s el titulo de esta reflexién
E editorial que escribo para

el Periédico AGRORURAL
aceptando la invitacién que su di-
rector Hugo Rangel me hizo para
expresar mis apreciaciones sobre el
tema de un cultivo agricola base de
la alimentacién mexicana: el maiz.

El mes pasado terminé un Diplo-
mado en Agricultura Regenerati-
va y el director de nombre Martin
Bataglia acertadamente nos insis-
tia mucho en el titulo que usé para
este articulo, ya que tenemos que
basarnos en datos y no en opinio-
nes o puntos de vista para llegar a
la verdad.

o 00
El actual conflicto por el precio del
maiz amerita conocer datos con-
cretos de la situacién para poder
dar opiniones.

o 00
Primero comprender si debe dife-
renciarse el maiz blanco para con-
sumo humano del maiz amarillo
con destino industrial, si el primero
debe ser considerado como una es-
pecialidad ya que cultural y econé-
micamente su destino especifico es
la nixtamalizacién y los productos
que se derivan, principalmente la
tortilla, en tanto que el segundo se
siga considerando como a la fecha,
como un commodity.

o 00
De ser ast, el precio del maiz blan-
co no deberia referenciarse con los
precios internacionales que ade-
mas estdn basados en costos de
producciéon muy subsidiados por
los gobiernos de los principales
paises productores de maiz.

o 00
Entender como funciona la Ley de
la Oferta y la Demanda en el caso
del maiz y como la afecta la inter-

vencion del estado con las impor-
taciones.

o 00
Respecto a los desequilibrios que
puedan existir en la cadena pro-
ductiva, seria interesante analizar
por ejemplo en el caso del produc-
to final Tortilla, los costos en que
incurre cada eslabén de la cadena
y sus respectivos precios de venta.

o 00
Un buen analisis nos puede arrojar
informacién sobre los estados de
resultados de cada eslabén y dar-
nos cuenta si alguno tiene mar-
genes muy estrechos o negativos
mientras que otros tienen mar-
genes muy altos, o si todos tienen
margenes estrechos y la cadena
subsidia al consumidor, etc., el ana-
lisis ademds nos permitira enten-
der cudles son los riesgos y necesi-
dades de inversién en cada eslabdn.

o 00
Ya con informacién se pueden
tomar acuerdos, si existen esla-
bones en la cadena que puedan
mejorar el pago o apoyar con
programas de desarrollo de pro-
veedores que incluyan financia-
miento y asistencia técnica; el
Gobierno podrd analizar en que
parte de la cadena es donde los
subsidios son mas efectivos tan-
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to para el consumidor como para
apoyar la cadena productiva.

o 00
Este mismo ejercicio se puede ha-
cer para el maiz amarillo con des-
tino a la industria alimentaria o al
sector pecuario.

o 00
Para llevar a cabo este analisis es
importante que los costos y ren-
dimientos que se utilicen sean de
eficiencia productiva para que no
se encubran ineficiencias y pue-
de ser elaborado por una Mesa de
Trabajo que incluya representan-
tes de todos los eslabones de la ca-
dena productiva, coordinado por
una organizaciéon de la sociedad
civil imparcial con el apoyo de es-
pecialistas de Universidades, para
posteriormente consensarlas con
el Gobierno.

o 00
Tal vez se pueda realizar un ejer-
cicio pensando en las cosechas de
maiz que este mes de noviembre
ya inician en algunas regiones de
Jalisco del ciclo primavera verano.
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La nueva Ley General
de Aguas podria marcar un
hito en la historia del pais

De aprobarse, el proyecto
de decreto podria acabar

con el mercado negro

y especulativo del vital liquido y
ordenar las concesiones

para evitar ilegalidad

1 gobierno de México, a
Etravés del Poder Ejecutivo,

present6 en octubre una
iniciativa de ley al Congreso de la
Unién para expedir la Ley Gene-
ral de Aguas y reformar la Ley de
Aguas Nacionales.

La iniciativa con proyecto de
decreto que se discute en la Ca-
mara de Diputados es tan amplia
que sus alcances son comparables
con la reforma agraria de 1917, es-
timaron diputados federales.

Esto ha despertado interés y a
la vez preocupacién de la comu-
nidad agropecuaria, debido a que
la Comisién Nacional del Agua
(CONAGUA) detall6 que la expedi-
cién de esta Ley General de Aguas
tiene el objetivo de garantizar
el derecho humano al agua, a su
saneamiento, hacer un profundo
cambio en el que el agua se reco-
noce como un bien estratégico.

Por ello destaca la importancia,
entre otros aspectos, de darle un
ordenamiento a las concesiones,
porque en esta nueva ley, el estado
mexicano sera el Gnico responsa-
ble de regular y garantizar el uso
del agua.

En este punto serd importan-
te saber su contenido, ya que no
sera posible transmitir titulos
de concesién entre particulares,
pues toda prérroga pasara por el
andlisis de la autoridad del agua;
ademds, se eliminan los cambios
de uso y se crea un nuevo Registro
Nacional del Agua.

La propuesta plantea tres pun-
tos fundamentales: garantizar el
derecho humano al agua, otor-
gando 60 litros diarios a cada
mexicano para uso personal y
doméstico sin pago alguno; aca-
bar con el mercado negro y es-
peculativo del agua, que el Estado
recupere la rectoria; y ordenar las
concesiones para evitar ilegali-
dad y corrupcién en el manejo del

PUNTOS CLAVE
DE LA INICIATIVA

» Se combate el uso indebido
del agua: se incrementan las
sanciones

» Se combate el robo del agua
y el mercado negro: se crea
un capitulo de delitos hidricos
como la explotacion, extrac-
cién y traslado ilegal de aguas
nacionales, actos de corrup-
cién cometidos en el otorga-
miento de titulos de concesién
y en tramites, desvio ilegal del
flujo o cauce natural

« Se crea el Fondo de Reserva
de Aguas Nacionales

« Se evita el acaparamiento del
agua al limitar el pago de la
cuota de garantia a un maximo
de 5 afios

« Se garantiza la eficiencia del
uso del agua: promocién de la
tecnificacion, se fortalecen los
mecanismos para medir el uso
del agua

agua, ya que no se podran trans-
ferir, heredar, ni vender.

Entre los puntos mds sobre-
salientes de la pretendida nueva
ley de aguas estdn que se acaba-
rd con el mercado negro del li-
quido; es decir que los tenedores
de licencia para la explotacién de
agua -—campesinos, rancheros,
ejidatarios, empresarios—, ya no la
podréan vender o intercambiar con
terceros el liquido.

De aprobarse la ley, la aten-
cién se centrard en los efectos
relacionados con la armoniza-

cién legal, la revision de conce-
siones existentes, los impactos
sociales y de tarifas, la mejora
en la gestiéon del agua pluvial,
saneamiento y la capacidad ins-
titucional como reto.

Las organizaciones de produc-
tores agropecuarios y gremios del
sector estdn muy activos, reali-
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zando detallados analisis de los
efectos que causaria si se aprueba
tal como esta redactada la inicia-
tiva de esta nueva ley.

Redacci6n.- Equipo editorial
AGRORURAL con fuente
informativa de CONAGUA

y SADER,; fotos de agua.org
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OPINION

«DIRECTOR PERIODICO AGRORURAL »

ENTRE LA ESPERANZA
Y LOS RETOS
AGROPECUARIOS

HUGO RANGEL

DURANTE LOS RECORRIDOS CAMPIRANOS
QUE REALIZAMOS MENSUALMENTE TENEMOS
OPORTUNIDAD DE SENTIR EL PULSO DEL CAMPOQ,
SU DINAMISMO, LA FUERZA DE SUS AGRICULTORES
Y GANADEROS QUE TRABAJAN LA TIERRA'Y CUIDAN
EL GANADO, EL COMPROMISO INQUEBRANTABLE
DE LAS MUJERES Y LOS HOMBRES QUE SOSTIENEN
LAS ACTIVIDADES PRODUCTIVAS RURALES

ambién nos permite dialogar con

I la gente de los negocios en las po-

blaciones de las regiones que abas-

tecen de insumos: fertilizantes, semillas,

magquinaria, equipos, refacciones, veteri-

narias y forrajeras que nutren al sector ru-
ral del estado.

En este caminar percibo panoramas
contrastantes. Por un lado, se desarrolla
una ganaderia sélida con los criadores de
ganado de razas de registro en Jalisco que
preserva un clima de relativa estabilidad,
pero con amenazas sanitarias a cuestas
como la del “gusano barrenador”, el cual
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y nutricion del cultivo.
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ha provocado una crisis econémica nacio-
nal marcada por un cierre prolongado de
la frontera con Estados Unidos, resultando
en pérdidas econdémicas y una caida en sus
exportaciones.

Por otro lado, en la misma ganaderia
local, sigue vigente el bajo pre-
cio que se le paga a los ganade-
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mentacién mexicana, se ha convertido en
un cultivo de alto riesgo econémico.

La agricultura de exportacién como be-
rries, aguacate, tomate, sandia, melén, pi-
miento, limén, entre otras, también estan
bajo presion porque el tipo de cambio pe-

so-ddlar no es tan favorable como
en afos pasados, dada la alta de-

ros lecheros por su producto. La - En este ca- pendencia del comercio agrope-
agroindustria, no exenta de re- minar percibo cuario con Estados Unidos.
tos, labora normalmente. panoramas Para el caso de la proveedu-
La porcicultura vive un mo- contrastantes. ria de insumos y servicios, se-
mento de notable productividad, Por un lado, se gun los lugarefios, se ha visto
generando una cadena positiva desarrolla una la reduccién de dias laborables
que también alcanza a sus pro- ganaderia sélida de pequefios negocios agrope-
veedores y servicios veterinarios con los criado- cuarios locales, aunque no es
y, por otro lado, una agricultura res de ganado alto este fenémeno. Cuando los
que siempre enfrenta desafios. de razas de re- agricultores enfrentan bajos
La agricultura de maiz en- gistro en Jalisco precios o cosechas inciertas, los
frenta tiempos dificiles. Produc- que preserva un proveedores también resienten
tores de regiones maiceras me  climaderelativa  elimpactoy, por lo tanto, la eco-

dicen que los costos de produc-
cién por hectdrea oscilan entre
40 y 50 mil pesos (dependiendo
de la zona), y los rendimientos
en sus cosechas, segin el ma-
nejo, varian en promedio entre
5 y 10 toneladas por hectarea,
pero el precio de venta actual no
compensa los gastos.

estabilidad; por
el otro, sigue
vigente el bajo
precio que sele
pagaa los gana-
deros lecheros
por su producto

nomia local.

La situacién nos confirma que
esta no se mueve de manera ais-
lada y deja claro que el productor
sigue resistiendo, adaptdndose y
buscando caminos para sostener
la productividad, mostrando re-
siliencia, creatividad y un com-
promiso admirable con su tierra.

Esta brecha entre costos y precios ge-
nera preocupacion, desanimo e incluso
indignacién entre los agricultores, quienes
sienten que las politicas y las dindmicas del
mercado no valoran adecuadamente su es-
fuerzo. También esta latente el asunto del
agave tequilero, pero el maiz, base de la ali-

AGRORURAL reconoce ese esfuerzo dia-
rio y contintia su compromiso de recorrer,
escuchar y compartir las voces del campo
donde se revela que es una red viva en la
que cada subsector depende del otro y cada
éxito o dificultad tiene repercusiones en
toda la cadena.
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La produccion del
maiz esta en crisis

Protestas y movilizaciones

de productores paralizaron varias regiones
del pais en demanda por una mejora

en la politica de precios y costos

a agricultura de granos en
L México estd pasando por
un mal momento. Durante
el mes de octubre, los agricultores
salieron a las calles, a las carreteras,
a las oficinas gubernamentales en
diferentes partes del pais en pro-
testa por los bajos precios del maiz.
“Lo tnico que pedimos son pre-
cios justos”, han estado sefialando
durante todo este afio represen-
tantes del sector, quienes aseguran
que, a diferencia de otros negocios,
la agricultura depende en gran
medida de la intervencién guber-
namental para regular mercados
y proteger al productor, por lo que
demandan una mejora en la politi-
ca de precios.

Estas acciones buscaron pre-
sionar al gobierno federal para que
interviniera y garantizara un pre-
cio minimo de $7200 pesos por
tonelada, pues con los $5,200 pesos
que se pagaban por tonelada no se
podia asegurar la rentabilidad de
sus cosechas.

Fue hasta el 29 de octubre que el
Secretario de Agricultura y Desa-
rrollo Rural (SADER), Julio Berde-
gué, dio a conocer que el Gobierno
de México alcanzd acuerdos con
productores de maiz del Bajio para
garantizar precios justos y forta-
lecer la producciéon nacional, asi
como atender la situacién derivada
de la caida de precios internaciona-
les del grano y fortalecer la produc-
cién nacional.

Elacuerdo ofrecido consta de un
apoyo de $950 pesos por tonelada,
con un maximo de 200 toneladas
por productor, lo que da un total
de $6,150 pesos por tonelada para
productores de maiz de Jalisco,
Guanajuato y Michoacan.

QUEDAN PENDIENTES

En el tema agricola hay mucho por
hacer por parte del gobierno, porque
la politica publica que hay en torno
a la agricultura en México se debe
reforzar en beneficio del agricultor
nacional, y todo radica en el precio.

El maiz blanco producido en
México es de una excelente calidad,
pero es un hibrido y no un transgé-
nico. Su precio se cotiza en el mer-
cado internacional (Bolsa Agro-
pecuaria de Chicago) porque es un
commodity, pero basado en el costo
del maiz amarillo transgénico, por
lo que termina con un precio muy
bajo comparado a los costos reales
del agricultor, entonces esto es mds
que nada diferenciacion de precios.

Mientras hay otros paises que
siguen con los tratados comerciales
y cuentan con subsidios, en México
continda siendo muy limitado.

México se caracteriza por ser
un buen productor de maiz blanco
(se producen cerca de 20 millones
de toneladas) para la alimentacion
humana, principalmente en la ela-
boracién de tortillas, no asi de maiz
amarillo, debido a que la superficie
de produccién es menor compara-
da a la destinada para el blanco.

En territorio nacional se pro-
ducen 6 millones de toneladas de
maiz amarillo, mientras que se
importan 17 millones de toneladas
(datos a 2024).

Redaccion. - Manuel Guzman
Murillo, Periédico AGRORURAL

1.- Apoyo econdmico directo a
productores del Bajio

- Se otorgard un apoyo de $950
por tonelada de maiz.

- Beneficiara a 90 mil produc-
tores con hasta 20 hectareas de
superficie.

- Se apoyara una produccién es-
timada de 1.4 millones de tonela-
das, con un limite de 200 tone-
ladas

por productor.

2.- Ampliacion del programa
Cosechando Soberanias

- El programa de créditos y segu-
ros agropecuarios se amplia a los
productores de maiz.

- Se otorgardn créditos con tasa
preferencial del 8.5% anual, apro-
ximadamente la mitad de las tasas
del mercado financiero.

- Todos los créditos incluiran
seguro agropecuario contra se-
quias, inundaciones o plagas.

3.- Creacion del Sistema Mexi-
cano de Ordenamiento del Mer-
cado y Comercializaciéon del
Maiz

- Definird precios de referencia
nacionales y promovera acuer-

PRINCIPAT.ES ACUERDOS

S

dos directos entre productores e
industria.

- Se establecerd con reglas claras
y sustento juridico para dar cer-
tidumbre a todas las partes.

- Su objetivo es reducir la inter-
mediacion, brindar transparen-
cia y fortalecer la soberania ali-
mentaria

del pafs.

4- Instalacion de mesas de
didlogo y coordinacién

- El Gobierno Federal, junto con
los gobiernos estatales, facilitara
mesas de didlogo entre produc-
tores y compradores.

Se buscara acordar precios
justos y garantizar que la cose-
cha nacional tenga prioridad de
compra.

5.- Resultados inmediatos

- Los liderazgos locales acorda-
ron liberar los bloqueos carrete-
ros en la regién del Bajio.

- La industria compradora se
comprometi6 a mejorar los pre-
cios base de adquisicion del maiz
nacional,

tras las negociaciones sostenidas
con el Gobierno de México.
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Maizy agua
salcanzaran

Cuestionamientos y conclusiones
desde el Congreso Internacional
Agroalimentario 2025

ARTURO SILVA HINOJOSA

1 Congreso Internacional
EAgroalimentario CIA 2025,

celebrado en Guadalajara,
Jalisco, reunio6 a productores, aca-
démicos, empresarios y tomadores
de decisién bajo una pregunta tan
sencilla como poderosa: “Maiz y
agua, ¢alcanzaran?”.

Tuve el honor de moderar este
panel junto a dos ex secretarios
de Agricultura, el Dr. Victor Villa-
lobos Arambula y el Mtro. Fran-
cisco Mayorga Castafieda, en una
conversacion que dejé planteadas
rutas concretas para producir mas
alimentos, con menos agua, en un
entorno climatico cada vez mads
incierto.

El Dr. Villalobos subrayé que la
disponibilidad tanto de maiz como
de agua en México es insuficiente
y tendera a seguir siéndolo por el
cambio climatico, la presién de-
mografica y el deterioro de los
recursos naturales. México figura
entre los paises que enfrentaran
mayor estrés hidrico hacia 2050,
con unadisponibilidad de agua per
cdpita que ha caido de 10,000 m3
en 1960 a menos de 2,000 proyec-
tados para 2030. Lo mas alarman-
te: la agricultura utiliza el 75% del
agua dulce del pais, y se desperdi-

GESTIONARY
VALORAR LOS
RECURSOS

- Al final del panel, regresamos
a la pregunta central: “Maiz y
agua, alcanzaran?”. La respues-
ta fue unanime: si, pero solo
si cambiamos la forma en que
producimos, gestionamos y va-
loramos ambos recursos.

- El agua debe verse como in-
versién y no como insumo. El
maiz, como patrimonio estra-
tégico y no solo commodity. Y
la agricultura, como un espacio
donde ciencia, juventud y pro-
pdsito convergen. Desde Jalisco,
epicentro del maiz blanco, el
mensaje fue claro: el futuro no se
hereda, se cultiva.

cia hasta un 40% por evaporacion
o falta de tecnificacién.

Villalobos enfatizé en medir la
productividad no solo en tonela-
das por hectdrea, sino también en
litros de agua por kilo producido.
Hoy producir un kilo de maiz de-
manda, en promedio, 1,222 litros
de agua. Si queremos que “maiz y
agua alcancen”, debemos transitar

Cliiele)

Coamunicacién Rural

hacia una agricultura eficiente en
el uso del agua, sustentada en tec-
nologia, ciencia y manejo adecua-
do del suelo.

El agrometeordlogo Dr. Fran-
cisco Villalpando destacé que el
cambio climdtico estd haciendo
mas variable la lluvia y, con ello,
la produccién agricola. Entre 2023
y 2024, la precipitacién de junio a
octubre pasé de 412 a 614 mm, lo
que redujo 13% la produccién na-
cional y 28% el rendimiento pro-
medio en Jalisco. La variabilidad
climdtica ya no es una excepcion,
sino la nueva normalidad.

Villalpando introdujo el con-
cepto de productividad del agua:
cuantos litros se requieren para
producir un kilo de maiz. Un pre-
dio que obtiene 10 toneladas por
hectdrea usando 8,000 m? de agua
alcanza una eficiencia de 1 kg por
cada 800 litros. Esto abre la puer-
ta a politicas de incentivo basadas
no solo en volumen de produccién,
sino en eficiencia hidrica.

Villalobos recalcé que el reto no
es sembrar mds superficie, sino
producir mds en las hectdreas ac-
tuales. México cuenta con 22 mi-
llones de hectareas agricolas, de
las cuales solo el 30% dispone de

www.agrorural.com.mx

PRODUCIR MAIZ

» Producir un kilo de maiz de-
manda, en promedio, 1,222 litros
de agua. Si queremos que “maiz

y agua alcancen”, debemos
transitar hacia una agricultura
eficiente en el uso del agua, sus-
tentada en tecnologia, ciencia y
manejo adecuado del suelo

riego, y apenas una cuarta parte de
esa superficie esta tecnificada. Ese
30% aporta el 45% de los alimentos
del pafs. Tecnificar riego es liberar
agua: cada hectdrea que pasa de
riego rodado a goteo o microasper-
sién ahorra agua y produce mas.

El Mtro. Mayorga complemen-
té esta vision: el futuro del maiz
no solo depende del agua, sino
también del valor agregado y la
diversificacién. Propuso repensar
los sistemas maiceros en torno a
la diferenciacién del maiz blanco
mexicano, cuyo precio se indexa
injustamente al maiz amarillo del
CBOT, pese a ser un specialty crop
destinado al consumo humano.
También destacé la relevancia de
la maquinaria agricola comparti-
da y los servicios de terceros, asi

como el papel de la juventud en el
relevo generacional.

Ambos exsecretarios coinci-
dieron: la crisis hidrica no se re-
suelve con mas perforaciones, sino
con mejor gestién. La producti-
vidad debe medirse en agua y no
solo en toneladas. La innovacién
tecnolégica es indispensable, pero
requiere adopcion local. Y el cam-
bio climatico ya esta alterando el
presente productivo.

El desafio no es técnico: es de
ejecucién y escala. Tenemos tec-
nologias de riego eficiente, pro-
noésticos climdticos confiables,
variedades adaptadas y conoci-
miento acumulado. Pero falta un
modelo de transferencia efectiva
hacia las hectareas menos produc-
tivas, donde el impacto puede ser
mayor. Villalobos insisti6 en cerrar
brechas tecnoldgicas y sociales, y
Mayorga en transformar la agri-
cultura en una opcién rentable y
atractiva para jévenes.

** Arturo Silva Hinojosa, es

Ex CIMMYT — Lider Proyecto
MasAgro Maiz, Director MAIZGEN
2.0 — Progen AgroEcosystem

y colabora para el Periédico
AGRORURAL
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APOYOS AGROPECUARIOS

El arrendamiento puro como
herramienta financiera de
apoyo al sector agroindustrial

POR JULIAN ZARATE GUTIERREZ
CONSEDE, CONSULTORES Y SERVICIO

ara poder conocer las ven-
P tajas que el arrendamiento

operativo tiene, es esen-
cial conocer primeramente qué
es el arrendamiento. Es un ins-
trumento financiero mediante el
cual el arrendador posee un bien
y el mismo financia la propiedad
al arrendatario, el cual le paga en
un monto mensual establecido
durante un periodo de tiempo de-
finido que puede ir desde los 12
hasta los 48 meses, dependiendo
de la necesidad del arrendatario,
aprovechando el periodo util del
activo o del bien.

Dentro de la actividad prima-
ria este producto no es tan popu-
lar como el crédito convencional,
mejor conocido como crédito for-
mal, ya que este producto va mas

encaminado al sector empresarial
y a las personas fisicas con activi-
dad empresarial, las cuales pueden
aprovechar la principal ventaja que
el producto ofrece: deduccién fiscal.

Eluso de este producto y su ven-
taja para impulsar el sector agroin-
dustrial tiene ventajas que otros
esquemas financieros no tienen.

La principal ventaja de este es-
quema es la deduccion de hasta el
100% del monto de la renta men-
sual, ya que dicho pago se refleja
fiscalmente como un pago, mismo
que se deduce en su totalidad del
pago de los impuestos bajo el am-
paro de las leyes de ISR debido a su
naturaleza.

Otra de las principales virtudes
de este producto es que se dismi-
nuye el riesgo de la obsolescencia
de los activos, dando como resul-
tado mejoras visibles en la activi-
dad, menores costos de manteni-

miento, aumento de produccion,
mejora de calidad del servicio y el
crecimiento en alcance de clientes,
entre otros.

Otra ventaja del esquema es
que no existe la descapitalizacion,
ya que al tener un pago inicial bajo
y rentas fijas establecidas con el
mismo monto desde el primer mes
hasta el mes final, el cliente pue-
de usar el monto restante en otra
actividad productiva o comple-
mentar su arrendamiento con una
inversién para generar un creci-
miento econdmico.

ACTIVOS PARA EL
ARRENDAMIENTO
OPERATIVO

Este activo por lo general es usado
mas en vehiculos de flotilla y par-
ticulares. Aunque abarca mas de lo
que se piensa, su mercado es muy
variado vy los siguientes vehiculos

pueden ser sujetos de arrenda-
miento: camionetas pick up, to-
doterreno, van, etc. Vehiculos de
carga como camiones quinta rue-
da, torton, remolques, cajas secas,
camas bajas, grias y demas vehi-
culos para la industria de la cons-
truccién o pasaje.

Ademas, abarca equipo indus-
trial como maquinas para etique-
tas, sierras, cortadoras, equipo de
linea de produccién, etc. Incluso el
equipo médico también puede ser
sujeto de arrendamiento.

Un ejemplo de uso del arrenda-
miento en apoyo al sector agroin-
dustrial es una persona o grupo de
personas que realizan la actividad
de produccion de leche y sus deri-
vados, ellos buscan la adquisicién
de una unidad para el reparto de
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su mercancia, entonces optan por
el esquema de arrendamiento, ya
que no se quieren descapitalizar y
buscan invertir esa diferencia en
equipo para una mayor produccién.

¢Qué les atrajo el elegir el es-
quema de arrendamiento? Reno-
var su equipo de produccién, ma-
yor alcance en clientes y puntos
de venta, generaciéon de empleos,
menores costos y sobre todo un
producto de calidad y un servicio
distinguido.

En conclusién, este producto
tiene muchas cosas que ofrecernos
y que podemos aprovechar de una
manera inteligente para nuestro
crecimiento econdmico empresa-
rial, aprovechando la variedad de
opciones de equipo que este mis-
mo nos ofrece.
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Revolucion verde-azul: Agricultura regenerativa
para transformar el agave tequilero en Jalisco

Destilerias y agaveros de Los Altos y la
region Valles ya convierten bagazo y
vinazas en composta para su incorporacion
de materia organica a los campos

POR LUIS RENDON SALCIDO

1 icénico paisaje agavero
Eesté inmerso en una pro-

funda transformacién que
busca asegurar la salud del eco-
sistema y la viabilidad del Sistema
Producto Agave-Tequila Jalisco.

La agricultura regenerativa
emerge como la propuesta mas
robusta, prometiendo revertir los
efectos del monocultivo y posicio-
nar al tequila como un destilado con
impacto ambiental positivo.

El cultivo intensivo del Agave
Tequilana ha degradado la fertilidad
del suelo. La regeneracién se enfo-
ca en mejorar el suelo, aumentar la
biodiversidad, y optimizar el mane-
jo del agua y la captura de carbono.

La base de la regeneracion estd
en conocer y sanar el suelo: el pun-
to de partida es el diagnéstico del
mismo, porque iniciar el cultivo sin

conocer las propiedades del suelo
(fisicas, quimicas y biolégicas) es la
raiz de muchos problemas agricolas.

Conocer las propiedades del sue-
lo permite a los productores opti-
mizar la nutricién y determinar con
precisién los nutrientes necesarios,
eliminando la sobre aplicacion de
fertilizantes sintéticos. Esto reduce
costos y evita la contaminacion.

Entender la textura del suelo
también es basico para mejorar su
capacidad de retencion de agua e
infiltracion, haciendo el cultivo mas
resiliente a sequias.

Es importante decidir qué accio-
nes regenerativas son mas efectivas
para cada parcela, dirigiendo los es-
fuerzos de forma precisa y eficiente.

EMPIEZA
A RENDIR FRUTOS
La implementacién de estas prac-

"
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ticas ya es una realidad, con evi-
dencias concretas en dos regiones
clave de la Denominacién de Ori-
gen: Regién Valles (Tequila, Ama-
titan) y Region Altos (Arandas,
Atotonilco).

En la Regién Valles, los produc-
tores han adoptado el intercalado de
cultivos con el agave. La siembra de
leguminosas como frijol, cacahuate,
y garbanzo, ademas de maiz criollo,
es crucial. Estas plantas fijan nitré-
geno atmosférico en el suelo de for-
ma natural, reduciendo la necesidad
de fertilizantes quimicos y mejo-
rando la estructura del suelo.

También se han implementado
obras de conservacién, como las
curvas a nivel y los muros vivos
para evitar la erosion en terrenos
de lomerio.

En cuanto a Los Altos, caracte-
rizada por sus tierras rojas y la alta
demanda de agave, se promueve la
rotacién de cultivos en parcelas que
han descansado, asi como la imple-
mentacion de cultivos de cobertura
durante los periodos de descanso
del agave. Esto protege el suelo des-

www.agrorural.com.mx

nudo, aumenta la materia organica
y combate el crecimiento de male-
zas sin herbicidas.

Tanto en Los Altos y en la regién
Valles, algunas destilerias y agave-
ros estan liderando la transforma-
cién de subproductos del tequila
(bagazo y vinazas) en composta
para su posterior incorporaciéon de
materia organica a los campos. Este
ciclaje de nutrientes no sélo revita-
liza el suelo, sino que resuelve un
problema de residuos industriales.

UN SISTEMA PRODUCTO
MAS FUERTE Y RENTABLE
La adopcion a escala es clave para
fortalecer todo el Sistema Producto
Agave-Tequila Jalisco. El enfoque
en la regeneracién no sélo busca la
sostenibilidad ambiental, sino que
ofrece una mayor rentabilidad.

Un suelo sano produce agaves

mas resistentes a plagas y enfer-
medades, reduciendo la necesidad
de insumos costosos. Ademas, el
potencial del agave cultivado re-
generativamente para la captura
de carbono abre la puerta a la ob-
tencién de bonos de carbono, afia-
diendo un valor econémico y am-
biental tangible al producto final.

El Comité de Sistema Producto
Agave Tequila Jalisco y la Secreta-
ria de Agricultura y Desarrollo Ru-
ral (SADER) Jalisco impulsan estas
estrategias, entendiendo que la
agricultura regenerativa es el fu-
turo. La revolucién verde-azul ya
estd en marcha, y el futuro del aga-
ve jalisciense huele a tierra sana y
a tequila de calidad.

Nota y Redaccion. - Ing. Luis Rendén
Salcido, Sistema Producto
Agave Tequila
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CONSEJO REGULADOR DEL TEQUILA

EQUILA.

un afio de su lanza-
miento, la marca de cer-
tificacion Agave Res-

ponsable Social (ARS) continda
fortaleciendo la vinculacién
directa entre los productores de
agavey de tequila, reconociendo
el trabajo de los agaveros tradi-
cionales y promoviendo practi-
cas sostenibles dentro de la ca-
dena productiva.

La convocatoria de la marca
de certificacion ARS fue lanza-
da en octubre de 2024 y forma
parte de las acciones que im-
pulsa el Consejo Regulador del
Tequila A.C. (CRT), en coordi-
nacién con la Camara Nacio-
nal de la Industria Tequilera
(CNIT) y los gobiernos federal
y estatal, para fortalecer la pla-
neacién estratégica del cultivo
de agave y consolidar la sus-
tentabilidad del sector.

“ARS ha sido un gran es-
fuerzo conjunto de todos los
sectores que conforman la
cadena productiva Agave Te-
quila. A lo largo de este afio les
puedo comentar que ya son
mas de mil 300 los agaveros
certificados, se han jimado y
enviado mas de 158 mil tone-
ladas de agave a las fabricas te-
quileras y son 148 empresas las
que se han sumado a este pro-
grama”, destacé Alexis Alvarez,
responsable de Certificacién
Agricola en el CRT.

Agave Responsable Social
es una realidad gracias al com-
promiso y cumplimiento de los
agaveros que trabajan de ma-
nera sostenible, cumpliendo
con sus obligaciones fiscales

Mas de mil 300 agaveros
cuentan con la certificacion
Agave Responsable Social

A través de ARS se han jimado y enviado mas de 158 mil
toneladas de agave a fabricas tequileras

COMO OBTENER
LA MARCA ARS

- Contar con un inventario
maximo de 100 mil plantas de
agave

- Haber iniciado su registro
como productor de agave entre
1994y 2017

- Estar al corriente con sus
obligaciones fiscales (dados de
alta en el SAT)

- Contar con su Reporte de
Compatibilidad ARA (Agave
Responsable Ambiental), que
acredite que sus plantaciones
no han causado deforestacién

y registrando sus plantaciones en
tiempo y forma.

“Ademds de reconocer a los
agaveros tradicionales, de incen-
tivar la vinculacién directa entre
productores, promover la agricul-
tura por contrato, ARS fomenta
la profesionalizacion del sector
primario. Recientemente 150 aga-
veros participaron en un taller
sobre agricultura regenerativa,
aprendiendo practicas agricolas
sostenibles que contribuyen a la

rega de
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conservacion del suelo y los eco-
sistemas” agreg6 Alvarez.

Para el Consejo Regulador del
Tequila, la planeacién estratégica

del cultivo del agave es un trabajo
compartido entre todos los secto-
res de la agroindustria tequilera.
Por ello, se continuara impulsan-
do acciones que fortalezcan el co-
nocimiento técnico y la toma de
decisiones de los productores de
los municipios dentro del territo-
rio de la Denominacién de Origen
Tequila.

' rias clave como defensa,

4 tacién de nuestras comu-
i nidades productoras”, dijo.

Celebran
instalacion de
la Antena
Regional oriGIn
América Latina

n el marco de la re-
unioén Bienal de ori-
GIn 2025, celebrada

en Morelia, Michoacan, el
Gobernador del Estado,
Alfredo Ramirez Bedolla,
el presidente de oriGIn,
Riccardo Deserti, el direc-
tor general del Instituto
Mexicano de la Propiedad
Industrial (IMPI), Santiago
Nieto Castillo, y el presi-
dente del Consejo Regula-
dor del Tequila, A.C. (CRT),
Aurelio Lépez Rocha,
participaron en la firma
de convenio para el esta-
blecimiento de la Antena
Regional oriGIn América
Latina que fungira como
oficina de enlace y se en-
contrara en el edificio del
CRT en Zapopan, Jalisco.
El presidente del Con-
sejo Regulador del Tequi-
la, Aurelio Lépez Rocha,
habl6 del compromiso que
representa el instalar en el
CRT esta oficina de enlace.
“La apertura de la An-
tena Regional en América
Latina es, sin duda, un hito
estratégico, fortalecerd la
proteccioén y la gobernan-
za de las IGs latinoameri-
canas v, a la vez, ofrecera
servicios a IGs europeas y
de otros paises en mate-

-

/74

cumplimiento y acceso a
mercados. Es un puente

. de doble via que favorece
el desarrollo territorial, la ¥

competitividad y la repu-
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Ornamentales de Jalisco: En busca del impulso

para el hub de produccion y exp

En Estados
Unidos si no les
dura Ia flor no
te la aceptan,
entonces en esa
parte el inico
que puede dar
mayor vida de
anaquel a las
flores via wet
pack es México,
no lo puede
hacer Colombia
ni Ecuador

ni Holanda,
nosotros si

lo podemos
hacer”

FERNANDO
NAVA
Vicepresidente
de
Ornamentales
CDAAJ

or su ubicacién geografi-
Pca, Jalisco esta considera-

do como uno de los mejo-
res comercializadores de flores y
plantas ornamentales de México,
incluso se destaca como un ex-
celente punto de distribucién. Se
estima que un millén 233,882 de
jaliscienses tienen algin vinculo
con el sector ornamental, ya sea de
forma directa o indirecta.

El trabajo de los subsectores de
la actividad ornamental tiene un
impacto directo en cuanto a sus-
tentabilidad, al contribuir con la
captura de carbono y generacion
de oxigeno, ademas de promo-
ver practicas para la mitigacién
del cambio climdtico y crear una
conciencia verde generando in-
terés en el valor de los vegetales,
promoviendo asi biodiversidad y
bienestar.

Jalisco es el principal produc-
tor y oferente de pasto en rollo del
Centro Occidente del pais, aten-
diendo al sur de Sinaloa, Baja Cali-
fornia Sur y Norte, ademads de ser el
principal exportador de México del
helecho cuero (leather) y uno de los
principales exportadores de follajes
hacia Europa, Japén y Australia. Sin
embargo, hay una gama muy am-

BOLSA HIDROPONICA

«Maxima eficacia en uso de agua y nutrientes.

*Mayor y mejor control contra
plagas y enfermedades.

plia de flores y ornamento que no
se esta atendiendo debidamente.

En entrevista con AGRORU-
RAL, Fernando Nava, Vicepresi-
dente de Ornamentales del Con-
sejo de Desarrollo Agropecuario y
Agroindustrial de Jalisco CDAAJ,
considera que esta industria esta
descuidada y puede destacar ain
mas como motor econdmico del
estado, sobre todo en modo de
productor y exportador de varie-
dad de flores.

“Yo creo que, si profundizamos
en lo que puede representar Jalisco
en el sector ornamental, el estado
tiene dos grandes atributos: uno
es la diversidad climatoldgica y la
otra es la disponibilidad de agua.
Ese tipo de explotacion en las or-
namentales no requieren de gran-
des volimenes de agua, lo que le
da una ventaja”.

Nava, quien ha colaborado en la
administracién publica de Jalisco,
lo que le da una visién general del
sector de la floricultura, los orna-
mentales y el entorno, reconoce
el rezago de México en relacién a
otros paises, por lo que cree que se
deben tomar acciones inmediatas
para competirles.

“Los floristas trabajan cinco ti-

SOLMED
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pos principales de flor: clavel, rosa,
lilis, crisantemo y gerbera, sélo
esas flores se producen en todo el
territorio mexicano, no volteamos
a ver otras flores como los holan-
deses, quienes vinieron, vieron
nuestras hortensias, se las llevaron,
desarrollaron el material genético,
crearon las variedades y nos estan
regresando nuestra flor, pero con
caracteristicas especiales”.

orta

—

Otro ejemplo es la dalia, flor 100
por ciento mexicana que estd te-
niendo éxito a nivel mundial, de la
cual México tampoco es productor.

“Si hablas de orquideas esta
Asia con el archipiélago de Malasia,
Singapur, etc. que exportan canti-
dades inmensas; en las rosas exis-
ten dos jugadores importantes:
Colombia y Ecuador, productores
de rosas que estan invadiendo el

cion de flores

50%

delaflor que
se produce

en el mundo

la compra
Estados Unidos

Bird Control Group &
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mercado americano, entonces no-
sotros a pesar de la cercania no es-
tamos aprovechando ese mercado,
nada menos que el principal com-
prador de flores en el mundo. E1 50
por ciento de la flor que se produ-
ce en el mundo la compra Estados
Unidos”.

También existe la flor tropical,
un segmento especial para Esta-
dos Unidos que actualmente llega
procedente de Hawai o paises cos-
teros en el que México podria in-
cursionar.

LA PROBLEMATICA

Desde el punto de vista produc-
tivo y las condiciones para una
buena manufactura en Jalisco,
Nava percibe dos graves caren-
cias: comercializaciéon y desco-
nocimiento del sector.

“En la parte del financiamien-
to, faltan apoyos para el sector y la
comercializacién, si quieres armar
un canal de comercializacién ne-
cesitas, primero que todo, que al
productor se le pague al momento,
no producto a consignacion”.

“Tenemos el problema del des-
conocimiento de lo que es el sector
ornamental, si vemos la parte de la
jardineria tenemos un producto qué
desarrollar, en Jalisco tenemos gente
originaria de aqui que hace campos
de golf en otras partes del mundo,

de jaliscienses
tienen algtin vinculo
con el sector ornamental

paisajistas que desarrollan infraes-
tructuras hoteleras y jardines pre-
ciosos, son actividades que ahi estan,
pero no las volteamos a ver”.

BUENOS INTENTOS

Seglin Fernando Nava, en Jalisco
ya ha habido iniciativas, como la
elaboracién y facturacién de bou-
quets florales de rosas que se pro-
ducian en el Estado de México y se
enviaban a Estados Unidos, razén
por la cual la entidad aparece como
uno de los principales exportado-
res de rosas a nivel nacional.

También se inicié el proceso de
la exportacién mediante wet pack
o depdsitos con agua, lo que le da
mayor duracion a las flores.

“En Estados Unidos si no les
dura la flor no te la aceptan, en-
tonces en esa parte el Unico que
puede dar mayor vida de anaquel
a las flores via wet pack es Méxi-
o, no lo puede hacer Colombia ni
Ecuador ni Holanda, nosotros si lo
podemos hacer”.

“Llegar con ese tipo de produc-
tos a Estados Unidos serfa uno de
los proyectos que tendriamos que
empezar a caminar, no es facil por
lalogistica, porque tienes que hablar
de trailers, de grandes volumenes,
grandes producciones, entonces ah{
es donde se tienen que complemen-
tar lo que se hizo entre Jalisco, Esta-

do de México, Michoacan, etc. Puede
surgir un gran hub de produccién y
exportaciéon de flores”.

FORTALEZAS

A decir del entrevistado, Jalisco
tiene el potencial para destacar en
el sector, y una de sus fortalezas es
la infraestructura.

“La infraestructura de alguna
manera esta resuelta, porque aho-
raya se cuentan con frigorificos en
el aeropuerto y frigorizacién en los
aviones, tenemos que ir en el rol
del transporte aéreo (las berries es
ejemplo) es decir, contamos con la
ventaja de tener menos tiempo de
traslado para la floreria”,

“Como estado, Jalisco tiene que
organizar a los productores para
que podamos elaborar los bou-
quets florales premium, cumplir
con la demanda de las florerfas
especializadas, porque si no cubri-
mos esa parte dificilmente com-
petiremos con otros productores,
principalmente los colombianos;
tenemos que buscar alternativas
diferentes a las que ya se trabajan,
tenemos que innovar”.

Para tal efecto, Nava recomienda
que se reduzca la mano de obray se
apueste mas por la tecnologia, ya
que con la robotizacion se esta dis-
minuyendo esa demanda en gene-
ral con robots cortadores de flores
que deshojan los tallos, ademds de
una serie de actividades que estan
realizando las méaquinas.

“Los muy avanzados en este
aspecto como siempre son los ho-
landeses; en Holanda ahorita hay
cultivos que no los toca la persona,
todo es automatizado, y hacia alla
es donde debemos ir”, concluyd.
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Habra mas facilidades para regularizar
los titulos de concesion de agua

El decreto tiene como proposito poner
en orden a los usuarios agricolas,
pecuarios, acuicolas y domésticos

1 Diario Oficial de la Fede-

raciéon (DOF) publicé un

decreto por el que se esta-
blecen facilidades administrati-
vas para regularizar los titulos de
concesion y asignacién, los cuales
fueron otorgados a los usuarios de
aguas nacionales y que aplica en
asignaciones vencidas.

Por lo anterior, el Periddico
AGRORURAL comparte esta nota
informativa que proporciona el
ingeniero Victor Mijangos, miem-
bro del Consejo de Cuenca del Rio
Santiago para que se dé la mayor
importancia y seguimiento de los
usuarios de este vital liquido.

En este decreto se establecen
facilidades administrativas para
regularizar los titulos de conce-
sién y asignacién otorgados a los
usuarios de aguas nacionales.

En seguimiento a las acciones
que el Gobierno de México em-
prende para poner orden y dar
transparencia al uso de las aguas
nacionales, se publicé el “Decreto
por el que se establecen facilidades
administrativas para regularizar
los titulos de concesion y asigna-
cién otorgados a los usuarios de
aguas nacionales”.

PARA SABER

- El Consejo de Cuenca del Rio
Santiago (COCURS), respaldado
en la Ley de Aguas Nacionales,
es un mecanismo de coordi-
nacién y concertacion entre la
Conagua, los tres drdenes de
gobierno, los representantes de
los usuarios de las aguas nacio-
nales y de las organizaciones de
la sociedad. Es un érgano cole-
giado, con igualdad de votos
entre sus integrantes y de inte-
gracién mixta (gobierno, usua-
rios y sociedad), para incorpo-
rar la participacion ciudadana
en la toma de decisiones sobre
el agua en la region hidroldgica
del rio Santiago, que integra los
territorios de Aguascalientes,
Guanajuato, Jalisco, Nayarit y
Zacatecas.

Esta medida forma parte de los
objetivos planteados en el Plan Na-
cional Hidrico 20242030 y el Plan
Nacional de Desarrollo 20252030,
que buscan asegurar el derecho
humano al agua y contribuir a la
seguridad alimentaria.

El decreto tiene como pro-
pésito regularizar a los usuarios
agricolas, pecuarios, acuicolas y
domésticos que tengan titulos con
volimenes de hasta 500,000 m3
anuales y cuya vigencia vencio en-
tre el 1 de octubre de 2017 y el 1 de
marzo de 2025.

Los interesados dispondrdn de
seis meses a partir de la fecha de
publicacién del decreto (28/10/2025)
para ingresar su solicitud de adhe-
sién ante la Comisién Nacional del
Agua (Conagua), presentando la si-
guiente documentacién:

Escrito libre de solicitud de ad-
hesién al decreto donde manifies-
te, bajo protesta de decir verdad,
que es propietaria o poseedora de
los predios donde se ubican las
obras; no haber transmitido el do-
minio del predio, ni de la concesién
0 asignacién; cuenta con las obras
debidamente equipadas y funcio-
nando para el aprovechamiento de
las aguas nacionales; y exprese su
consentimiento para ser notifica-
da via correo electrénico.

Entre otros requisitos esta fir-
mar carta de cumplimiento de
obligaciones en caso de tener
adeudos o no haber presentado
declaraciones, presentar copia del
titulo vencido, proporcionar in-
formacién sobre volimenes ex-
traidos en los ultimos dos afios y
presentar comprobante del pago

gﬁ 7%@- L%ﬂﬁe!

de derechos del servicio (art. 192,
fr.Ide la Ley Federal de Derechos).

La documentacién descrita se
presentara en los médulos que al
efecto la autoridad instale o me-

diante los sistemas electrénicos
de recepcién de tramites de la Co-
nagua (ventanilladigital.conagua.
gob.mx). No se aceptaran solicitu-
des fuera del plazo previsto.

Para ganaderos y agricultores
gue visitan guadalajara estamos a sus ordenes.

isencilla o
familiar

al mejor costo! o b
) : A EH

Aog. Javier Mina

64 frente al mercado libertad (san juan de dios)



https://www.google.com/url?q=http://ventanilladigital.conagua.gob.mx&sa=D&source=editors&ust=1761877083327554&usg=AOvVaw0SlBFxHEAgJeBdmKGv008n
https://www.google.com/url?q=http://ventanilladigital.conagua.gob.mx&sa=D&source=editors&ust=1761877083327554&usg=AOvVaw0SlBFxHEAgJeBdmKGv008n

ASOCIACION DE PRODUCTORES
EXPORTADORES DE AGUACATE DE JALISCO

LO4 APEAJAI— www.apeajal.com
El aguacate es primero

APEAJAL es la asociacion de productores
exportadores de aguacate de Jalisco constituida
en mayo de 2013 para representar los intereses

BENEFICIOS

COMO PRODUCTOR:

BENEFICIOS

COMO EMPACADOR:

- Se podra capacitar con
nuevas practicas, técnicas

y regulaciones

- Encontrar oportunidades
laborales y de negocio

- Participar en proyectos de
investigacion sobre el agua-
cate jalisciense

» Recibir certificaciones de
su produccién como valor
agregado

+ Seguimiento de su cosecha
con el sistema de trazabili-
dad Avosys

SISTEMA
AVOSYS

* Tiene la capacidad de ras-
trear todos los procesos,
desde la adquisicion de ma-
terias primas hasta el cono-
cimiento de todos los movi-
mientos, cifras del huerto y
el estado de la exportacion.
En la APEAJAL se utiliza el
Sistema de Trazabilidad
Avosys, que es amigable,
moderno, seguro y cumple

con los requisitos nacionales

e internacionales.

de los productores y empaques de aguacate presente en Jalisco.

|

- Impulsar
el cum-
plimiento
de los re-
quisitos
sanitariosy
de inocui-
dad parala
comercia-
lizacién del
aguacate de
Jalisco

2

» Conso-
lidar una
industria
del aguacate
de Jalisco
que sea
sostenible,
ambiental y
socialmente

3

» Garan-
tizar una
adecuada

trazabilidad
del aguacate
de Jalisco

]

" \
" toneladas de aguacate

exportadas en los
ultimos 5 afios

PLANTA
EXPORTADO

4

« Brindar
informa-
cion que sea
de utilidad
para la toma
de decisio-
nes de los
productores
y comercia-
lizadores de
aguacate de
Jalisco
- Incentivar

OBJETIVOS ESTRATEGICOS

5

la inves-
tigacion
aplicaday el
desarrollo
de conoci-
miento para
resolver los
retos en la
produccion
y comercia-
lizacién del
fruto

43,000

hectdareas

de produccién aguacatera

en Jalisco

TRAZABILIDAD DEL AGUACATE

AGRICULT(. TRANSPOR’.

TRANSPOR

6

* Lograr
una comu-
nicacion
efectiva de
los temas
que sean de
interés para
la industria
en el estado

PUERTO

MARITIMO

7

« Impulsar
la apertura
de nuevos
mercados,
asi como la
conserva-
cion de los
mercados
con los que
Jalisco ya
mantiene
relaciones

. comerciales

« Beneficios en la apertura
de nuevos mercados interna-
cionales

« Acceso a estadisticas y no-
vedades regulatorias para la
toma de decisiones estraté-
gicas

- Disponibilidad del sistema
de trazabilidad Avosys para
conocer el estado de su ex-
portacion

- Conectar con otros empa-
ques y conocer su historia

« Conocer las certificaciones
oficiales que brinden valor
agregado a sus aguacates

¢SABIA QUE...

Jalisco es el 2do
productor

mas importante
de aguacate

en México?

INDUSTRIA CONSUMIDOR
FINAL
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PROGRESO TERRITORIAL

CAC: Fortaleciendo el desarrollo
del sector agricola en Centroamérica

El Consejo Agropecuario Centroamericano coordina
esfuerzos entre sus ocho paises miembros para

lograr una integracién regional sostenible, inclusiva
y competitiva

20%

del total de
empleos de
laregion, en
promedio,
son empleos
agricolas

45%0

delas
exportaciones
del SICA
corresponden
a productos
agricolas

12%
dela
biodiversidad
mundial se
encuentra

en las zonas
rurales dela
region

1 Consejo Agropecuario
E Centroamericano (CAC) es

la entidad clave que impulsa
el desarrollo del sector agricola en
Centroamérica. Como 6rgano del
Sistemna de la Integraciéon Centro-
americana (SICA), el CAC coordina
esfuerzos entre sus ocho paises
miembros (Belice, Costa Rica, El
Salvador, Guatemala, Honduras,
Nicaragua, Panama y Republica
Dominicana) para lograr una inte-
gracién regional basada en la paz,
la democracia y el desarrollo.

El sector agricola es vital para la
region SICA. Es la principal fuente
de alimento, el mayor generador
de empleo en las zonas rurales y
una fuente crucial de divisas. Des-
de su reconocimiento en 1991, el
CAC ha sido el mecanismo institu-
cional encargado de integrar este
sector esencial con el resto de la
estructura econémica regional.

El Consejo de Ministros del CAC,
con sede en San Isidro de Coronado,
Costa Rica, actlia como un punto de
encuentro para el didlogo. Desde
alli, coordina acciones con el sector
privado, organizaciones regionales
e instituciones internacionales que
ofrecen cooperacion técnica y finan-
ciera para el desarrollo agropecuario.

RUTA HACIA 2030
El programa agropecuario re-
gional 20192030 del CAC esta-

blece una visién ambiciosa: trans-
formar el sector agricola en uno
sostenible, adaptado al clima, in-
clusivo y competitivo.

Este plan se enfoca en cinco
areas estratégicas principales: com-
petitividad en los agronegocios para
mejorar la eficiencia y rentabilidad
de la produccidn; agricultura soste-
nible adaptada al clima con el fin de
promover una agricultura resiliente
que sepa gestionar el recurso hidri-
co, reduzca los riesgos y asegure la
seguridad alimentaria; fomentar
sistemas de produccion bajos en
carbono; innovacién y desarrollo
tecnolégico para fomentar la inves-
tigacion aplicada; y la adopcién de
nuevas tecnologias.

Por ello, el CAC trabaja en for-
talecer los sistemas de innovacién
agraria para que las demandas de
los productores se traduzcan en
soluciones tecnolégicas concretas,
tales como la sanidad agropecuaria
e inocuidad de los alimentos con el
fin de garantizar que los productos
sean seguros para el consumo.

Mediante una articulacién ins-
titucional efectiva, busca asegurar
una coordinacioén fluida entre to-
dos los actores involucrados para
un comercio justo y eficiente.

NUEVO MANDO
Desde el 1 de septiembre de
2025, David Martinez se desem-

iImpulsa tu produccion
acuicola!

AQUAMOL te ofrece la mej

calidad en cria de tilapia y tilapia de enc

PARA SABER

- En México estd constituido el
Consejo Nacional Agropecua-
rio (CNA), organismo consti-
tuido en 1984 que representa
a 1.8 millones de productores
agricolas, ganaderos, lecheros,
avicultores, pesqueros y porci-
cultores, de los cuales dos ter-
ceras partes de la membresia
son productores primarios en-
tre pequefios y medianos. En
Jalisco, este sector esta repre-
sentado por el Consejo Agro-
pecuario y Agroindustrial de
Jalisco (CDAAJ).

pefia en el cargo de Secretario
Ejecutivo del CAC para el perio-
do 2025-2029. Martinez asume
sus funciones con la misién de
impulsar la agenda de desarrollo

wrda. Perfectos

para cualquier productor acuicola, sin importar el tamario de tu operacion.

Calidad Certificada BAP [Best Aguaculture Practicesk: Garantia de productos

saludables y sostenibles.

Disponibilidad: Produccion todo el afo, contamos con envios a todo el pais.

agricola en los ocho pafses miem-
bros del SICA.

Los paises del SICA han ma-
nifestado su compromiso con la
creacion de un sistema regional de
comercio agropecuario y agroali-
mentario eficiente, lo cual obliga
a implementar normas y regu-
laciones adecuadas, asi como re-
glamentos de etiquetado y metro-
logia, mejorar la infraestructura
que facilita el movimiento de pro-
ductos y crear sistemas modernos
para acceder a informacién sobre
la demanda, precios y costos.

El objetivo final de estas accio-
nes es asegurar un trato justo y leal
para productores, competidores y
consumidores, consolidando un
sector agropecuario fuerte y pre-
parado para los desafios del futuro.

Redaccidn. - Equipo editorial
AGRORURAL

La integracion
es la via parala
competitividad.
Abramos nues-
tras fronteras

a los productos
centroameri-
canos, elimine-
mos barreras y
facilitemos el
comercio agro-
pecuario justo
para que nues-
tros produc-
tores crezcan
juntos”

DAVID
MARTINEZ
Secretario
Ejecutivo CAC

INFORMES ©.)3337198590 '@ Daguamolmsx ¥ ) Jjamay,
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ANEBERRIES |

ASOCIACION NACIONAL
DE EXPORTADORES DE BERRIES

www.berriesdemexico.com

Aneberries: 15 anos de trabajo colectivo
por un campo mas sostenible y competitivo

POR HUGO RANGEL
PERIODICO AGRORURAL

1 sector de las berries
E mexicanas  —arandanos,

frambuesas, zarzamoras y
fresas— vive una etapa de conso-
lidacién que combina retos pro-
ductivos, exigencias globales y una
clara vocaciéon de sostenibilidad.
Asi lo expres6 el ingeniero Juan
José Flores Garcia, director general
de la Asociacién Nacional de Ex-
portadores de Berries (Aneberries),
durante una conversacion con
AGRORURAL, en la que compartié
los principales avances, desafios y
perspectivas del sector hacia el cie-
rre de 2025 y el arranque de 2026.

AGENDA CON

VISION INTEGRAL

“Planear una agenda en este sec-
tor significa pensar en temas
transversales que nos afectan a
todos: el entorno regulatorio, las
relaciones institucionales con los
gobiernos vy, sobre todo, la res-
ponsabilidad ambiental, laboral
y de inocuidad”, explicd Flores
Garcia al iniciar la charla.

El directivo sefialé que el 2025
ha sido un afio dindmico y reta-
dor. Factores como la volatilidad
del tipo de cambio, el incremento
en los costos de insumos y mano
de obra y las exigencias de soste-
nibilidad han impactado la ren-
tabilidad del sector. Sin embargo,
el compromiso con la calidad y el
cumplimiento normativo sigue
siendo el eje que distingue a los
productores mexicanos.

“Ya no estamos en los tiempos
de los grandes crecimientos de
dos digitos ni de las utilidades ex-
traordinarias, pero si en una etapa
de madurez que exige trabajar con
mayor eficiencia, cuidando al pro-
ductor, al trabajador y al consumi-
dor al mismo tiempo”, afirmo.

UNA HISTORIA
DE RESULTADOS
Aneberries agrupa hoy a 40 em-
presas que representan alrededor
del 75% de la exportacién na-
cional de berries. Desde su
fundacién, hace 15 afios, la
asociacién ha impulsado

Juan José Flores Garcia asegura que la asociacion ha impulsado
un modelo innovador para posicionar a México como uno de los
principales exportadores de frutas rojas en el mundo

un modelo de colaboracién, capaci-
tacién y transparencia que ha per-
mitido posicionar a México como
uno de los principales exportadores
de frutas rojas del mundo.

“Proyectamos al mundo que
México trabaja por ser cada dia mas
inocuo y sostenible. Buscamos que
€1 100% de la produccién esté certi-
ficada y que nuestros procesos sean
reconocidos por su compromiso
con la gente y el medio ambiente”,
subrayo el ingeniero.

Este esfuerzo conjunto también
ha fortalecido la relacién del sector
con las comunidades rurales. Flo-
res Garcia destacé que la industria
genera mas de 450 mil empleos
directos en temporada alta, bene-
ficiando de manera tangible a las
familias productoras y a los traba-
jadores del campo.

“Son empleos reales, formales y
bien remunerados. Detras de cada
kilo de berries exportadas hay
historias de trabajo, capacitaciéon y
mejora social”, enfatizo.

EL DESAFIO DE LOS
“MALOS JUGADORES”

Uno de los temas que mas preocu-
pa al sector, reconoci6 el director
de Aneberries, es la aparicién de
jugadores no leales que alteran las
reglas del mercado.

“Cuando entran empresas que
no respetan la trazabilidad ni las
normas de inocuidad, se rompe
el modelo de negocio que durante
tres décadas ha dado estabilidad
y confianza. El problema no es la
competencia, sino la falta de cum-
plimiento”, advirtio.

Este tipo de practicas, agregd,
poneen riesgo lareputacién de toda
la cadena y puede afectar el acceso
alos mercados internacionales. Por
ello, Aneberries busca sumar a mas

RECICLAJEY
SOSTENIBILIDAD:
UNA NUEVA ETAPA

- Entre las iniciativas mas des-
tacadas para 2026 y 2027 se en-
cuentra la instalacién de centros
de acopio de agroplasticos, des-
tinados al reciclaje de cintillas,
acolchados vy lonas utilizadas en
los cultivos.

“Queremos arrancar en Ciu-
dad Guzman un modelo nacional
de reciclaje que nos permita re-
cuperar el 100% de los plasticos
agricolas. Si logramos esto, serd
un ejemplo de responsabilidad
ambiental y de economia circular
en el campo mexicano”, anuncio.

El proyecto, adelantd, busca la
colaboracién de productores, co-
mercializadoras y proveedores de
plasticos agricolas para financiar
las inversiones necesarias. “La
sostenibilidad solo es posible si la
construimos juntos” afiadio.

productores y comercializadoras a
su esquema de trabajo.

“Queremos que quienes ain no
forman parte de la asociacién co-
nozcan los beneficios de la colec-
tividad. Solo asi podremos cerrar
el paso a quienes dafian la imagen
del sector”, apunto.

PRESENCIA GLOBAL

Y NUEVOS RETOS
COMERCIALES

Con cerca del 90% de la pro-
duccién nacional destinada a la
exportacion,

principalmente a Estados Unidos,
Aneberries mantiene una estrate-
gia activa de promocién y defensa
comercial.

“Nos preparamos para la revi-
sién del Tratado de Libre Comercio
en 2026. Queremos que las reglas
se mantengan basadas en ciencia,
en los principios de la Organiza-
cién Mundial del Comercio y en la
armonizacién normativa” explico
Flores Garcia.

La asociaciéon también par-
ticipa en foros y organismos in-
ternacionales como el Consejo
Norteamericano de Arandanos,
la Organizacién Internacional de
Blueberries, el Consejo de Fram-
buesas y proximamente la Comi-
sién de la Fresa en California.

Estas alianzas, dijo, permiten
a México mantenerse actualizado
en materia de regulaciones, tecno-
logia e innovacién. “Mds que com-
petidores, somos complementa-
rios. Cuando nosotros tenemos
cosecha, ellos no, y eso nos permi-
te mantener el flujo del mercado”,
destaco.

2026: CRECIMIENTO
MODERADO Y MAYOR
PROMOCION
Hacia la temporada 2025-2026,
el sector proyecta un crecimien-
to moderado hasta de un 4% con
buenas expectativas de calidad y
rendimiento, impulsadas por con-
diciones climdticas favorables.
“Viene una temporada buena;
el clima estd ayudando y se es-

“Proyectamos

al mundo que
Meéxico trabaja por
ser cada dia mas
inocuo y sostenible. Buscamos

que el 100% de Ia produccion

esté certificada y que nuestros
procesos sean reconocidos por

su compromiso con la gente y el
medio ambiente”

JUAN JOSE FLORES GARCIA
Director general de Aneberries

pera una fruta de gran calidad. Si
la divisa se comporta favorable-
mente, podremos cerrar el afio
con resultados positivos”, estimo.

Flores Garcia también subrayd
que el futuro depende que siga-
mos promocionando las berries
de México en el mundo; este afio
Aneberries participé en 4 ferias
internacionales: Asia Fruit Logi-
sitca (Hong Kong), Fruit Attraci-
tion (Madrid), International Fresh
Produce Association (EEUU) y
CPMA (Canadd). Ademas resaltd
que se estan trabajando en otras
estrategias para promocionar la
labor de Aneberries y el consumo
de berries en México.

Al cierre de la entrevista, el in-
geniero Flores Garcia hizo un lla-
mado a mantener la unidad del
sector y la colaboracién entre to-
dos los actores de la cadena.

“Debemos vernos como alia-
dos, no como competidores. La
fuerza del sector esta en la colecti-
vidad, en el trabajo conjunto por la
gente, el ambiente y el consu-

midor. Solo asi seguiremos

haciendo de las berries

mexicanas un orgullo na-

cional y un referente mun-
dial”, concluyd.
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CABALLOS Y YEGUAS

Nobleza que fortalece
la vida en el campo

Con su cardcter décil y receptivo,
los jamelgos se han convertido
en aliados, confidentes y
simbolos vivos en el dia a dia de
agricultores y ganaderos

S
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n el corazén del campo ja-
Elisciense, entre potreros y

caminos de tierra, habita
un compafiero silencioso que ha
acompafiado al hombre y a la mu-
jer desde tiempos inmemoriales:
el caballo.

Estos animales no sélo repre-
sentan un medio de trabajo in-
dispensable, sino que se han con-
vertido en aliados, confidentes y
simbolos vivos de la vida rural.

Para los agricultores y ganade-
ros, un caballo bien cuidado puede
marcar la diferencia en el dia a dia.

\ -

uRS®

SU VALOR EN LA
ECONOMIA RURAL

- El valor de los caballos no se
limita a su rol afectivo. En el
ambito productivo, son una he-
rramienta esencial: para guiar
el ganado en potreros extensos,
transportar productos, insu-
mos y materiales, supervisar
sembradios y potreros inacce-
sibles para maquinaria.

Su versatilidad permite que pe-
quefios y medianos productores
mantengan operaciones eficien-
tes, sin depender completamente
de latecnologia, lo que refuerza la
autosuficiencia y sostenibilidad
en las comunidades rurales.

Sirve para trasladar cargas, guiar
el ganado, recorrer extensas hec-
tareas y, en muchos casos, es el ve-

hiculo principal para llegar a luga-
res donde la maquinaria moderna
no puede acceder.

Pero su valor trasciende lo mera-
mente funcional: se trata de un lazo
de confianza, compaiifa y nobleza
que fortalece la vida en el campo.

COMPANEROS
DE TRABAJO Y DE VIDA

La relacién entre productores
y caballos va mucho mas alla de
la utilidad préctica. Para hombres
y mujeres que pasan largas jorna-

das en el campo, la presencia de un
caballo es un apoyo constante y un
vinculo afectivo. Cada caballo re-
fleja el cuidado y la paciencia de su
jinete: su nobleza innata se mues-
tra en la paciencia, la sensibilidad y
la respuesta a las necesidades hu-
manas y ambientales.

Yeguas y caballos, con su ca-
racter décil y receptivo, son capa-
ces de aliviar la soledad de quienes
trabajan en condiciones exigen-
tes, convirtiéndose en comparie-
ros silenciosos que inspiran res-

Una maravi-
llosa imagen
de la fotografia
de Omar Gi-
ménez, con-
cursante del
Concurso IT
fotografia CIA
2025 con el
titulo: “Entre
agaves y espi-
ritu”

SEGUNDOIANC

Excelente
adaptacion
a
Suelos
Malns

_Altﬂ‘ Prnd

" PRIMERIANG®

Guadnla]am Jallscn. 1'*" ‘ Xy

-

Pl




Ejemplar gratuito

Los caballos y yeguas contindan siendo protagonistas en la vida rural.

peto y admiracién. La confianza
se construye a diario, mediante la
alimentacion, la limpieza, el tra-
bajo conjunto y el contacto cons-
tante, fortaleciendo una relaciéon
que dura toda la vida del animal.
Un caballo sano y equilibra-
do es mas eficiente en su trabajo
y mas feliz en su vida. Por eso, el
manejo adecuado es fundamental.
Pasto fresco, heno de calidad y
agua limpia a libre acceso son la
base de su nutricién. Suplementos
vitaminicos y minerales pueden
afiadirse segtn la edad, actividad
y condicién fisica. El ejercicio y li-

bertad, ademas del trabajo diario,
son importantes para permitirles
espacios donde puedan moverse
libremente, fortaleciendo mus-
culos, articulaciones y bienestar
emocional.

HIGIENE Y CUIDADOS
Revisiones periddicas, vacunacion
y desparasitacién protegen a los
caballos de enfermedades y ga-
rantizan longevidad. Importante
es mantener los cascos limpios y
recortados, junto con la higiene
general, previene lesiones y facili-
ta la vida diaria.

ALIPEC

Alimentos y Servicios Pecuarios

AGRORURAL

La relacién entre jinete y caba-
llo debe basarse en la comprension
de sus limites y en el refuerzo po-
sitivo, nunca en la fuerza bruta. La
confianza es la clave para un vin-
culo duradero.

MAS QUE TRABAJO,

UN LEGADO CULTURAL

En muchas comunidades rura-
les, los caballos son parte de la
identidad cultural. Participan en
festividades, desfiles y tradicio-
nes ecuestres, y son un puente
entre generaciones: hijos y nietos
aprenden a montar, cuidar y res-
petar a los animales siguiendo el
ejemplo de sus mayores.

Su presencia no solo facilita el
trabajo agricola o ganadero, sino
que también contribuye al equi-
librio emocional de quienes viven
en soledad o jornadas largas. Un
caballo puede ser un apoyo si-
lencioso, un amigo que comparte
el esfuerzo diario, y un simbolo
de constancia y dedicacién en el
campo.

Los caballos y yeguas conti-
ndan siendo protagonistas en la
vida rural mexicana. Su fuerza,
paciencia y nobleza ayudan a los
productores a cumplir con sus la-

| S
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La novedosa raza de caballos Gypsy se conocid en la Expo Ganadera Jalisco

bores, mientras reflejan valores
como la constancia, la responsabi-
lidad y el respeto por la naturaleza.

Cuidarlos es reconocer que el
progreso del campo no depende
Unicamente de maquinaria o tec-
nologia, sino también de la armo-
nia entre el hombre y los animales
que lo acompafian. Cada caballo
es un aliado silencioso, un com-
pariero fiel y un simbolo de vida y
dedicacién que inspira a quienes lo
montan y a quienes lo rodean.

Las agro-empresas ALIPEC y
MAFORNU fabricantes de alimen-
tos para animales y patrocina-

EXCELENCIA PECUARIA

Especialistas en alimentos pecuarios de alto rendimiento,
calidad y desarrollo profesional de formulas balanceadas. Ademas,
brindamos asesoria de especialistas en cada tipo de crianza.

s Informacion

doras del periédico AGRORURAL
coinciden en que en el campo el
caballo no es sélo un instrumento
de trabajo, sino que es un compa-
fiero de vida.

Su nobleza, paciencia y dedi-
cacién ensefian la importancia
del respeto a quienes lo cuidan, asi
como la responsabilidad y la co-
nexién con la naturaleza. Por eso,
valorarlos y protegerlos es valorar
la esencia misma del trabajo rural
y la vida del campo.

Redaccién. - Equipo Editorial
AGRORURAL

la mejor

Conoce nuestros productos en

alipec.mx

ventas@alipec.mx
5686 » 3935 / 3686 » 3807
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Gran participacion
de CRIALTOS en Expo
Ganadera Jalisco 2025

omo un excelente resul-
C tado fue catalogada la ex-
hibicién y calificacién del
ganado de CRIALTOS en la Expo
Ganadera Jalisco 2025, lo que dio
alegria y satisfaccién a ganaderos
miembros de esta Asociacién de
Criadores de Ganado de Registro
que tuvieron participacién con los
ejemplares en diversas categorias.
La Expo Ganadera y las mag-
nificas razas exhibidas y juzgadas
dejaron un gran sabor de boca por
la organizacién y ambiente fami-
liar que roded al evento, realizado
del 8 de octubre al 2 de noviembre.
La Asociacién que agrupa a los
criadores de ganado en Los Altos
de Jalisco participé con varios de
los socios, estando presentes con
la calidad genética de su ganado.
CRIALTOS, con cada uno de sus

i www.agrorural.com.mx
Comunicacion Rural

ASOCIACION GANADERA LOCAL ESPECIALIZADA EN
CRIADORES DE GANADO DE REGISTRO DE LOS ALTOS DE JALISCO

www.crialtos.com
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- Ganado de registro de las razas mas nobles. Una muestra de su fortaleza que tanto atrae a los
ganaderos.

PR SRS -

- Gran part1c1pac1on de la Ganadena Doreli Brangus
Agropecuaria, con varios titulos alcanzados durante
la Expo Ganadera: Gran Campedn de la raza, Campedn
Adulto, Campedn Torete Mayor reservado, Campedn
Torete Mayor, Campedn Becerro reservado, Campeona
Adulta reservada.

lificaciones, incluso algunos estu-
vieron presentes con su empresa

en un stand donde ofertaron la ge-
nética que producen con las razas
Angus, Limousin, Hereford, Cha-

- Los ejemplares de la raza Hereford demostraron toda su potencia y genética de primer ni-
vel, reflejando el gran trabajo de los criadores CRIALTOS.

. . ] m}-‘ ‘ L FTAY Y]
ganaderos, participaron en las ca-  rolais, Beefmaster, Brangus. b.r {ug \
et JALK
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FONDO DE ASEGURAMIENTO PECUARIO Y
DE BIENES DE LA UNION REGIONAL DE
PORCICULTORES DE JALISCO.

Q 3322543612 S
direccionfondopecuariourpj@gmail.com

. Campeon Torete Menor Brangus Rojo, Gran Carnpeon Reservado EC Domhnall 901M3 de
rancho El Centro.

@ SEGUROS PECUARIOS

RADICACION
TRANSPORTE
ESTANCIA TEMPORAL
ADAPTACION Y OTROS

SEGUROS
PATRIMONIALES

(BIENES PROTEGIDOS)
» INSUMOS L ;
« MAQUINARIA'Y EQUIPO DENTRO Y - -
FUERA DE LAS INSTALACIONES ¢ a4 = | . Ganaderia GLEZGLEZ, el trabajo diario dando
* EDIFICIOS frutos en las pistas con varios titulos: Campeona

becerra reservada, Campedn joven reservado y
Gran Campedn de la Raza Reservado.

- Ganaderia Santa Barbara Brangus en la
Exposicién Nacional Brangus: Campeona
Adulta, Parida Brangus Rojo, Gran Campeona
dela Raza.
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- El ganado ha sido el invitado especial en las instala-
ciones de la UGRJ para hacer més cémoda su estadia y
la de sus manejadores presentes en exhibicion.

Expo Ganadera Jalisco se consolida
como la mas

Un nuevo esfuerzo
de los ganaderos
agrupados en tormo
ala Unién Ganadera
Regional de Jalisco da
como resultado una
exitosa muestra

a 61 edicién de Expo Gana-
L dera Jalisco 2025, realiza-
da del 8 de octubre al 2 de
noviembre, se consolidé como un
evento que reunié a lo mejor del
sector pecuario, el cual refleja la
fuerza, la dedicacién y el compro-
miso de las familias ganaderas en
donde se exhibieron mdas de 3,500
cabezas de ganado de la mas alta
calidad genética.
Se sigue aportando a la gran
actividad econémica del sector
pecuario en un marco de respon-

=

- Las escaramuzas de caballito de palo, un espectdculo de ternura, orgullo

AGRORURAL
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- Calificacién del ganado suizo donde productores y criadores de todo el
pais presentaron sus mejores ejemplares, destacando la calidad genética,
fortaleza y elegancia que distinguen a esta raza.

y talento jalisciense. Las mini amazonas demostraron su valentia y destre-
za en cada ejercicio. Aqui es donde nacen las futuras reinas de la charreria,
aprendiendo desde pequefias que esta tradicion.

sabilidad y bienestar social, ya que
ademas de realizar negocios ga-
naderos, se llevé a cabo como cada
afio una oferta a la comunidad y vi-
sitantes de diversas especialidades

ALIMENTAMOS EL MANANA
DESDE 19749

WG HE

gastrondmicas, espacios comercia-
les y animales de diferentes razas
entre caballos, ovinos y bovinos, y
ahora las razas destacadas de por-
cinos.

NOVIEMBRE 2025
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- Calificacién Nacional de Hembras Limousin, con
la presencia del juez internacional de Francia, Sylvain
Boyer.

o T l— [
A Y ':--'T"

- El Campeonato Charro encendid emociones viendo las suertes de man-
ganas, piales y cala de caballo en la Expo Ganadera.

PORQUE UN BUEN ALIMENTO, PROMETE UN BUEN FUTURO.

Creamos alimentos balanceados para el cuidado y
el bienestar de los animales.

{TE INTERESA SER DISTRIBUIDOR?

CONTACTANOS

Av. Jose Maria Gonzalez de Hermaosilla #594
Ciudad Guzman, Jalisco,

e 341 412 0820 | 341 412 0822 | 341 412 0B35
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