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El campo sigue adelante, aun 
cuando el camino se complica

HUGO RANGEL GUZMÁN 
Director AGRORURAL

El campo nunca deja de producir, 
aun cuando las condiciones para 
hacerlo se vuelven cada vez más 

difíciles. Esa es una realidad que hemos 
observado en nuestros recorridos por las 
regiones de Jalisco.

En las visitas a agricultores, gana-
deros, ingenieros y proveedores encon-
tramos una preocupación que se repite: 
cómo enfrentar el presente y mantener la 
actividad productiva cuando los costos, 
los mercados y las condiciones represen-
tan cada vez mayores desafíos.

El productor enfrenta costos, merca-
dos inciertos y decisiones cada vez más 
complejas, pero sigue sembrando, crian-
do ganado, invirtiendo y buscando alter-
nativas. En Tepatitlán, Ameca, Tototlán, 
La Barca, Jamay, Tala y otros puntos del 
estado hemos escuchado preguntas que 
siguen vigentes: ¿cómo seguir adelante?, 
¿cómo continuar arriesgando patrimonio 
cuando producir alimentos no siempre 
recibe el reconocimiento económico que 
merece?

Para muchos productores, sembrar o 
criar ganado no es solamente una acti-
vidad económica: es una forma de vida, 
una vocación y un compromiso con la 
alimentación de la gente. Por eso preo-
cupa observar negocios que antes aten-
dían una intensa actividad productiva y 
que hoy trabajan con mayores dificul-
tades. No es solamente el cierre de una 
tienda; también es una señal de lo que 
ocurre cuando la actividad del campo 
pierde dinamismo.

Pero el campo también nos muestra 
otra cara. Mientras algunos productores 

enfrentan dificultades, otros continúan 
organizándose, capacitándose, invirtien-
do y buscando nuevas oportunidades. La 
Expo Ganadera Jalisco durante octubre y 
noviembre reunirá nuevamente a pro-
ductores alrededor de la genética y el 
desarrollo pecuario, mientras la Semana 
Previtep celebrada en Tepatitlán abrió 
espacios para hablar de estrategias, nú-
meros y decisiones orientadas a mejorar 
la rentabilidad.

También encontramos historias que 
inspiran: mujeres que han construido li-
derazgo en el sector según lo observa-
mos en la reunión mensual del CDAAJ; 
organizaciones como la Unión de Comer-
ciantes del Mercado de Abastos, con 64 
años de trabajo en acopio, distribución 
y abasto de alimentos originados en el 
campo; DIMA, que desde el sur de Jalisco 
impulsa proyectos como la ya histórica 
Expo Agrícola Jalisco, una exposición de 
alcance nacional y ganaderos que man-
tienen viva la tradición del cual damos a 
conocer parte de sus vivencias.

El campo no está detenido. Está en-
frentando retos, pero también buscan-
do caminos. Hay preocupación, sí; pero 
también conocimiento, organización, in-
versión, innovación y, sobre todo, pro-
ductores que no se rinden.

En AGRORURAL seguiremos reco-
rriendo las regiones, escuchando esas 
voces y contando esas historias que plas-
mamos en los contenidos de este medio 
de comunicación.

@AGRORURALComunicacion

@agroruralcomunicacion

@AGRORURALComunicacion

La Hora del Campo

AGRORURAL Comunicación
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CDAAJ reconoce el liderazgo femenino del sector 
agroalimentario de Jalisco

Mujeres dedicadas a la agricul-
tura, ganadería, agroindustria, 
producción de alimentos y otras 

actividades recibieron un reconocimiento 
por su trayectoria, liderazgo, innovación y 
compromiso con el campo y sus comunida-
des.

El campo jalisciense tiene cada vez 
más rostro de mujer. Productoras, em-
presarias, profesionistas y dirigentes 
participan hoy en prácticamente todos 

los eslabones de la cadena agroalimen-
taria, y su trabajo adquiere una mayor 
visibilidad dentro del desarrollo produc-
tivo del estado.

Con esa visión, el Consejo de Desa-
rrollo Agropecuario y Agroindustrial de 
Jalisco (CDAAJ) dedicó su reunión men-
sual al encuentro “Mujeres que Trans-
forman el Campo”, realizado el 6 de oc-
tubre, donde se reconoció la trayectoria 
y aportación de mujeres vinculadas con 
diferentes ramas de la actividad agroali-

mentaria.

La jornada reunió a re-
presentantes del sector pro-
ductivo, organismos em-
presariales, autoridades y 
académicos, en un espacio 
para compartir experiencias y 
reflexionar sobre el papel que 
actualmente desempeñan las 
mujeres en el desarrollo rural 
y agroindustrial de Jalisco.

Uno de los momentos cen-
trales fue el panel “Visión 
empresarial: Mujeres que 

transforman el campo”, en el que se 
compartieron experiencias, decisiones 
y retos que han acompañado a mujeres 
que han construido proyectos producti-
vos y empresariales dentro del sector.

Durante el encuentro también se ha-
bló de los desafíos que todavía enfrentan 
las mujeres rurales y agroempresarias, 
entre ellos el acceso a capacitación, fi-
nanciamiento, tecnología y mercados, 

MUJERES QUE TRANSFORMAN EL CAMPO

así como una mayor participación en los 
espacios donde se toman decisiones.

Historias que representan al campo

Uno de los momentos centrales de la 
reunión fue la entrega de los reconoci-
mientos “Mujeres que Transforman el 
Campo”, en la que en esta emotiva ce-
remonia se otorgaron distinciones y se 
galardonaron a mujeres que han parti-
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cipado y participan en la transformación 
del campo lo que representó una oportu-
nidad para reconocer trayectorias, com-
partir experiencias y, sobre todo, desta-
car que el presente y futuro del campo 
jalisciense también se construye con el 
talento, trabajo y liderazgo de sus mu-
jeres.

Las galardonadas dedicadas a las ac-
tividades agrícolas, agroindustria de 
alimentos balanceados, miel de abeja, 
ganaderas de bovinos, lecheros, porci-
cultoras, floricultoras,  avicultoras, la-
boratorios alimenticios, fertilizantes, 
administración de agroempresas, orga-
nizaciones de productores, tequileras, 
producción de aguacate, de huevo: Ma-
rión Avril, Rocío Hernández Velázquez, 
Lorena Delgado González, Georgina Sal-
daña Camacho, Ana Rosa Jiménez G., 
Sandra Negrete Núñez, Amartina Gon-
zález, Ma. Concepción Pérez Ramírez, 
Irma S. González Hernández, Erika Ca-
macho, Clara Suarez Rincón, Ma. del 
Rosario Aguirre, Alicia Anaya Ruenes, 
Adriana Villaseñor Gutiérrez, Gabriela 
Rodríguez, Magdalis Padilla, Fernanda 
Fuentes Septien, Maritza Sánchez, Ana 
Cristina Villalpando.

Y también se dio un reconocimiento 
a Tania Rodríguez, Lina Phol represen-
tante de FAO en México, a Nora Martin 
directora de PROJAL y Paola Lazo de la 
Fundación Marissa.

En vísperas del Día Internacional de 
las Mujeres Rurales, que se conmemo-
ra el 15 de octubre, el CDAAJ puso en 
el centro de la conversación a quienes, 
desde los surcos, las granjas, las empre-
sas, los laboratorios y las organizacio-
nes, están contribuyendo a transformar 
el campo de Jalisco.
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UCMA: Seis décadas como 
puente entre el campo y la mesa

AGRORURAL estuvo presente en 
una reunión de trabajo entre el 
presidente de la Unión de Co-

merciantes del Mercado de Abastos de 
Guadalajara (UCMA) Moisés Ramos y los 
integrantes del Consejo Agropecuario 
y Agroindustrial de Jalisco CDAAJ, en-
cuentro en el que se puso de manifiesto 
la relevancia que tiene esta organización 
en la comercialización y distribución de 
los productos del campo.

AGRORURAL consideró oportuno re-
cuperar parte de la historia de una ins-
titución que, durante más de seis déca-
das, ha sido un importante vínculo entre 
quienes producen los alimentos y quie-
nes los llevan hasta la mesa de los con-
sumidores. “Hablar de la UCMA es hablar 
también de la historia de la comercialización 
agroalimentaria de Jalisco”, dijo Ramos en 
su mensaje dirigido a los asistentes de 
la reunión.

Su origen se remonta al 27 de julio de 
1964, cuando un grupo de comerciantes 
que operaba en el antiguo Mercado Co-
rona decidió organizarse para fortalecer 
el sector de abastos y enfrentar los nue-
vos desafíos que planteaba el crecimien-
to de Guadalajara. La organización se 
constituyó entonces como Unión de Co-
merciantes de Locatarios del Mercado de 
Abastos de Guadalajara, A.C.; posterior-
mente adoptaría el nombre de UCMA. 

La decisión de organizarse coincidió 
con una transformación urbana de gran 
importancia. Durante aquellos años, el 
crecimiento de la ciudad había hecho in-
suficientes los espacios comerciales del 
centro. El Mercado Corona, en la parte 

más céntrica de Guadalajara, enfrenta-
ban problemas de congestionamiento, 
vialidad y condiciones para manejar el 
creciente volumen de productos.

La solución fue impulsar un nuevo 
centro de abasto, en una ubicación es-
tratégica para recibir mercancías proce-
dentes de distintas regiones y facilitar su 
distribución. El Mercado de Abastos, así, 
tras lograr un emprendimiento de crear 
una nueva infraestructura de bodegas y 
oficinas, abrió sus puertas el 1 de abril 
de 1967.

A partir de entonces comenzó una 
nueva etapa para el comercio mayorista 
de alimentos. Frutas, verduras, granos, 
semillas, abarrotes y otros productos 
comenzaron a concentrarse en este es-
pacio para posteriormente distribuirse 
hacia mercados, tianguis, restaurantes, 
comercios y consumidores de Jalisco y 
de otros estados, en la región Occidente 
del país.

“Con el paso de las décadas, la UCMA se 
consolidó como una organización repre-
sentativa de los comerciantes del mercado 
y como interlocutora ante autoridades y or-
ganismos relacionados con temas como co-
mercialización, infraestructura, movilidad, 
seguridad, sanidad y desarrollo empresa-
rial”, sostiene Moisés Ramos

Pero quizá su mayor significado para 
el sector agropecuario está en otro pun-
to: el Mercado de Abastos constituye uno 
de los grandes puentes entre quienes 
producen alimentos y quienes los con-
sumen.

Actualmente, el complejo reúne a mi-
les de comerciantes y mantiene una in-
tensa actividad diaria, una función que 
adquiere todavía mayor relevancia cuan-
do se habla del campo y lo que este pro-
duce, llega a estos lugares, para luego a 
las mesas de los hogares. 

Después de más de seis décadas, la 
UCMA demuestra que campo y comer-
cio forman parte de una misma cadena 
alimentaria.

Moisés Ramos: “La directiva de la UCMA está conformada por su servidor como presidente, 
secretario general Conrado Lomelí y tesorero Jesús Aceves Fonseca, que lideran un equipo 
de secretarios, subsecretarios y vocales, que incluye a las comisiones de Vigilancia, Honor y 
Justicia, el Comité de Damas, y coordinaciones especializadas en frutas, legumbres y servi-
cios esenciales con representantes vecinales (bodegueros) en cada calle del mercado y una 
Comisión de Jóvenes Emprendedores. La UCMA honra la trayectoria y el esfuerzo de los 25 
expresidentes que han guiado a la institución a lo largo de los años”.
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DIMA: 19 años de colaboración 
por el desarrollo regional

Con una trayectoria basada en la 
suma de esfuerzos, innovación y 
vinculación, DIMA A.C. celebró su 

19 aniversario, mirando ya hacia dos dé-
cadas de trabajo por el desarrollo de la 
región.

La celebración reunió a socios, au-
toridades, empresarios, instituciones 
educativas y aliados que, a lo largo de 
los años, han acompañado a DIMA en 
distintos proyectos relacionados con el 
sector agropecuario, la capacitación, la 
sustentabilidad y el desarrollo regional.

Durante el encuentro, los directivos 
Jaime Cuevas Zepeda, presidente, Enri-
que Belmares Rodríguez, secretario, Ar-
mando Sánchez Sosa, tesorero, y René 
Ávila Igartua, consejero de vinculación, 
compartieron parte de las actividades 
realizadas durante estos años, además 
de presentar informes de las actividades 
del ultimo año acompañado de un vis-
toso video interactivo con los proyectos 
que han desarrollado.

Momento especial: Entrega de reconocimientos a impulsores y fundadores de DIMA y el re-
cuerdo del ingeniero Javier Cárdenas Vergara, cuya participación forma parte de la historia 
de la organización.

Entre ellos está la organización de 
Expo Agrícola Jalisco, uno de los prin-
cipales espacios de vinculación para 
productores, empresas, instituciones y 
especialistas del sector, que refleja el 
trabajo colaborativo que DIMA ha im-
pulsado desde su creación y que año con 
año llevan a cabo en el Recinto Ferial de 
Ciudad Guzmán.

Como parte de esta nueva etapa, DIMA 
suscribió además un convenio con la 
Universidad Virtual Internacional, con el 
propósito de ampliar las oportunidades 
de capacitación a distancia y fortalecer 
la preparación de los trabajadores, parti-
cularmente en áreas de mandos medios.

La celebración sirvió también para 
destacar proyectos que buscan combinar 
producción y conservación. Entre ellos 
se encuentran el vivero de bajo carbono, 
jardines para polinizadores, corredores 
biológicos y acciones de conservación de 
áreas naturales privadas.

DIMA mantiene asimismo una parti-
cipación en proyectos relacionados con 
la cuenca de la Laguna de Zapotlán bus-
cando contribuir al manejo responsable 
del agua y la conservación de este im-
portante ecosistema.

Dentro del programa de Islas y Corre-
dores Biológicos, destaca la colaboración 
con Rancho El Recreo, donde se contem-
pla inicialmente la protección de nueve 
hectáreas con la visión de establecer un 

Jaime Cuevas, presidente: “DIMA Asociación Civil es una red de innovación y desarrollo 
regional en México para impulsar el sector agropecuario y forestal”

espacio para la conservación de aves y 
flora, captación de agua y conexión con 
corredores biológicos.

La organización también mantiene 
vínculos con instituciones educativas 
como CUSUR, el Tecnológico de Ciudad 
Guzmán, la Universidad Pedagógica Na-
cional y el CBTA, impulsando prácticas 
profesionales, servicio social, formación 
de talento y proyectos como Expo Agrí-
cola Jalisco y Campo Escuela.

CONOCE MÁS 
DE DIMA

CONOCE MÁS 
DE EXPO 

AGRICOLA JALISCO
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• 22 conferencias técnicas completan el panorama de este 
encuentro estratégico para la industria de berries.

Con el propósito de dar seguimien-
to a los programas, necesidades y 
acuerdos relacionados con el desa-

rrollo del sector agropecuario, se llevaron 
a cabo reuniones de los Consejos Distri-
tales para el Desarrollo Rural Sustentable 
de las regiones Centro y Sur-Sureste de 
Jalisco.

Ambos encuentros reunieron a repre-
sentantes de dependencias federales y 
estatales, autoridades municipales, orga-
nismos del sector y representantes de los 
Consejos Municipales, en espacios donde 
se revisaron avances de programas y se 
plantearon asuntos de interés para los 
productores de cada región.

Seguimiento a programas en la Región 
Centro. - La reunión del Consejo Distrital 
tuvo como sede el auditorio de SADER fe-
deral. Después de la verificación de asis-
tencia y la aprobación del acta anterior, 
se dio paso a la participación de los Con-
sejos Municipales destacando la impor-
tancia de mantener la coordinación entre 

Consejos Distritales dan 
seguimiento a las necesidades 

del campo en Jalisco
las instituciones y los diferentes niveles 
de gobierno para atender los asuntos que 
inciden directamente en las actividades 
del campo.

Entre los temas revisados estuvieron 
los avances del Programa Actualización 
para el Bienestar 2026, así como infor-
mación relacionada con el esquema de 
Precio Justo para la Comercialización de 
Maíz 2026. También se presentó un in-
forme sobre el Programa Especial de 
Energía para el Campo, particularmente 
respecto al proceso de reinscripción para 
el uso de energía eléctrica destinada a las 
actividades agrícolas.

Por otra parte, en la Casa de la Cul-
tura de Zacoalco de Torres se realizó la 
reunión del Consejo Sur-Sureste, donde 
la Presidenta Municipal Nancy Toscano 
destacó la importancia de que el munici-
pio fuera sede de este encuentro de tra-
bajo.

En la reunión, el representante fede-

ral de SADER en el Estado, Alfredo Porras 
Domínguez, destacó la importancia de 
mantener la coordinación institucional 
para dar seguimiento a los programas y 
acciones dirigidos al sector rural.

En la sesión se tuvo la participación de 
representantes de los Consejos Munici-
pales, dependencias y organismos invita-
dos, en la que se expusieron avances, ne-
cesidades y propuestas relacionadas con 
la actividad agropecuaria, la infraestruc-
tura rural y las condiciones que enfrentan 
los productores de esta zona de Jalisco.

Además de los mencionados, encabe-
zaron la reunión Manuel Núñez Sando-
val, Jefe del Distrito de Desarrollo Rural 

7, Carlos Silva Castillo, Jefe del CADER 
Zacoalco, Javier Ureña Rubio, Regidor 
del Ayuntamiento de Zacoalco, Leopol-
do López, Titular de la Oficina de Repre-
sentación del Registro Agrario Nacional y 
Antonio Soto Flores, Presidente Munici-
pal de Pihuamo.

En ambas regiones, las reuniones per-
mitieron mantener abierto el diálogo en-
tre autoridades, instituciones y represen-
tantes del sector rural, con el objetivo de 
que los asuntos planteados en estos es-
pacios tengan continuidad y se traduzcan 
en acciones que respondan a las necesi-
dades de quienes trabajan y producen en 
el campo jalisciense.
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El maíz amarillo pondrá a 
prueba nuestra coherencia

En las negociaciones comerciales 
entre México y Estados Unidos hay 
temas que parecen técnicos hasta 

que se toca el maíz. Entonces aparecen 
la soberanía alimentaria, la cultura, la 
productividad, el comercio y hasta la 
identidad nacional. Eso explica por qué 
el maíz amarillo será uno de los asuntos 
más delicados en las subsecuentes con-
versaciones relacionadas con el T-MEC.

La fricción esta sobre la mesa. Méxi-
co decidió proteger constitucionalmente 
sus maíces nativos y prohibir la siembra 
de maíz genéticamente modificado. Al 
mismo tiempo, depende profundamen-
te del maíz amarillo importado de Es-
tados Unidos, donde el uso de semillas 
transgénicas es ampliamente extendido, 
como todos bien sabemos.

No estamos hablando de una impor-

MI OPINIÓN
OLMO AXAYÁCATL BASTIDA

tación marginal. Para el ciclo 2026/27, 
el Departamento de Agricultura de Esta-
dos Unidos (USDA) proyecta que México 
importará alrededor de 26.8 millones de 
toneladas de maíz. Buena parte de ese 
flujo alimenta a la ganadería, la avicul-
tura, la porcicultura y diversas indus-
trias que producen almidones, aceites, 
jarabes y alimentos procesados.

Ahí está el malabarismo. México debe 
proteger su diversidad genética y, al 
mismo tiempo, mantener abiertas las 
importaciones que necesita. El problema 
aparece cuando ambas políticas se mez-
clan. Una cosa es impedir que semillas 
transgénicas sean sembradas en territo-
rio nacional y otra muy distinta restrin-
gir indiscriminadamente el grano que 
entra como mercancía para alimentación 
animal o uso industrial.

Esta diferencia parece sencilla, pero ya 
nos costó una controversia comercial. En 
diciembre de 2024, un panel del T-MEC 
dio la razón a Estados Unidos frente a las 
restricciones mexicanas sobre maíz ge-
néticamente modificado. Como conse-
cuencia, México tuvo que dejar sin efecto 
en 2025 las disposiciones que prohibían 
su uso en masa y tortilla, y que plan-
teaban eliminarlo gradualmente de otros 
alimentos y del alimento para animales.

El antecedente importa porque Was-
hington ya sabe que puede llevar este 
asunto al terreno jurídico si considera 
que México vuelve a cerrar el merca-
do sin una justificación compatible con 
el tratado. Pero México tampoco puede 
tratar el asunto simplemente como si 
todo el maíz fuera igual. Ser centro de 
origen del cultivo implica una enorme 
responsabilidad sobre la conservación de 
variedades nativas y sobre el riesgo de 
que material genético no deseado termi-
ne circulando donde no debería.

Por eso, buena parte del reto es me-
nos ideológico de lo que parece y mucho 
más logístico. Separar usos, identifi-
car cargamentos, mejorar trazabilidad, 
mantener controles en semillas destina-
das a siembra y diferenciar con claridad 
el maíz que va al sector pecuario o in-
dustrial del que participa en cadenas ali-
mentarias específicas son instrumentos 

que permiten administrar dos realidades 
que ya existen.

La discusión, entonces no consiste en 
escoger entre proteger el maíz mexica-
no o conservar el comercio. Consiste en 
diseñar reglas suficientemente precisas 
para que una cosa no termine destru-
yendo a la otra. Porque México no puede 
fingir que no necesita el maíz amarillo 
estadounidense. Hoy nuestra estructu-
ra pecuaria depende de ese suministro. 
Una interrupción tendría consecuencias 
sobre costos de alimentación y sobre ca-
denas productivas completas práctica-
mente al instante.

Pero Estados Unidos tampoco debería 
confundir acceso comercial con derecho 
a sembrar cualquier material genético 
en territorio mexicano. Son discusio-
nes distintas. El verdadero desafío será 
mantenerlas separadas. Si México logra 
hacerlo, podrá defender su patrimonio 
genético sin dinamitar una relación co-
mercial de la que también depende. Si 
vuelve a mezclarlas, el maíz amarillo 
dejará de ser solamente un grano: vol-
verá a convertirse en un conflicto.

*Olmo Axayácatl Bastida, especialista en 
análisis agrícola para AGRORURAL e invita 
a seguir su “El noticiero del agro” en Face-
book o TikTok
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APEAJAL ASOCIACIÓN DE PRODUCTORES  EXPORTADORES 
DE AGUACATE DE JALISCO
www.apeajal.com

En un esfuerzo continuo por moder-
nizar el sector agropecuario del es-
tado, la Asociación de Productores 

Exportadores de Aguacate de Jalisco, con 
el respaldo de  Agrovías y DJI Agriculture, 
llevó a cabo la jornada de Capacitación en 
Drones Agrícolas, reuniendo a destacados 
actores del sector productivo de la región.

El evento, que tuvo como sede la Sala 
de Capacitaciones de APEAJAL en Ciu-
dad Guzmán, ofreció un enfoque teórico 
y práctico en campo y 100% aplicable, 

Con éxito se realizó 
Capacitación en 

Drones Agrícolas 

diseñado para responder a las exigencias 
operativas actual bajo el lema: "Tecno-
logía que impulsa el futuro del campo".

Una formación integral para el sec-
tor: Durante los dos días de trabajo, con 
evaluación final, los asistentes recibieron 
formación técnica e impartida por ins-
tructores especializados. La capacitación 
estuvo especialmente dirigida a Produc-
tores, Técnicos agrícolas, Prestadores de 
servicios del sector, así como a estudian-
tes y profesionistas del área agropecuaria.

Entre los temas centrales abordados 
durante la jornada destacaron el uso pro-
fesional de drones DJI agrícolas, el desa-
rrollo de aplicaciones eficientes y seguras, 
la planificación de vuelos, la normativa y 
seguridad operacional, así como el man-
tenimiento y mejores prácticas para pro-
longar la vida útil de los equipos.

Al finalizar el programa que fue diri-

gido por instructores especializados, los 
participantes obtuvieron una certificación 
con validez institucional que garantiza la 
calidad de la enseñanza. Esta iniciativa 
reafirma el compromiso de las institucio-
nes organizadoras de seguir promoviendo 
la inversión en conocimiento como la vía 
principal para transformar la productivi-
dad y competitividad del sector agrícola. 

Se impulsa la 
profesionalización del 

sector aguacatero 
mediante capacitación 

continua
La APEAJAL mantiene una agenda 

permanente de capacitación y ac-
tualización para fortalecer la pro-

fesionalización de la cadena aguacatera, 
dirigida a productores, personal técnico y 
directivos de los empaques.

Como parte de estas acciones, realizó el 
webinar “Manejo estratégico de plagas en 
el cultivo de aguacate”, dirigido especial-
mente a participantes del 10° Congreso 
del Aguacate de Jalisco 2026.

La capacitación busca fortalecer los co-
nocimientos técnicos para enfrentar los 
retos fitosanitarios y de mercado, y con-
tribuir a una producción y comercializa-
ción más eficientes y competitivas.

PARA SABER

• El aguacate es un solo alimen-
to con múltiples beneficios res-
paldados por estudios científicos. 
Cuidan la salud cardiovascular, 
aportan más potasio, ayudan a 
controlar el colesterol, favorecen 
la salud intestinal, hidratan y nu-
tren.
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La prevención y vigilancia de plagas 
y enfermedades son fundamen-
tales para proteger la producción 

agrícola, mantener la competitividad y 
preservar el acceso de los productos de 
Jalisco a los mercados, ha señalado Fran-
cisco Javier Gutiérrez Novoa, presidente 
del Comité Estatal de Sanidad Vegetal de 
Jalisco (CESAVEJAL) en los diversos foros 
donde se presenta el trabajo del Comité

En un estado con una importante ac-
tividad agrícola, la sanidad vegetal re-
presenta una tarea permanente que re-
quiere la participación de productores, 
organizaciones y autoridades, particu-
larmente ante la presencia o riesgo de 
plagas que pueden afectar los cultivos.

Gutiérrez Novoa destaca que CE-
SAVEJAL trabaja en coordinación con 
las autoridades sanitarias, producto-
res y Juntas Locales de Sanidad Vegetal 
para mantener vigilancia en las regiones 
agrícolas y actuar oportunamente ante 
posibles riesgos fitosanitarios.

“La prevención es fundamental. 
Cuando una plaga se detecta oportuna-
mente podemos actuar y evitar que el 
problema crezca y afecte la producción”, 
señala el presidente del organismo.

Entre las acciones que desarrolla CE-

SAVEJAL se encuentran programas de 
vigilancia epidemiológica y manejo fi-
tosanitario en cultivos como aguacate, 
cítricos, agave y granos básicos, además 
de campañas para la atención de moscas 
de la fruta, cochinilla rosada y otras pla-
gas de importancia agrícola.

El organismo también mantiene ac-
ciones relacionadas con la inocuidad 
agroalimentaria, mediante capacitación, 
asistencia técnica y promoción de Bue-
nas Prácticas Agrícolas y de Manejo, con 
el propósito de reducir riesgos de con-
taminación y fortalecer la calidad de los 
productos.

Para el presidente de CESAVEJAL, el 
productor ocupa un papel central en esta 
tarea.

“El productor es nuestro principal 
aliado. Si tenemos agricultores informa-
dos y comprometidos con las medidas 
fitosanitarias, podemos responder me-
jor ante cualquier amenaza y proteger el 
patrimonio agrícola de Jalisco”, afirma.

La estructura del organismo, apo-
yada en Juntas Locales de Sanidad Ve-
getal y personal técnico, permite llevar 
las acciones directamente a las zonas de 
producción y mantener contacto con los 
agricultores.

Gutiérrez Novoa considera que la sa-
nidad vegetal debe verse como una in-
versión y no solamente como una obli-
gación: proteger los cultivos significa 
cuidar el ingreso de las familias rurales, 
mantener la productividad y fortalecer la 
presencia de los productos jaliscienses 
en los mercados.

CESAVEJAL Sanidad vegetal, 
una tarea  permanente para 
proteger el campo de Jalisco

• La Campaña de Inocuidad Agrícola, se desarrolla para promover la adop-
ción de las Buenas Prácticas Agrícolas, (BPA), y de Manejo, (BPM), así 
como aquellas tendientes a asegurar la calidad e higiene de los productos 
hortofrutícolas, mediante la divulgación, la capacitación, y la actualización 
de conocimientos de técnicos y productores, empacadores y exportadores 
de frutas y hortalizas del Estado.

PARA SABER
• CESAVEJAL es un organismo auxi-
liar corresponsable junto con el go-
bierno del estado y la rectoría de la 
SADER de cumplir con las campañas 
y programas de prevención, control 
y combate de plagas y enfermeda-
des que afectan a los cultivos agrí-
colas de la entidad y que a su vez 
son establecidos por el Servicio Na-
cional de Sanidad, Inocuidad y Ca-
lidad Agroalimentaria (SENASICA). 
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Hablar de la historia del campo 
también es hablar de la llegada del 
tractor. Aquella máquina sustituyó 

poco a poco la fuerza animal, hizo más 
rápido el trabajo, modificó los tiempos de 
siembra, cosecha y abrió una nueva etapa 
de modernización agrícola y ganadera.

Una historia que nos compartieron

Esta nota surge de la relación que como 
director de AGRORURAL he mantenido 
durante años con empresas, distribuido-
res y proveedores de maquinaria agríco-
la, quienes nos han permitido conocer de 
cerca parte de esta historia y compartir 
información de la evolución de la meca-
nización en el campo con la aplicación de 
su trabajo. También consultamos fuentes 
documentales para integrar esta reseña.

De la yunta al motor. La mecanización 
agrícola comenzó en México desde finales 
del siglo XIX y principios del XX. Antes 
del tractor ya se utilizaban máquinas de 
vapor, segadoras, cultivadoras y trillado-
ras. Los primeros tractores comenzaron 
a incorporarse al campo mexicano du-
rante las primeras décadas del siglo XX, 
y el gobierno empezó a adquirir equipos 
en Estados Unidos para impulsar la me-
canización.

Durante muchos años, la preparación 
de la tierra dependió de la yunta, el arado 
y la fuerza animal. El tractor cambió esa 
dinámica: arar, rastrear, sembrar, culti-
var y transportar pudieron realizarse con 
mayor rapidez y eficiencia.

El cambio fue gradual. Primero tuvie-
ron mayor acceso los grandes producto-
res y empresas; posteriormente, los trac-
tores llegaron a productores medianos y 
pequeños mediante crédito, organizacio-
nes y contratación de servicios.

Las marcas que han llegado al campo

Con la expansión de la mecanización 
también creció la diversidad de fabri-
cantes. Entre las marcas que iniciaron 
presencia en México se encuentran John 
Deere, Massey Ferguson, Ford, New Ho-
lland y Case IH (International Harvester 
fundada en 1902 en Estados Unidos con la 
fusión de dos marcas reconocidas y tres 
pequeñas empresas de maquinaria agrí-
cola). 

En el transcurso de los últimos 30 
años se incorporaron marcas como Ku-

MECANIZACIÓN RURAL
Cuando el tractor 

llegó a Jalisco

• Actualmente pueden convivir trac-
tores de marcas que llegaron hace 
décadas — Ford, Massey Ferguson, 
John Deere— con marcas japonesas, 
europeas, indias, coreanas y chinas 
de incorporación más reciente. 

bota (iniciando en Jalisco), Kioti, hasta 
nuestros días con la llegada de marcas 
de origen indio como Mahindra, Bravado, 
Farmtrac, Sonalika, Tafe, así como de los 
fabricantes europeos Deutz-Fahr, Fendt, 
Same, McCormick, Landini, Claas, Zetor 
y Valtra, que tuvo presencia en Jalisco en 
la década de los 90. Por mencionar los 
más visibles. En años recientes también 
han llegado marcas asiáticas como Foton, 
de China. De las mencionadas conviene 
considerar empresas que las fabrican, 
ensamblan o han tenido producción en 
México.

Una economía alrededor de la maqui-
naria. El tractor no llegó solo, porque al-
rededor de la mecanización se desarrolló 
toda una actividad económica: distribui-
dores, talleres, mecánicos, refacciones, 
implementos, operadores, financiamien-
to y empresas dedicadas a prestar servi-
cios de maquinaria.

Algo similar ocurrió con las trillado-
ras, que evolucionaron hasta las moder-
nas cosechadoras, capaces de realizar en 
una sola operación el corte, alimentación, 
trilla, separación y limpieza del grano.

El impulso de los años 80. Un capítulo 
importante ocurrió durante la década de 
los años 80, cuando el gobierno federal 
implementó instrumentos de política fis-
cal y fomento económico, Certificados de 
promoción fiscal que facilitaron la adqui-
sición de maquinaria agrícola.

A través de los llamados CEPROFIS, 
se otorgaban Certificados equivalentes a 
entre 25 y 45% del valor de la factura, 
que podían aplicarse como abono al fi-

Tractor trabajando en 1925.- Foto Google

Imagen de un tractor en campo; fotografía de 

MAGUSSA
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nanciamiento bancario contratado por los 
agricultores y del cual las agencias distri-
buidoras ayudaban a tramitar.

Estos estímulos, dirigidos principal-
mente a productores de cultivos bási-
cos, estimularon la compra de tractores, 
implementos y trilladoras. Cuando las 
adquisiciones se realizaban de mane-
ra grupal, el porcentaje de apoyo podía 
aumentar hasta 45%, contribuyendo de 
manera importante a la mecanización 
del campo, reflejando su impacto con 
este dato: en 1970, la cifra de maquinaria 
agrícola en el país superaba los 91 mil y 
en 1991 se registraban más de 317 mil.

Del tractor mecánico al tractor inte-
ligente. La maquinaria cambió la orga-
nización del trabajo agrícola. Preparar 
una superficie en menor tiempo permite 
aprovechar mejor la humedad y las ven-
tanas de siembra; durante la cosecha, 
contar con maquinaria suficiente puede 
ser determinante.

Y el tractor actual poco tiene que ver 

Tractor Ferguson TO35 de 1950; con arreglo de IA, fotografía de Pinterest

• Más de un siglo de mecanización ha cambiado las herramientas con las 
que se trabaja la tierra y, con ellas, una parte importante de la historia del 
campo. Aquel tractor que llegó para sustituir parte de la fuerza animal se 
sigue convirtiendo en una verdadera plataforma tecnológica sobre ruedas.

Tractor John Deere con sembradoras de precisión. Fotografía propiedad de Magussa

con aquellos primeros equipos. Hoy pue-
de incorporar navegación satelital, siste-
mas de guiado, telemetría, agricultura de 
precisión y herramientas digitales para 
conocer mejor lo que sucede en una par-
cela.

Una historia que vale la pena recono-
cer. Cuando vemos un tractor trabajando 
en una parcela de Jalisco, quizá resul-
te difícil imaginar el impacto que tuvo 
aquella primera generación de máquinas.

Detrás de esta transformación están 
los productores, operadores, técnicos, 
empresarios y empresas que duran-
te décadas apostaron por modernizar el 
campo. Parte de esta historia nos la han 
compartido personas como Rafa Sánchez 
de Ixtlahuacán del Río, Marco González 
de Ameca, Gustavo O'Hara de El Arenal, 
Beatriz González, de Jocotepec, Daniel y 
Lupita de La Barca, además de empre-
sas distribuidoras como MAGUSSA John 
Deere y AGROCISA, que han contribuido 
enormemente a la mecanización y al de-
sarrollo agropecuario de Jalisco.

• El tractor actual ya no se distingue solamente por sus caballos de fuerza. 
También por la tecnología que lleva incorporada. GPS, autoguiado, tele-
metría, sensores, monitoreo remoto, control electrónico y agricultura de 
precisión forman parte de las nuevas herramientas disponibles para el pro-
ductor.

Trilladora antigua; foto de archivo propiedad de Dreamstime

• En 1930 México tenía alrededor de 3,875 tractores. Para 1950 ya eran más 
de 22 mil y en 1970 la cifra superaba los 91 mil. En 1991 se registraban más 
de 317 mil. El Censo Agropecuario 2022 de INEGI registró 473,195 tractores 
en operación.

1X2 y llévate otro
totalmente GRATIS
con envío incluido

Compra un torton o góndola de

*

A sólo
3$2,000m

granel

33 1887 0813
¡Menciona que viste este anuncio! *Aplican restricciones.

Válido hasta el 31 de octubre de 2026 
o agotar existencias. El envío gratis solo
aplica a 200 km carreteros 
desde nuestras plantas.

*Hugo Rangel. - Periódico AGRORURAL



Ejemplar gratuito OCTUBRE 2026 13



www.agrorural.com.mxOCTUBRE 202614

Congresistas de Estados Unidos 
conocen en Jalisco la cadena 

productiva del Tequila

Con el propósito de fortalecer la re-
lación entre México y Estados Uni-
dos y conocer de primera mano el 

trabajo que existe detrás de la agroin-
dustria tequilera, los congresistas es-
tadounidenses Salud Carbajal, Linda T. 
Sánchez y Emily Randall, integrantes 
del Congressional Tequila Caucus (Cau-
cus Congresional del Tequila), realizaron 
una visita de trabajo a Jalisco.

Durante su agenda, desarrollada en 
septiembre, los legisladores recorrieron 
los laboratorios del Consejo Regulador 
del Tequila (CRT) y sostuvieron un en-
cuentro con representantes de la Cadena 
Productiva Agave-Tequila, donde cono-
cieron el panorama actual de esta indus-

CRT CONSEJO REGULADOR DEL TEQUILA
WWW.CRT.ORG.MX

 Integrantes del Congressional Tequila Caucus 
visitaron el Consejo Regulador del Tequila y tres 
destilerías para conocer de primera mano la 

industria y fortalecer la relación bilateral.

tria y la labor que realiza el organismo 
para garantizar la autenticidad, calidad 
y protección de esta bebida emblemática 
de México.

El presidente del CRT, Aurelio López 
Rocha, destacó la importancia de la visita 
y de la relación construida con los inte-
grantes del Caucus del Tequila, señalan-
do que el encuentro permitió “completar 
el círculo” al recibir en Jalisco a quienes 
desde el Congreso de Estados Unidos han 
abierto un espacio para reconocer la im-
portancia del Tequila.

Durante el diálogo se abordaron siete 
ejes de cooperación entre México y Esta-
dos Unidos, entre ellos preservar dentro 

del T-MEC el reconocimiento del Tequila 
como producto distintivo, mantener su 
acceso libre de aranceles al mercado es-
tadounidense y dar continuidad al Me-
morándum de Entendimiento bilateral 
sobre su comercio.

También se planteó fortalecer la coo-
peración técnica entre los laboratorios 
del CRT y la Alcohol and Tobacco Tax and 
Trade Bureau (TTB), así como mantener 
una atención conjunta ante productos 
que hagan uso indebido de la Denomi-
nación de Origen Tequila y fortalecer el 
Certificado de Autenticidad para la Ex-
portación de Tequila (CAETI).

López Rocha reiteró que el CRT man-
tiene abiertas sus puertas para trabajar 
de manera técnica, transparente y per-
manente con autoridades, industria y 
Congreso de Estados Unidos, con el ob-
jetivo de preservar la integridad del Te-
quila y la confianza de los consumidores.

Por su parte, el congresista Salud 
Carbajal, copresidente del Congressional 
Tequila Caucus e integrante de los co-
mités de Agricultura y Transporte e In-
fraestructura, destacó sus raíces mexi-
canas y el vínculo económico y cultural 
que representa el Tequila entre ambos 
países.

Las congresistas Linda T. Sánchez y 
Emily Randall coincidieron en la impor-
tancia de fortalecer los canales de comu-
nicación y cooperación para contribuir al 

PRINCIPALES ACUERDOS
• Mantener en el T-MEC el reconocimiento del tequila como producto 
distintivo.
Preservar su acceso libre de aranceles al mercado de Estados Unidos.

• Dar continuidad al Memorándum de Entendimiento bilateral sobre el 
comercio del tequila.

• Fortalecer la cooperación técnica entre los laboratorios del Conse-
jo Regulador del Tequila   (CRT) y la TTB, la agencia estadounidense 
encargada de la regulación de bebidas alcohólicas.

• Atender de manera conjunta el uso indebido de la Denominación de 
Origen Tequila.

• Fortalecer el Certificado de Autenticidad para la Exportación de Te-
quila (CAETI).

• Mantener la coordinación bilateral para la protección, autenticidad y 
calidad del tequila.

PARA SABER
• El mercado estadounidense representa el principal destino de las 
exportaciones de Tequila. De enero a agosto de 2026, México produjo 
402.5 millones de litros y exportó 288 millones de litros, de los cuales 
232.9 millones tuvieron como destino Estados Unidos, equivalente al 
81.02% del total exportado.

• De acuerdo con datos compartidos durante la visita, el Tequila sus-
tenta además más de 200 mil empleos en Estados Unidos en activida-
des como comercio minorista, hospitalidad, distribución y manufac-
tura, y genera más de 1,400 millones de dólares en ingresos fiscales 
federales y estatales

crecimiento de las economías de México 
y Estados Unidos, particularmente a tra-
vés de una relación comercial sólida en 
torno al Tequila.

En el encuentro participaron también 
representantes del Gobierno de Jalisco, 
de la Cámara Nacional de la Industria 
Tequilera (CNIT), del Consejo de Bebidas 
Espirituosas de Estados Unidos (DISCUS) 
y la cónsul general de Estados Unidos 
en Guadalajara, Elizabeth Hoffman Fra-
nolich, quien resaltó que las relaciones 
entre países comienzan con la confianza 
y el acercamiento entre personas e ins-
tituciones.

Como parte de su recorrido por Jalis-
co visitaron tres destilerías para conocer 
directamente el proceso de elaboración 
del Tequila.
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ECOSUELO: La tecnología 
ecológica que transforma los 
caminos rurales y fortalece 

la economía agrícola

La infraestructura vial en el medio 
rural es la espina dorsal del de-
sarrollo agropecuario. Contar con 

caminos sacacosechas y accesos parce-
larios en óptimas condiciones no solo 
conecta a las comunidades con los cen-
tros urbanos, sino que determina la ren-
tabilidad, la calidad de los productos y 
la estabilidad económica de las familias 
del campo.

En este panorama, ECOSUELO se con-
solida como una solución tecnológica 
y ambientalmente responsable para la 
construcción y rehabilitación de cami-
nos. Tratándose de un estabilizador y 
controlador de polvo 100% ecológico, 
ECOSUELO logra vialidades de alta du-
rabilidad y máxima resistencia a los in-

tensos temporales de lluvia, reduciendo 
drásticamente la necesidad de manteni-
miento correctivo.

Ventajas estratégicas para el sector 
agropecuario:

1. Eficiencia logística y reducción de 
mermas: Al eliminar el deterioro del ca-
mino y el exceso de polvo, las cosechas 
de frutas, hortalizas y granos llegan a su 
destino sin golpes, magulladuras ni con-
taminación. Esto preserva la calidad de 
exportación y reduce pérdidas de trans-
porte.

2. Menores costos de producción: Fa-
cilita el ingreso oportuno de maquinaria, 
semillas, fertilizantes e insumos, redu-
ciendo significativamente el desgaste 
mecánico del equipo de transporte y op-
timizando la inversión del agricultor.

3. Sostenibilidad y resiliencia climá-
tica: Al ser un producto 100% ecológico, 
protege los recursos naturales circun-
dantes (bosques, cultivos y acuíferos). 
Su estructura compacta previene la ero-
sión, deslaves e inundaciones en época 
de lluvias.

4. Desarrollo integral de la comuni-
dad: Vialidades en buen estado no solo 
benefician la comercialización agrícola; 
también abren rutas para el turismo de 
naturaleza, facilitan el acceso a servicios 
públicos y promueven la generación de 
empleo local.

Invertir en caminos rurales procesa-
dos es una apuesta por la productividad, 
la competitividad y el futuro sostenible 
del campo. Una infraestructura firme es 

el verdadero motor para asegurar la se-
guridad alimentaria y el bienestar rural.

Infraestructura para el futuro del 
campo

La necesidad de contar con caminos 
rurales funcionales adquiere especial 
importancia ante los retos que enfren-
ta actualmente el sector agropecuario. 
Mejorar estas vías significa fortalecer las 
condiciones para producir, transportar y 
comercializar, pero también contribuir 
al desarrollo de las comunidades que de-
penden de ellas.

Desde esta perspectiva, soluciones 
como ECOSUELO buscan aportar alter-
nativas para la construcción y rehabili-
tación de caminos con mayor estabili-
dad, resistencia y durabilidad.

teléfono: 33 3684 8552 / whatsapp: 33 1703 2580

Los mejores equipos y herramientas están aquí

 Caminos resistentes, sin polvo ni mermas en 
cosechas: el estabilizador ecológico que conecta 
al campo con los grandes mercados de manera 

eficiente y sostenible.
*Ing. Jaime Tamez en colaboración para 
AGRORURAL
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Con el propósito de fortalecer las 
capacidades de los productores y 
promover una porcicultura más 

eficiente y sostenible, se llevará a cabo 
la Academia de Sostenibilidad: Granjas 
Porcinas Circulares, programa de capa-
citación enfocado en innovación, econo-
mía circular y buenas prácticas ambien-
tales.

La iniciativa contempla dos sesiones 
de trabajo. La primera, programada para 
octubre, abordará el cumplimiento nor-
mativo y el compostaje de mortalidad, 
incluyendo aspectos del marco regula-
torio, manejo de residuos, aguas resi-
duales y emisiones. También habrá una 
parte práctica sobre el armado y manejo 
de camas o pilas de compostaje, consi-
derando capas, humedad y temperatura.

URPJ UNIÓN REGIONAL DE PORCICULTORES DE JALISCO
www.urpj.org.mx

Academia de Sostenibilidad 
impulsa prácticas más 
eficientes en granjas 
porcinas de Jalisco

Esta primera sesión se realizará en 
El Salto, Puerto Vallarta, Jalostotitlán, 
Atotonilco y Ciudad Guzmán. Las fec-
has son el 22, 27, 28 y 29 de octubre, 
respectivamente, mientras que la cor-
respondiente a Puerto Vallarta está por 
confirmarse.

La segunda sesión, prevista para 
noviembre, estará enfocada en opti-
mización hídrica, energías renovables 
y diagnóstico de las unidades de pro-
ducción. Se analizarán alternativas para 
el aprovechamiento y tratamiento del 
agua, biodigestores, biogás, biol, ahorro 
energético y valorización de subproduc-
tos.

También se revisará la viabilidad téc-
nica y económica de la transición hacia 
sistemas fotovoltaicos, considerando 
consumo, retorno de inversión y re-
ducción de la huella de carbono, además 
de identificar las principales problemá-
ticas de las unidades participantes.

Esta segunda etapa tendrá como se-
des Jalostotitlán, Atotonilco, Ciudad 
Guzmán, El Salto (URPJ) y Puerto Val-
larta, los días 10, 11, 23, 24 y 25 de no-
viembre, respectivamente.

La Academia busca convertir los co-
nocimientos adquiridos en acciones 
concretas que contribuyan a mejorar 
la eficiencia, rentabilidad y desempeño 
ambiental de las granjas, fortaleciendo 
además la vinculación entre productores 
y actores del sector porcino.

Informes: MVZ. Beatriz Raygoza, URPJ. 
Cel. 33 31 06 48 16

Capacitación fortalece la prevención del 
complejo respiratorio porcino en 

Ixtlahuacán del Río

Con la participación de porcicultores 
y socios de la Asociación Ganadera 
Local de Porcicultores de Ixtlahua-

cán del Río, se realizó una jornada de ca-
pacitación sobre el Complejo Respirato-
rio Porcino (CRP), uno de los principales 
desafíos sanitarios en las granjas.

Bajo el tema “Complejo respiratorio 
porcino, el enemigo visible de los cer-
dos”, los asistentes conocieron herra-
mientas para identificar oportunamente 
este problema y fortalecer las medidas 
de prevención y control en las unidades 
de producción.

La capacitación estuvo a cargo del 
Médico Veterinario Zootecnista Gerar-
do Gómez López, quien abordó aspectos 
relacionados con la detección, preven-
ción y manejo del complejo respirato-
rio, destacando la importancia de actuar 
a tiempo para reducir sus efectos en la 
producción.

La jornada contó con el patrocinio de 
Virbac y el respaldo de SENZOO, EVO-
BAC, Zoetis México, PROLAC, Ensambles 
y Techos de México, Avimex, Pigteam 
MX y SNI Salud y Nutrición Integral.

Con estas actividades, la Unión Re-

gional de Porcicultores de Jalisco con-
tinúa acercando capacitación a distin-
tas regiones del estado, fortaleciendo 
los conocimientos de los productores y 
aportando herramientas para enfrentar 
los desafíos sanitarios de la porcicultura.

PARA ANOTAR EN LA AGENDA: Se convoca al 
Encuentro Estatal de la Porcicultura

Con el objetivo de impulsar la inno-
vación, la capacitación y consoli-
dar el futuro del sector porcino en 

la región, se llevará a cabo durante el 15 
y 16 de octubre el Encuentro Estatal de la 
Porcicultura. Este evento reunirá a pro-
ductores, médicos veterinarios, técnicos, 
especialistas y estudiantes dedicados al 
desarrollo de esta vital industria agro-
pecuaria.  

El encuentro representa un esfuer-
zo coordinado entre las instituciones 
SADER, Jalisco, el Agencia de Sanidad, 
Inocuidad y Calidad Agroalimentaria, 
(ASICA, la Asociación de Médicos Vete-

rinarios Especialistas en Cerdos (AM-
VECO), la URPJ y el Centro Universitario 
de Ciencias Biológicas y Agropecuarias, 
CUCBA UdeG. La cita tendrá lugar en el 
Hotel Villa Primavera de la UdeG, ubica-
do en el municipio de Zapopan, Jalisco. 

direccionfondopecuariourpj@gmail.com

3322543612

SEGUROS
PATRIMONIALES 

(BIENES PROTEGIDOS)

EDIFICIOS

INSUMOS
MAQUINARIA Y EQUIPO DENTRO Y
FUERA DE LAS INSTALACIONES

FONDO DE ASEGURAMIENTO PECUARIO Y
DE BIENES DE LA UNIÓN REGIONAL DE
PORCICULTORES DE JALISCO.

RADICACIÓN 
SEGUROS PECUARIOS

TRANSPORTE 
ESTANCIA TEMPORAL
ADAPTACION Y OTROS 

LA NOTA INFORMATIVA: Se celebró Asam-
blea Extraordinaria y la Junta de Consejo de 
la URPJ reafirmando compromisos con el 
fortalecimiento y la representación del sec-
tor porcicultor.
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MANFORNU
La base de una ganadería 

productiva y rentable

En la ganadería moderna, el éxito 
de una explotación pecuaria ya no 
depende únicamente de una buena 

genética o de un adecuado manejo sa-
nitario. Hoy, uno de los pilares funda-
mentales para lograr mayores niveles de 
productividad, bienestar animal y ren-
tabilidad es la alimentación balanceada.

Especialistas del sector coinciden en 
que hasta el 70 por ciento de los cos-
tos de producción en muchas unidades 
pecuarias corresponde a la alimentación. 
Por ello, suministrar dietas correcta-
mente formuladas representa una inver-
sión que se refleja en mejores ganancias 
de peso, mayor producción de leche, 
mejor conversión alimenticia, mayor 
eficiencia reproductiva y animales con 
mejores condiciones de salud.

Un alimento para consumo animal es 

mucho más que una mezcla de granos. 
Se trata de una formulación desarrolla-
da para proporcionar, 
en cantidades precisas, 
la energía, proteína, 
fibra, minerales, vita-
minas y otros nutrien-
tes que requiere cada 
especie y cada etapa de 
desarrollo. Esto permi-
te que bovinos de car-
ne y leche, porcinos, 
aves, ovinos, caprinos, 
equinos e incluso otras 
especies productivas 
expresen su máximo 
potencial genético.

La formulación de 
estos alimentos ha evo-
lucionado gracias a los 
avances científicos y 
tecnológicos. Actual-

mente, 
las em-
presa s 
especializadas incorpo-
ran materias primas de 
alta calidad, procesos de 
mezclado de precisión 
y estrictos controles de 
calidad que garantizan 
uniformidad, inocuidad 
y un adecuado aporte 
nutricional.

La industria fabri-
cante de estos alimen-
tos desempeña un papel 
estratégico para el de-
sarrollo pecuario. Em-
presas como MAFOR-
NU, con sede en Ciudad 
Guzmán, Jalisco, han 
consolidado una im-
portante trayectoria en 
la elaboración de nutri-
ción destinados a diver-
sas especies pecuarias, 
ofreciendo formulacio-
nes para responder a las 
necesidades de cada sis-

CONOCE MÁS
DE MAFORNU

*Por Armando Elizalde

Tu aliado en el cuidado animal,
en un solo lugar.

ACCESORIOS

ALIMENTO

FARMACIA

CUIDADO INTEGRAL Y
NUTRICIÓN EN CADA
ETAPA ANIMAL

www.supervet.com.mx 33 3954 0171

Av. de la Solidaridad Iberoamericana 7098, 
Las Pintitas, Jal.

SuperVet Aeropuerto

Prolongación López Mateos #129, 
 Buenavista, Jal.

SuperVet Tlajomulco

Carr. a Cuquío 670, Ixtlahuacán del Río, Jal.

SuperVet Ixtlahuacán

SUCURSALES
SuperVet Washington

Av. Washington 428, Ferrocarril, Jal.

SuperVet Ocotán
Avenina Vallarta #7326-A, 

San Juan de Ocotán, Zapopan, Jal.

SuperVet Ameca
Patria L. Pte. 255, El Santuario, Ameca, Jal.

SuperVet Cocula
Carretera, Barra de Navidad 162, Cocula, Jal.

 
SuperVet Colotlán

Colima # 10, Colotlán, Jal.
DIRECTO DE FÁBRICA

tema de producción.

Su experiencia en la fabricación de 
alimentos para bovinos de carne y leche, 
porcinos, aves, ovinos, caprinos, equinos 
y otras especies contribuyen a mejorar 
su eficiencia productiva y las dietas co-
rrectamente balanceadas favorecen un 
mejor aprovechamiento de los nutrien-
tes, reducen desperdicios, disminuyen 
la excreción de contaminantes y contri-

buyen a producir 
carne, leche y hue-
vo de manera más 
eficiente.

MAFORNU, que 
forma parte de 
ANFACA, repre-
senta el esfuerzo 
permanente por 
incorporar conoci-
miento, tecnología 
y procesos de ca-
lidad al servicio de 
los ganaderos, cuya 
historia inicia en el 
año de 1974, cuan-
do sus fundadores 
comenzaron con 
un pequeño local 
en el que ofrecían 
el servicio de mo-
lienda de pasturas 
y granos, todo para 

la alimentación del ganado y cerdos; 
posteriormente, comenzó a ofrecer ade-
más materias primas para complemen-
tar la alimentación del ganado y cerdos.

En 1977 adquirió un terreno para la 
ampliación del negocio y en ese mismo 
año inicia la construcción de la primera 
planta de alimentos balanceados que ac-

tualmente está en funcionamiento para 
la fabricación de alimentos para gallos 
de pelea, cribado de maíz para consumo 
humano y punto de venta para clientes. 
En 2013, construyó una segunda planta 
para incrementar la capacidad de pro-
ducción de alimentos y modernizar to-
dos sus sistemas productivos para aten-
der distribuidores y clientes en más de 
100 municipios de Jalisco, Colima, Mi-
choacán, Guanajuato y Nayarit.
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Hay ganaderos que llegan al cam-
po por herencia y otros que, aun 
llevando la tradición familiar en 

la sangre, encuentran su propio cami-
no. Gabriel de la Torre Barba pertenece 
a los dos grupos: nació en una familia 
ganadera, pero fue la raza Angus la que 
terminó por conquistar su afición y darle 
rumbo a su propio proyecto.

Médico Veterinario Zootecnista, con 
más de 30 años de profesión, Gabriel ha 
formado su ganadería en el rancho La 
Ilusión, en el Alto San Joaquín de Valle 
de Guadalupe, Jalisco.

Una tradición que viene de familia. 
“Mi pasión por la ganadería tiene his-
toria: mi bisabuelo Gabriel y mi abue-
lo Gabriel, además de mi padre Manuel, 
fueron hombres ligados al campo y a los 
caballos y fue precisamente mi padre 
quien dio un giro importante a la activi-
dad al adquirir un semental Simmental y 
cruzarlo con las razas cebuínas que en-
tonces tenían”, dice Gabriel.

El resultado fue evidente: los becerros 
pasaron de pesar alrededor de 140-150 
kilos al destete, a alcanzar entre 200 y 
210 kilos a los seis meses, recuerda Ga-
briel, quien desde entonces entendió que 
la genética también podía convertirse en 
productividad y rentabilidad.

El Angus, una nueva ilusión: Su pro-
pio camino como ganadero comenzó 
años después. En 2012, mientras parti-
cipaba como coorganizador de la Expo 
Ganadera de Valle de Guadalupe, en la 
región alteña, comenzó a conocer y ad-
mirar animales de alta genética.

Aquello despertó su inquietud: “Tanto 
trabajar y no traer algo para exponer… 
se me hacía motivador y quería hacer 
algo”, recuerda.

VOCES DEL CAMPO
Gabriel de la Torre: una vida 

entre ganado, genética
y pasión por el Angus

Así adquirió sus primeras 10 vacas 
Angus de registro a un ganadero de La-
gos de Moreno. Algunas recién paridas y 
otras cargadas. “Así empecé un proyecto 
diferente”, dice.

Desde entonces, La Ilusión se con-
virtió en el espacio donde Gabriel ha 
construido, paso a paso, una ganadería 
basada en la selección, la genética y la 
búsqueda de resultados.

Su objetivo es sencillo: que quien 
compre sus becerros quede satisfecho. 
Que el ganadero que los lleve a engor-
da encuentre buena ganancia de peso y 
conversión alimenticia, y que quien los 
adquiera como pie de cría encuentre ani-

Gabriel, coincidió con AGRORURAL en la 
Semana Previtep: “Debemos saber lo que 
uno compra. Y es la esencia de la manera de 
entender la ganadería: trabajar con afición, 
pero también con conocimiento, selección y 
números”

males capaces de trans-
mitir calidad.

Para Gabriel, ser gana-
dero significa estar apren-
diendo y buscando siem-
pre cómo mejorar. Por eso 
participa en exposiciones, 
subastas y eventos ga-
naderos, pero sobre todo 
mantiene una dedicación 
constante a su criadero 
Angus; “es nuestra labor, 
ser vanguardistas en la 
genética, traer de lo mejor 
que encontremos”, expre-
sa.

Ha incorporado hem-
bras de subasta y semen 
de sementales seleccio-
nados, mientras observa 
alternativas genéticas de Argentina, Ca-
nadá y Estados Unidos para seguir forta-
leciendo su hato.

Después de años de experiencia, tam-
bién tiene un consejo para quien busca 
comprar un toro de registro: revisar su 
genealogía, DEP´s o valores genéticos, 
datos productivos, fertilidad y sanidad.

• Gabriel de la Torre aprovecha 
parte del grano que los cerdos no 
alcanzan a metabolizar que ter-
mina en las heces, la recolecta, la 
somete a un proceso de fermenta-
ción y secado para utilizarlo como 
ingrediente en la alimentación 
del ganado con buenos resultados 
para autoconsumo.
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PREVITEP
Genética y conocimiento para 

hacer crecer la ganadería

La Semana Previtep, realizada en 
Tepatitlán durante seis días, reu-
nió a especialistas, empresarios, 

profesionales y productores del sector 
pecuario para compartir conocimientos 
y analizar herramientas que permitan 
avanzar hacia una producción más efi-
ciente, rentable y sostenible.

Entre conferencias dedicados a la 
avicultura, porcicultura, plantas de ali-
mentos, negocios pecuarios, finanzas y 
ganadería, se realizó un conversatorio 
que puso sobre la mesa la experiencia 
de CRIALTOS, organización que agrupa a 
40 criadores de ganado de registro de los 

Altos jaliscienses.

Participaron Carlos Ernesto González, 
presidente de CRIALTOS, Enrique Gutié-
rrez, del rancho El Tepame, y Rafael Ra-
mírez, de Posta El Cuatro, tres ganaderos 
con distintas experiencias, pero con una 
misma visión: hacer de la genética y el 
conocimiento herramientas para cons-
truir una ganadería más eficiente.

Carlos recordó que CRIALTOS nació en 
2016, cuando un grupo de ganaderos de 
la región decidió organizarse para com-
partir experiencias, impulsar el mejora-
miento genético y aprovechar las nuevas 
tecnologías reproductivas.

“Pertenecer a CRIALTOS es compro-
meterte con el avance y el progreso ge-
nético y el grupo busca que la actividad 
ganadera trascienda hacia las nuevas 
generaciones”.

Para Enrique Gutiérrez, uno de los re-
tos está en dejar de mirar el rancho sola-
mente como una actividad productiva y 
comenzar a manejarlo como una verda-
dera empresa. “Como ganadero y como 
empresario es hacer una empresa ren-
table, conocer tus costos y saber dónde 

estás parado”, expresó.

En su experiencia, dijo, el productor 
debe aprender incluso a tomar decisio-
nes difíciles: “No importa que sea la 
vaca más bonita, que sea la campeona o 
que tenga muchas fotos con ella; si no es 
eficiente, tiene que salir”.

Rafael Ramírez habló de los desafíos 
que enfrenta el sector: las enfermedades 
y las condiciones que obligan al produc-
tor a mantenerse atento y buscar nuevas 
soluciones y frente a los retos, dijo que 
existe una premisa: “Siempre tenemos 
que buscar la manera de salir adelante, 
ser más eficientes y encontrar la solu-
ción”.

En el conversatorio también hubo 
coincidencia en saber qué se quiere pro-
ducir, para quién y cuánto cuesta produ-
cirlo. Carlos lo resumió de manera con-
tundente: “Tenemos que producir más 
con menos y enfocar nuestra ganadería 
a la generación de valor, una visión que 
nos enlazó Fausto Bermúdez, en su con-
ferencia que habló de números y estra-
tegias que deben estar detrás de un pie 
de cría rentable”.

Fausto Bermúdez, CEO de Ranching 
4profit México, impartió la conferencia 
“Los números y estrategias de pie de 
cría”, quien, con ejemplos prácticos, in-
vitó a los ganaderos a cambiar la manera 
de evaluar sus ranchos y dejó una pre-
misa clara: “No por ser más productivo 
se es más rentable”.

Explicó que producir más kilos, lograr 
mejores porcentajes de destete o tener 
animales de mayor tamaño no garantiza 
mayores ganancias; “es necesario saber 
cuánto cuesta producir, cuánto se obtie-
ne por las ventas y, sobre todo, cuánto 
queda”.

Destacó el margen, el punto de equi-
librio y la depreciación de las vacas, 
además de la importancia de la repro-
ducción, la selección de reemplazos y la 
elección de líneas genéticas de acuerdo 
con el ambiente, sistema de producción 
y tipo de cliente. “No se trata solamente 
de cuánto produces o cuánto te pagan, 
sino de cuánto te queda”.

*Redacción equipo editorial AGRORURAL

CONOCE MÁS
DE PREVITEP
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Del 7 de octubre al 2 de noviem-
bre, la LXII Expo Ganadera Jalisco 
reunirá a productores, criadores 

y familias en uno de los encuentros pe-
cuarios más importantes del país.

La Expo Ganadera Jalisco está lista 
para abrir sus puertas y celebrar 62 años 
de historia, tradición y encuentro con el 
sector pecuario. Del 7 de octubre al 2 de 
noviembre, sus instalaciones recibirán a 
miles de visitantes que podrán conocer 
de cerca la actividad ganadera, disfrutar 
de espectáculos y recorrer una amplia 
variedad de exposiciones.

UGRJ
Expo Ganadera Jalisco 2026: 

tradición, genética y 
actividad pecuaria en 

un mismo lugar

Durante un encuentro con medios de 
comunicación, el Comité Organizador y 
directivos de la Unión Ganadera Regional 
de Jalisco dieron a conocer los principa-
les atractivos de esta edición, que con-
templa la participación de más de 2,500 
animales y será sede de ocho exposicio-
nes nacionales de diferentes razas.

El programa de la Expo se desarrolla-
rá en tres etapas, con una amplia agenda 
de calificaciones, exhibiciones, subastas 
y actividades especializadas.

Primera etapa: del 7 al 18 de octubre. 

Se realizarán actividades relacionadas 
con Simmental, incluyendo la exposición 
nacional de hembras y su subasta. Ha-
brá muestras de cabras Saanen, Pigmea 
y Boer; el Nacional de Burros y Mulas; 
Brangus Rojo y Negro, Bradford y Cuarto 
de Milla. A ello se suman los naciona-
les de Suizo Americano y Suizo Europeo, 
además de Pelifolk.

Segunda etapa: del 19 al 25 de octu-
bre, continuará con la participación de 
razas italianas y Belgian Blue, además 
de Indubrasil, Guzerat, Sindi, Gyr, Nelo-
re y Sardo Negro. Se contempla también 
la subasta de Limousin, exhibiciones de 
Brahman y actividades relacionadas con 
la porcicultura.

Tercera etapa: del 26 de octubre al 2 
de noviembre, se desarrollarán el Na-
cional de Hereford, las calificaciones de 

• Expo Ganadera representa un 
escaparate para los criadores que 
durante todo el año trabajan en 
reproducción, inseminación, se-
lección y mejoramiento genético. 
Los animales son resultado de ese 
esfuerzo y de años de selección 
para fortalecer la calidad de los 
hatos.

¿CUÁNDO?

¿DÓNDE?

• A partir del 7 de octubre y tendrá 
actividad hasta el 2 de noviembre. 

• Expo Ganadera UGRJ Calle 
Amacueca y Av. González Gallo 
(antes salida a Chapala).

Charolais, Dorper, Pelibuey, Black Belly 
y Katahdin, además las muestras de An-
gus Rojo y Negro. También se realizará 
la primera subasta del Circuito Charolais 
del Centro y habrá exhibiciones de Santa 
Gertrudis y Beefmaster.

Como parte de la tradición, los visi-
tantes encontrarán caballos bailadores, 
espectáculos ecuestres, jaripeos, la Feria 
Internacional de Escaramuzas y una am-
plia oferta gastronómica.

Con esta combinación de actividad 
pecuaria, genética, comercio y entre-
tenimiento familiar, la Expo Ganadera 
Jalisco volverá a reunir durante casi un 
mes a productores, criadores, comercia-
lizadores y visitantes, manteniendo viva 
una tradición que forma parte de la his-
toria ganadera de Jalisco.
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Enfrenta Jalisco el reto de 
sostener su posición 

agroalimentaria

LJalisco mantiene una posición des-
tacada en el sector agroalimenta-
rio nacional, con una producción 

diversificada que incluye huevo, leche, 
carne, aguacate, berries y tequila. Sin 
embargo, el estado enfrenta retos rela-
cionados con la disponibilidad de agua, 
los costos de producción, el clima y las 
condiciones del comercio exterior.

Así lo señala el primer Análisis Secto-
rial, Agronegocios, elaborado por INVEX 
Banco, presentado por su chief econo-
mist, Ricardo Aguilar Abe, y el director 
de Agronegocios, Roberto Saldaña Rosas.

El estudio de análisis sectorial, en-
tregado a AGRORURAL, destaca la trans-

formación del sector agroalimentario 
mexicano, cada vez más vinculado con 
las exportaciones, la tecnología y los 
mercados internacionales, pero también 
expuesto a cambios en precios, clima, 
disponibilidad de recursos y condiciones 
comerciales.

En el caso de Jalisco, las cifras mues-
tran su importancia productiva. El esta-
do aporta 54.2% de la producción nacio-
nal de huevo y 21% de la leche, además 
de 11.8% de la carne de bovino y 11.3% de 
la carne de ave.

En agricultura ocupa el segundo lu-
gar nacional en producción de aguacate, 
con 12.3% del volumen del país en 2024, 

mientras que participa 
con 14.5% de la produc-
ción nacional de berries. 
A ello se suma la cadena 
del tequila, que en 2025 
exportó alrededor de 447 
millones de litros, prin-
cipalmente hacia Estados 
Unidos.

Esta fortaleza también 
genera una estrecha re-
lación con los mercados 
internacionales. Parte 
de la producción jalis-
ciense se destina a otras 
entidades y otra llega al 
exterior, particularmente 
a Estados Unidos, mien-
tras que México depende 
también de importacio-
nes de granos utilizados 
en la actividad pecuaria.

El comercio exterior, 
sin embargo, represen-
ta un factor de aten-
ción ante cambios en las 
condiciones de acceso al 
mercado estadounidense 

*Redacción equipo editorial AGRORURAL

De acuerdo con el Análisis Sectorial presentado a medios, 
Jalisco es una potencia en la producción de alimentos por 
su capacidad productiva.

ECONOMÍA

Los economistas analistas del agro y del medio financiero agroalimentario de Invex, Ro-
berto Saldaña Rosas y Ricardo Aguilar Abe 

y la revisión del T-MEC, señaló Ricardo 
Aguilar Abe.

A ello se suman los costos de energía, 
fertilizantes y otros insumos, además de 
la disponibilidad de agua. Para Saldaña 
Rosas, uno de los retos está en mejorar 
la eficiencia: “Casi siempre peleamos 
por el precio, pero no hacemos nada para 
bajar los costos”.

El clima es otro elemento que puede 
modificar los ciclos productivos y los 

precios de los alimentos. Ante este esce-
nario, el estudio plantea que la incorpo-
ración de tecnología puede contribuir a 
utilizar con mayor eficiencia el agua, re-
ducir consumos de energía y agroquími-
cos y mejorar los procesos productivos.

Para Jalisco, el desafío es mantener 
su fortaleza agroalimentaria y, al mismo 
tiempo, avanzar hacia sistemas produc-
tivos más eficientes y capaces de respon-
der a un entorno de mayores exigencias 
ambientales, económicas y comerciales.
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